IKORBANJ

MAKE VISIONS REAL

& STRATEGIA ROZWOJU SPOLKI
NA LATA 2014 - 2015

spdétka notowana na




STRATEGICZNE OBSZARY
DZIALANIA

HOMS - SYSTEM

KCRM -
INTELIGENTNEGO KORBANK
UNIWERSALNY DOMU DATA CENTER
CRM DLA ISP T /

IKORBAN<L
/I\/IAKE VISIONS REAL\

KORPORACIA l CYFROWA TELEWIZIA

TELEKOMUNIKACYJNA IPTV AVIOS

K  Sieci wtasne -
TELEWIZJA BEZ ANTENY K Telewizja AVIOS
K Franczyza ISP K Cyfrowa platforma telewizyjna K Platforma AVIOS

K  Polanie.tv

IKORBAN<

MAKE VISIONS REAL



KORPORACIJA TELEKOMUNIKACYJINA -

CHARAKTERYSTYKA

I Najwazniejszy cel strategiczny Grupy Kapitatowej KORBANK S.A.;

I Wozrost wartosci sieci grupy KORBANK ze wzgledu na coraz mniejsze mozliwosci
budowy, wynikajace z braku miejsca w kanalizacjach;

K  Wieksze telekomy coraz czesciej rezygnujg z budowy witasnej infrastruktury
koricowej, na rzecz dzierzawy przytgczy od lokalnych operatoréw;

K Odwrdcenie struktury sprzedazy — obecnie wiekszos¢ (65%) przychodéw KORBANK

SIECI WLASNE

S.A. generowana jest przez klientdw biznesowych i trend ten przybiera na sile.

CELE ZWIAZANE Z SIECIAMI WLASNYMI

KK

W latach 2014-2015 kontynuacja rozbudowy sieci swiattowodowych, zaréwno dla
klientéw detalicznych (osiedla), jak i biznesowych (telekomy, JST oraz MSP);
Najwiecej wtasnych sieci swiattowodowych we Wroctawiu na koniec 2015 roku;
Budowa w 2015 roku na terenie Wroctawia sieci LTE oraz dalszy rozwdj sieci WiFi

(opcjonalnie)
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KORPORACIJA TELEKOMUNIKACYINA -

FRANCZYZA ISP

GLOWNE ZALOZENIA

K Budowa globalnej marki przy wykorzystaniu lokalnych atutow;

K Swiadczenie ustug telekomunikacyjnych pod wspélng marka;

IK  Standaryzacja proceséw zarzgdzania, zwtaszcza w obszarach marketingu i sprzedazy,
przy jednoczesnym zachowaniu indywidulanej oferty franczyzobiorcy;

K Dwa modele wspotpracy: optata franczyzowa za przytgczenie do sieci przy
jednoczesnym pozostaniu wiascicielem sieci lub tez wejscie w sktad grupy KORBANK
W zamian za udziat w przychodach;

K Utworzenie w latach 2014-2015 spétki celowej, ktorej zadaniem bedzie obstuga

sieci oraz pozyskiwanie kolejnych franczyzobiorcéw (opcjonalnie).
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CYFROWA TELEWIZIA IPTV AVIOS -
TELEWIZJA AVIOS

SPECYFIKACIA

K Model biznesowy oparty na zasadach resellerskich, tj. podmioty wspdfpracujace
sprzedajg ustuge klientowi koncowemu po cenach wyzszych niz cena nabycia od
KORBANK Media Cyfrowe sp. z 0.0.;

K Partnerzy biznesowi zachowujg petng autonomie w polityce sprzedazy oraz nie

muszg podejmowac uzgodnien z nadawcami kontentu;

STRATEGIA ROZWOJU TELEWIZJI AVIOS

K Do konca 2014 r. planowane jest rozszerzenie oferty programowej, jak réowniez
dodanie nowych funkcjonalnosci, w tym social TV przy wykorzystaniu Facebook’a;
K Planowane jest utrzymanie wzrostu ilosci abonentéw korzystajgcych z Telewizji

AVIOS.
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CYFROWA TELEWIZIA IPTV AVIOS -
PLATFORMA AVIOS

OPIS PLANOWANYCH DZIAtAN

K Wspétpraca ze Srednimi oraz duzymi ISP;

K Oferowanie mozliwosci personalizacji kontentu, w celu dopasowania oferty do jak
najwiekszej ilosci klientow korncowych;

K  Sprzedawane jest samo oprogramowanie wraz z licencjg na jego uzytkowanie,

pozostawiajgc tym samym partnerowi biznesowemu decyzje odnos$nie zawartosci

kontentu;

K Mozliwosc¢ sprzedazy platformy na catym swiecie;

K W latach 2014-2015 zaktada sie pozyskanie minimum 5 partneréw biznesowych,

ktdrzy dokonajg wdrozenia platformy AVIOS.
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TELEWIZJA BEZ ANTENY — CYFROWA
PLATFORMA TELEWIZYINA

Rynek telewizji cyfrowej w Polsce staje sie coraz bardziej mobilny;

Sprzedaz urzadzen KORBOX 2.0, ktére po przyfagczeniu do Internetu pozwalajg na
korzystanie z Telewizji AVIOS;

Uniezaleznienie klienta koncowego od dostawcy Internetu;

Uruchomienie ustugi powinno nastgpi¢ w latach 2014-2015;

Celem jest posiadanie minimum 1000 abonentdw na koniec 2015 roku.
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TELEWIZJA BEZ ANTENY -
POLANIE.TV

CHARAKTRYSTYKA PRODUKTU

K Ograniczony dostep Polonii do polskiego kontentu, a w szczegdlnosci do kontentu
lokalnego;

K Odpowiedz na potrzeby Polakéw przebywajgcych poza ojczyzng;

K Oprécz telewizji, uzytkownik bedzie mdégt wypozyczy¢ polski film, wymieni¢ poglady

za pomocg forum czy tez dokonaé zakupu polskich produktdw za pomoca ekranu

telewizora.

CELE DO KONCA 2015 ROKU
K Uruchomienie sprzedazy urzgdzen w dwdch europejskich krajach (w tym we Francji);
I Uruchomienie sprzedazy urzgdzen na terenie Standw Zjednoczonych;

iK' Pozyskanie minimum 2000 uzytkownikéw.
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KORBANK DATA CENTER

CHARAKTERYSTYKA ZAPOTRZEBOWANIA NA UStUGI DATA CENTER

K W zwigzku z inwestycjami duzych podmiotéw w okolicach Wroctawia (Amazon,
Google), KORBANK S.A. otrzymuje wiele zapytan w kwestii ustug
telekomunikacyjnych wysokiej jakosci, zwtaszcza w obszarze gromadzenia
i przetwarzania danych;

IK  Brak Data Center we Wroctawiu i okolicach;

K Brak Data Center w Polsce, ktére posiadatoby certyfikat Uptime Institute.

PLANOWANE DZIALtANIA W RAMACH KORBANK DATA CENTER

K Budowa w latach 2014-2015 KORBANK Data Center o powierzchni min. 1000 m kw.,
ktore spetniatoby wymagania Tier 3;

K Pozyskanie minimum 10 klientéw do korica 2015 roku;

I Realizacja projektu nastgpi w momencie uzyskania dofinansowania z Unii

Europejskiej i/lub finansowania zewnetrznego.
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CHARAKTERYSTYKA RYNKU | PRODUKTU

PLANOWANE DZIAtANIA:

HOMS - SYSTEM INTELIGENTNEGO
DOMU

Produkt umozliwia zdalne (przez Internet) zarzadzanie urzgdzeniami domowymi
(np. wiagczniki Swiatta, okna, monitoring itp.);

Mozliwosc instalacji przewodowej i bezprzewodowej;

Niewygdrowana cena urzgdzen (proste systemy juz od kilkuset ztotych);

Model abonamentowy dla uzytkownikéw indywidualnych;

Duze zapotrzebowanie na proste ustugi (np. wytgczenie zelazka, monitoring dziecka

itp.).

Integracja jak najwiekszej liczby urzadzen z systemem;

Petna integracja usfugi z urzagdzeniem KORBOX 2.0 i ustugg Telewizji bez anteny;
Rozpoczecie sprzedazy w Europie do konca 2014 roku;

Min. 1000 uzytkownikéw (w modelu abonamentowym lub transakcyjnym) do konca

2015.
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OPIS PRZEDSIEWIECIA

i

STRATEGIA ROZWOJU SYSTEMU KCRM

KK

KCRM - UNIWERSALNY
CRM DLA ISP

System posiada wszystkie niezbedne funkcje dla ISP, zarowno w zakresie dziatan
sprzedazowych, administracyjnych oraz technicznych;

Wazrost w ostatnim czasie zapytan o KCRM od innych $rednich i duzych IPS
potwierdza zapotrzebowanie na tego typu system;

Brak podobnego systemu dla operatordw ISP w Polsce.

Uruchomienie dziatu sprzedazy KCRM badz tez zlecenie tego zadania podmiotowi
zewnetrznemu;

Dalsze badania i rozw@j systemu wraz z dopasowaniem do modelu biznesowego ISP;
Integracja systemu z modutami wykonanymi w ramach projektu dofinansowanego

z Unii Europejskiej w ramach dziatania 8.2.;

Pozyskanie co najmniej 5 klientéw do korica 2015 roku. I(O RBAN(
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RELACJE INWESTORSKIE

Zapytania prosimy kierowa¢ na adres:
inwestor@korbank.pl

DANE TELEADRESOWE

KORBANK S.A.
. ul. Nabycinska 19
53 -677 Wroctaw
Tel.: 7172343 23
Fax. 7172343 29
info@korbank.pl
www.korbank.pl

IKORBAN<

MAKE VISIONS REAL




