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1. WSTĘP 

Dokument Informacyjny Spółki LIFTERO S.A. 

1.1. Nazwa (firma) i siedziba Emitenta 

Podstawowe informacje o Emitencie zostały przedstawione w poniższej tabeli.  

Tab.1. Podstawowe informacje o Emitencie 

Firma: LIFTERO Spółka Akcyjna 

Kraj siedziby: Polska 

Siedziba i adres: ul. Skotnicka 252A/4B, 30-399 Kraków 

KRS 0001237334 

Źródło: Emitent 

 

1.2. Wskazanie przedmiotu podstawowej działalności Emitenta 

Liftero S.A. to polski podmiot założony przez Tomasza Palacza (Prezes Zarządu) i Przemysława 

Drożdża (Wiceprezes Zarządu) działający w branży technologicznej w sektorze kosmicznym. Liftero 

S.A. wraz z Progresja Space sp. z o.o. tworzą Grupę Kapitałową Liftero. Grupa specjalizuje się w 

projektowaniu i produkcji satelitarnych systemów napędowych dla klientów prywatnych i 

instytucjonalnych a jej flagowym produktem jest chemiczny system napędowy BOOSTER 

wykorzystujący nietoksyczne materiały pędne. System BOOSTER został opracowany od podstaw do 

etapu gotowości do lotu, tj. od pierwszego testu w laboratorium, przez kwalifikację według wymagań 

SpaceX, aż po wystrzelenie na pokładzie rakiety Falcon 9 w marcu 2025 roku, w ciągu zaledwie 15 

miesięcy, co, według najlepszej wiedzy Zarządu Emitenta jest to rekordowo krótkim czasem na 

opracowanie tego typu produktu dla przemysłu kosmicznego. Do Daty Dokumentu system napędowy 

BOOSTER znalazł się dwukrotnie w kosmosie, tj. w ramach misji demonstracyjnej RED5 oraz w misji 

komercyjnej klienta z Indii, osiągając poziom TRL9. Grupa realizuje także projekty badawczo-

rozwojowe, w tym kontrakty dla ESA, ukierunkowane na rozwój kolejnych generacji napędów oraz na 

wdrożenie produktów spółki w przyszłych misjach ESA. 

1.3. Informacja czy instrumenty finansowe emitenta są przedmiotem obrotu w 

alternatywnym systemie, wraz ze wskazaniem rodzaju instrumentów oraz daty 

pierwszego dnia ich notowania 

Instrumenty finansowe Emitenta nie są przedmiotem obrotu w alternatywnym systemie. 

1.4. Nazwa (firma) oraz siedziba Autoryzowanego Doradcy 

Firma: cc group sp. z.o.o 

Kraj siedziby: Polska 

Siedziba i adres: Marszałkowska 89, 00-693 Warszawa 

KRS 0000203153 

Źródło: Autoryzowany Doradca 
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1.5. Liczba, rodzaj, jednostkowa wartość nominalna i oznaczenie emisji instrumentów 

finansowych wprowadzanych do obrotu w Alternatywnym Systemie Obrotu 

Na podstawie niniejszego Dokumentu Informacyjnego wprowadzane do obrotu w Alternatywnym 

Systemie Obrotu są akcje Emitenta stanowiące 48,3% kapitału zakładowego Emitenta, tj.: 

1) 863.284 (słownie: osiemset sześćdziesiąt trzy tysiące dwieście osiemdziesiąt cztery) akcji zwykłych 

na okaziciela serii A o wartości nominalnej 0,20 zł każda; 

2) 500.000 (słownie: pięćset tysięcy) akcji zwykłych na okaziciela serii C o wartości nominalnej 0,20 zł 

każda.  
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2. OŚWIADCZENIA OSÓB ODPOWIEDZIALNYCH ZA INFORMACJE 

ZAWARTE W DOKUMENCIE INFORMACYJNYM 

2.1. Emitent 

Firma Spółki: LIFTERO Spółka Akcyjna 

Forma prawna: Spółka Akcyjna 

Kraj siedziby: Polska 

Adres siedziby: ul. Skotnicka 252A/4B, 30-399 Kraków 

Oznaczenie Sądu: 
Sąd Rejonowy dla Krakowa Śródmieścia W Krakowie, XI Wydział 

Gospodarczy Krajowego Rejestru Sądowego 

Numer KRS 0001237334 

Numer REGON 523502283 

Numer NIP 6762628591 

Strona www: https://liftero.com/ 

Źródło: Emitent  

 

Emitent jest odpowiedzialny za wszystkie informacje zamieszczone w Dokumencie Informacyjnym.  

W imieniu Emitenta działają: 

Tomasz Palacz – Prezes Zarządu, 

Przemysław Drożdż – Wiceprezes Zarządu. 

  

Oświadczenie osób działających w imieniu Emitenta 

 

Działając w imieniu Liftero S.A. oświadczam, że zgodnie z moją najlepszą wiedzą i przy dołożeniu 

należytej staranności by zapewnić taki stan, informacje zawarte w Dokumencie Informacyjnym 

są prawdziwe, rzetelne i zgodne ze stanem faktycznym oraz że nie pominięto w nim żadnych 

faktów, które mogłyby wpływać na jego znaczenie i wycenę instrumentów finansowych 

wprowadzanych do obrotu, a także że opisuje on rzetelnie czynniki ryzyka związane z udziałem 

w obrocie tymi instrumentami. 

 
 

  

Tomasz Palacz 
Prezes Zarządu 

 Przemysław Drożdż 

Wiceprezes Zarządu 
 

  

https://liftero.com/
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2.2. Autoryzowany Doradca 

Firma Spółki: cc group sp. z o.o. 

Forma prawna: Spółka z ograniczoną odpowiedzialnością 

Kraj siedziby: Polska 

Adres siedziby: Ul. Marszałkowska 89, 00-693 Warszawa 

Oznaczenie Sądu: 
Sąd Rejonowy dla m. st. Warszawy w Warszawie, XII Wydział 

Gospodarczy Krajowego Rejestru Sądowego 

Numer KRS 0000203153 

Numer REGON 015697363 

Numer NIP 5262757706 

Telefon: +48 22 440 1 440 

Fax: +48 22 440 1 441 

Adres poczty 

elektronicznej: 

contact@ccgroup.pl 

Strona www: ccgroup.pl 

Źródło: Emitent  

Działając w imieniu Autoryzowanego Doradcy oświadczamy, że na podstawie informacji i danych 

dostarczonych przez Emitenta, Autoryzowany Doradca brał udział w sporządzaniu całego Dokumentu 

Informacyjnego, przy czym w przygotowaniu części prawnych Dokumentu Informacyjnego (tj. pkt: 4.1-

4.9, 3.9, 3.12, 3.14, 3.15, 3.22-3.24, 3.28, 3.30) brał udział Doradca Prawny. 

 

Oświadczenie Autoryzowanego Doradcy: 

Działając w imieniu Autoryzowanego Doradcy oświadczamy, że Dokument Informacyjny został 
sporządzony zgodnie z wymogami określonymi w Załączniku Nr 1 do Regulaminu 
Alternatywnego Systemu Obrotu uchwalonego Uchwałą Nr 147/2007 Zarządu Giełdy Papierów 
Wartościowych w Warszawie S.A. z dnia 1 marca 2007 r. (z późn. zm.), oraz że według naszej 
najlepszej wiedzy i zgodnie z dokumentami i informacjami przekazanymi przez Emitenta, 
informacje zawarte w Dokumencie Informacyjnym są prawdziwe, rzetelne i zgodne ze stanem 
faktycznym, oraz że nie pominięto w nim żadnych faktów, które mogłyby wpływać na jego 
znaczenie i wycenę instrumentów finansowych wprowadzanych do obrotu, a także że opisuje on 
rzetelnie czynniki ryzyka związane z udziałem w obrocie danymi instrumentami.  

 

 
 

  

Adam Kalkusiński 
Prezes Zarządu 

 Małgorzata Ciepiela 

Członek Zarządu 
 

mailto:contact@ccgroup.pl
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3. DANE O EMITENCIE 

3.1. Nazwa (firma), forma prawna, kraj siedziby, siedziba i adres Emitenta wraz z danymi 

teleadresowymi (telefon, adres poczty elektronicznej i adres głównej strony 

internetowej), identyfikatorm według właściwej klasyfikacji statystycznej oraz numer 

według właściwej identyfikacji podatkowej 

Tab. 2. Podstawowe informacje o Emitencie 

Firma: LIFTERO Spółka Akcyjna 

Kraj siedziby: Polska 

Siedziba i adres: ul. Skotnicka 252A/4B, 30-399 Kraków 

Adres poczty 

elektronicznej: 
investors@liftero.com 

Strona internetowa: https://liftero.com/ 

Sąd rejestrowy Sąd Rejonowy dla Krakowa-Śródmieścia w Krakowie, XI Wydział 

Gospodarczy Krajowego Rejestru Sądowego 

KRS 0001237334 

REGON 523502283 

NIP 6762628591 

Telefon: +48 530 842 167  

Źródło: Emitent 

 

3.2. Wskazanie czasu trwania Emitenta, jeżeli jest oznaczony  

 Czas trwania Emitenta jest nieograniczony. 

3.3. Wskazanie przepisów prawa na podstawie których został utworzony Emitent 

Emitent został utworzony i działa na podstawie przepisów prawa polskiego. Emitent został utworzony 

na podstawie przepisów KSH, prowadzi działalność zgodnie z przepisami KSH oraz innych 

znajdujących do niego zastosowanie regulacji prawa polskiego i prawa Unii Europejskiej, a także 

zgodnie z postanowieniami Statutu Emitenta. 

3.4. W przypadku, gdy Emitent jest podmiotem, którego utworzenie wymagało uzyskania 

zezwolenia –przedmiot i numer zezwolenia oraz wskazanie organu, który je wydał 

Emitent nie jest podmiotem, którego utworzenie wymagało uzyskania zezwolenia. 

3.5. Informacje czy działalność prowadzona przez Emitenta wymaga posiadania zezwolenia, 

licencji lub zgody, a w przypadku istnienia takiego wymogu –dodatkowo podmiot i 

numer zezwolenia, licencji lub zgody, ze wskazaniem organu, który je wydał 

Działalność prowadzona przez Emitenta nie wymaga zezwolenia, licencji czy zgody. 
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3.6. Krótki opis historii Emitenta 

2019 ⎯ Założenie spółki Progresja Space sp. z o.o. („Progresja Space”) - podpisanie 

umowy spółki 

⎯ Pozyskanie pierwszych środków zalążkowych na działalność od inwestora: 

spółki Progresja S.A. 

2020 ⎯ Pozyskanie grantu z NCBiR na rozwój elektrycznego napędu plazmowego 

dla satelitów 

⎯ Pozyskanie grantu z NCBiR na rozwój elektrotermicznego napędu dla 

satelitów 

⎯ Pozyskanie pierwszego kontraktu dla Europejskiej Agencji Kosmicznej: 

Akronim: “LAHTI” - charakteryzacja materiałów wysokotemperaturowych do 

produkcji napędów rakietowych 

⎯ Pozyskanie grantu w ramach programu Space3ac na rozwój technologii 

zbiorników dla napędów satelitarnych. 

2021 ⎯ Pozyskanie dodatkowego zamówienia z ESA jako rozszerzenie kontraktu 

LAHTI. Badanie materiałów do produkcji napędów rakietowych wykonanych 

metodą druku 3D. 

⎯ Rozbudowa zaplecza - podpisanie umowy najmu hali laboratoryjnej oraz biur. 

⎯ Rozpoczęcie prac R&D w celu opracowania systemu aktuatorów ADCS do 

kontroli orientacji dla małych satelitów. 

2022 ⎯ Pozyskanie i realizacja kontraktu dla Europejskiej Agencji Kosmicznej: 

Akronim PDI - rozwój innowacyjnego napędu chemicznego-elektrycznego 

wykorzystującego do zapłonu wyładowanie plazmowe 

⎯ Pozyskanie grantu z Małopolskiego Centrum Przedsiębiorczości na 

opracowanie i wdrożenie do produkcji wysokotemperaturowych komór 

spalania do napędów satelitarnych 

⎯ Założenie spółki Liftero sp. z o.o. - podpisanie umowy spółki. Punkt zwrotny 

w rozwoju działalności i konwersja z usługowego modelu biznesowego na 

produktowy 

2023 ⎯ Objęcie przez Liftero sp. z o.o. pakietu 100% udziałów w spółce Progresja 

Space oraz przeniesienie praw własności intelektualnej do Liftero. 

Pozyskanie finansowania na rozwój produktu od funduszy VC: Sunfish 

Partners, Freya Capital, bValue oraz inwestora prywatnego 

⎯ Exit ze spółki Liftero sp. z o.o. inwestora zalążkowego, spółki Progresja S.A. 

oraz BLDG VC 

⎯ Rozpoczęcie prac nad głównym produktem: chemiczny napęd satelitarny 

wykorzystujący nietoksyczne paliwa BOOSTER 

⎯ Rozpoczęcie prac nad misją demonstracyjną napędu BOOSTER w 

kosmosie. Nazwa misji: RED5 

⎯ Rozpoczęcie akceleracji i pozyskanie grantu w ramach programu ESA 

Business Incubation Centre Poland 
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⎯ Zakończenie realizacji projektów grantowych i złożenie raportów końcowych 

w spółce Progresja Space. Przyjęcie i zatwierdzenie poprawności realizacji 

projektów przez NCBiR 

2024 ⎯ Podpisanie umowy z Orbital Astronautics Ltd na dostarczenie platformy 

satelitarnej oraz wyniesienia satelity rakietą Falcon 9 od SpaceX, misji 

demonstracyjnej RED5 w celu weryfikacji poprawności działania systemu 

napędowego BOOSTER na orbicie 

⎯ Pozyskanie kontraktu dla Europejskiej Agencji Kosmicznej. Akronim: 

HIPSTER - ksenonowy napęd elektrotermiczny o wysokim ciągu i impulsie 

właściwym dla dużych satelitów 

⎯ Zakończenie 15-miesięcznego etapu B+R napędu BOOSTER zakończonego 

testami kwalifikacyjnymi i akceptacyjnymi zgodnie z wymogami docelowej 

rakiety nośnej od SpaceX 

⎯ Sprzedaż systemu napędowego dla klienta z Indii oraz realizacja zamówienia 

w 4 miesiące od podpisania kontraktu 

2025 ⎯ Zakończenie integracji systemu napędowego BOOSTER z platformą 

satelitarną w siedzibie OrbAstro 

⎯ Pozyskanie kontraktu dla Europejskiej Agencji Kosmicznej na rozwój napędu 

BOOSTER w tym dopracowanie produkcji komór spalania  

⎯ Przetransportowanie satelity do Stanów Zjednoczonych, poprawne 

zatankowanie zbiorników paliwem oraz integracja satelity na rakiecie Falcon 

9 od SpaceX 

⎯ Umieszczenie satelity wyposażonego w system napędowy BOOSTER na 

orbicie. Pierwsze nawiązanie łączności z satelitą i rozpoczęcie fazy 

uruchamiania platformy satelitarnej 

⎯ Opóźnienia w operowaniu satelitą z uwagi na problemy techniczne platformy 

satelitarnej. Opóźnienia nie wpłynęły na stan techniczny i kondycję samego 

napędu BOOSTER 

⎯ Rozpoczęcie fazy uruchamiania systemu napędowego BOOSTER. 

Potwierdzenie poprawnej szczelności zbiorników, działania elektroniki, 

systemu diagnostyki, oraz zaworów. Wykonanie i pobranie pierwszych zdjęć 

silnika w kosmosie za pomocą kamery diagnostycznej 

⎯ Powiększenie zespołu do 15 osób i intensyfikacja działań sprzedażowych 

⎯ Podpisanie umowy z autoryzowanym doradcą  

⎯ Pozyskanie środków od inwestorów prywatnych w formie pożyczek 

konwertowalnych na akcje 

⎯ Rozpoczęcie przekształcenia w spółkę akcyjną  

Q1 2026 ⎯ Powiększenie zespołu do 20 osób. Rozbudowa zaplecza produkcyjnego. 

⎯ Pozyskanie kolejnego kontraktu komercyjnego dla firmy z Indii na 

dostarczenie dwóch systemów napędowych zawierających kilkanaście 

silników. Klient wykorzysta te napędy w innowacyjnej na skalę świata misji in-

orbit servicing, tj. serwisowania na orbicie. Napędy mają zostać dostarczone 

tego samego roku. 

⎯ Publikacja wyników dotychczasowych testów orbitalnych napędu BOOSTER:  

Na Datę Dokumentu podczas testów orbitalnych napędu BOOSTER 

dokonano 99 operacji napędem generując 95Ns impulsu całkowitego i 8m/s 
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dV. Pozyskane dane telemetryczne potwierdzają w pełni operacyjne 

działanie napędu Liftero w przestrzeni kosmicznej, w tym mierzalne zmiany 

orbity. Wszystkie parametry systemu działają nominalnie i zgodnie z 

oczekiwaniami. Poprawne działanie napędu kosmosie zostało w pełni 

potwierdzone 

⎯ Podpisanie umowy o współpracy z Creotech Instruments w zakresie 

integracji technologii napędowych z platformami satelitarnymi oraz 

wspólnego udziału w projektach kosmicznych 

Q2 2026 ⎯ Przekształcenie Liftero sp. z o.o.  w Liftero S.A.  

⎯ Konwersja pożyczek konwertowalnych na akcje 

Źródło: Emitent  

 

3.6.1. Ważniejsze nagrody i wyróżnienia 

⎯ 2020: Wygrana w konkursie Startup Challange organizowanego w ramach EEC Katowice 

⎯ 2022: Wyróżnienie przez Forbes w konkursie 25under25 

⎯ 2022: Wyróżnienie przez Forbes w konkursie 30under30 

⎯ 2025: Wygrana Honorowa Nagroda Gospodarcza Województwa Małopolskiego w kategorii 

startup 

3.6.2. Pozyskane przez spółkę granty i dofinansowania 

3.6.2.1. Projekty dla ESA 

 

Nazwa podmiotu Waluta Kwota Przedmiot kontraktu Nr kontraktu Status 

Liftero Sp. z o.o. EUR 600 000,00   

HIGH THRUST, HIGH 

SPECIFIC IMPULSE 

XENON RESISTOJET 

ESA Contract No. 

4000144102/24/NL

/GM 

Projekt w toku – do 

wypłacenia 

1 134 000 zł.  

 

Termin 

zakończenia 

projektu: ok. 

sierpień 2026.  

Liftero Sp. z o.o. EUR 250 000,00   

Advanced 

manufacturing of the 

thrust chamber for 

nitrous oxide-based 

propulsion 

ESA Contract No. 

4000148080/25/NL

/CES/lc 

Projekt w toku – do 

wypłacenia 

106 250 zł 

 

 Termin 

zakończenia 

projektu: ok. 

kwiecień 2026. 
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Progresja Space Sp. z 

o.o. EUR 486 363,00   

HIGH TEMPERATURE 

MATERIAL 

CHARACTERISATION 

FOR THRUSTER 

APPLICATIONS 

ESA Contract No. 

4000131442/20/NL

/AR 

Projekt zakończony 

z powodzeniem   

Progresja Space Sp. z 

o.o. EUR 14 000,00   

Inert High Temperature 

(HT) CU alloy tensile, 

creep, and fatigue 

testing 

Purchase Order N. 

5001032090 

Projekt zakończony 

z powodzeniem   

Progresja Space Sp. z 

o.o. EUR 175 000,00   

Hybrid Propellant 

Thruster using plasma 

discharge with the dual-

mode capability 

Purchase order 

number: 

4000137423 

Projekt zakończony 

z powodzeniem   

Źródło: Emitent  

3.6.2.2. Granty publiczne 

Nazwa podmiotu Waluta 

Kwota 

dofinanso-

wania 

Przedmiot kontraktu 

Podmiot 

udzielający 

dofinansowania 

Status 

Liftero Sp. z o.o. PLN 230 385,00   

Inkubacja ESA BIC 

Poland 

Agencja Rozjowu 

Przemysłu S.A. 

Projekt 

zakończony z 

powodzeniem   

Progresja Space Sp. z 

o.o. w konsorcjum z 

Instytutem Fizyki 

Plazmy i Laserowej 

Mikrosyntezy PLN 4 847 271,26   

Impulsowy napęd 

plazmowy do nano i 

mikro satelitów 

Narodowe Centrum 

Badań i Rozwoju 

Projekt 

zakończony z 

powodzeniem   

  w tym: 2 516 979,12   

kwota dofinansowania 

z umowy dla Progresja 

Space   

Projekt 

zakończony z 

powodzeniem   

  w tym: 2 330 292,14   

kwota dofinansowania 

z umowy dla IFPiLM   

Projekt 

zakończony z 

powodzeniem   

Progresja Space Sp. z 

o.o. PLN 2 079 355,22   

Elektrotermiczny 

napęd typu resistojet 

do nano- i 

mikrosatelitów 

Narodowe Centrum 

Badań i Rozwoju 

Projekt 

zakończony z 

powodzeniem   
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Progresja Space Sp. z 

o.o. PLN 250 000,00   

Program 

akceleracyjny 

"Space3ac Scale Up 

II" 

Blue Dot Spolutions 

Sp. z o.o.  

Projekt 

zakończony z 

powodzeniem   

Progresja Space Sp. z 

o.o. PLN 382 500,00   

Opracowanie i 

wdrożenie do 

produkcji 

wysokotemperaturowy

ch komór spalania do 

napędów satelitarnych 

w firmie Progresja 

Space 

Małopolskie 

Centrum 

Przedsiębiorczości - 

Umowa 

Projekt 

zakończony z 

powodzeniem   

Źródło: Emitent  

 

3.7. Oświadczenie Emitenta stwierdzające, czy według niego jego aktywa obrotowe 

wystarczają do pokrycia jego bieżących potrzeb, to jest potrzeb w okresie 12 miesięcy 

od dnia sporządzenia dokumentu informacyjnego, czy też nie, a jeśli nie –wskazanie w 

jaki sposób zamierza zapewnić potrzebne dodatkowo aktywa obrotowe  

Zarząd Spółki Liftero S.A. niniejszym oświadcza, że w ramach oferty publicznej Akcji serii C 

przeprowadzonej w maju 2026 roku Spółka pozyskała 17,5 mln PLN i w ocenie Zarządu Spółki aktywa 

obrotowe Emitenta i Grupy Kapitałowej Emitenta wystarczają do pokrycia bieżących potrzeb Emitenta i 

Grupy Kapitałowej, to jest potrzeb w okresie 12 (dwanaście) miesięcy od dnia sporządzania Dokumentu 

Informacyjnego.  

3.8. Informacje o akcjach Emitenta nieobjętych wnioskiem o wprowadzenie, wskazujące co 

najmniej organ podejmujący decyzję w przedmiocie emisji akcji każdej serii, datę 

podjęcia tej decyzji, cenę emisyjną akcji wraz ze wskazaniem czy akcje zostały objęte za 

gotówkę, za wkłady pieniężne w inny sposób, czy za wkłady niepieniężne, wraz z krótkim 

opisem sposobu ich pokrycia 

• Akcje serii A 

1.460.716 Akcji serii A nie jest objętych wnioskiem o wprowadzenie na podstawie tego Dokumentu. 

Akcje te na Datę Dokumentu znajdują się w posiadaniu Tomasza Palacza (927.550 Akcji serii A), Palacz 

Fundacji Rodzinnej w Organizacji (558 Akcji serii A), Przemysława Drożdża (532.050 Akcji serii A) oraz 

Drożdż Fundacji Rodzinnej w Organizacji (558 Akcji serii A). Tomasz Palacz i Przemysław Drożdż są 

założycielami Emitenta. Akcje te podlegają wyłączeniu od wprowadzenia do obrotu na podstawie tego 

Dokumentu na podstawie § 3 ust. 1d Regulaminu ASO.  

Akcje serii A powstały w Spółce w wyniku przekształcenia Emitenta ze spółki z ograniczoną 

odpowiedzialnością w spółkę akcyjną, dokonanego na podstawie uchwały nr 3 Nadzwyczajnego 

Zgromadzenia Wspólników Liftero sp. z o.o. z dnia 27 lutego 2026 r. w sprawie przekształcenia spółki 

w spółkę akcyjną.  

Przekształcenie Emitenta zostało zarejestrowane w rejestrze przedsiębiorców 21 kwietnia 2026 r. (dzień 

przekształcenia). Z dniem przekształcenia dotychczasowym wspólnikom spółki z ograniczoną 

odpowiedzialnością zostały przyznane Akcje serii A w liczbie 2.324.000 akcji zwykłych na okaziciela o 

wartości nominalnej 0,20 zł każda, proporcjonalnie do posiadanych przez nich udziałów. Akcje zostały 
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przyznane dotychczasowym wspólnikom spółki z ograniczoną odpowiedzialnością w proporcji 1750 

akcji zwykłych na okaziciela serii A w zamian za 1 udział posiadany przez wspólnika spółki z 

ograniczoną odpowiedzialnością.  

Kapitał zakładowy Emitenta w wysokości 464.800 zł dzielący się na 2.324.000 akcji zwykłych na 

okaziciela serii A o wartości nominalnej 0,20 zł każda został w całości pokryty przed zarejestrowaniem 

Spółki w rejestrze przedsiębiorców majątkiem spółki przekształcanej. 

• Akcje serii B1, B2 i B3 

W dniu 28 kwietnia 2026 r. Nadzwyczajne Walne Zgromadzenie Spółki podjęło uchwały nr 3, 4 oraz 5, 

na podstawie których kapitał zakładowy Spółki został podwyższony o nie więcej niż 181.772,20 zł 

poprzez wyemitowanie w ramach subskrypcji prywatnej akcja serii B1, B2 oraz B3 w łącznej liczbie nie 

większej niż 908.861 akcji. Nadzwyczajne Walne Zgromadzenie Spółki podjęło decyzję o wyłączeniu 

prawa poboru dotychczasowych akcjonariuszy w związku z emisją akcji serii B1, B2 oraz B3.  

W dniu 29 kwietnia 2026 r. Zarząd dokonał ustalenia ceny emisyjnej i szczegółowych zasad i terminów 

oferty akcji serii B1, B2, B3. Zarząd ustalił następujące ceny emisyjne poszczególnych serii akcji: 

1) cena emisyjna akcji serii B1 została ustalona w kwocie 5,89 zł (pięć złotych 89/100) za każdą 

Akcję serii B1; 

2) cena emisyjna akcji serii B2 została ustalona w kwocie 8,18 zł (osiem złotych 18/100) za każdą 

Akcję serii B2; 

3) cena emisyjna akcji serii B3 została ustalona w kwocie 10,68 zł (dziesięć złotych 68/100) za 

każdą Akcję serii B3. 

Rada Nadzorcza w dniu 30 kwietnia 2026 r. wyraziła zgodę na ustalone powyżej ceny emisyjne akcji 

serii B1, B2 i B3.  

Emisja akcji serii B1, B2 oraz B3 oraz objęcie tych akcji przez określonych inwestorów prywatnych 

stanowi realizację obowiązków umownych Spółki wynikających z zawartych z inwestorami prywatnymi 

umów pożyczek konwertowalnych, na podstawie których Spółka otrzymała łączne finansowanie w 

kwocie 7.492.000,00 PLN (opisanych w pkt. 3.25.1). 

Akcje serii B1 przeznaczone są do zaoferowania dotychczasowemu akcjonariuszowi Spółki – Sunfish 

Poland. Akcje serii B2 oraz B3 przeznaczone są do zaoferowania inwestorom prywatnym, którzy udzielili 

uprzednio Spółce (przed przekształceniem) pożyczek konwertowalnych. W wyniku przeprowadzonej 

oferty akcji serii B1, B2 oraz B3, akcje te zostały objęte w następujący sposób: 

⎯ Sunfish Poland objął 336.162 akcji serii B1,  

⎯ inwestor prywatny objął 129.366 akcji serii B2; 

⎯ pozostali inwestorzy prywatni objęli 443.333 akcji serii B3.  

W sumie objętych zostało 908.861 akcji w kapitale zakładowym Spółki. 

Na Datę Dokumentu umowy objęcia akcji serii B1, B2 oraz B3 zostały już zawarte przez wszystkich 

inwestorów. Wniosek Emitenta o rejestrację podwyższenia kapitału zakładowego związanego z emisją 

akcji serii B1, B2, B3 nie został jeszcze złożony do rejestru przedsiębiorców KRS. 

Akcje serii B1, B2 i B3 podlegają wyłączeniu od wprowadzenia do obrotu na podstawie tego Dokumentu 

na podstawie § 3 ust. 1a Regulaminu ASO.  

• Akcje serii D 

W dniu 28 kwietnia 2026 r. Nadzwyczajne Walne Zgromadzenie Spółki podjęło uchwałę nr 6 w sprawie 

ustanowienia programu motywacyjnego dla kluczowych pracowników i współpracowników Spółki oraz 

uchwałę nr 7 w sprawie podwyższenia kapitału zakładowego Spółki w drodze emisji akcji zwykłych na 
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okaziciela serii D z wyłączeniem w całości prawa poboru dotychczasowych akcjonariuszy oraz 

dematerializacji tych akcji i zmiany statutu Spółki w wykonaniu tego programu motywacyjnego. 

Nadzwyczajne Walne Zgromadzenie Spółki podjęło decyzję o wyłączeniu prawa poboru 

dotychczasowych akcjonariuszy w związku z emisją akcji serii D.  

Na podstawie uchwały nr 7 Nadzwyczajnego Walnego Zgromadzenia Spółki z 28 kwietnia 2026 r. kapitał 

zakładowy Spółki został podwyższony o kwotę nie wyższą niż 4.000,00 zł poprzez emisję nie więcej niż 

20.000 akcji serii D. Nadzwyczajne Walne Zgromadzenie Spółki ustaliło cenę emisyjną Akcji serii D w 

wysokości 0,20 zł za każdą Akcję serii D. 

W dniu 29 kwietnia 2026 r. Zarząd dokonał ustalenia szczegółowych zasad i terminów oferty akcji serii 

D oraz ustalił listę uczestników programu motywacyjnego. Akcje serii D zostaną zaoferowane wybranym 

pracownikom i współpracownikom Emitenta, którzy spełnili warunki uczestnictwa w programie 

motywacyjnym określone przez Zarząd Emitenta i zostali wskazani na liście uczestników programu 

motywacyjnego przyjętej przez Zarząd i zatwierdzonej przez Radę Nadzorczą w dniu 30 kwietnia 2026 

r. 

Na Datę Dokumentu umowy objęcia akcji serii D nie zostały jeszcze zawarte przez Spółkę ze wszystkimi 

uczestnikami programu i akcje serii D nie zostały w pełni pokryte. Po zawarciu umów objęcia akcji serii 

D ze wszystkimi uczestnikami programu Emitent złoży wniosek o rejestrację podwyższenia kapitału 

zakładowego związanego z emisją akcji serii D w rejestrze przedsiębiorców KRS. 

Akcje serii D podlegają wyłączeniu od wprowadzenia do obrotu na podstawie tego Dokumentu na 

podstawie § 3 ust. 1a Regulaminu ASO.  

3.9. Informacje o nieopłaconej części kapitału zakładowego 

Kapitał zakładowy Emitenta został pokryty w całości. 

3.10. Informacje o przewidywanych zmianach kapitału zakładowego w wyniku 

realizacji przez obligatariuszy uprawnień z obligacji zamiennych lub z obligacji dających 

pierwszeństwo do objęcia w przyszłości nowych emisji akcji lub w wyniku realizacji 

uprawnień przez posiadaczy warrantów subskrypcyjnych, ze wskazaniem wartości 

przewidywanego warunkowego podwyższenia kapitału zakładowego oraz terminu 

wygaśnięcia praw podmiotów uprawnionych do nabycia tych akcji 

Emitent nie emitował obligacji zamiennych ani obligacji z prawem pierwszeństwa. 

3.11. Wskazanie liczby akcji i wartości kapitału zakładowego, o które na podstawie 

Statutu przewidującego upoważnienie zarządu do podwyższenia kapitału zakładowego, 

w granicach kapitału docelowego -może być podwyższony kapitał zakładowy, jak 

również liczby akcji i wartości kapitału zakładowego, o które może być jeszcze 

podwyższony kapitał zakładowy w tym trybie 

Statut Emitenta przewiduje upoważnienie Zarządu Emitenta do podwyższenia kapitału zakładowego w 

ramach kapitału docelowego. Zarząd jest upoważniony do podwyższenia kapitału zakładowego o nie 

więcej niż 185.920,00 złotych poprzez emisję w ramach kapitału docelowego nie więcej niż 929.600 

nowych akcji. Upoważnienie Zarządu do podwyższenia kapitału zakładowego w ramach kapitału 

docelowego wygasa z dniem 31 grudnia 2028 r. Zarząd może wykonać przyznane mu upoważnienie 

przez dokonanie jednego albo wielu podwyższeń kapitału zakładowego w ramach kapitału docelowego. 

Zarząd Emitenta w dniu 27 kwietnia 2026 r. podjął Uchwałę Emisyjną podwyższającą kapitał zakładowy 

Emitenta o kwotę nie wyższą niż 100.000,00 zł (sto tysięcy złotych) poprzez emisję nie więcej niż 

500.000 Akcji serii C. Na podstawie Uchwały Emisyjnej wyemitowano 500.000 Akcji serii C. Emitent 

wskazuje, że w ramach kapitału docelowego, w związku z objęciem przez inwestorów w ramach oferty 
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publicznej wszystkich Akcji serii C, w granicach statutowego upoważnienia wciąż możliwa jest emisja 

akcji Emitenta w liczbie 429.600. 

3.12. Wskazanie na jakich rynkach papierów wartościowych są lub były notowane 

papiery wartościowe Emitenta  

Instrumenty finansowe Emitenta, jak również wystawiane w związku z nimi kwity depozytowe, nie są ani 

nie były dotychczas notowane na żadnych rynkach instrumentów finansowych. 

3.13. Podstawowe informacje na temat powiązań kapitałowych Emitenta mających 

istotny wpływ na jego działalność, ze wskazaniem jednostek jego grupy kapitałowej oraz 

jednostek niewchodzących w skład Grupy Kapitałowej Emitenta, ale będących 

podmiotami istotnymi dla działalności prowadzonej przez Emitenta i powiązanymi 

kapitałowo lub osobowo z Emitentem, osobami wchodzącymi w skład organów 

zarządzających lub nadzorczych Emitenta lub znaczącymi akcjonariuszami Emitenta 

Emitent nie jest podmiotem zależnym od innego podmiotu. 

Na dzień publikacji Dokumentu Informacyjnego Emitent posiada jedną spółkę zależną tj. Progresja 

Space sp. z o.o. z siedzibą w Krakowie („Progresja Space”).  

Progresja Space prowadziła w latach 2019–2022 działalność w zakresie badań i rozwoju technologii 

kosmicznych, realizując projekty dla Europejskiej Agencji Kosmicznej oraz projekty współfinansowane 

ze środków UE. 

Aktualnie zasadnicza działalność operacyjna Grupy Emitenta, w tym rozwój produktów, sprzedaż oraz 

realizacja kontraktów, prowadzona jest przez Emitenta. Zakres działalności Progresja Space został 

ograniczony, przy zachowaniu zgodności z zasadami trwałości projektów współfinansowanych ze 

środków publicznych, które były realizowane przez spółkę. 

Progresja Space nie prowadzi odrębnej działalności operacyjnej ani sprzedażowej, a jej funkcjonowanie 

nie ma istotnego wpływu na bieżącą działalność operacyjną, sytuację finansową ani strategię rozwoju 

Emitenta. Na dzień 31 grudnia 2025 roku wartość bilansowa spółki Progresja Space z o.o. wyniosła 624 

tys. PLN (z czego w ramach aktywów: aktywa trwałe 483 tys. PLN, aktywa obrotowe: 141 tys. PLN; w 

ramach pasywów: kapitał własny 433 tys. PLN, zobowiązania i rezerwy na zobowiązania: 191 tys. PLN). 

W 2025 roku spółka Progresja Space z o.o. nie odnotowała żadnych przychodów ze sprzedaży, 

natomiast koszty działalności operacyjnej spółki wyniosły 80 tys. PLN, koszty finansowe 16 tys. PLN, w 

wyniku czego spółka odnotowała stratę netto w wysokości 68 tys. PLN. Na dzień 31 marca 2026 roku 

wartość bilansowa spółki Progresja Space z o.o. wyniosła 585 tys. PLN (z czego w ramach aktywów: 

aktywa trwałe 471 tys. PLN, aktywa obrotowe: 114 tys. PLN; w ramach pasywów: kapitał własny 413 

tys. PLN, zobowiązania i rezerwy na zobowiązania: 172 tys. PLN). W pierwszym kwartale 2026 roku 

spółka Progresja Space z o.o. nie odnotowała żadnych przychodów ze sprzedaży, natomiast koszty 

działalności operacyjnej spółki wyniosły 22 tys. PLN, koszty finansowe 1,7 tys. PLN, w wyniku czego 

spółka odnotowała stratę netto w wysokości 19,5 tys. PLN. 

Szczegółowe informacje o spółce zależnej Emitenta prezentuje poniższa tabela: 

Nazwa (firma): Progresja Space sp. z o.o. 

Forma Prawna: spółka z ograniczoną odpowiedzialnością 

Kraj siedziby: Polska 

Siedziba: Kraków 
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Adres: ul. Skotnicka 252A/4B, 30-399 Kraków 

KRS: 0000799588 

NIP: 6762570093 

REGON: 38420066100000 

Przedmiot działalności: 

51, 22, Z, TRANSPORT KOSMICZNY 

30, 30, Z, PRODUKCJA STATKÓW POWIETRZNYCH, 

STATKÓW KOSMICZNYCH I PODOBNYCH MASZYN 

33, 16, Z, NAPRAWA I KONSERWACJA STATKÓW 

POWIETRZNYCH I STATKÓW KOSMICZNYCH 

72, 19, Z, BADANIA NAUKOWE I PRACE ROZWOJOWE W 

DZIEDZINIE POZOSTAŁYCH NAUK PRZYRODNICZYCH I 

TECHNICZNYCH 

Udział Emitenta w kapitale 

zakładowym: 

100% (1135 udziałów o łącznej wartości 56.750,00 złotych)  

Udział Emitenta w ogólnej 

liczbie głosów: 

100% 

Udział osób wchodzących w 

skład organów zarządzających 

lub nadzorczych Emitenta lub 

znaczących akcjonariuszy 

Emitenta, w kapitale 

zakładowym lub wniesionym 

wkładzie 

Nie dotyczy. Emitent posiada bezpośrednio 100% udziałów w 

kapitale zakładowym Progresja Space.  

 

Przemysław Drożdż oraz Tomasz Palacz, będący akcjonariuszami 

oraz członkami zarządu Spółki są jednocześnie członkami zarządu 

Progresja Space.  

 

Emitent ma oddział w Warszawie pod adresem: Plac Bankowy 2, 00-095 Warszawa. Oddział został 

utworzony w związku z realizacją projektu w ramach programu ESA BIC. Pełni funkcję formalno-

administracyjną. Emitent nie prowadzi w ramach oddziału odrębnej działalności operacyjnej ani nie 

zatrudnia w nim pracowników. 

Według najlepszej wiedzy Emitenta, na datę publikacji Dokumentu Informacyjnego, nie zachodzą 

jakiekolwiek inne niż wymienione w tym punkcie powiązania kapitałowe Emitenta mające istotny wpływ 

na jego działalność z jednostkami niewchodzącymi w skład grupy kapitałowej Emitenta, ale 

jednostkami będącymi podmiotami istotnymi dla działalności prowadzonej przez Emitenta i 

powiązanymi kapitałowo lub osobowo z Emitentem, osobami wchodzącymi w skład organów 

zarządzających lub nadzorczych Emitenta lub znaczącymi akcjonariuszami Emitenta. 
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3.14. Wskazanie powiązań osobowych, majątkowych i organizacyjnych pomiędzy: 

 

3.14.1. Emitentem a osobami wchodzącymi w skład organów zarządzających i 

nadzorczych Emitenta 

W zakresie Zarządu Spółki, na Datę Dokumentu Informacyjnego: 

⎯ Tomasz Palacz, Prezes Zarządu Spółki, jest jednocześnie: akcjonariuszem Spółki 

posiadającym 928.108 Akcji Spółki, stanowiących 32,87% udziału w kapitale zakładowym 

uprawniających do 928.108 głosów stanowiących 32,87% ogólnej liczby głosów (Tomasz 

Palacz bezpośrednio posiada 927.550 Akcji Spółki stanowiących 32,85% udziału w kapitale 

zakładowym uprawniających do 927.550 głosów stanowiących 32,85% ogólnej liczby głosów a 

Palacz Fundacja Rodzinna w organizacji, kontrolowana przez Tomasza Palacza, posiada 558 

Akcji Spółki stanowiących 0,02% udziału w kapitale zakładowym uprawniających do 558 głosów 

stanowiących 0,02% ogólnej liczby głosów); 

⎯ Przemysław Drożdż, Członek Zarządu Spółki, jest jednocześnie: akcjonariuszem Spółki 

posiadającym 532.608 Akcji Spółki, stanowiących 18,86% udziału w kapitale uprawniających 

do 532.608 głosów stanowiących 18,86% ogólnej liczby głosów (Przemysław Drożdż 

bezpośrednio posiada 532.050 Akcji Spółki stanowiących 18,84% udziału w kapitale 

zakładowym uprawniających do 532.050 głosów stanowiących 18,84% ogólnej liczby głosów a 

Drożdż Fundacja Rodzinna w organizacji, kontrolowana przez Przemysława Drożdża, posiada 

558 Akcji Spółki stanowiących 0,02% udziału w kapitale zakładowym uprawniających do 558 

głosów stanowiących 0,02% ogólnej liczby głosów). 

Wskazani wyżej członkowie Zarządu Spółki otrzymują od Spółki wynagrodzenie z tytułu zawartych ze 

Spółką umów o pracę. 

W zakresie Rady Nadzorczej Spółki, na Datę Dokumentu: 

⎯ Mateusz Kacwin, Członek Rady Nadzorczej Spółki, jednocześnie posiada pośrednio poprzez 

Fundacja Rodzinna Kacwin w organizacji 119.000 Akcji Spółki, stanowiących 4,21% udziału w 

kapitale zakładowym uprawniających do 119.000 głosów stanowiących 4,21 % ogólnej liczby 

głosów. 

Ponadto: 

⎯ Jędrzej Kowalewski, Członek Rady Nadzorczej Spółki, objął 5.661 akcji serii B3, które to akcje 

na Datę Dokumentu nie zostały jeszcze zarejestrowane w rejestrze przedsiębiorców;  

⎯ Marcin Warwas, Członek Rady Nadzorczej Spółki, objął 129.366 akcji serii B2 oraz 18.875 Akcji 

Spółki serii B3, które to akcje na Datę Dokumentu nie zostały jeszcze zarejestrowane w 

rejestrze przedsiębiorców. 
 

Poza powiązaniami, o których mowa powyżej, Emitent według najlepszej wiedzy na Datę Dokumentu 

nie identyfikuje innych powiązań osobowych, majątkowych i organizacyjnych pomiędzy Emitentem, a 

osobami wchodzącymi w skład organów zarządzających i nadzorczych Emitenta. 

3.14.2. Emitentem lub osobami wchodzącymi w skład organów zarządzających i 

nadzorczych Emitenta a znaczącymi akcjonariuszami Emitenta 

Na Datę Dokumentu Informacyjnego: 

⎯ Tomasz Palacz, Prezes Zarządu Spółki, jest jednocześnie: akcjonariuszem Spółki 

posiadającym 928.108 Akcji Spółki, stanowiących 32,87% udziału w kapitale zakładowym 

uprawniających do 928.108 głosów stanowiących 32,87% ogólnej liczby głosów (Tomasz 
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Palacz bezpośrednio posiada 927.550 Akcji Spółki stanowiących 32,85% udziału w kapitale 

zakładowym uprawniających do 927.550 głosów stanowiących 32,85% ogólnej liczby głosów a 

Palacz Fundacja Rodzinna w organizacji, kontrolowana przez Tomasza Palacza, posiada 558 

Akcji Spółki stanowiących 0,02% udziału w kapitale zakładowym uprawniających do 558 głosów 

stanowiących 0,02% ogólnej liczby głosów); 

⎯ Przemysław Drożdż, Członek Zarządu Spółki, jest jednocześnie: akcjonariuszem Spółki  

posiadającym 532.608 Akcji Spółki, stanowiących 18,86% udziału w kapitale uprawniających 

do 532.608 głosów stanowiących 18,86% ogólnej liczby głosów (Przemysław Drożdż 

bezpośrednio posiada 532.050 Akcji Spółki stanowiących 18,84% udziału w kapitale 

zakładowym uprawniających do 532.050 głosów stanowiących 18,84% ogólnej liczby głosów a 

Drożdż Fundacja Rodzinna w organizacji, kontrolowana przez Przemysława Drożdża, posiada 

558 Akcji Spółki stanowiących 0,02% udziału w kapitale zakładowym uprawniających do 558 

głosów stanowiących 0,02% ogólnej liczby głosów); 

⎯ Mateusz Kacwin, Członek Rady Nadzorczej Spółki, jednocześnie posiada pośrednio poprzez 

Fundacja Rodzinna Kacwin w organizacji 119.000 Akcji Spółki, stanowiących 4,21% udziału w 

kapitale zakładowym uprawniających do 119.000 głosów stanowiących 4,21% ogólnej liczby 

głosów; 

⎯ Marcus Erken, Członek Rady Nadzorczej Spółki jest jednocześnie dyrektorem Sunfish GP 

GmbH z siedzibą w Berlinie, będącej podmiotem uprawnionym do reprezentacji Sunfish Poland, 

będącej akcjonariuszem Spółki, posiadającym 8.000 Akcji Spółki, stanowiących 0,28% udziału 

w kapitale zakładowym, uprawniających do 8.000 głosów, stanowiących 0,28% ogólnej liczby 

głosów oraz który objął 336.162 akcji serii B1, które to akcje na Datę Dokumentu nie zostały 

jeszcze zarejestrowane w rejestrze przedsiębiorców. 

Ponadto: 

⎯ Jędrzej Kowalewski, Członek Rady Nadzorczej Spółki, objął 5.661 akcji serii B3, które to akcje 

na Datę Dokumentu nie zostały jeszcze zarejestrowane w rejestrze przedsiębiorców;  

⎯ Marcin Warwas, Członek Rady Nadzorczej Spółki, objął 129.366 akcji serii B2 oraz 18.875 Akcji 

Spółki serii B3, które to akcje na Datę Dokumentu nie zostały jeszcze zarejestrowane w 

rejestrze przedsiębiorców. 

Poza powiązaniami, o których mowa powyżej, Emitent według najlepszej wiedzy na Datę Dokumentu 

nie identyfikuje innych powiązań osobowych, majątkowych i organizacyjnych pomiędzy Emitentem, 

osobami wchodzącymi w skład organów zarządzających i nadzorczych Emitenta a znaczącymi 

akcjonariuszami Emitenta. 

3.14.3. Emitentem, osobami wchodzącymi w skład organów zarządzających i 

nadzorczych Emitenta oraz znaczącymi akcjonariuszami Emitenta a 

Autoryzowanym Doradcą (lub osobami wchodzącymi w skład jego organów 

zarządzających i nadzorczych) 

Na Datę Dokumentu Informacyjnego: 

− pan Adam Kalkusiński, 50% udziałowiec Autoryzowanego Doradcy, pełniący funkcję prezesa 

zarządu Autoryzowanego Doradcy posiada 10.284 akcji Emitenta stanowiących 0,36% akcji w 

kapitale zakładowym Emitenta oraz objął 26.368 akcji serii B3, które to akcje na Datę 

Dokumentu nie zostały jeszcze zarejestrowane w rejestrze przedsiębiorców; 

− pan Marcin Sadlej, 50% udziałowiec Autoryzowanego Doradcy, pełniący funkcję Partnera 

Zarządzającego Autoryzowanego Doradcy nie posiada akcji Emitenta natomiast objął 26.425 

akcji serii B3, które to akcje na Datę Dokumentu nie zostały jeszcze zarejestrowane w rejestrze 

przedsiębiorców. 

Poza powiązaniami, o których mowa powyżej, nie występują inne powiązania osobowe, majątkowe i 

organizacyjne pomiędzy Emitentem, osobami wchodzącymi w skład organów zarządzających i 
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nadzorczych Emitenta oraz znaczącymi akcjonariuszami Emitenta a Autoryzowanym Doradcą (lub 

osobami wchodzącymi w skład jego organów zarządzających i nadzorczych). 

 

3.15. Informacja o podstawowych produktach, towarach lub usługach oferowanych 

przez Emitenta, a w przypadku gdy Emitent aktualnie nie oferuje produktów, towarów 

lub usług – informację o planach Emitenta w tym zakresie, wraz z określeniem 

wartościowym i ilościowym poszczególnych grup produktów, towarów i usług albo, 

jeżeli jest to istotne, udziałem poszczególnych produktów, towarów i usług w 

przychodach ze sprzedaży ogółem dla grupy kapitałowej i emitenta, w podziale na 

segmenty działalności 

3.15.1. Ogólny zarys działalności 

Liftero S.A. to polski podmiot założony przez Tomasza Palacza (Prezes Zarządu) i Przemysława 

Drożdża (Wiceprezes Zarządu) działający w branży technologicznej w sektorze kosmicznym. Liftero 

S.A. wraz z Progresja Space sp. z o.o. tworzą Grupę Kapitałową Liftero. Grupa specjalizuje się w 

projektowaniu i produkcji satelitarnych systemów napędowych dla klientów prywatnych i 

instytucjonalnych a jej flagowym produktem jest chemiczny system napędowy BOOSTER 

wykorzystujący nietoksyczne materiały pędne. System BOOSTER został opracowany od podstaw do 

etapu gotowości do lotu, tj. od pierwszego testu w laboratorium, przez kwalifikację według wymagań 

SpaceX, aż po wystrzelenie na pokładzie rakiety Falcon 9 w marcu 2025 roku, w ciągu zaledwie 15 

miesięcy, co, według najlepszej wiedzy Zarządu Emitenta jest to rekordowo krótkim czasem na 

opracowanie tego typu produktu dla przemysłu kosmicznego. Do Daty Dokumentu system napędowy 

BOOSTER znalazł się dwukrotnie w kosmosie, tj. w ramach misji demonstracyjnej RED5 oraz w misji 

komercyjnej klienta z Indii, osiągając poziom TRL9. Grupa realizuje także projekty badawczo-

rozwojowe, w tym kontrakty dla ESA, ukierunkowane na rozwój kolejnych generacji napędów oraz na 

wdrożenie produktów spółki w przyszłych misjach ESA. 

Na datę 23 czerwca 2026 roku Grupa zatrudnia 22 osoby, w tym 14 inżynierów (mechaników, 

specjalistów w zakresie silników rakietowych, elektroniki, oprogramowania), 5 osób w dziale sprzedaży 

oraz marketingu, 2 osoby w zarządzie oraz 1 osoba w administracji. 

Grupa prowadzi swoją działalność operacyjną w Krakowie i dysponuje specjalistycznym zapleczem 

badawczo-rozwojowym oraz produkcyjnym umożliwiającym samodzielną realizację kluczowych etapów 

projektowania, wytwarzania i kwalifikacji systemów napędowych. W szczególności Grupa posiada park 

maszynowy do precyzyjnej obróbki mechanicznej komponentów, stanowiska do montażu i testów 

elektroniki oraz wydzielone pomieszczenie typu cleanroom przeznaczone do montażu i integracji 

systemów napędowych. Istotnym elementem infrastruktury jest własne stanowisko do testów systemów 

napędowych w warunkach obniżonego ciśnienia, umożliwiające prowadzenie prób funkcjonalnych i 

kwalifikacyjnych w środowisku zbliżonym do warunków kosmicznych. Posiadane zaplecze techniczne 

pozwala na skrócenie cyklu rozwoju produktu, kontrolę jakości kluczowych procesów oraz ograniczenie 

zależności od zewnętrznych podwykonawców. 

Historia Grupy sięga 2019 roku, kiedy to została założona spółka Progresja Space sp. z o.o. 

ukierunkowana na działalność badawczo-rozwojową w obszarze technologii kosmicznych. Spółka 

Progresja Space była prowadzona przez Tomasza Palacza i Przemysława Drożdża. W latach 2019–

2022 Progresja Space realizowała: (i) kontrakty dla Europejskiej Agencji Kosmicznej (ESA), (ii) projekty 

B+R finansowane przez NCBR i inne instytucje publiczne, (iii) prace nad napędami elektrycznymi, 

elektrotermicznymi i chemicznymi oraz (iv) prace nad rozwojem technologii materiałowych i 

komponentów do systemów napędowych. Łączna wartość pozyskanych i rozliczonych projektów 

Progresja Space przekroczyła 9 mln PLN. Projekty zostały formalnie zakończone i zatwierdzone przez 

instytucje finansujące. Działalność w formule usługowej pozwoliła na: (i) zbudowanie zespołu 
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inżynieryjnego, (ii) pozyskanie i opracowanie unikatowego zaplecza testowego, (iii) wypracowanie 

procesów projektowych zgodnych z wymogami sektora kosmicznego, (iv) zgromadzenie i 

zabezpieczenie własności intelektualnej oraz (v) pozyskanie kluczowej wiedzy na temat trendów 

rynkowych i potrzeb potencjalnych klientów w obszarze napędów satelitarnych. 

W 2022 roku podjęto strategiczną decyzję o przejściu z modelu usługowego na model produktowy, 

ukierunkowany na skalowalne systemy napędowe dla rynku komercyjnego. W tym celu powołano 

spółkę Liftero sp. z o.o., która objęła 100% udziałów w Progresja Space i skonsolidowała działalność w 

Grupie Liftero. 

W maju 2023 roku Liftero pozyskało finansowanie od funduszy venture capital: Sunfish Poland, Freya 

Capital, bValue oraz inwestora prywatnego. Finansowanie to umożliwiło rozpoczęcie prac nad własnym 

produktem – systemem napędowym BOOSTER (więcej: pkt. 3.16.2). 

W drugiej połowie 2024 roku Liftero pozyskało pierwszego klienta komercyjnego z Indii, co nastąpiło 

przed właściwą demonstracją produktu na orbicie. System napędowy został dostarczony w ok. 4 

miesiące od podpisania kontraktu i przeszedł testy akceptacyjne oraz integrację z satelitą klienta. 

Satelita został zintegrowany z hinduską rakietą orbitalną (rakieta nośna dla satelitów na orbitach 

polarnych), jednak w wyniku awarii rakiety nie osiągnął docelowej orbity, co uniemożliwiło pozyskanie 

danych z tej misji. 

Od początku 2024 roku Grupa przygotowywała własną misję satelitarną z wykorzystaniem zakupionej 

platformy satelitarnej od zewnętrznego dostawcy, która miała na celu demonstrację produktu 

BOOSTER w warunkach docelowych, tj. na niskiej orbicie okołoziemskiej. W marcu 2025 roku satelita 

wyposażony w system napędowy Emitenta BOOSTER został wyniesiony na orbitę SSO rakietą Falcon 

9 w ramach misji Transporter-13 organizowanej przez SpaceX. Platforma satelitarna została zakupiona 

od podmiotu z Wielkiej Brytanii, natomiast głównym ładunkiem użytecznym był system napędowy 

Liftero. Po wyniesieniu na orbitę:  

i. potwierdzono dwustronną komunikację z satelitą,  

ii. uruchomiono systemy platformy,  

iii. potwierdzono szczelność zbiorników i poprawną pracę elektroniki, 

iv. przeprowadzono odpalenia napędu potwierdzające skuteczność działania silnika, 

v. pozyskano zdjęcia diagnostyczne silnika na tle Ziemi,  

vi. potwierdzono zmiany orbity w publicznie dostępnych danych TLE. 

Poniżej przedstawiono zdjęcie diagnostyczne silnika na tle Ziemi pozyskane podczas własnej misji 

satelitarnej w 2025 roku. 
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Rys. 1. Zdjęcie diagnostyczne silnika na tle Ziemi pozyskane podczas własnej misji satelitarnej 

w 2025 roku. 

 

Źródło: Emitent 

W lutym 2026 roku Spółka podpisała kontrakt z klientem z Indii na dostawę dwóch systemów 

napędowych, wyposażonych łącznie w kilkanaście silników. Wartość kontraktu przekracza wysokość 

przychodów Grupy z 2025 roku. Systemy zostaną wykorzystane w pionierskiej misji serwisowania 

satelitarnego (in-orbit servicing), w ramach której dwa satelity będą realizowały operację dokowania 

oraz przetankowania paliwa na orbicie. Misja ta wpisuje się w jeden ze strategicznych kierunków 

Emitenta polegający na budowie pozycji dostawcy napędów dla wyspecjalizowanych, dynamicznie 

rozwijających się segmentów rynku, takich jak in-orbit servicing. Integracja systemów Liftero z 

rozwiązaniami do transferu paliwa stanowi istotny krok w kierunku udziału w zaawansowanych 

operacjach orbitalnych, wymagających wysokiej niezawodności oraz precyzji manewrowej. Kontrakt 

zakłada realizację zamówienia w terminie poniżej 9 miesięcy od jego podpisania. Zdolność do 

dostarczenia systemów w ciągu 9 miesięcy, przy zachowaniu wymogów technicznych i jakościowych, 

potwierdza wysoką operacyjną sprawność Spółki oraz dużą elastyczność modułowej architektury 

produktu BOOSTER. Klient deklaruje plan wyniesienia misji na orbitę jeszcze w 2026 roku, co oznacza 

istotne zwiększenie liczby silników Liftero pracujących w przestrzeni. Krótki czas dostawy kluczowych 

podsystemów stanowi istotną przewagę konkurencyjną.  

Grupa, oprócz projektowania, produkcji i sprzedaży systemów napędowych BOOSTER klientom 

prywatnym i instytucjonalnym realizuje także projekty badawczo-rozwojowe, w tym kontrakty dla ESA, 

ukierunkowane na rozwój kolejnych generacji napędów oraz na wdrożenie produktów spółki w 

przyszłych misjach ESA. Na Datę Dokumentu Spółka realizuje dwa projekty dla ESA związane z 

rozwojem technologii napędowych, tj. projekt o nazwie HIGH THRUST, HIGH SPECIFIC IMPULSE 

XENON RESISTOJET oraz projekt o nazwie Advanced manufacturing of the thrust chamber for nitrous 

oxide-based propulsion. 

Emitent współpracuje z dostawcami na poziomie poszczególnych komponentów wykorzystywanych w 

produkcie BOOSTER. Model współpracy ma charakter rozproszony i na obecnym etapie rozwoju 

produktu nie występuje istotna zależność od pojedynczego dostawcy lub ograniczonej grupy 

dostawców. Dla wszystkich kluczowych komponentów Emitent zidentyfikował alternatywnych 

dostawców. W zależności od rodzaju komponentu jego zastąpienie może odbywać się poprzez 

zastosowanie bezpośredniego zamiennika, niewymagającego zmian konstrukcyjnych lub zamiennika 

wymagającego jedynie niekrytycznych modyfikacji projektu. W ocenie Emitenta ewentualna zmiana 

dostawcy nie stanowi istotnego ryzyka dla kontynuacji działalności ani realizacji zamówień. 
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Strategia Spółki zakłada koncentrację na globalnym rynku komercyjnym przy jednoczesnym 

uczestnictwie w programach ESA finansowanych w ramach polskiej składki członkowskiej. 

3.15.2. Podstawowe informacje o produktach 

Flagowym produktem Grupy jest modułowy system napędowy. BOOSTER to system napędowy 

wykorzystujący nietoksyczne materiały pędne (podtlenek azotu N₂O jako utleniacz oraz etan C2H6 jako 

paliwo), zaprojektowany dla satelitów klasy 20-500 kg, reprezentując nową generację chemicznych 

systemów napędowych typu green propulsion. System dostępny jest w konfiguracjach dopasowanych 

do potrzeb wymagających misji, np. do misji serwisowania orbitalnego, kontrolowanego powrotu z 

orbity, operacji na LEO i GEO oraz konstelacji. Liftero zaprojektowało system tak, aby był łatwy w 

dopasowaniu do specyfiki poszczególnych misji, utrzymując jednocześnie efektywność kosztową i 

krótkie czasy produkcji. Pierwszy system BOOSTER został wyniesiony na orbitę w marcu 2025 na 

pokładzie SpaceX Transporter-13. Na orbicie operuje nominalnie, budując dla Spółki kluczowy na rynku 

kosmicznym flight heritage. 

Poniżej przedstawiono system napędowy BOOSTER 10 prezentowany podczas targów Spacetech 

Expo w Bremie w 2025 roku. 

Rys. 2. System napędowy BOOSTER 10 prezentowany podczas targów Spacetech Expo w 

Bremie w 2025 roku 

 

Źródło: Emitent 

Zastosowanie nietoksycznych materiałów pędnych w satelitach ma istotne znaczenie operacyjne i 

ekonomiczne. W przeciwieństwie do tradycyjnych, toksycznych paliw (np. hydrazyny), które wymagają 

specjalistycznej infrastruktury bezpieczeństwa, procedur ochronnych oraz kosztownego tankowania, 

paliwa wykorzystywane w systemie BOOSTER znacząco upraszczają logistykę naziemną i redukują 

koszty operacyjne klienta. Koszt paliwa i jego obsługi w systemie BOOSTER stanowi niewielką część, 

liczoną w mniej niż w promilu budżetu misji w porównaniu do historycznych rozwiązań chemicznych. 

Jednocześnie, regulacje oraz zasady wdrożone przez wiodących operatorów rakiet nośnych (np. 

SpaceX), wprost zabraniają użycia toksycznych paliw w większości misji, co oznacza, że ich klienci nie 

mogą stosować dotychczasowych napędów chemicznych korzystających z np. hydrazyny. 

Jednym z istotnych parametrów systemów napędowych jest poziom impulsu właściwego (ISP), 

będącego miarą wydajności napędu określającą wygenerowaną siłę ciągu w stosunku do użytego 

paliwa. System napędowy BOOSTER osiąga jeden z najwyższych impulsów właściwych w swojej 
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klasie, sięgający ok. 290 s. Dla porównania napęd ISP TECH osiąga ISP w wysokości 270 s, a napęd 

Dawn Aerospace powyżej 245 s. Według najlepszej wiedzy Zarządu system ten należy do najbardziej 

efektywnych rozwiązań w segmencie ekologicznych napędów chemicznych na świecie, łącząc wysoką 

sprawność z wyjątkową stabilnością pracy termicznej. Opracowany przez Spółkę silnik zachowuje niską 

temperaturę komory spalania (około 350 stopni C) przy zachowaniu wysokiego impulsu właściwego, co 

przekłada się na szereg wymiernych korzyści dla klienta: (i) szybsze i bardziej efektywne manewry 

przekładające się na wyższy zwrot z inwestycji dla klienta – brak ograniczeń temperaturowych oznacza 

mniejsze przerwy między manewrami, większą dostępność satelity do operacji payloadu oraz 

ograniczenie przestojów operacyjnych, (ii) niższy wpływ termiczny na platformę satelitarną – 

ograniczone obciążenia cieplne upraszczają integrację systemu z satelitą i zmniejszają wymagania 

wobec systemów kontroli termicznej, (iii) możliwość długotrwałej pracy bez degradacji – system może 

pracować tak długo, jak długo dostępne jest paliwo, bez ryzyka przegrzewania kluczowych 

komponentów. Kontrolowana temperatura pracy ma również bezpośrednie przełożenie na proces 

produkcyjny. Zastosowanie w systemie BOOSTER powszechnie dostępnych materiałów 

konstrukcyjnych (np. stali nierdzewnej) zamiast znacznie droższych stopów wysokotemperaturowych 

znacząco obniża koszty wytwarzania, upraszcza i przyspiesza procesy produkcyjne, zwiększa 

powtarzalność i skalowalność oraz pozwala dostarczać systemy w krótkim czasie bez kompromisów 

jakościowych. Dzięki temu Emitent może oferować konkurencyjny termin dostaw co w przypadku misji 

o napiętych harmonogramach stanowi istotną przewagę konkurencyjną. 

Architektura systemu BOOSTER jest modułowa i skalowalna. System może być konfigurowany 

poprzez: (i) zmianę liczby i wielkości zbiorników paliwa i utleniacza, (ii) multiplikację liczby silników 

(systemy są konfigurowalne i mogą mieć do czternastu silników), (iii) dostosowanie konfiguracji do 

wymagań misji (od prostych transferów orbitalnych po systemy wymagające wielu silników do 

precyzyjnej kontroli orientacji i położenia). Modułowość systemu BOOSTER umożliwia sprawne 

dostosowanie do potrzeb klienta, ograniczenie kosztów dopasowania do parametrów misji klienta oraz 

obsługę zarówno prostych, jak i złożonych misji. Dzięki temu system BOOSTER łączy wysoką 

wydajność, niskie ryzyko technologiczne, elastyczność konfiguracji oraz uproszczoną logistykę 

operacyjną – bez konieczności kompromisów technologicznych typowych dla wcześniejszych generacji 

napędów chemicznych. 

Poniżej przedstawiono trzy przykładowe rodzaje systemów BOOSTER oferowanych przez Liftero, tj. 

BOOSTER 5, BOOSTER 10 oraz BOOSTER 25 wraz z parametrami. 
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Rys. 3. Trzy przykładowe rodzaje systemów BOOSTER oferowanych przez Liftero, tj. BOOSTER 

5, BOOSTER 10 oraz BOOSTER 25 wraz z parametrami 

Źródło: Emitent 

 BOOSTER 5 BOOSTER 10 BOOSTER 25 

 

  

 

Przykładowa cena 100-300 tys. EUR 150-500 tys. EUR 350-1.000 tys. EUR 

Całkowity impuls 

(Total Impulse) 

2–5 kNs (konfigurowalny) 5–25 kNs 

(konfigurowalny) 

25–50 kNs 

(konfigurowalny) 

Liczba silników 1 × 1 N (do 4 × 1 N) 1 × 1 N (do 14 × 1 N) 4 × 1 N (do 12 × 1 N, 

opcja 5–20 N) 

Impuls właściwy 

(ISP) 

273–294 s 273–294 s 273–294 s 

Minimalny impuls 

bitowy 

24 mNs (bi-prop) / 6 mNs 

(cold-gas) 

24 mNs (bi-prop) / 6 mNs 

(cold-gas) 

24 mNs (bi-prop) / 6 mNs 

(cold-gas) 

Materiały pędne N₂O + C₂H₆ N₂O + C₂H₆ N₂O + C₂H₆ 

Masa całkowita                               

(z paliwem) 

7,15 kg (5 kNs, 1 × 1 N) 14,70 kg (10 kNs, 1 × 1 N) 24,5 kg (25 kNs, 4 × 1 N) 

Wymiary (objętość) 250 × 250 × 180 mm 

(bazowo 2 kNs, 

elastyczne) 

300 × 300 × 240 mm 

(bazowo 5 kNs, 

elastyczne) 

450 × 450 × 250 mm 

(bazowo 25 kNs, 

elastyczne) 

Zakres temperatury 

pracy 

−5°C do +35°C −5°C do +35°C −5°C do +35°C 

Napięcie zasilania 5–28 V 5–28 V 5–28 V 

Pobór mocy (na 

silnik) 

2–4 W (praca), 30 W / 

200 ms (zapłon) 

2–4 W (praca), 30 W / 200 

ms (zapłon) 

2–4 W (praca), 30 W / 200 

ms (zapłon) 

Interfejs 

komunikacyjny 

CAN / RS422 / UART CAN / RS422 / UART CAN / RS422 / UART 

Cechy systemu Cold-start, brak 

ograniczeń 

temperaturowych, 

zbiorniki typu 1, ITAR-

free 

Cold-start, brak 

ograniczeń 

temperaturowych, 

zbiorniki typu 1, ITAR-free 

Cold-start, brak 

ograniczeń 

temperaturowych, 

zbiorniki typu 1, ITAR-free 
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3.15.3. Główne projekty Grupy Emitenta 

Projekt dla ESA o nazwie Advanced manufacturing of the thrust chamber for nitrous oxide-based 

propulsion 

W dniu 11 czerwca 2025 roku Liftero podpisało kontrakt z ESA w ramach programu GSTP na 

optymalizacji produkcji komór spalania silnika BOOSTER przy użyciu technologii druku 3D. Głównym 

celem jest zwiększenie wydajności i obniżenie kosztów wytwarzania poprzez wdrożenie 

zaawansowanych procesów przyrostowych i spawalniczych. Prace obejmują pełny cykl od projektu po 

weryfikację gotowych komponentów w ramach kampanii testowej typu hot-fire. Inicjatywa ta 

bezpośrednio obniża ryzyko procesu skalowania produkcji i podnosi parametry techniczne 

ekologicznego napędu opartego na podtlenku azotu. Całkowita Wartość projektu to 250 tys. EUR 

Projekt dla ESA o nazwie HIGH THRUST, HIGH SPECIFIC IMPULSE XENON RESISTOJET  

W dniu 4 czerwca 2024 roku spółka Liftero podpisała umowę z Europejską Agencją Kosmiczną w 

ramach programu ARTES 4.0 Core Competitiveness, na opracowanie wysokociśnieniowego napędu 

elektrotermicznego zasilanego ksenonem. Projekt o nazwie HiPSTER zakłada zaprojektowanie, 

wytworzenie oraz przetestowanie modelu inżynierskiego silnika charakteryzującego się wysokim 

ciągiem oraz wysokim impulsem właściwym. Rozwiązanie to pozwoli na znaczną poprawę parametrów 

operacyjnych oraz uproszczenie konstrukcji przyszłych dużych platform satelitarnych. Liftero jest 

liderem projektu (”Prime contractor”) i realizuje go przy wsparciu firmy “AST Advanced Space 

Technologies” z Niemiec. Na Datę Dokumentu Emitent ukończył z powodzeniem etap TRR (ang. Test 

Readiness Review), co oznacza opracowanie i wyprodukowanie modelu inżynierskiego 

elektrotermicznego silnika zapasowego dla średnich i dużych platform satelitarnych oraz gotowość do 

rozpoczęcia kampanii testowej. Całkowita wartość projektu: 600 tys. EUR 

Projekt dla OrbitAID z Indii 

W dniu 05 września 2024 roku spółka Liftero podpisała pierwszy kontrakt z indyjską firmą OrbitAID. 

Kontrakt o wartości 95.000 EUR przewidywał opracowanie konfiguracji systemu napędowego do 

satelity, którego planowaną misją miała być demonstracja zdolności przetankowywania paliwa na 

orbicie. Produkt został z powodzeniem opracowany w ciągu 4 miesięcy, przeszedł testy kwalifikacyjne, 

a następnie wyeksportowany do siedziby klienta w Indiach. System został poprawnie zintegrowany z 

satelitą a następnie ta została umieszczona na Indyjskiej rakiecie PSLV. Start rakiety na w kierunku 

orbity miał miejsce w styczniu 2026 – niestety z powodu awarii rakiety, satelita wraz z systemem od 

Liftero nie został poprawnie umieszczony na orbicie.  

Projekt dla OrbitAID z Indii 

W dniu 21 lutego 2026 roku Liftero zawarł kontrakt z OrbitAID z Indii na dostarczenie dwóch systemów 

BOOSTER wyposażonych w łącznie kilkanaście silników. System zaprojektowany i zbudowany przez 

Liftero będzie pierwszym na świecie operacyjnym napędem kosmicznym opartym o N2O (podtlenek 

azotu oraz paliwo), który umożliwi pełną kontrolę ruchu w przestrzeni 6-DOF (ang. six degrees of 

freedom). Produkty Liftero zostaną wykorzystane w obszarze in-orbit servicing, w tym do operacji 

zbliżeniowych, dokowania i tankowania. 

Systemy napędowe BOOSTER zostaną zintegrowane z dwoma pojazdami kosmicznymi: statkiem 

serwisującym (ang. chaser) oraz statkiem doceloweym (ang. target). Osiągnięcie możliwości 

manewrowania w sześciu stopniach swobody pozwoli na realizację wszystkich założeń misji, od fazy 

zbliżania orbitalnego z dużej odległości (ang. rendez-vous) po precyzyjne podejście do dokowania, 

gdzie marginesy tolerancji wynoszą od centrymentrów podczas zbliżania do milimetrów w fazie 

łączenia. 
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⎯ Jest to największe zamówienie na silniki w historii Spółki – kontrakt zostanie w całości 

zrealizowany w roku 2026, zapewniając Liftero wyższe przychody niż w całym 2025, a 

jednocześnie nie wyczerpie obecnych zdolności produkcyjnych; 

⎯ Planowany przez OrbitAID start misji nastąpi najwcześniej w IV kwartale 2026 roku; 

⎯ Liftero i OrbitAID prowadzą zaawansowane rozmowy w zakresie zawarcia umowy ramowej 

dotyczącej przyszłej współpracy obu podmiotów w obszarze in-orbit servicing 

Wyniesienie na orbitę kolejnych systemów BOOSTER, potencjalnie jeszcze w 2026 roku, oznacza, że 

w przestrzeni kosmicznej pracować będzie już kilkanaście silników Liftero. Taki poziom komercjalizacji 

produktu istotnie wzmacnia wiarygodność technologii, buduje zaufanie kolejnych klientów i przekłada 

się na zdolność do pozyskiwania nowych zamówień. Na Dzień Dokumentu na orbicie znajduje się 

wyłącznie system BOOSTER wykorzystywany w ramach misji demonstracyjnej Emitenta, której celem 

jest walidacja technologii w warunkach operacyjnych. Emitent rozpoczął działania komercjalizacyjne 

systemu BOOSTER w IV kwartale 2025 roku, natomiast kluczowe dane potwierdzające parametry i 

gotowość technologii zostały pozyskane w I kwartale 2026 roku w ramach prowadzonej misji 

demonstracyjnej. W 2024 roku Emitent zawarł i zrealizował pierwszy kontrakt sprzedażowy dotyczący 

systemu BOOSTER z klientem OrbitAID. System został dostarczony klientowi i zintegrowany z satelitą 

przeznaczonym do wyniesienia na orbitę. Z uwagi na awarię rakiety nośnej po starcie satelita nie 

osiągnął planowanej orbity, w konsekwencji czego dostarczony system BOOSTER nie znalazł się w 

przestrzeni kosmicznej. W I kwartale 2026 roku Emitent podpisał kolejny kontrakt z klientem OrbitAID 

obejmujący dostawę dwóch systemów BOOSTER o łącznej wartości 430 tys. EUR. Na Dzień 

Dokumentu klient dokonał płatności odpowiadającej 50% wartości kontraktu. Zgodnie z informacjami 

przekazanymi przez klienta, satelity wyposażone w dostarczane przez Emitenta systemy BOOSTER 

mogą zostać wyniesione na orbitę jeszcze w 2026 roku lub w 2027 roku. 

OrbitAID Aerospace Pvt. Ltd. to pionierski indyjski startup z sektora technologii kosmicznych, 

rozwijający zrównoważone operacje w przestrzeni kosmicznej poprzez rozwiązania w zakresie 

serwisowania i tankowania satelitów na orbicie. Spółka opracowuje usługi wydłużania cyklu życia 

satelitów, które pozwalają zwiększyć czas trwania misji, obniżyć koszty ich zastępowania oraz 

ograniczyć ilość śmieci kosmicznych.  

OrbitAID realizuje pierwszą w Indiach misję serwisowania orbitalnego, obejmującą demonstrację 

dokowania, tankowania w przestrzeni kosmicznej oraz wydłużenia cyklu życia satelitów. 

Długoterminową wizją spółki jest budowa infrastruktury orbitalnych stacji paliwowych wspierających 

rozwijającą się globalną gospodarkę kosmiczną. Siedziba OrbitAID znajduje się w Chennai (Indie), a 

centrum badawczo-rozwojowe w Bangalore (Indie). 

3.15.4. Rynek i pozycjonowanie 

3.15.4.1. Globalny rynek napędów kosmicznych 

Globalny sektor kosmiczny przechodzi strukturalną transformację. Według danych Space Foundation z 

lipca 2025 roku globalna gospodarka kosmiczna osiągnęła wartość 613 mld USD w 2024 roku (wzrost 

7,8% rok do roku), z prognozą przekroczenia 1 bln USD do 2032 roku. Według raportu Bryce 

Technology „Przychody globalnego przemysłu satelitarnego w 2024 roku” segment wytwarzania 

satelitów, bezpośrednio powiązany z rynkiem napędów, generuje przychody na poziomie około 20 mld 

USD rocznie. Łączna wartość samego przemysłu satelitarnego obejmującego produkcję, usługi, 

segment naziemny oraz wynoszenie wyniosła w 2024 roku około 293 mld USD. 

Coraz niższe koszty wyniesienia ładunków na orbitę powodują coraz większą dostępność kosmosu, co 

otwiera przestrzeń dla nowych klas operatorów i konstelacji małych satelitów. Liczba wynoszonych 

satelitów rośnie dynamicznie. Goldman Sachs w swoim opracowaniu „Prognoza siedmiokrotnego 

wzrostu globalnego rynku satelitarnego” szacuje liczbę nowych satelitów uruchomionych w latach 2025-

2030 na ok. 70 tys. 
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Równolegle Goldman Sachs wskazuje, że obserwowany jest silny wzrost znaczenia sektora obronnego 

i bezpieczeństwa narodowego w globalnej gospodarce kosmicznej. Sektor ten obejmuje m.in. 

konstelacje obserwacyjne, systemy wczesnego ostrzegania, łączność wojskową, rozpoznanie oraz 

rozwiązania dual-use. Wydatki rządowe na technologie kosmiczne, w szczególności w Stanach 

Zjednoczonych, Europie oraz regionie Azji i Pacyfiku, systematycznie rosną w odpowiedzi na napięcia 

geopolityczne oraz rosnące znaczenie domeny kosmicznej jako kluczowego obszaru operacyjnego. 

Trend ten sprzyja rozwojowi konstelacji o wysokiej odporności (ang. resilient constellations, tj. 

konstelacje, które w obliczu niekorzystnych warunków i zdarzeń nadal realizują swoje krytyczne 

możliwości), rozproszonych architektur satelitarnych oraz systemów wymagających większej 

manewrowości i szybkiej reakcji orbitalnej, co bezpośrednio zwiększa znaczenie wydajnych i 

dynamicznych systemów napędowych. W tym kontekście systemy napędowe przestały być elementem 

opcjonalnym a stały się warunkiem koniecznym do prowadzenia operacji komercyjnych na orbicie. 

Satelita bez zdolności manewrowych nie może korygować orbity po wystrzeleniu, nie może unikać kolizji 

w coraz bardziej zatłoczonej przestrzeni i nie spełnia rosnących wymogów regulacyjnych dotyczących 

deorbitacji. 

Poniżej przedstawiono prognozy Goldman Sachs dotyczące rynku satelitów na niskiej orbicie 

okołoziemskiej 

Rys. 4. Prognozy Goldman Sachs dotyczące rynku satelitów na niskiej orbicie okołoziemskiej 

 

Źródło: Goldman Sachs Research 

Nota: Bear case: wzrost subskrypcji o 20% niższy niż w scenariuszu bazowym; Bull case: wzrost 

subskrypcji o 20% wyższy niż w scenariuszu bazowym; Blue sky: wzrost subskrypcji o 20% wyższy niż 

w scenariuszu bazowym w latach 2023–2030 i wzrost na tym samym poziomie co w przypadku 

smartfonów 5G Y2–Y6 w latach 2031–2035. 

3.15.4.2. Rynek napędów satelitarnych 

Według raportu Grand View Research „Rynek zielonych paliw pędnych (2025-2033)” rynek satelitarnych 

systemów napędowych wyceniany był w 2024 roku na 11,05 mld USD i ma wzrosnąć do 23,24 mld USD 

do 2030 roku, przy skumulowanym rocznym tempie wzrostu (CAGR) wynoszącym 13,6%. Jest to jeden 

z najszybciej rosnących segmentów w całym łańcuchu wartości przemysłu kosmicznego. 

Poniżej przedstawiono rynek napędów satelitarnych w latach 2020-2030 (mld USD) według szacunków 

Grand View Reseach. 



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  32 | S T R O N A 

 

Rys. 5. Rynek napędów satelitarnych w latach 2020-2030 (mld USD) według szacunków Grand 

View Reseach 

 

Źródło: Grand View Research 

Segment nietoksycznych napędów chemicznych, na którym działa Emitent, rośnie według GVR w 

tempie CAGR 12,2% i prognozowany jest na wzrost z 5,46 mld USD w 2025 roku do 13,72 mld USD w 

2035 roku. Segment satelitarny stanowi 55,8% tej wartości, co odpowiada rynkowi docelowemu rzędu 

około 9,6 mld USD w 2035 r. GVR wycenia rynek zielonych paliw pędnych (nietoksycznych napędów 

chemicznych) na 4,9 mld USD w 2024 roku i wskazuje, że ponad 50% tego rynku należy do satelitów. 

Poniżej przedstawiono strukturę rynku zielonych paliw pędnych w 2024 roku wg. GVR 

Rys. 6. Struktura rynku zielonych paliw pędnych w 2024 roku według Grand View Research 

 

Źródło: Grand View Research 

 

3.15.4.3. Dominujące rodzaje napędów 

Rynek napędów satelitarnych zdominowany jest przez trzy główne technologie: (i) napęd chemiczny 

toksyczny, (ii) napęd elektryczny oraz (iii) nietoksyczne napędy chemiczne. Każda z nich posiada 

wyraźne zalety i strukturalne ograniczenia, które kształtują decyzje zakupowe operatorów. 

Napęd chemiczny toksyczny (hydrazyna) – lider przychodów pod presją regulacyjną 

Pod względem wartości przychodów napędy chemiczne oparte w szczególności o hydrazynę, tlenki 

azotu i jej pochodne (MMH, NTO) pozostają istotnym rozwiązaniem rynku z szacowanym przez Zarząd 

udziałem na poziomie 40% przychodów segmentu napędów satelitarnych. Wynika to głównie z 

dominacji kosztowej dużych satelitów klasy GEO, misji deep-space czy misji wojskowych i rządowych, 
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wymagających wysokiego ciągu i sprawdzonej, niezawodnej technologii z wieloletnim flight heritage 

misji. 

Kilka długoterminowych trendów systemowo podważa zasadność stosowania napędów opartych na 

toksycznych paliwach. Kluczowym czynnikiem stała się polityka wiodących dostawców usług 

wynoszenia – na większości misji rideshare satelity tankowane hydrazyną nie są dopuszczane, co w 

praktyce eliminuje tę technologię z tego segmentu. Rynek został zdominowany przez platformy małe i 

bardzo małe – obecnie, według szacunków Zarządu, ponad 90% wynoszonych obiektów to małe satelity 

– gdzie klasyczne układy hydrazynowe niemal nie występują. 

Dodatkowo restrykcje regulacyjne (m.in. Rozporządzenie Unii Europejskiej REACH dotyczące 

chemikaliów, które określają zasady rejestracji i kontroli substancji oraz identyfikują szczególnie 

niebezpieczne związki (SVHC) podlegające ograniczeniom lub obowiązkowi uzyskania zezwolenia), 

złożone procedury bezpieczeństwa, wysokie koszty obsługi naziemnej (certyfikowane instalacje), 

trudności miniaturyzacyjne oraz logistycznie i finansowo wymagające tankowanie powodują, że 

całkowite koszty związane z użyciem napędów toksycznych są nieproporcjonalnie wyższe od zalet ich 

zastosowania. Istotną barierą są również koszty wytworzenia takich systemów, które często kilku lub 

kilkunastokrotnie przekraczają budżety klientów w segmencie małych satelitów. 

W efekcie dynamiczny wzrost rynku małych satelitów, w połączeniu z barierami technicznymi, 

operacyjnymi i ekonomicznymi dla paliw toksycznych, stworzył wyraźną i rosnącą lukę rynkową dla 

bezpieczniejszych systemów napędowych, tzn. systemów napędowych stosujących zielone paliwa 

pędne. 

Napęd elektryczny - domyślny wybór dla małych satelitów, z kluczową luką 

Napęd elektryczny stał się w ostatnich latach domyślnym wyborem dla satelitów poniżej 100 kg, oferując 

bardzo wysoki Isp (od 1 000 do 3 000 s i więcej) co oznacza bardzo małe zużycie paliwa. Jednak niska 

wartość ciągu (od mikroniutonów do setek milliniutonów) tworzy lukę operacyjną (np. przestój satelity 

od dostarczania wartościowych danych z uwagi na wymagany transfer orbitalny). 

Wszystkie satelity na misji rideshare trafiają na tą samą orbitę. Orbita ta nie zawsze jest docelową orbitą 

operacyjną danej satelity, dlatego satelita musi samodzielnie dostać się do docelowej orbity operacyjnej. 

Przy napędzie elektrycznym dotarcie do docelowej orbity może trwać nawet  90 – 180 dni, a każdy dzień 

poza docelową orbitą oznacza brak przychodów. Przy dziennych przychodach operacyjnych 

szacowanych na 10 tys. USD utracona wartość dla jednego satelity wynosi ok. 900 tys. – 1,2 mln USD. 

Dla konstelacji 10 jednostek, różnica w wysokości utraconej wartości między zastosowaniem napędu 

chemicznego a elektrycznego może przekroczyć 9–12 mln USD. Za wyborem nietoksycznego napędu 

chemicznego przemawia ekonomia – koszt wytworzenia takiego napędu przez Liftero jest 

porównywalny z napędem elektrycznym. 

Dodatkowo, w napędzie elektrycznym, przy niskim ciągu manewry unikania kolizji wymagają 

planowania z kilkudniowym wyprzedzeniem. W otoczeniu coraz bardziej zatłoczonej orbity, gdzie liczba 

aktywnych obiektów rośnie wykładniczo, jest to rosnące ryzyko operacyjne i biznesowe dla operatorów 

konstelacji. 

Napędy elektryczne zyskały popularność dzięki swojej historii i naturalnemu dopasowaniu do ewolucji 

rynku. Technologie te zaczęły być wdrażane w latach osiemdziesiątych i dziewięćdziesiątych XX wieku 

w dużych satelitach, gdzie wysoki Isp i oszczędność masy paliwa były kluczowe dla długotrwałych misji. 

Gdy w ubiegłej dekadzie nastąpił gwałtowny rozwój bardzo małych satelitów, często o masie poniżej 10 

kg, szybko dostrzeżono potencjał miniaturyzacyjny napędów elektrycznych. Niska masa własna układu 

oraz możliwość realizacji manewrów przy bardzo małym ciągu idealnie odpowiadały ograniczeniom tych 

platform, dla których nawet miliniutonowy poziom ciągu był wystarczający ze względu na niewielką masę 

satelity. 
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Jednocześnie dostępne wówczas napędy chemiczne były niemal wyłącznie oparte na paliwach 

toksycznych, co oznaczało wysokie koszty, złożoną obsługę i parametry (ciąg, skala, integracja), które 

nie pasowały do nanosatelitów. W efekcie napęd elektryczny stał się rozwiązaniem domyślnym, oferując 

kilka krytycznych zalet, przede wszystkim niską masę własną i wysoką efektywność. 

Obecny trend wzrostu masy satelitów (średnio ok. 50–80 kg, z prognozą 150–250 kg w kolejnych latach) 

oraz systematyczny spadek cen wynoszenia mogą jednak zmieniać tę równowagę. Wraz ze spadkiem 

presji na każdy kilogram masy rośnie znaczenie zdolności operacyjnych na orbicie, w szczególności 

dostępności wyższego ciągu i szybszej realizacji manewrów, co ponownie otwiera przestrzeń dla 

nowoczesnych, nietoksycznych napędów chemicznych. 

Nietoksyczne napędy chemiczne – rosnąca nisza, w której działa Liftero 

Nietoksyczne napędy chemiczne („green”) to nowa generacja satelitarnych układów manewrowych, 

zaprojektowanych w odpowiedzi na wymagania rynku. W przeciwieństwie do klasycznych systemów 

hydrazynowych eliminują problem toksyczności, a wraz z nim kosztowne procedury bezpieczeństwa, 

specjalistyczną obsługę naziemną oraz złożoną logistykę tankowania. Nie jest to jedynie argument 

ekologiczny, lecz przede wszystkim ekonomiczny: zastosowanie nietoksycznych napędów 

chemicznych oznacza prostszą integrację, krótsze przygotowanie do startu i wyraźnie niższe koszty 

operacyjne. Jednocześnie systemy te zapewniają wysoki ciąg, niezbędny do szybkich i precyzyjnych 

manewrów na orbicie. 

Segment ten wypełnia lukę pomiędzy napędami elektrycznymi a toksycznymi napędami chemicznymi. 

Napędy elektryczne oferują bardzo wysoką efektywność zużycia paliwa, lecz kosztem niskiego ciągu i 

długiego czasu wykonywania manewrów. Napędy hydrazynowe zapewniają wysoki ciąg, ale generują 

wysokie koszty, ograniczenia regulacyjne i trudności integracyjne, szczególnie nieakceptowalne dla 

małych satelitów. Nietoksyczny napęd chemiczny łączy wysoki ciąg z niskim zapotrzebowaniem na 

energię, uproszczoną obsługą i bezpieczniejszą eksploatacją. Dzięki temu staje się naturalnym 

rozwiązaniem dla misji wymagających szybkiej zmiany orbity, manewrów unikania kolizji, operacji 

zbliżeniowych, kontrolowanej deorbitacji oraz dynamicznego zarządzania konstelacją. 

Znaczenie tego segmentu rośnie wraz ze zmianą struktury rynku. Dominacja małych satelitów, wzrost 

średniej masy platform oraz spadek kosztów wynoszenia powodują, że masa własna napędu przestaje 

być głównym kryterium wyboru. Coraz większego znaczenia nabiera zdolność wykonywania manewrów 

w krótkim czasie i zwiększona elastyczność operacyjna. W tym obszarze napędy nietoksyczne budują 

przewagę — oferując natychmiastowy ciąg bez obciążeń technicznych, kosztowych i proceduralnych 

charakterystycznych dla paliw toksycznych. W tym segmencie działa Liftero. 

3.15.5. Trendy rynkowe wspierające wzrost rynku 

Dynamiczny wzrost liczby satelitów na orbicie 

Obecnie obserwuje się dynamiczny wzrost wynoszonych satelitów na orbitę. Liczba wynoszonych 

satelitów wzrosła niemal czterokrotnie w ciągu ostatnich pięciu lat. Poniżej przedstawiono liczbę 

satelitów wyniesionych na orbitę w latach 2010-2025 według Satcat, które ilustrują skalę transformacji. 
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Rys. 7. Liczba satelitów wyniesionych na orbitę w latach 2010-2025 według Satcat 

 

Źródło: Satcat 

Znaczna część nowych wyniesień wynika z budowy megakonstelacji ale wzrost aktywności obejmuje 

cały rynek, w tym komercyjnych operatorów obserwacji Ziemi, telekomunikacji, serwiserów, kapsuł 

powrotnych oraz sektor obronny. Każdy nowy satelita oznacza potencjalne zapotrzebowanie na system 

napędowy. 

Rosnąca liczba obiektów na orbicie zwiększa częstość manewrów związanych z unikaniem kolizji. 

Zjawisko to systemowo podnosi popyt na napędy zdolne do szybkiej i precyzyjnej reakcji, w 

szczególności na napędy chemiczne wykorzystujące nietoksyczne materiały pędne. 

Wzrost średniej masy małych satelitów 

Na początkach komercyjnego rynku małych satelitów, tj. w latach 2010-2020, dominującym standardem 

dla małych satelitów był CubeSat 3U, tj. z platformą satelitarną o objętości 3 litrów i masie ok. 5 kg 

(nanosatelity). Popularność tych satelitów wynikała z niskiego kosztu budowy i wyniesienia, co 

uruchomiło falę miniaturyzacji wszystkich podsystemów. Często napęd nie był stosowany lub miał 

charakter eksperymentalny, ponieważ priorytetem było ograniczenie masy i objętości satelity do 

zakładanych, bardzo niskich parametrów.    

W kolejnych latach rynek zaczął dojrzewać. Modele biznesowe oparte na demonstratorach technologii 

ustąpiły miejsca misjom operacyjnym: obserwacyjnym, telekomunikacyjnym i obronnym. Wraz z tym 

trendem rosły wymagania dotyczące żywotności, manewrowości i niezależności orbitalnej, czego 

efektem był systematyczny wzrost masy satelitów. Zgodnie z najlepszą wiedzą Zarządu na Datę 

Dokumentu średnia masa nowych platform przekracza 50–80 kg, a coraz więcej konstrukcji rozwijanych 

jest w klasie 100–500 kg. 

Ta strukturalna zmiana bezpośrednio pozytywnie wpływa na segment napędów. Rozwiązania 

projektowane dla nanosatelitów często nie oferują wystarczających osiągów dla małych satelitów, 

natomiast klasyczne systemy toksyczne są dla małych satelitów kosztowne i operacyjnie złożone. 

Powstaje tym samym przestrzeń dla nowoczesnych, nietoksycznych napędów chemicznych, lepiej 

dopasowanych do obecnej generacji małych satelitów. 

Deorbitacja i manewrowość jako wymóg regulacyjny 

W 2024 roku weszła w życie regulacja wprowadzona w 2022 roku przez amerykański urząd Federal 

Communications Commission o usuwaniu satelitów z orbity w ciągu 5 lat od zakończenia misji. 

Regulacja ta wymaga, aby satelity na niskiej orbicie okołoziemskiej (LEO) zostały deorbitowane, czyli 

usunięte z orbity, możliwie szybko, ale nie później niż 5 lat po zakończeniu misji. Wcześniej 

obowiązywała rekomendacja 25-letnia, zgodnie z którą satelity mogły pozostać na orbicie do 25 lat po 

zakończeniu działania. Zasada dotyczy nie tylko operatorów amerykańskich, ale w praktyce wszystkich 
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podmiotów, które chcą sprzedawać usługi satelitarne na rynku Stanów Zjednoczonych. Oznacza to, że 

nawet operatorzy spoza Stanów Zjednoczonych muszą spełnić te wymagania, jeśli ich model biznesowy 

zakłada obsługę klientów amerykańskich. Celem jest ograniczenie rosnącej liczby śmieci kosmicznych 

i ryzyka kolizji w coraz bardziej zatłoczonej przestrzeni orbitalnej. Podobne zasady pozostawania 

satelity na niskiej orbicie po zakończeniu misji przez maksymalnie 5 lat wprowadziła w listopadzie 2023 

roku ESA dla swoich misji, projektów finansowanych lub zamawianych przez ESA oraz systemów 

rozwijanych w ramach programów agencji. 

Odpowiedzialne zakończenie misji oraz zdolność wykonywania manewrów stały się formalnym i 

biznesowym warunkiem funkcjonowania operatorów satelitarnych. Napęd jest elementem niezbędnym 

do wykonania kontrolowanej deorbitacji, a tym samym do uzyskania licencji do operacji na niskiej orbicie 

okołoziemskiej. 

Presja na czas dostawy napędów 

W realiach szybko rosnącego rynku zdolność do krótkiego czasu realizacji zamówień staje się jednym 

z kluczowych kryteriów wyboru dostawcy. Szybkość dostawy jest bezpośrednio powiązana ze 

zdolnościami produkcyjnymi do wyprodukowania dużej liczby napędów. Brak dostępności podsystemów 

napędowych opóźnia integrację satelity oraz przesuwa terminy startów. 

Na rynku znajduje się wiele podmiotów rozwijających technologie napędowe, jednak tylko nieliczne 

dysponują wystarczającymi zdolnościami produkcyjnymi i w swojej ofercie posiadają produkty, które 

zostały zweryfikowane w warunkach kosmicznych. Dlatego podaż kwalifikowanych systemów pozostaje 

ograniczona. 

Według najlepszej wiedzy Emitenta średni czas oczekiwania na systemy napędowe u największych 

dostawców wynoszą ok. 12–36 miesięcy. Jednocześnie operatorzy konstelacji oczekują skracania cykli 

produkcyjnych, przewidywalności dostaw oraz możliwości zamówień seryjnych. 

Ze względu na wysoki koszt rozwijania technologii napędowych tylko największe podmioty, takie jak 

SpaceX, decydują się na rozwój i produkcję napędów we własnym zakresie. W większości programów 

satelitarnych napęd jest kupowany od wyspecjalizowanych dostawców zewnętrznych. 

Liftero projektuje swoje systemy z założeniem powtarzalnej, szybkiej produkcji oraz kontroli łańcucha 

dostaw, adresując rynkową potrzebę łączenia niezawodności ze zdolnością do skalowania. 

Segmenty wschodzące: serwisowanie na orbicie i kontrolowana deorbitacja 

Usługi serwisowania satelitów na orbicie oraz misje kontrolowanego usuwania obiektów pozostają na 

etapie wczesnego wzrostu, jednak ich znaczenie szybko rośnie. Według prognoz Northern Sky 

Research z lutego 2022 roku NSR skumulowane przychody z usług serwisowych mają osiągnąć ok. 

14,3 mld USD do 2032 roku. Trend ten wynika z rosnącej liczby satelitów, potrzeby wydłużania ich życia 

operacyjnego oraz wymogów bezpiecznego zakończenia misji. 

Misje serwisowe i dokujące wymagają szybkich, precyzyjnych manewrów oraz natychmiastowej 

zdolności reakcji. Charakterystyka ta ogranicza zastosowanie napędów elektrycznych jako rozwiązania 

głównego i pozycjonuje nietoksyczne napędy chemiczne jako technologię najlepiej dopasowaną do tego 

typu operacji. 

Liftero potwierdziło zgodność swojej technologii z wymaganiami tego segmentu poprzez zamówienia 

od OrbitAID, podmiotu opracowującego rozwiązania w obszarze serwisowania satelitów na orbicie. 

Kolejnym obszarem rynku, który charakteryzuje się istotnym wzrostem są kapsuły powrotne 

przeznaczone do badań oraz wytwarzania materiałów w warunkach mikrograwitacji. Platformy te 
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umożliwiają prowadzenie eksperymentów i procesów produkcyjnych na orbicie, a następnie bezpieczny 

powrót na Ziemię. Profil takich misji wymaga napędu chemicznego zapewniającego odpowiedni ciąg do 

wykonania manewru wejścia w atmosferę oraz precyzyjnej kontroli trajektorii. Napędy elektryczne, ze 

względu na niski ciąg i długi czas realizacji manewrów, nie spełniają tych wymagań operacyjnych. 

3.15.6. Konkurencja 

3.15.6.1. Główna konkurencja na rynku napędów satelitarnych 

Główna konkurencja na rynku napędów satelitarnych obejmuje zarówno dostawców rozwiązań 

substytucyjnych (np. napędy elektryczne), jak i podmioty oferujące bezpośrednio porównywalne 

systemy chemiczne. W zależności od profilu misji wybór rodzaju napędu może być z góry określony, 

np. dla pewnych rodzaju misji typu in-orbit servicing stosuje się tylko napędy chemiczne. Jednak dla 

wielu misji decyzja o zastosowaniu napędu elektrycznego lub chemicznego wynika z kompromisu 

pomiędzy czasem realizacji manewru, zapotrzebowaniem na moc, masą całego systemu satelitarnego 

na który składa się też masa napędu oraz wymaganiami operacyjnymi. W praktyce oznacza to, że 

systemy chemiczne nowej generacji konkurują nie tylko z innymi dostawcami napędów chemicznych, 

lecz również z rozwiązaniami elektrycznymi, a ostateczny wybór technologii jest często elementem 

optymalizacji całej architektury misji. 

W ocenie Emitenta konkurencję na rynku napędów satelitarnych można podzielić na trzy główne grupy: 

a) dostawcy napędów elektrycznych do małych satelitów (rozwiązania substytucyjne); 

b) dostawcy ekologicznych (nietoksycznych) napędów chemicznych; 

c) dostawcy tradycyjnych (toksycznych) napędów chemicznych. 

Poniżej przedstawiono zestawienie wybranych podmiotów konkurencyjnych wobec Emitenta z 

podziałem na grupę i region. 

Tab. 3. Zestawienie wybranych podmiotów konkurencyjnych wobec Emitenta z podziałem na 

grupę i region 

Grupa Firma Region 

A – napędy elektryczne Exotrail Francja 

Pale Blue Japonia 

SteamJet Space Systems Wielka Brytania 

Sitael Włochy 

Busek Stany Zjednoczone 

Enpulsion Austria 

Morpheus Space Niemcy 

ThrustMe Francja 

ArianeGroup Europa 
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Grupa Firma Region 

Aliena Singapur 

Astra Stany Zjednoczone 

ExoTerra Stany Zjednoczone 

Rafael Izrael 

Safran Francja 

SETS Ukraina 

Comat Francja 

Phase Four Stany Zjednoczone 

B – ekologiczne 

napędy chemiczne 

Aerojet Rocketdyne Stany Zjednoczone 

Benchmark Space Systems Stany Zjednoczone 

ECAPS Szwecja 

Dawn Aerospace Nowa Zelandia / Holandia 

Rubicon Space Systems Stany Zjednoczone 

Arkadia Space Hiszpania 

Pangea Propulsion  Hiszpania 

ISP Tech Niemcy 

C – toksyczne napędy 

chemiczne 

MOOG Stany Zjednoczone 

Marotta Controls Stany Zjednoczone 

Aerojet Rocketdyne Stany Zjednoczone 

Airbus Defense and Space Europa 

Rafael Izrael 

Nammo Europa 

Northrop Grumman Stany Zjednoczone 
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Źródło: Emitent  

Zestawienie nie obejmuje wszystkich podmiotów pracujących nad rozwojem systemów napędowych. W 

powyższej tabeli nie uwzględniono podmiotów znajdujących się na wczesnym etapie rozwoju (np. na 

poziomie badań laboratoryjnych). Liczba podmiotów oferujących napędy elektryczne jest istotnie 

większa niż liczba podmiotów rozwijających napędy chemiczne, co jest zgodne z obserwowaną 

strukturą rynku małych satelitów. 

3.15.6.2. Konkurenci w segmencie ekologicznych napędów chemicznych 

(wybrane podmioty) 

Z perspektywy Emitenta bezpośrednią konkurencję Spółki stanowią podmioty rozwijające ekologiczne 

napędy chemiczne (green propulsion), które oferują napędy do tej samej kategorii misji o podobnych 

wymaganiach operacyjnych co Emitent. Producenci napędów elektrycznych również stanowią 

konkurencję Emitenta. Dla wielu misji wybór pomiędzy napędem elektrycznym a chemicznym pozostaje 

otwarty i uwzględnia wymachania technologiczne i biznesowe. 

Strategia Spółki zakłada konkurowanie nie tylko w obrębie segmentu chemicznego, lecz również z 

wybranymi rozwiązaniami elektrycznymi – w szczególności tam, gdzie kluczowe znaczenie ma czas 

realizacji manewru, elastyczność operacyjna oraz szybkie osiągnięcie pełnej zdolności operacyjnej 

satelity. 

Poniżej przedstawiono wybrane podmioty, z którymi Liftero konkuruje w segmencie ekologicznych 

napędów chemicznych:  

Benchmark Space Systems (Stany Zjednoczone) 

Podmiot dostarczający systemy napędowe dla małych satelitów, rozwijający technologie oparte m.in. o 

nadtlenek wodoru (HTP) oraz warianty o podwyższonych parametrach. Spółka funkcjonuje na rynku 

komercyjnym i kieruje ofertę do producentów platform małosatelitarnych. 

ECAPS (Szwecja) 

Jeden z najbardziej rozpoznawalnych podmiotów w segmencie ekologicznych napędów chemicznych, 

oferujący systemy oparte na monopropelancie. Spółka posiada istotne doświadczenie w zakresie 

kwalifikacji i wdrożeń orbitalnych oraz szerokie portfolio komponentów (silniki, zbiorniki, kontrolery). 

Rozwiązania tego typu są szeroko znane na rynku i stanowią punkt odniesienia dla segmentu „green 

propulsion”. 

Dawn Aerospace (Nowa Zelandia / Holandia) 

Dostawca nietoksycznych systemów dwuskładnikowych opartych na podtlenku azotu (N₂O) i paliwie 

węglowodorowym. Podmiot dostarcza systemy dla klientów komercyjnych i rozwija portfolio dla różnych 

klas satelitów, w tym rozwiązań o wyższym ciągu oraz wyższym całkowitym impulsie. 

ISPTech (Niemcy) 

Podmiot rozwijający ekologiczne systemy napędowe, w tym rozwiązania dwuskładnikowe oparte na 

N₂O oraz paliwie węglowodorowym. Część rozwiązań, jakie rozwija ISPTech znajduje się w fazie 

rozwoju i kwalifikacji. Parametry rozwijanych produktów oraz dojrzałość produkcyjna ISPTech będzie 

weryfikowana w miarę postępu wdrożeń. 

W ocenie Emitenta liczba aktywnych graczy w segmencie ekologicznych napędów chemicznych jest 

relatywnie ograniczona. Jednocześnie należy uwzględnić, że część dużych podmiotów z segmentu 

tradycyjnych napędów chemicznych (np. integratorzy i prime contractors) może w przyszłości zwiększać 

zaangażowanie w obszar napędów nietoksycznych, zarówno poprzez rozwój własnych technologii, jak 

i akwizycje. 
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3.15.6.3. Porównanie napędów elektrycznych i chemicznych  

Rynek napędów satelitarnych można podzielić na dwa podstawowe segmenty: (i) napędy elektryczne 

oraz (ii) napędy chemiczne. Oba typy systemów służą realizacji manewrów orbitalnych (m.in. zmiany 

orbity, utrzymania pozycji, deorbitacji czy manewrów transferowych), jednak istotnie różnią się 

charakterystyką pracy i profilem zastosowań. 

Napędy elektryczne cechują się bardzo wysoką efektywnością paliwową (wysokim impulsem 

właściwym), przy jednocześnie niskim poziomie generowanego ciągu oraz wysokim zapotrzebowaniu 

na energię elektryczną. Napędy chemiczne oferują ciąg większy o kilka rzędów wielkości przy 

niewielkim poborze mocy, kosztem niższej efektywności paliwowej oraz, dla niektórych historycznych 

rozwiązań, większej masy i objętości systemu. 

Wybór rodzaju napędu uzależniony jest przede wszystkim od: (i) masy satelity, (ii) charakterystyki misji 

(profilu i dynamiki wymaganych manewrów) oraz (iii) docelowej orbity operacyjnej. 

Napędy elektryczne dominują obecnie w wielu projektach konstelacyjnych na niskiej orbicie 

okołoziemskiej (LEO). Szacuje się, że znacząca część nowych satelitów (z wyłączeniem wybranych 

dużych konstelacji) wyposażona jest w systemy elektryczne. Z kolei napędy chemiczne utrzymują silną 

pozycję w misjach wymagających dużych przyrostów prędkości, krótkiego czasu manewru lub operacji 

na orbitach wyższych (np. GEO), a także w misjach typu deep-space. 

Do głównych czynników, które przyczyniły się do wzrostu popularności napędów elektrycznych w 

ostatnich dekadach, należą: 

⎯ korzystny stosunek masy systemu do całkowitego impulsu (co historycznie przekładało się na 

oszczędności w koszcie wynoszenia); 

⎯ ograniczenia operacyjne i kosztowe związane z wykorzystaniem tradycyjnych, toksycznych 

materiałów pędnych w klasycznych napędach chemicznych (wykluczenie ze stosowania 

napędów toksycznych na lotach typu rideshare od SpaceX); 

⎯ ograniczony budżet masowy i objętościowy małych satelitów; 

⎯ możliwość realizacji wielu manewrów przy użyciu niewielkiej siły ciągu, co odpowiada 

charakterystyce systemów elektrycznych; 

⎯ historyczna dominacja bardzo małych satelitów (szczególnie w latach 2010–2020), często o 

masie ok. 5 - 10 kg, dla których napędy chemiczne były zbyt duże, generowały zbyt wysoki ciąg 

i były zbyt złożone integracyjnie, co w praktyce wykluczało je z zastosowań w tym segmencie; 

⎯ długotrwały brak szeroko dostępnych, sprawdzonych napędów chemicznych opartych na 

nietoksycznych materiałach pędnych, które jednocześnie spełniałyby wymagania głównych 

dostawców usług wynoszenia oraz byłyby konkurencyjne kosztowo względem napędów 

elektrycznych. 

Część z wyżej opisanych uwarunkowań ulega zmianie. Spadek kosztów wynoszenia oraz postęp 

technologiczny w obszarze nietoksycznych napędów chemicznych ograniczają znaczenie 

historycznych przewag systemów elektrycznych. Nowa generacja ekologicznych napędów 

chemicznych wykorzystuje bezpieczne i szeroko dostępne materiały pędne, upraszczając proces 

integracji i obsługi naziemnej, jednocześnie zachowując kluczową przewagę w postaci wysokiego ciągu 

i krótkiego czasu realizacji manewru. Różnica ta może mieć charakter rzędu wielkości, np. manewry, 

które w przypadku napędów elektrycznych trwają tygodnie lub miesiące, przy zastosowaniu napędu 

chemicznego mogą zostać zrealizowane w ciągu kilku dni. Skrócenie czasu transferu lub korekty orbity 

oznacza szybsze osiągnięcie docelowych parametrów operacyjnych satelity, a tym samym wydłużenie 

okresu, w którym satelita może wykonywać swoje zadania (np. obserwacyjne, komunikacyjne) i 

generować dane oraz przychody. Przekłada się to bezpośrednio na poprawę efektywności misji oraz 

wyższy zwrot z inwestycji po stronie operatora. 
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Dodatkową przewagą napędów chemicznych jest pełna dyspozycyjność manewrowa w dowolnym 

momencie misji. Napęd zapewniający wysoki ciąg umożliwia natychmiastową realizację korekt orbity, 

manewrów bezpieczeństwa czy operacji zbliżeniowych, bez konieczności długotrwałego planowania i 

przeprowadzania manewru w wydłużonym czasie. Ma to szczególne znaczenie w środowisku rosnącej 

liczby obiektów orbitalnych, gdzie zdolność szybkiej reakcji bezpośrednio wpływa na ryzyko operacyjne, 

ciągłość misji oraz bezpieczeństwo satelity. 

Napędy chemiczne umożliwiają również większą elastyczność operacyjną misji. Wyższy ciąg pozwala 

na realizację scenariuszy, które są trudne lub nieefektywne przy niskim ciągu, takich jak szybkie zmiany 

płaszczyzny orbity, dynamiczne repozycjonowanie satelitów czy manewry wymagające krótkiego 

impulsu. W praktyce oznacza to większą swobodę operacyjną operatora, możliwość adaptacji do 

zmieniających się warunków rynkowych lub technicznych oraz lepsze wykorzystanie okna życia satelity. 

Strategia rynkowa Liftero zakłada nie tylko udział w istniejącym segmencie napędów chemicznych, lecz 

również wykorzystanie obserwowanych zmian strukturalnych rynku. W miarę dalszego spadku kosztów 

wynoszenia, wzrostu średniej masy satelitów oraz wzrostu znaczenia szybkości operacyjnej i 

niezawodności systemów, czynniki takie jak czas realizacji manewru, prostota architektury oraz łatwość 

integracji mogą zyskiwać na znaczeniu względem maksymalnej efektywności paliwowej czy obniżenia 

masy własnej. W tym kontekście napędy chemiczne nowej generacji, oferujące wysoki ciąg przy 

uproszczonej architekturze i konkurencyjnym koszcie, mogą zwiększać swój udział w wybranych 

segmentach rynku. Projektując system BOOSTER, Emitent uwzględnił te uwarunkowania, koncentrując 

się na konkurencyjności kosztowej, łatwości integracji z platformą satelitarną oraz zdolności do 

skalowania produkcji w odpowiedzi na rosnące zapotrzebowanie rynkowe. 

3.15.6.4. Technologiczne przewagi konkurencyjne Emitenta 

W poniższej tabeli przedstawiono porównanie parametrów technicznych oraz kluczowych czynników 

istotnych z punktu widzenia klienta pomiędzy technologią Liftero a rozwiązaniami konkurencyjnymi.  

Tab. 4. Porównanie parametrów technicznych oraz kluczowych czynników istotnych z punktu 

widzenia klienta pomiędzy technologią Liftero a rozwiązaniami konkurencyjnymi 

Podmiot Impuls 

właściwy 

[s] 

Termika komory / 

maksymalny czas pracy 

Minimum 

Impuls 

bit [mNs] 

Koszt produkcji 

Liftero 270 - 290 Bez ograniczeń, 

maksymalnie 300°C w 

stanie ustalonym. 

Najdłuższy test: 20 min. 

24 Niski ze względu na 

zastosowanie druku 3D i 

taniego materiału (stal 316L) 

dla komory oraz aluminium 

dla zbiorników 

Dawn 

Aerospace 

240 - 270 Ograniczenie w czasie 

pracy 

74 Średni ze względu 

zastosowanie druku 3D i 

materiału In718 dla komory i 

zbiorników 

ECAPS 210 - 240 Brak informacji 100 Wysoki ze względu na 

kosztowny proces 

wytwarzania komór poprzez 

elektro-depozycję renu i 

irydu oraz potrzebę 
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katalizatora i drogiego 

paliwa 

ISPTech < 270 Bez ograniczeń, komora 

osiąga ponad 900°C 

Najdłuższy test: 16 min 

10 Średni ze względu 

zastosowanie druku 3D i 

materiału In718 dla komory 

Benchmark 

Space 

Systems 

155 (HTP), 

270 (HTP + 

paliwo) 

Brak informacji 50 Wysoki ze względu na 

kosztowny proces 

wytwarzania komór ze stopu 

niobu wraz z powłokami 

oraz potrzebę katalizatora 

Źródło: Emitent 

Dotychczasowa, ograniczona popularność ekologicznych napędów chemicznych wynikała z kombinacji 

kilku barier rynkowych i technologicznych. Kluczowym czynnikiem był brak dojrzałych, sprawdzonych 

rozwiązań, które jednocześnie oferowałyby odpowiednie osiągi, wysoką niezawodność oraz poziom 

cenowy akceptowalny dla operatorów. W praktyce dostępne systemy często wymagały kompromisów 

– napędy określane jako nietoksyczne charakteryzowały się niższymi parametrami pracy, ograniczoną 

trwałością lub cechami operacyjnymi, które utrudniały ich zastosowanie w misjach komercyjnych. 

Istotną barierę stanowiły również koszty wytwarzania kluczowych komponentów oraz złożoność części 

technologii, w tym wymagania dotyczące układów uruchomienia, obsługi materiałów pędnych czy 

systemów sprężania. W efekcie napędy nietoksyczne bywały droższe od napędów elektrycznych, a 

jednocześnie nie zapewniały pełnej przewagi osiągów znanej z tradycyjnych, toksycznych systemów 

chemicznych. Taki stosunek kosztów do parametrów ograniczał motywację operatorów do zmiany 

technologii. 

Dodatkowym czynnikiem jest relatywnie niska świadomość klientów w zakresie charakterystyki, zalet i 

ekonomiki napędów nietoksycznych. Jako stosunkowo nowe rozwiązania nie posiadają one 

porównywalnie dużego flight heritage, co wpływa na ostrożność decyzyjną po stronie operatorów. W 

rezultacie rynek pozostaje rozproszony, a różnice pomiędzy dostawcami dotyczą zarówno parametrów 

technicznych, dojrzałości produkcyjnej, jak i stopnia potwierdzenia niezawodności w warunkach 

orbitalnych. 

Poniżej przedstawiono rozwiązania oferowane przez poszczególne podmioty: 

⎯ Rozwiązania oferowane przez ECAPS zalicza się do pierwszej generacji zielonych napędów 

chemicznych opartych o monopropelant. Jego zaletą jest relatywna prostota architektury, 

natomiast ograniczeniem – umiarkowana efektywność oraz konieczność stosowania 

dedykowanego, bardzo drogiego paliwa i określonej infrastruktury obsługowej. Do tego 

rozwiązania wymagane jest również wykorzystanie zewnętrznego gazu sprężającego, a część 

komponentów, takich jak komory spalania, wiąże się z wysokimi kosztami wytwarzania. 

⎯ Dawn Aerospace oraz Benchmark Space Systems reprezentują nowszą generację rozwiązań, 

której celem jest ograniczenie barier kosztowych i operacyjnych obserwowanych w pierwszej 

generacji. Benchmark rozwija systemy wykorzystujące nadtlenek wodoru (HTP), w tym warianty 

o wyższych osiągach, jednak technologia HTP wiąże się z dodatkowymi wymaganiami w 

zakresie obsługi, stabilności oraz uruchamiania, co może wpływać na architekturę systemu i 

jego proces kwalifikacji. Dawn Aerospace oferuje nietoksyczne układy dwuskładnikowe oparte 

na N₂O oraz paliwie węglowodorowym; rozwiązania tego typu upraszczają architekturę 
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zasilania poprzez możliwość magazynowania materiałów pędnych w stanie dwufazowym oraz 

eliminację konieczności stosowania katalizatora. 

⎯ ISPTech rozwija technologię dwuskładnikową również opartą o N₂O oraz paliwo 

węglowodorowe, kierując ofertę do szerokiego zakresu platform satelitarnych. Rozwiązania 

tego typu mogą stanowić konkurencję w segmencie ekologicznych napędów chemicznych, przy 

czym ich rynkowa pozycja będzie weryfikowana wraz z postępem kwalifikacji oraz wdrożeń 

orbitalnych. 

Na tle powyższego Emitent pozycjonuje system BOOSTER jako najwydajniejszy napęd na ekologiczne 

materiały pędne na rynku, jednocześnie oferując najniższą temperaturę komory spalania. Taka 

charakterystyka pozwala na wykorzystanie konwencjonalnych i znacznie tańszych materiałów, takich 

jak stal nierdzewna, zamiast kosztownych stopów specjalistycznych (In718 - stop na bazie niklu, PtRh20 

– stop platynowo-rodowy, Re-Ir -stop irydu i renu czy Nb C103 - stop niobu, hafnu i tytanu), co 

drastycznie obniża koszty produkcji. Dodatkowo, opracowany przez Liftero wtryskiwacz paliwa 

umożliwia osiąganie bardzo niskich impulsów siły – nawet trzykrotnie niższych niż w systemach Dawn 

Aerospace – co pozwala na bardzo precyzyjne sterowanie ciągiem. 

Liftero zwraca szczególną uwagę na niezawodność technologii oraz na aspekty produkcyjne: 

modułowość i skalowalność napędu pozwalają na szybkie dopasowanie do potrzeb klienta a dzięki 

technologii chłodzenia można korzystać z tańszych materiałów co pozwala na produkcję szybszą i na 

większą skalę. Choć wysokie osiągi są kluczowe, równie istotna jest możliwość powtarzalnej i 

skalowalnej produkcji przy niskim koszcie jednostkowym. Od początku projektu BOOSTER, Spółka 

skupiała się na upraszczaniu konstrukcji i procesów wytwórczych, eliminując zbędne etapy i wybierając 

technologie, które umożliwiają szybką industrializację bez kompromisów jakościowych. 

Szybki rozwój kompletnego systemu napędowego – od fazy koncepcyjnej po demonstrację orbitalną – 

był możliwy dzięki zastosowaniu sprawnego prototypowania oraz iteracyjnego podejścia do 

projektowania i testowania. To podejście stanowi istotną przewagę Liftero, wpływającą na zdolność 

Spółki do dostarczania klientom dostosowanych systemów napędowych w krótkim czasie. Według 

najlepszej wiedzy Zarządu Liftero jest najszybszą spośród firm rozwijających ekologiczne napędy 

chemiczne, biorąc pod uwagę czas od założenia do wyniesienia własnego systemu w przestrzeń 

kosmiczną. 

Poniżej podsumowano najważniejsze technologiczne przewagi konkurencyjne Emitenta w odniesieniu 

do segmentu ekologicznych napędów chemicznych: 

⎯ połączenie wysokiej efektywności z kontrolowaną charakterystyką termiczną – ograniczenie 
ryzyk degradacji materiałowej, stabilność parametrów w dłuższym horyzoncie pracy oraz 
korzystny wpływ na integrację z platformą satelitarną; 

⎯ nietoksyczne, globalnie dostępne materiały pędne – uproszczenie logistyki i procesu 
tankowania oraz ograniczenie kosztów operacyjnych po stronie klienta; 

⎯ architektura sprzyjająca skalowaniu i modułowości – możliwość dostosowania konfiguracji do 
wymagań misji (w tym liczby silników i parametrów całkowitego impulsu) oraz ułatwienie 
standaryzacji dostaw w projektach wieloseryjnych; 

⎯ wysoka precyzja impulsowania i sterowania – cecha istotna w misjach wymagających dokładnej 
kontroli orientacji i położenia oraz w zastosowaniach, w których precyzja manewrów wpływa na 
bezpieczeństwo i efektywność operacji orbitalnych; 

⎯ możliwość optymalizacji kosztów i czasu dostawy – wynikająca z projektowania pod 
powtarzalność procesu, doboru materiałów i rozwiązań technologicznych sprzyjających 
skalowaniu produkcji oraz realizacji dostaw w krótszych harmonogramach; 

⎯ brak elementów zużywalnych typowych dla części rozwiązań katalitycznych – ograniczenie 
ryzyk związanych z degradacją komponentów uruchomieniowych oraz skrócenie czasu 
przygotowania systemu do pracy. 
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3.15.7. Przewagi konkurencyjne 

W swojej działalności Grupa Liftero identyfikuje szereg przewag konkurencyjnych, które wynikają ze 

specyfiki rynku, na jakim działa Emitent, potencjału opracowywanych i rozwijanych technologii, 

eksperckiej wiedzy Emitenta, oraz dotychczasowych osiągnięć Grupy. Przewagi konkurencyjne 

umożliwią Grupie budowanie i poszerzanie bazy klientów Grupy, wykorzystując możliwości rozwoju do 

osiągania dalszych sukcesów oraz umacniania pozycji rynkowej Grupy. 

Spółka jest przekonana, że zgodność z trendami oraz przewagi konkurencyjne opisane poniżej 

umożliwiły dynamiczny wzrost pipeline’u, czyli wartości wystawionych i nierozstrzygniętych ofert oraz 

ofert w przygotowaniu na zapytania potencjalnych klientów o produkt BOOSTER Spółki. Wartość 

pipeline’u wzrosła w ciągu  sześciu miesięcy zakończonych 31 marca 2026 roku trzykrotnie i na dzień 

31 marca 2026 roku pipeline Grupy wyniósł ok. 115 mln EUR. Potwierdza to wysokie dopasowanie 

produktu oferowanego przez Emitenta do aktualnych potrzeb rynku, właściwe zidentyfikowanie grup 

docelowych oraz skuteczność działań sprzedażowych Spółki. 

Obecność Spółki na rosnącym rynku małych satelitów oraz w segmentach tego rynku o wysokim 

potencjale wzrostu, tj. konstelacje satelitarne, serwisowanie satelitów, logistyka orbitalna 

⎯ Rynek małych satelitów ewoluuje w kierunku większych platform (100–500 kg), szczególnie w 

zastosowaniach obserwacyjnych i obronnych. Wraz ze wzrostem masy oraz rosnącymi 

wymaganiami dotyczącymi dynamiki manewrów (np. unikanie kolizji, wysoka responsywność i 

manewrowalność), rośnie zapotrzebowanie na napędy o wyższym ciągu. W takich 

zastosowaniach napędy chemiczne oferują istotne przewagi nad napędami elektrycznymi.  

⎯ Grupa koncentruje się na segmentach rynku kosmicznego o wysokim potencjale wzrostu, takich 

jak: konstelacje satelitarne, serwisowanie satelitów, kapsuły powrotne (re-entry) przeznaczone 

do badań oraz wytwarzania materiałów w warunkach mikrograwitacji oraz technologie związane 

z segmentem logistyki orbitalnej, w tym rozwiązania umożliwiające transport satelitów z orbit 

pośrednich na docelowe orbity operacyjne (m.in. systemy typu Orbital Transfer Vehicle). Statki 

kosmiczne w tych segmentach polegają niemal wyłącznie na napędach chemicznych. Nowe 

zastosowania, gdzie napęd elektryczny nie ma zastosowania to przestrzeń dla napędu 

chemicznego. 

Oferowany przez Grupę napęd chemiczny odpowiada na rosnące zapotrzebowanie na krótki czas 

manewru statków kosmicznych 

⎯ Czas manewru stał się istotnym elementem misji. Wraz ze zwiększającą się liczbą satelitów w 

przestrzeni kosmicznej kolizje między statkami kosmicznymi rosną w sposób wykładniczy. Im 

krótszy czas manewru tym większa możliwość na uniknięcie kolizji. Napęd chemiczny, 

umożliwiający ponad 10-krotne szybsze manewry niż napęd elektryczny, stał się preferowanym 

produktem dla tego typu misji. 

⎯ Większej mobilności, szybkich, precyzyjnych manewrów oraz natychmiastowej zdolności 

reakcji wymagają w szczególności misje komercyjne oraz zastosowania wojskowe (defence), 

misje serwisowe i dokujące. Charakterystyka ta ogranicza zastosowanie napędów 

elektrycznych jako rozwiązania głównego i pozycjonuje nietoksyczne napędy chemiczne jako 

technologię najlepiej dopasowaną do tego typu operacji.  

⎯ Liftero potwierdziło zgodność swojej technologii z wymaganiami tego segmentu poprzez 

zamówienia od OrbitAID, podmiotu rozwijającego rozwiązania w obszarze serwisowania 

satelitów na orbicie. 
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Rosnące inwestycje w technologie kosmiczne  

⎯ Suwerenność technologiczna zyskuje na znaczeniu, szczególnie w sektorze kosmicznym, który 

odgrywa kluczową rolę w bezpieczeństwie, gospodarce i dostępie do danych. W odpowiedzi na 

napięcia geopolityczne oraz ryzyko zakłóceń globalnych łańcuchów dostaw państwa 

europejskie dążą do budowy własnych, niezależnych zdolności technologicznych oraz 

wzmacniania lokalnych i regionalnych łańcuchów dostaw. Przekłada się to na rosnącą 

preferencję dla krajowych i europejskich dostawców w programach publicznych i decyzjach 

zakupowych, co wspiera rozwój rodzimych kompetencji oraz zwiększa odporność sektora na 

czynniki zewnętrzne. 

⎯ Polska przyśpiesza inwestycje w technologie kosmiczne i systematycznie zwiększa swoje 

zaangażowanie w sektor kosmiczny. Potwierdza to podniesienie składki do ESA na lata 2023 –

2025 — w 2023 roku została ona zwiększona z 194 mln EUR do 496 mln EUR. Na kolejną 

perspektywę, obejmującą lata 2026–2028, składka Polski wzrosła o 47% do 731 mln EUR. 

Równolegle, poza finansowaniem ESA, Polska rozwija własne, krajowe inicjatywy kosmiczne, 

koncentrując się na budowie niezależnych zdolności w obszarze rozpoznania satelitarnego oraz 

bezpieczeństwa. Tym samym rośnie znaczenie polskich podmiotów sektora kosmicznego, które 

zyskują dostęp do dużych wartościowo projektów. 

Regulacje prawne wspierające rozwój rynku napędów satelitarnych - deorbitacja i manewrowość jako 

wymóg regulacyjny 

W 2024 roku weszła w życie regulacja wprowadzona w 2022 roku przez amerykański urząd Federal 

Communications Commission o usuwaniu satelitów z orbity w ciągu 5 lat od zakończenia misji. 

Regulacja ta wymaga, aby satelity na niskiej orbicie okołoziemskiej (LEO) zostały deorbitowane, czyli 

usunięte z orbity, możliwie szybko, ale nie później niż 5 lat po zakończeniu misji. Wcześniej 

obowiązywała rekomendacja 25-letnia, zgodnie z którą satelity mogły pozostać na orbicie do 25 lat po 

zakończeniu działania. Zasada dotyczy nie tylko operatorów amerykańskich, ale w praktyce wszystkich 

podmiotów, które chcą sprzedawać usługi satelitarne na rynku Stanów Zjednoczonych. Podobne 

zasady pozostawania satelity na niskiej orbicie po zakończeniu misji przez maksymalnie 5 lat 

wprowadziła w listopadzie 2023 roku ESA dla swoich misji, projektów finansowanych lub zamawianych 

przez ESA oraz systemów rozwijanych w ramach programów agencji. 

Odpowiedzialne zakończenie misji oraz zdolność wykonywania manewrów stały się formalnym i 

biznesowym warunkiem funkcjonowania operatorów satelitarnych. Napęd jest elementem niezbędnym 

do wykonania kontrolowanej deorbitacji, a tym samym do uzyskania licencji do operacji na niskiej orbicie 

okołoziemskiej.  

Odchodzenie od paliw toksycznych pobudza popyt na systemy napędowe stosujące nietoksyczne 

materiały pędne 

⎯ Wiodący dostawcy usług wynoszenia, w szczególności na misjach typu rideshare, nie 

dopuszczają satelitów tankowanych hydrazyną. W praktyce eliminuje to stosowanie paliw 

toksycznych w satelitach biorących udział w tego typu misjach. 

⎯ Dodatkowo restrykcje regulacyjne (m.in. Rozporządzenie Unii Europejskiej REACH dotyczące 

chemikaliów, które określają zasady rejestracji i kontroli substancji oraz identyfikują szczególnie 

niebezpieczne związki podlegające ograniczeniom lub obowiązkowi uzyskania zezwolenia), 

złożone procedury bezpieczeństwa, wysokie koszty obsługi naziemnej (certyfikowane 

instalacje), trudności miniaturyzacyjne oraz logistycznie i finansowo wymagające tankowanie 

powodują, że całkowite koszty związane z użyciem napędów toksycznych są nieproporcjonalnie 

wyższe od zalet ich zastosowania. Istotną barierą są również koszty wytworzenia takich 
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systemów, które często kilku lub kilkunastokrotnie przekraczają budżety klientów w segmencie 

małych satelitów. 

⎯ W efekcie bariery regulacyjne, techniczne, operacyjne i ekonomiczne dla paliw toksycznych, 

stworzyły wyraźną i rosnącą lukę rynkową dla bezpieczniejszych systemów napędowych, tzn. 

systemów napędowych stosujących zielone paliwa pędne. 

Flagowy produkt Spółki, system BOOSTER, najwydajniejszym napędem na ekologiczne materiały 

pędne na rynku  

⎯ Jedną z głównych przewag konkurencyjnych Emitenta jest rozwój autorskiej technologii 

chemicznego systemu napędowego BOOSTER, przeznaczonego dla małych satelitów. 

Rozwiązania rozwijane przez Spółkę umożliwiają wykonywanie manewrów orbitalnych z 

wysoką dynamiką oraz precyzją, co pozwala operatorom satelitarnym na efektywne osiąganie 

docelowych orbit oraz realizację złożonych operacji w przestrzeni kosmicznej.  

⎯ Emitent pozycjonuje system BOOSTER jako jeden z najwydajniejszych napędów 

wykorzystujący nietoksyczne materiały pędne na rynku, jednocześnie oferując możliwość pracy 

ciągłej wynikającej z nieprzegrzewania się i zachowania stosunkowo niskiej temperatury 

komory spalania w trakcie pracy. Taka charakterystyka pozwala na wykorzystanie 

konwencjonalnych i znacznie tańszych materiałów, takich jak stal nierdzewna, zamiast 

kosztownych stopów specjalistycznych (In718, PtRh20, Re-Ir czy Nb C103), co drastycznie 

obniża koszty produkcji. Dodatkowo, opracowany przez Liftero wtryskiwacz paliwa umożliwia 

osiąganie bardzo niskich impulsów siły – nawet siedmiokrotnie niższych niż w systemach 

produkowanych przez konkurencyjne podmioty, co pozwala na bardzo precyzyjne sterowanie 

ciągiem. Wysoka wydajność napędu BOOSTER w porównaniu do konkurencyjnych rozwiązań 

pomaga w pozyskiwaniu nowych zamówień i poszerzaniu bazy klientów. 

 

Wiarygodność Emitenta potwierdzona rosnącym flight heritage 

⎯ System napędowy BOOSTER posiada flight heritage oraz osiągnął najwyższy poziom 

gotowości technologicznej TRL-9, co oznacza, że jego działanie zostało zweryfikowane w 

warunkach kosmicznych. System BOOSTER został wyniesiony na orbitę w marcu 2025 na 

pokładzie SpaceX Transporter-13. Na Datę Dokumentu podczas testów orbitalnych napędu 

BOOSTER dokonano 99 operacji napędem generując 95Ns impulsu całkowitego i 8m/s dV. 

Pozyskane dane telemetryczne potwierdzają w pełni operacyjne działanie napędu Liftero w 

przestrzeni kosmicznej, w tym mierzalne zmiany orbity. Wszystkie parametry systemu działają 

nominalnie i zgodnie z oczekiwaniami. Poprawne działanie napędu kosmosie zostało w pełni 

potwierdzone, co istotnie zwiększyło wiarygodność Emitenta oraz szanse na udział w kolejnych 

projektach jako partner. 

⎯ Wyniesienie na orbitę kolejnych systemów BOOSTER, potencjalnie jeszcze w 2026 roku, 

oznacza, że w przestrzeni kosmicznej pracować będzie już kilkanaście silników Liftero. Taki 

poziom komercjalizacji produktu istotnie wzmacnia wiarygodność technologii, buduje zaufanie 

kolejnych klientów i przekłada się na zdolność do pozyskiwania nowych zamówień. 

Szybko zdobyte flight heritage – w ciągu zaledwie 15 miesięcy 

⎯ Emitent opracował i wyniósł swój produkt na orbitę w czasie około 15 miesięcy, co stanowi 

istotną przewagę konkurencyjną w branży, gdzie cykle rozwoju często trwają kilka lat. Biorąc 

pod uwagę czas od określenia założeń i parametrów silnika do momentu wyniesienia własnego 

systemu w przestrzeń kosmiczną Liftero, według najlepszej wiedzy Zarządu, jest najszybszym 

wśród podmiotów rozwijających ekologiczne napędy chemiczne.  
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⎯ Szybki rozwój kompletnego systemu napędowego – od fazy koncepcyjnej po demonstrację 

orbitalną – był możliwy dzięki zastosowaniu sprawnego prototypowania oraz iteracyjnego 

podejścia do projektowania i testowania. To podejście stanowi istotną przewagę Liftero, 

wpływającą na zdolność Spółki do dostarczania klientom dostosowanych systemów 

napędowych w krótkim czasie.  

⎯ Według najlepszej wiedzy Zarządu Liftero jest najszybszą spośród podmiotów rozwijających 

ekologiczne napędy chemiczne, biorąc pod uwagę czas od założenia do wyniesienia własnego 

systemu w przestrzeń kosmiczną – w ciągu około 15 miesięcy, co jest krótkim okresem 

wdrażania nowych produktów na rynku kosmicznym. 

 

Wysoka sprawność Emitenta do dostarczenia produktu w krótkim czasie – średnio poniżej 6 miesięcy  

⎯ Emitent charakteryzuje się wysoką zdolnością do dostarczania klientom dostosowanych 

systemów napędowych w krótkim czasie. Zastosowanie w systemie BOOSTER powszechnie 

dostępnych materiałów konstrukcyjnych (np. stali nierdzewnej) zamiast znacznie droższych 

stopów wysokotemperaturowych znacząco obniża koszty wytwarzania, upraszcza i przyspiesza 

procesy produkcyjne, zwiększa powtarzalność i skalowalność, ogranicza zależność od rzadkich 

komponentów i pojedynczych dostawców oraz pozwala dostarczać systemy w krótkim czasie 

bez kompromisów jakościowych. Dzięki uproszczonej architekturze, wykorzystaniu 

przemysłowo dostępnych procesów oraz standaryzacji komponentów Spółka jest w stanie 

skrócić czas produkcji średnio do poniżej 6 miesięcy oraz znacząco ograniczyć czas konfiguracji 

systemu dla klienta. Dzięki temu Emitent może oferować konkurencyjny termin dostaw co w 

przypadku misji o napiętych harmonogramach stanowi istotną przewagę konkurencyjną. 

⎯ W realiach szybko rosnącego rynku zdolność do krótkiego czasu realizacji zamówień staje się 

jednym z kluczowych kryteriów wyboru dostawcy. Według najlepszej wiedzy Emitenta średni 

czas oczekiwania na systemy napędowe u największych dostawców wynoszą ok. 12–36 

miesięcy. Zdolność Emitenta do dostarczenia systemów w terminie poniżej 6 miesięcy, przy 

zachowaniu wymogów technologicznych i jakościowych, potwierdza wysoką operacyjną 

sprawność Spółki oraz dużą elastyczność modułowej architektury produktu BOOSTER. 

Zdolność Emitenta do skalowania produkcji dla konstelacji satelitów 

⎯ Spółka rozwija system BOOSTER jako standaryzowany produkt, który każdorazowo jest 

konfigurowany dla danej misji, i który jednocześnie jest oparty na tych samych komponentach i 

procesach produkcyjnych. Model ten umożliwia przejście od pojedynczych wdrożeń do seryjnej 

produkcji systemów napędowych przy zachowaniu wysokiej jakości oraz krótkich czasów 

realizacji zamówień. Taki model produkcji przekłada się na wyższą konwersję ofert i możliwość 

pozyskiwania większych kontraktów 

⎯ Spółka koncentruje się na budowie modelu operacyjnego umożliwiającego skalowanie 

produkcji wraz ze wzrostem popytu na rynku satelitarnym. Jest to szczególnie istotne w 

kontekście rosnącego udziału konstelacji satelitarnych na rynku małych satelitów, które 

wymagają dostarczenia dużej liczby komponentów w relatywnie krótkim czasie. Zdolność do 

skalowania produkcji może stanowić istotną przewagę konkurencyjną Emitenta w kolejnych 

latach. 

Wysokie kompetencje B+R kadry zarządzającej i zespołu inżynieryjnego 

⎯ Zarząd Liftero, Przemysław Drożdż i Tomasz Palacz, stanowi kompetentny, techniczny zespół 

założycielski, który skutecznie przekłada doświadczenie akademickie na rozwój 
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zaawansowanych rozwiązań napędowych dla sektora kosmicznego, potwierdzonych w 

warunkach operacyjnych i posiadających wysoki potencjał komercjalizacji. 

⎯ Na dzień 23 czerwca 2026 roku Grupa Liftero zatrudnia 22 osoby, w tym 14 wysokiej klasy 

inżynierów: mechaników, specjalistów w zakresie silników rakietowych, elektroniki, 

oprogramowania. 

Wysoka jakość produktów  

⎯ Wysoka jakość produktu Liftero została potwierdzona przez ESA, z którą Grupa realizowała 

dwa projekty, tj. HIGH THRUST, HIGH SPECIFIC IMPULSE XENON RESISTOJET w 2024 

roku oraz Advanced manufacturing of the thrust chamber for nitrous oxide-based propulsion w 

2025 roku  

⎯ Produkt Liftero został sprawdzony w przestrzeni kosmicznej i na orbicie LEO dzięki 

przeprowadzonej z sukcesem misji testowej RED5– posiada flight heritage. 

⎯ W 2026 roku kolejne produkty Liftero mają znaleźć się w przestrzeni kosmicznej zwiększając 

flight heritage Grupy 

⎯ Grupa Liftero wypracowała własne know-how: Emitent przy budowie napędu BOOSTER 

wykorzystuje materiały dostępne w przemyśle, zamiast specjalistycznych, droższych i trudniej 

dostępnych. 

 

3.15.8. Strategia rozwoju Spółki 

3.15.8.1. Cel strategiczny 

Strategia Emitenta na lata 2025–2027 koncentruje się na zbudowaniu silnej i trwałej pozycji rynkowej 

poprzez szybkie zwiększenie liczby silników satelitarnych pracujących na orbicie, co wprost przełoży 

się na wzrost zaufania potencjalnych klientów. W sektorze kosmicznym kluczowym miernikiem jakości 

i wiarygodności dostawcy jest tzw. flight heritage, czyli potwierdzona liczba misji, godzin pracy oraz 

wykonanych manewrów w przestrzeni kosmicznej. Flight heritage jest głównym kryterium zaufania do 

produktu i dostawcy ze strony potencjalnych klientów. W ocenie Emitenta osiągnięcie istotnej skali 

obecności technologii BOOSTER na orbicie stanowi warunek przejścia do kolejnego etapu rozwoju 

biznesu. 

Priorytetem Spółki jest zbudowanie tzw. masy krytycznej (kilkadziesiąt silników) obecności systemu 

BOOSTER w kosmosie, co, zdaniem Emitenta, uruchomi efekt kuli śnieżnej w postaci rosnącego 

zaufania klientów, wyższej konwersji ofert handlowych na zamówienia oraz zwiększonego udziału w 

większych programach, w szczególności konstelacyjnych, gdzie zapotrzebowanie na systemy 

napędowe może wynosić od kilkudziesięciu do kilkuset dla konstelacji. Strategia zakłada przejście od 

etapu „nowego, obiecującego dostawcy” do pozycji „sprawdzonego partnera technologicznego”, 

szczególnie w segmencie seryjnej produkcji dla konstelacji satelitarnych. 

W okresie kilku lat Spółka realizuje strategię penetracji rynku, obejmującą intensyfikację sprzedaży 

systemów BOOSTER, elastyczne podejście cenowe w początkowej fazie komercjalizacji oraz 

maksymalizację liczby silników wynoszonych na orbitę. Emitent szacuje, że osiągnięcie poziomu 

kilkudziesięciu (20 - 30) silników pracujących w przestrzeni kosmicznej istotnie zwiększy postrzegane 

bezpieczeństwo wyboru produktu przez klientów instytucjonalnych i komercyjnych. 

Równolegle Spółka rozwija zdolności produkcyjne, traktując skalowanie operacyjne jako kluczowy 

element strategii. Obecnie Emitent posiada zdolność produkcji kilkunastu systemów rocznie (przy czym 

pojedynczy system może zawierać wiele silników). Do końca 2027 roku celem jest osiągnięcie zdolności 
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produkcyjnej rzędu około 80 silników rocznie (co przekłada się na około 30 systemów), co umożliwi 

udział w dużych przetargach konstelacyjnych oraz obsługę klientów wymagających seryjnych dostaw. 

Skalowanie obejmuje rozbudowę zespołu (w obszarach produkcji, AIT, sprzedaży i operacji), 

optymalizację procesów od sprzedaży przez konfigurację do dostawy, zwiększenie wykorzystania 

zaplecza testowego i montażowego oraz przygotowanie organizacji do obsługi większego wolumenu 

zamówień. 

Strategia zakłada budowę kompetencji odpowiadających wymaganiom klientów konstelacyjnych, dla 

których kluczowe znaczenie mają zdolności produkcyjne, możliwość skalowania, niezawodność, 

powtarzalność oraz rygorystyczna kontrola jakości. Istotnym czynnikiem jest również elastyczność 

integracji systemów z platformą satelitarną, a przy dużych wolumenach zamówień – osiąganie efektów 

ekonomii skali. 

BOOSTER pozostaje głównym produktem Emitenta i podstawą działalności komercyjnej. Spółka 

planuje rozwój nowych wariantów systemu oraz rozszerzenie platformy BOOSTER o moduł elektryczny 

w ciągu 2-3 lat. Takie podejście umożliwi stworzenie unikalnej architektury hybrydowej, stanowiącej 

nowość w segmencie małych satelitów i pozwalającej łączyć zalety napędu chemicznego i 

elektrycznego. Celem jest stopniowe budowanie komplementarnego portfolio systemów napędowych 

odpowiadających na zróżnicowane potrzeby misji satelitarnych, w tym misji konstelacyjnych. Rozwój 

nowych wariantów opiera się na istniejącej architekturze technologicznej, co ogranicza ryzyko 

technologiczne oraz pozwala wykorzystywać obecne kompetencje i infrastrukturę produkcyjną. 

Strategia sprzedażowa obejmuje aktywną ekspansję na rynki Unii Europejskiej, Stanów Zjednoczonych, 

Indii oraz regionu APAC. Emitent planuje rozwój lokalnych kompetencji sprzedażowych oraz budowę 

relacji z integratorami satelitarnymi i operatorami misji. Model zakłada szerokie dotarcie do producentów 

satelitów, przy założeniu, że zwiększenie liczby interakcji rynkowych przekłada się statystycznie na 

wzrost liczby zakontraktowanych projektów. 

Dodatkowo Emitent analizuje i rozwija kompetencje umożliwiające oferowanie produktów w segmencie 

obronnym, wykorzystując transfer wiedzy i doświadczeń z sektora kosmicznego. Kierunek ten stanowi 

element strategii rozwoju Spółki, przy czym jego dalsza skala uzależniona będzie od potwierdzenia 

popytu oraz uwarunkowań regulacyjnych. 

Na dzień 31 marca 2026 roku pipeline Grupy, czyli wartość wystawionych i nierozstrzygniętych ofert lub 

ofert w przygotowaniu na zapytania potencjalnych klientów o produkt BOOSTER, wynosi ok. 115 mln 

EUR.  

Poniżej przedstawiono wartość ofert na zapytania o produkt BOOSTER dla klientów komercyjnych od 

pierwszego kwartału 2025 roku do 2 kwartału 2026 roku. 
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Rys. 8. Wartość ofert na zapytania o produkt BOOSTER dla klientów komercyjnych od 

pierwszego kwartału 2025 roku do 2 kwartału 2026 roku. 

  

Źródło: Emitent 

3.15.8.2. Finansowanie wzrostu 

Realizacja strategii rozwoju Emitenta wymaga istotnego zwiększenia skali operacyjnej, produkcyjnej 

oraz sprzedażowej. Środki pozyskane z emisji akcji serii C w maju 2026 roku w wysokości 17,5 mln 

PLN brutto zostaną przeznaczone przede wszystkim na wzmocnienie działań sprzedażowych i 

rozpoznawalności marki, zwiększenie zdolności produkcyjnych umożliwiających udział w projektach 

konstelacyjnych, rozwój kompetencji technologicznych i organizacyjnych niezbędnych do dalszego 

wzrostu, a także opracowanie i wdrożenie na rynek nowych wariantów produktu BOOSTER 

dedykowanych do segmentów in-orbit servicing, re-entry i deep space.  

W horyzoncie 18 miesięcy alokacja środków koncentrować się będzie na realizacji strategii 

komercjalizacji systemu BOOSTER, skalowaniu produkcji oraz ekspansji międzynarodowej. 

Szczegółowe kierunki wykorzystania kapitału obejmują: 

i. Skalowanie zdolności produkcyjnych 

⎯ zwiększenie mocy wytwórczych silników napędowych od 10 do około 80 rocznie (co przekłada 
się na około 30 systemów rocznie), 

⎯ rozbudowa zespołu o 20 osób; 

⎯ optymalizacja i standaryzacja procesów od konfiguracji do dostawy; 

⎯ inwestycje w infrastrukturę techniczną i testową; 

⎯ przygotowanie organizacji do realizacji seryjnych zamówień (w tym konstelacyjnych). 

Celem jest osiągnięcie zdolności produkcyjnych umożliwiających obsługę projektów o większym 
wolumenie oraz skrócenie czasu realizacji zamówień. 

ii. Wzmocnienie działań sprzedażowych i marketingowych 

⎯ rozbudowa zespołu Business Development oraz wsparcia ofertowego; 

⎯ aktywne pozyskiwanie klientów na rynkach Unii Europejskiej, Stanów Zjednoczonych, Indii i 
Azjii i Pacyfiku; 

⎯ zwiększenie obecności na kluczowych wydarzeniach branżowych; 

⎯ rozwój narzędzi sprzedażowych (w tym platformy konfiguracyjnej systemu BOOSTER); 

⎯ budowa rozpoznawalności marki jako dostawcy chemicznych systemów napędowych. 

Celem jest zwiększenie konwersji pipeline sprzedażowego na zamówienia oraz skrócenie procesu 
ofertowego. 
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iii. Rozwój produktu i nowych wariantów 

⎯ rozwój kolejnych wariantów systemu BOOSTER (różne konfiguracje ciągu i impulsu) oraz 
ulepszanie produktu na podstawie informacji zwrotnej od klientów; 

⎯ dostosowanie produktu do wymagań segmentów takich jak in-orbit servicing, re-entry, misje 
poza LEO; 

⎯ rozwój uzupełniających rozwiązań technologicznych, w tym modułu elektrycznego w horyzoncie 
średnioterminowym; 

⎯ utrzymanie przewagi technologicznej wobec konkurencji. 

Emitent zakłada kontynuację prac B+R przy ograniczonym ryzyku technologicznym, opartym na 
istniejącej architekturze systemu. 

iv. Ekspansja międzynarodowa 

⎯ budowa lokalnych struktur sprzedażowych na rynkach kluczowych (Stany Zjednoczone, Indie, 
Azja); 

⎯ rozwój relacji z integratorami satelitarnymi i operatorami misji; 

⎯ przygotowanie organizacyjne do obsługi klientów z rynku amerykańskiego; 

⎯ działania zmierzające do zwiększenia dostępności produktu na rynku Stanów Zjednoczonych. 

Celem jest zwiększenie udziału w międzynarodowych przetargach oraz pozyskanie klientów 
konstelacyjnych. 

v. Rozwój kompetencji w obszarze dual-use / defence 

Część środków może zostać przeznaczona na rozwój produktów i kompetencji umożliwiających wejście 
w segment obronny, wykorzystując transfer wiedzy z sektora kosmicznego. Zakres i tempo rozwoju tego 
obszaru uzależnione będą od potwierdzenia popytu oraz warunków regulacyjnych. 

vi. Wzmocnienie struktury organizacyjnej i operacyjnej 

⎯ rozbudowa zespołu w obszarach operacyjnych, finansowych i administracyjnych; 

⎯ dostosowanie struktury organizacyjnej do wymogów spółki publicznej; 

⎯ eliminacja wąskich gardeł operacyjnych; 

⎯ przygotowanie organizacji do wzrostu skali działalności. 

W zależności od dynamiki wzrostu oraz sytuacji rynkowej Emitent dopuszcza możliwość dalszego 
finansowania rozwoju kapitałem zewnętrznym. 

vii. Pozycjonowanie strategiczne 

Emitent dąży do budowy pozycji wiodącego dostawcy nietoksycznych systemów napędowych w 
wybranych niszach rynku, ze szczególnym uwzględnieniem segmentu konstelacji satelitarnych. 

Strategia Spółki zakłada, połączenie: 

⎯ szybkiej budowy flight heritage; 

⎯ zwiększenia zdolności produkcyjnych; 

⎯ konkurencyjnych parametrów technicznych; 

⎯ oraz aktywnej ekspansji sprzedażowej, 

które umożliwi przejście do pierwszej ligi dostawców systemów napędowych i udział w projektach o 
dużej skali. 

3.15.9. Przegląd sytuacji operacyjnej i finansowej 

3.15.9.1. Przychody, koszty i wyniki działalności 

W okresie dwunastu miesięcy zakończonych 31 grudnia 2025 roku przychody netto ze sprzedaży 

produktów Liftero wzrosły skokowo do 1.672 tys. PLN z 34 tys. PLN w analogicznym okresie 

poprzedniego roku. Wzrost ten związany był ze wzrostem przychodów netto ze sprzedaży produktów 

głównie w związku ze sprzedażą do ESA w wysokości 1.267 tys. PLN oraz sprzedaży na eksport w 
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wysokości 404 tys. PLN (do OrbitAID) (projekty dla ESA oraz dla OrbitAID są szczegółowo opisane w 

punkcie 5.16.3.). 

Koszty działalności operacyjnej w okresie dwunastu miesięcy zakończonych 31 grudnia 2025 roku 

wzrosły o 895 tys. PLN, tj. o 88% w stosunku do analogicznego okresu roku 2024 (kiedy to wyniosły 

1.010 tys. PLN). Wzrost ten był spowodowany wyższym o 134% poziomem kosztów usług obcych, które 

w 2025 roku wyniosły 956 tys. PLN (m.in. w związku z kosztami usług doradztwa przy pozyskaniu 

kapitału dla Spółki) oraz wyższym o 74% poziomem wynagrodzeń, które w 2025 roku wyniosły 578 tys. 

PLN. 

W okresie dwunastu miesięcy zakończonych 31 grudnia 2025 roku Spółka odnotowała istotny wzrost 

innych kosztów operacyjnych do poziomu 699 tys. PLN w porównaniu do 20 tys. PLN w analogicznym 

okresie 2024 roku. Na wartość innych kosztów operacyjnych w 2025 roku wpływ miały głównie koszty 

zaniechanych prac rozwojowych w kwocie 665 tys. PLN, które dotyczyły prac nad oferowaniem usługi 

logistyki orbitalnej. Zaniechanie kontynuacji tych prac było związane ze strategiczną decyzją Zarządu o 

przejściu z modelu usługowego na model produktowy, ukierunkowany na skalowalne systemy 

napędowe dla rynku komercyjnego. W okresie 12 miesięcy zakończonych 31 grudnia 2025 roku Spółka 

odnotowała wzrost kosztów finansowych do poziomu 313 tys. PLN z poziomu 179 tys. PLN w 

analogicznym okresie 2024 roku (wzrost o 74%), głównie za sprawą płatności odsetkowych od pożyczek 

i kredytu w kwocie 278 tys. PLN.  

Strata brutto oraz strata netto Emitenta wyniosła (1.284) tys. PLN za okres dwunastu miesięcy 

zakończonych 31 grudnia 2025 roku w stosunku do straty brutto oraz straty netto na poziomie (982) tys. 

PLN w roku 2024. 

Poniżej przedstawiono wybrane informacje z rachunku zysków i strat Emitenta za okres 12 miesięcy 

zakończony 12 grudnia 2025 i 2024 roku. 

Tab. 5. Rachunek zysków i strat za okres 12 miesięcy zakończony 31 grudnia 2025 i 2024 roku 

  

za okres 01.01-31.12 

2025 2024 

tys. PLN 

A. Przychody netto ze sprzedaży i zrównane z nimi, 
w tym: 

                          1 
633  

                                34  

    - od jednostek powiązanych 
                                 

-    
                                           

-    

 I. Przychody netto ze sprzedaży produktów 
                      1 

672  
                                  

34  

 II. Zmiana stanu produktów (zwiększenie - w. dodatnia, 
zmniejszenie - w. ujemna) 

-   39 -    
                                           

-    

 III. Koszt wytworzenia produktów na własne potrzeby 
jednostki 

                                 
-    

                                           
-    

 IV. Przychody netto ze sprzedaży towarów i materiałów 
                                 

-    
                                           

-    

B. Koszty działalności operacyjnej 
                      1 

913  
                        1 018  

 I. Amortyzacja                50                                  14  

 II. Zużycie materiałów i energii                 120                                 90  

 III. Usługi obce                   956                            409  

 IV. Podatki i opłaty, w tym:                     19  
                                      

1  

    - podatek akcyzowy                    -                                -    

 V. Wynagrodzenia                  578  
                                

332  
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 VI. Ubezpieczenia społeczne i inne świadczenia,  w tym:                     89                              67  

    - emerytalne                    -    
                                                        

-    

 VII. Pozostałe koszty rodzajowe                  101                        104  

 VIII. Wartość sprzedanych towarów i materiałów                      -    
                                            
-    

C. Zysk (strata) ze sprzedaży (A-B) - 280 - 984  

D. Pozostałe przychody operacyjne                       8                              201  

 I. Zysk ze zbycia niefinansowych aktywów trwałych 
                                 

-    
                                           

-    

 II. Dotacje 
                                

-    
                                      

195  

 III. Aktualizacja wartości aktywów niefinansowych                          -                                  -    

 IV. Inne przychody operacyjne 8  
                                           

6  

E. Pozostałe koszty operacyjne 699                              20  

 I. Strata ze zbycia niefinansowych aktywów trwałych                          -                                  -    

 II. Aktualizacja wartości aktywów niefinansowych                          -                                  -    

 III. Inne koszty operacyjne              699  
                                     

20  

F. Zysk (strata) z działalności operacyjnej  
(C + D - E) 

-  971 - 802 

G. Przychody finansowe 
                                            

-    
                                                         

0  

 I. Dywidendy i udziały w zyskach, w tym:                          -                                  -    

  a) od jednostek powiązanych, w tym:                           -                                  -    

    - w których jednostka posiada zaangażowanie w 
kapitale 

                         -                                  -    

  b) od jednostek pozostałych, w tym:                           -                                  -    

    - w których jednostka posiada zaangażowanie w 
kapitale 

                         -                                  -    

 II. Odsetki, w tym: -                                  0  

    - od jednostek powiązanych                          -                                  -    

 III. Zysk ze zbycia aktywów finansowych, w tym:                          -                                  -    

    - w jednostkach powiązanych                          -                                  -    

 IV. Aktualizacja wartości aktywów finansowych                          -                                  -    

 V. Inne                          -                                  -    

H. Koszty finansowe 
                       

313  
                                           

179  

I. Odsetki, w tym: 
                              

278  
                                                

107  

    - dla jednostek powiązanych 
                                        

14  
                                                        

-    

II. Strata ze zbycia aktywów finansowych, w tym: 
                                            

-    
                                                        

-    

    - w jednostkach powiązanych 
                                            

-    
                                                        

-    

III. Aktualizacja wartości aktywów finansowych 
                                            

-    
                                                        

-    

IV. Inne 
                                     

34  
                                                     

72  

I. Zysk (strata) brutto ( F + G - H ) - 1 284  - 982  

J. Podatek dochodowy 
                                            

-    
                                                        

-    
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K. Pozostałe obowiązkowe zmniejszenia zysku 
(zwiększenia straty) 

                                            
-    

                                                        
-    

L. Zysk (strata) netto ( I - J - K ) -  1 284  -  982  

Źródło: Emitent 

W okresie trzech miesięcy zakończonych 31 marca 2026 roku przychody netto ze sprzedaży produktów 

Liftero wyniosły 0 tys. PLN, co stanowi spadek o 404 tys. PLN w stosunku do analogicznego okresu 

2025 roku.  Spadek ten związany był z harmonogramem realizowanych projektów, których kamienie 

milowe i w zw. z tym oczekiwane płatności nie nastąpiły w pierwszym kwartale 2026 roku. 

Koszty działalności operacyjnej w okresie trzech miesięcy zakończonych 31 marca 2026 roku istotnie 

wzrosły o 822 tys. PLN, tj. o 292% w stosunku do analogicznego okresu roku 2025 (kiedy to wyniosły 

282 tys. PLN). Wzrost ten był spowodowany głównie wzrostem: (i) amortyzacji do poziomu 363 tys. PLN 

z poziomu 5 tys. PLN głównie projektu BOOSTER; (ii) kosztu usług obcych do poziomu 363 tys. PLN 

(wzrost o 292%) głównie w związku z prowadzonymi działaniami w ramach rozwoju biznesu; oraz (iii) 

poziomu wynagrodzeń do 182 tys. PLN (wzrost o 127%) w związku z tym, że zakończono część 

projektów w ramach B+R i w okresie trzech miesięcy zakończonych 31 marca 2026 roku większa część 

wynagrodzeń w została ujęta w rachunku zysku i strat a nie w aktywach jak w poprzednich okresach. 

W wyniku opisanych wyżej czynników Spółka w okresie trzech miesięcy 2026 roku odnotowała stratę z 

działalności operacyjnej w wysokości (987) tys. PLN oraz stratę netto w wysokości (993) tys. PLN w 

porównaniu do zysku z działalności operacyjnej w wysokości 123 tys. PLN oraz zysku netto w wysokości 

101 tys. PLN w analogicznym okresie 2025 roku. 

Poniżej przedstawiono wybrane informacje z rachunku zysków i strat Emitenta za okres 12 miesięcy 

zakończony 12 grudnia 2025 i 2024 roku. 

Tab. 6. Rachunek zysków i strat za okres 3 miesięcy zakończony 31 marca 2026 i 2025 roku 

 
od 01.01. do 31.03. 

2026 2025 

tys. PLN 

A Przychody netto ze sprzedaży i zrównane z nimi                   117                       404     

w tym: od jednostek powiązanych                     -                           -       

I. Przychody netto ze sprzedaży produktów                     -                         404     

II.  Zmiana stanu produktów (zwiększenie - wartość dodatnia, 
zmniejszenie - wartość ujemna) 

                  117                         -       

III. Koszt wytworzenia produktów na własne potrzeby jednostki                     -                           -       

IV. Przychody netto ze sprzedaży towarów                     -                           -       

B. Koszty działalności operacyjnej                1 104                       282     

I. Amortyzacja                   363                          5     

II.  Zużycie materiałów i energii                     90                         50     

III. Usługi obce                   427                       104     

IV. Podatki i opłaty, w tym:                       2                          0     

  - podatek akcyzowy                     -                           -       

V. Wynagrodzenia                   182                        80     

VI. Ubezpieczenia społeczne i inne świadczenia; w tym: -
emerytalne 

                    34                         11     

VII. Pozostałe koszty rodzajowe                      6                         31     

VIII. Wartość sprzedanych towarów                     -                           -       

C. Zysk (strata) ze sprzedaży (A-B) -                 987                       123     
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D. Pozostałe przychody operacyjne                      2                          0     

I. Zysk z tytułu rozchodu niefinansowych aktywów trwałych                     -                           -       

II.  Dotacje                     -                           -       

III. Aktualizacja wartości aktywów niefinansowych                     -                           -       

IV. Inne przychody operacyjne                      2                          0     

E. Pozostałe koszty operacyjne                      2                          0     

I. Strata z tytułu rozchodu niefinansowych aktywów trwałych                      -                           -       

II.  Aktualizacja wartości aktywów niefinansowych                     -                           -       

III. Inne koszty operacyjne                      2                          0     

F. Zysk (strata) z działalności operacyjnej (C+D-E) -                 987                       123     

G. Przychody finansowe                     -                           -       

I. Dywidendy i udziały w zyskach, w tym:                     -                           -       

  a) od jednostek powiązanych, w tym:                     -                           -       

 - w których jednostka posiada zaangażowanie w kapitale                     -                           -       

 b) od jednostek pozostałych, w tym:                     -                           -       

 - w których jednostka posiada zaangażowanie w kapitale                     -                           -       

II. Odsetki, w tym:                     -                           -       

  - od jednostek powiązanych                     -                           -       

III. Zysk z tytułu rozchodu aktywów finansowych, w tym:                     -                           -       

 - w jednostkach powiązanych                     -                           -       

IV. Aktualizacja wartości aktywów finansowych                     -                           -       

V. Inne                     -                           -       

H. Koszty finansowe                      6                         21     

I. Odsetki, w tym:                      2                          0     

  - dla jednostek powiązanych                     -                           -       

II.  Strata z tytułu rozchodu aktywów finansowych, w tym:                     -                           -       

 - w jednostkach powiązanych                     -                           -       

III. Aktualizacja wartości aktywów finansowych                     -                           -       

IV. Inne                      4                         21     

I. Zysk (strata) brutto (F+G-H) -                 993                       101     

J. Podatek dochodowy                     -                           -       

K. Pozostałe obowiązkowe zmniejszenia zysku (zwiększenia 
straty) 

                    -                           -       

L. Zysk (strata) netto (I-J-K) -                 993                       101     

Źródło: Emitent 

3.15.9.2. Pozycje bilansowe 

Aktywa 

Głównym składnikiem aktywów Spółki w latach 2024 - 2025 były wartości niematerialne i prawne, które 

na dzień 31 grudnia 2025 i 2024 roku wyniosły odpowiednio 7.978 tys. PLN (z czego koszty 

zakończonych prac rozwojowych wyniosły 6.282 tys. PLN) oraz 5.291 tys. PLN (z czego wartości 

niematerialne i prawne w realizacji wyniosły 5.270 tys. PLN). Koszty zakończonych prac rozwojowych 

dotyczą projektu BOOSTER 1N, w ramach którego powstała podstawowa wersja produktu BOOSTER 



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  56 | S T R O N A 

 

- chemiczny system napędowy do satelitów wyposażony w silnik 1N wykorzystujący nietoksyczne 

materiały pędne. Na wartości niematerialne i prawne w realizacji składają się koszty realizowanych prac 

rozwojowych, w ramach których Spółka opracowuje nowy produkt z sektora technologii kosmicznych. 

Aktywa razem na dzień 31 grudnia 2025 roku wyniosły 11.426 tys. PLN, co stanowi wzrost o 4.573 tys. 

PLN, tj. o 67% w stosunku do poziomu z dnia 31 grudnia 2024 roku. Wzrost ten wynika głównie ze 

wzrostu wartości niematerialnych i prawnych oraz wzrostu salda środków pieniężnych w kasie i na 

rachunku bankowym Spółki, głównie w związku ze pozyskaniem od inwestorów środków w formie 

pożyczek konwertowalnych w sumie na kwotę 7.492.000,00 PLN oraz dzięki uzyskanym przychodom 

ze zrealizowanych projektów. 

Poniżej przedstawiono informacje finansowe dotyczące sytuacji finansowej - aktywa, według stanu na 

31 grudnia 2024 i 2025 roku. 

Tab. 7. Aktywa na dzień 31 grudnia 2025 i 2024 roku 

AKTYWA 

stan na 31 grudnia 

2025 2024 

tys. PLN 

A. AKTYWA TRWAŁE (I+II+III+IV+V) 
                             
7 978  

                             
6 179  

I. Wartości niematerialne i prawne (1 do 4) 
                             
7 261  

                             
5 291  

 1. Koszty zakończonych prac rozwojowych 
                             
6 282  

                                     
-    

 2. Wartość firmy 
                                    
-    

                                     
-    

 3. Inne wartości niematerialne i prawne 
                                  
10  

                                  
21  

 4. Zaliczki na wartości niematerialne i prawne 
                                    
-    

                                     
-    

5. Wartości niematerialne i prawne w realizacji 
                                
969  

                             
5 270  

II. Rzeczowe aktywa trwałe (1 do 3) 
                                
318  

                                
488  

 1. Środki trwałe (a-e) 
                                
318  

                                
487  

  a) grunty (w tym prawo użytkowania wieczystego gruntu) 
                                    
-    

                                     
-    

  b) budynki, lokale i obiekty inżynierii lądowej i wodnej 
                                    
-    

                                    
-    

  c) urządzenia techniczne i maszyny 
                                  
39  

                                  
17  

  d) środki transportu 
                                    
-    

                                     
-    

  e) inne środki trwałe 
                                
279  

                                
470  

 2. Środki trwałe w budowie 
                                    
-    

                                     
-    

 3. Zaliczki na środki trwałe w budowie 
                                    
-    

                                    
0  

III. Należności długoterminowe (1 do 3) 
                                    
-    

                                     
-    

 1. Od jednostek powiązanych 
                                    
-    

                                     
-    
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 2. Od pozostałych jednostek, w których jednostka posiada 
zaangażowanie w kapitale 

                                    
-    

                                     
-    

 

 3. Od pozostałych jednostek 
                                    
-    

                                     
-    

 

IV. Inwestycje długoterminowe (1 do 4) 
                                
400  

                                
400  

 

 1. Nieruchomości 
                                    
-    

                                     
-    

 

 2. Wartości niematerialne i prawne 
                                    
-    

                                     
-    

 

 3. Długoterminowe aktywa finansowe (a-c) 
                                
400  

                                
400  

 

  a) w jednostkach powiązanych: 
                                
400  

                                
400  

 

    - udziały lub akcje 
                                
400  

                                
400  

 

    - inne papiery wartościowe 
                                    
-    

                                     
-    

 

    - udzielone pożyczki 
                                    
-    

                                     
-    

 

    - inne długoterminowe aktywa finansowe 
                                    
-    

                                     
-    

 

  b) w pozostałych jednostkach, w których jednostka 
posiada zaangażowanie w kapitale: 

                                    
-    

                                     
-    

 

 

    - udziały lub akcje 
                                    
-    

                                     
-    

 

    - inne papiery wartościowe 
                                    
-    

                                     
-    

 

    - udzielone pożyczki 
                                    
-    

                                     
-    

 

    - inne długoterminowe aktywa finansowe 
                                    
-    

                                     
-    

 

  c) w pozostałych jednostkach: 
                                    
-    

                                     
-    

 

    - udziały lub akcje 
                                    
-    

                                     
-    

 

    - inne papiery wartościowe 
                                    
-    

                                     
-    

 

    - udzielone pożyczki 
                                    
-    

                                     
-    

 

    - inne długoterminowe aktywa finansowe 
                                    
-    

                                     
-    

 

 4. Inne inwestycje długoterminowe 
                                    
-    

                                     
-    

 

V. Długoterminowe rozliczenia międzyokresowe (1 do 
2) 

                                    
-    

                                     
-    

 

 1. Aktywa z tytułu odroczonego podatku dochodowego 
                                    
-    

                                     
-    

 

 2. Inne rozliczenia międzyokresowe 
                                    
-    

                                     
-    

 

B. AKTYWA OBROTOWE (I+II+III+IV) 
                             
3 448  

                                
674  

 

I. Zapasy (1 do 5) 
                                
401  

                                
129  
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 1. Materiały 
                                    
-    

                                     
-    

 

 2. Półprodukty i produkty w toku 
                                    
-    

                                
129  

 

 3. Produkty gotowe 
                                    
-    

                                     
-    

 

 4. Towary 
                                    
-    

                                     
-    

 

 5. Zaliczki na dostawy i usługi 
                                
401  

                                    
0  

 

II. Należności krótkoterminowe (1 do 3) 
                                
224  

                                
301  

 

 1. Należności od jednostek powiązanych (a-b) 
                                    
-    

                                     
-    

 

  a) z tytułu dostaw i usług o okresie spłaty: 
                                    
-    

                                     
-    

 

    - do 12 miesięcy 
                                    
-    

                                     
-    

 

    - powyżej 12 miesięcy 
                                    
-    

                                     
-    

 

  b) inne 
                                    
-    

                                     
-    

 

 2. Należności od pozostałych jednostek, w których 
jednostka posiada zaangażowanie w kapitale (a-b) 

                                    
-    

                                     
-    

 

                                    
-    

                                     
-    

 

  a) z tytułu dostaw i usług o okresie spłaty: 
                                    
-    

                                     
-    

 

    - do 12 miesięcy 
                                    
-    

                                     
-    

 

    - powyżej 12 miesięcy 
                                    
-    

                                     
-    

 

  b) inne 
                                    
-    

                                     
-    

 

 3. Należności od pozostałych jednostek (a-d) 
                                
224  

                                
301  

 

  a) z tytułu dostaw i usług o okresie spłaty: 
                                    
1  

                                
241  

 

    - do 12 miesięcy 
                                    
1  

                                
241  

 

    - powyżej 12 miesięcy 
                                    
-    

                                     
-    

 

  b) z tytułu podatków, dotacji, ceł, ubezpieczeń 
społecznych i zdrowotnych oraz innych tytułów 
publicznoprawnych 

                                
205  

                                  
42  

 

                                    
-    

                                     
-    

 

  c) inne 
                                  
18  

                                  
18  

 

  d) dochodzone na drodze sądowej 
                                    
-    

                                     
-    

 

III. Inwestycje krótkoterminowe (1 do 2) 
                             
2 808  

                                
244  

 

 1. Krótkoterminowe aktywa finansowe (a-c) 
                             
2 808  

                                
244  
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  a) w jednostkach powiązanych: 
                                    
-    

                                     
-    

 

    - udziały lub akcje 
                                    
-    

                                     
-    

 

    - inne papiery wartościowe 
                                    
-    

                                     
-    

 

    - udzielone pożyczki 
                                    
-    

                                     
-    

 

    - inne krótkoterminowe aktywa finansowe 
                                    
-    

                                     
-    

 

  b) w pozostałych jednostkach: 
                                    
-    

                                     
-    

 

    - udziały lub akcje 
                                    
-    

                                     
-    

 

    - inne papiery wartościowe 
                                    
-    

                                     
-    

 

    - udzielone pożyczki 
                                    
-    

                                     
-    

 

    - inne krótkoterminowe aktywa finansowe 
                                    
-    

                                     
-    

 

  c) środki pieniężne i inne aktywa pieniężne: 
                             
2 808  

                                
244  

 

    - środki pieniężne w kasie i na rachunkach 
                             
2 808  

                                
244  

 

    - inne środki pieniężne 
                                    
-    

                                     
-    

 

    - inne aktywa pieniężne 
                                    
-    

                                     
-    

 

 2. Inne inwestycje krótkoterminowe 
                                    
-    

                                     
-    

 

IV. Krótkoterminowe rozliczenia międzyokresowe 
                                   
4  

                                     
-    

 

C. NALEŻNE WPŁATY NA KAPITAŁ (FUNDUSZ) 
PODSTAWOWY 

                                    
-    

                                     
-    

 

D. UDZIAŁY (AKCJE) WŁASNE 
                                    
-    

                                     
-    

 

AKTYWA RAZEM 
                           
11 426  

                             
6 853  

 

Źródło: Emitent 

Głównym składnikiem aktywów Spółki w pierwszym kwartale 2026 roku były wartości niematerialne i 

prawne, które na dzień 31 marca 2026 roku wyniosły 7.925 tys. PLN (z czego koszty zakończonych 

prac rozwojowych wyniosły 5.963 tys. PLN). Koszty zakończonych prac rozwojowych dotyczą projektu 

BOOSTER, w ramach którego Spółka opracowuje nowy produkt z sektora technologii kosmicznych.  

Aktywa razem na dzień 31 marca 2026 roku wyniosły 10.644 tys. PLN, co stanowi spadek o 782 tys. 

PLN, tj. o 7% w stosunku do poziomu z dnia 31 grudnia 2025 roku. Spadek ten wynika głównie ze 

spadku poziomu środków pieniężnych w kasie i na rachunkach do poziomu 1.101 tys. PLN na dzień 31 

marca 2026 roku z poziomu 2.808 tys. PLN na dzień 31 grudnia 2025 roku głównie w związku z 

wydatkami na prace rozwojowe w toku.  

Poniżej przedstawiono informacje finansowe dotyczące sytuacji finansowej - aktywa, według stanu na 

31 marca 2026 roku i 31 grudnia 2025 roku. 
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Tab. 8. Aktywa na dzień 31 marca 2026 roku i 31 grudnia 2025 

 AKTYWA 
 31.03.2026   31.12.2025  

tys. PLN 

A.  AKTYWA TRWAŁE                8 731                    7 978     

I.  Wartości niematerialne i prawne                7 925                    7 261     

1.  Koszty zakończonych prac rozwojowych                5 963                    6 282     

2.  Wartość firmy                     -                           -       

3.  Inne wartości niematerialne i prawne                1 962                       979     

4.  Zaliczki na wartości niematerialne i prawne                     -                           -       

II.  Rzeczowe aktywa trwałe                   406                       318     

1.  Środki trwałe                   309                       318     

a) grunty (w tym prawo wieczystego użytkowania gruntu)                     -                           -       

b) budynki, lokale, prawa do lokali i obiekty inżynierii lądowej i 
wodnej 

                    -                           -       

c) urządzenia techniczne i maszyny                     74                         39     

d) środki transportu                     -                           -       

e) inne środki trwałe                   235                       279     

2. Środki trwałe w budowie                     86                         -       

3. Zaliczki na środki trwałe w budowie                     12                         -       

1.  Od jednostek powiązanych                     -                           -       

2.  Od pozostałych jednostek                     12                         -       

III.  Należności długoterminowe                     -                           -       

1.  Od jednostek powiązanych                     -                           -       

2.  Od pozostałych jednostek, w których jednostka posiada 
zaangażowanie w kapitale 

                    -                           -       

3.  Od pozostałych jednostek                     -                           -       

IV.  Inwestycje długoterminowe                   400                       400     

1.  Nieruchomości                     -                           -       

2.  Wartości niematerialne i prawne                     -                           -       

3.  Długoterminowe aktywa finansowe                   400                       400     

a) w jednostkach powiązanych                   400                       400     

    - udziały lub akcje                   400                       400     

    - inne papiery wartościowe                     -                           -       

    - udzielone pożyczki                     -                           -       

    - inne długoterminowe aktywa finansowe                     -                           -       

b) w pozostałych jednostkach, w których jednostka posiada 
zaangażowanie w kapitale 

                    -                           -       

    - udziały lub akcje                     -                           -       

    - inne papiery wartościowe                     -                           -       

    - udzielone pożyczki                     -                           -       

    - inne długoterminowe aktywa finansowe                     -                           -       

c) w pozostałych jednostkach                     -                           -       

    - udziały lub akcje                     -                           -       

    - inne papiery wartościowe                     -                           -       

    - udzielone pożyczki                     -                           -       

    - inne długoterminowe aktywa finansowe                     -                           -       

4. Inne inwestycje Długoterminowe                     -                           -       

V.  Długoterminowe rozliczenia międzyokresowe                     -                           -       

1.  Aktywa z tytułu odroczonego podatku dochodowego                     -                           -       

2.  Inne rozliczenia międzyokresowe                     -                           -       
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B.  AKTYWA OBROTOWE                1 913                    3 448     

I.  Zapasy                   478                       401     

1.  Materiały                     -                           -       

2.  Półprodukty i produkty w toku                     88                         -       

3.  Produkty gotowe                     -                           -       

4.  Towary                     -                           -       

5.  Zaliczki na dostawy i usługi                   390                       401     

II.  Należności krótkoterminowe                   315                       224     

1.  Należności od jednostek powiązanych                     -                           -       

a) z tytułu dostaw i usług, o okresie spłaty:                     -                           -       

    - do 12 miesięcy                     -                           -       

    - powyżej 12 miesięcy                     -                           -       

b) inne                     -                           -       

2. Należności od pozostałych jednostek, w których jednostka 
posiada zaangażowanie w kapitale 

                    -                           -       

a) z tytułu dostaw i usług, o okresie spłaty:                     -                           -       

    - do 12 miesięcy                     -                           -       

    - powyżej 12 miesięcy                     -                           -       

b) inne                     -                           -       

3. Należności od pozostałych jednostek                   315                       224     

a) z tytułu dostaw i usług, o okresie spłaty:                      2                          1     

    - do 12 miesięcy                      2                          1     

    - powyżej 12 miesięcy                     -                           -       

b) z tytułu podatków, dotacji, ceł, ubezpieczeń społecznych i 
zdrowotnych oraz innych świadczeń oraz innych tytułów 
publicznoprawnych 

                  292                       205     

c) inne                     21                         18     

d) dochodzone na drodze sądowej                     -                           -       

III.  Inwestycje krótkoterminowe                1 101                    2 808     

1. Krótkoterminowe aktywa finansowe                1 101                    2 808     

a) w jednostkach powiązanych                     -                           -       

   - udziały lub akcje                     -                           -       

   - inne papiery wartościowe                      -                           -       

   - udzielone pożyczki                     -                           -       

   - inne krótkoterminowe aktywa finansowe                     -                           -       

b) w pozostałych jednostkach                     -                           -       

   - udziały lub akcje                     -                           -       

   - inne papiery wartościowe                      -                           -       

   - udzielone pożyczki                     -                           -       

   - inne krótkoterminowe aktywa finansowe                     -                           -       

c) środki pieniężne i inne aktywa pieniężne                1 101                    2 808     

   - środki pieniężne w kasie i na rachunkach                1 101                    2 808     

   - inne środki pieniężne                     -                           -       

   - inne aktywa pieniężne                     -                           -       

2. Inne inwestycje krótkoterminowe                     -                           -       

IV.  Krótkoterminowe rozliczenia międzyokresowe                     20                         14     

C.  NALEŻNE WPŁATY NA KAPITAŁ (FUNDUSZ) 
PODSTAWOWY 

                    -                           -       

D. UDZIAŁY (AKCJE) WŁASNE                     -                           -       

AKTYWA RAZEM:              10 644                  11 426     

Źródło: Emitent 
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Pasywa 

W latach 2024-2025 elementem finansowania Spółki były: środki pozyskane od inwestorów w formie 

pożyczek konwertowalnych, kredyty i pożyczki, granty oraz środki generowane z działalności 

operacyjnej. 

Pasywa razem na dzień 31 grudnia 2025 roku wyniosły 11.426 tys. PLN, co stanowi wzrost o 4.573 tys. 

PLN, tj. o 67% w stosunku do poziomu z dnia 31 grudnia 2024 roku. Wzrost ten wynika głównie ze 

wzrostu wartości zobowiązań krótkoterminowych do poziomu 9.708 tys. PLN z poziomu 3.663 tys. PLN 

na koniec 2024 roku, głównie za sprawą wzrostu kredytów i pożyczek wobec pozostałych jednostek w 

wysokości 7.947 tys. PLN na koniec 2025 roku w porównaniu do 2.084 tys. PLN na koniec 2024 roku, 

tj. o 5.863 tys. PLN (wzrost o 281%), w związku z zawarciem szeregu umów pożyczek konwertowalnych 

w sumie na kwotę 7.492.000,00 PLN. 

Poniżej przedstawiono informacje finansowe dotyczące sytuacji finansowej - pasywa, według stanu na 

31 grudnia 2024 i 2025 roku. 

Tab. 9. Pasywa na dzień 31 grudnia 2025 i 2024 roku 

PASYWA 

stan na 31 grudnia 

2025 2024 

tys. PLN 

A. KAPITAŁ (FUNDUSZ) WŁASNY (I+II+III+IV+V+VI+VII) 
                             

1 631  
                             2 

916  

I. Kapitał (fundusz) podstawowy 
                                  

66  
                                  

66  

II. Kapitał (fundusz) zapasowy, w tym: 
                             

4 445  
                             4 

445  

   - nadwyżka wartości sprzedaży (wartości emisyjnej) nad 
wartością nominalną udziałów (akcji) 

                             
4 445                 

                             4 
445 

III. Kapitał (fundusz) z aktualizacji wyceny, w tym: 
                                    

-    
                                     

-    

   - z tytułu aktualizacji wartości godziwej 
                                    

-    
                                     

-    

IV. Pozostałe kapitały (fundusze) rezerwowe, w tym: 
                                    

-    
                                     

-    

   - tworzone zgodnie z umową (statutem) spółki 
                                    

-    
                                     

-    

   - na udziały (akcje) własne 
                                    

-    
                                     

-    

V. Zysk (strata) z lat ubiegłych - 1 596  - 614  

VI. Zysk (strata) netto - 1 284  - 982  

VII. Odpisy z zysku netto w ciągu roku obrotowego 
(wielkość ujemna) 

                                    
-    

                                     
-    

B. ZOBOWIĄZANIA I REZERWY NA ZOBOWIĄZANIA 
(I+II+III+IV) 

                             
9 795  

                             3 
937  

I. Rezerwy na zobowiązania (1 do 3) 
                                  
39  

-    
                                     

-    

 1. Rezerwa z tytułu odroczonego podatku dochodowego 
                                    
-    

                                     
-    

 2. Rezerwa na świadczenia emerytalne i podobne: 
                                    
-    

                                     
-    

    - długoterminowa 
                                    
-    

                                     
-    



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  63 | S T R O N A 

 

    - krótkoterminowa 
                                    
-    

                                     
-    

 3. Pozostałe rezerwy: 
                                  
39  

                                      
-    

    - długoterminowa 
                                    
-    

                                     
-    

    - krótkoterminowa 
                                  
39  

                                      
-    

II. Zobowiązania długoterminowe (1 do 3) 
                                  
47  

                                
275  

 1. Wobec jednostek powiązanych 
                                     
-    

                                
275  

 2. Wobec pozostałych jednostek, w których jednostka 
posiada zaangażowanie w kapitale 

                                    
-    

                                     
-    

 3. Wobec pozostałych jednostek (a-e) 
                                  
47  

                                    
-    

  a) kredyty i pożyczki 
                                  
47  

                                    
-    

  b) z tytułu emisji dłużnych papierów wartościowych 
                                    
-    

                                     
-    

  c) inne zobowiązania finansowe 
                                    
-    

                                     
-    

  d) zobowiązania wekslowe 
                                    
-    

                                     
-    

  e) inne 
                                    
-    

                                     
-    

III. Zobowiązania krótkoterminowe (1 do 4) 
                             
9 708  

                             3 
663  

 1. Wobec jednostek powiązanych (a-b) 
                                
288  

                                    
-    

  a) z tytułu dostaw i usług, o okresie wymagalności: 
                                    
-    

                                    
-    

    - do 12 miesięcy 
                                    
-    

                                     
-    

    - powyżej 12 miesięcy 
                                    
-    

                                     
-    

  b) inne 
                                
288  

                                    
-    

 2. Wobec pozostałych jednostek, w których jednostka 
posiada zaangażowanie w kapitale 

                                    
-    

                                    
-    

                                    
-    

                                    
-    

  a) z tytułu dostaw i usług, o okresie wymagalności: 
                                    
-    

                                     
-    

    - do 12 miesięcy 
                                    
-    

                                     
-    

    - powyżej 12 miesięcy 
                                    
-    

                                     
-    

  b) inne 
                                    
-    

                                     
-    

 3. Wobec pozostałych jednostek (a-i) 
                             
9 420  

                             3 
663  

  a) kredyty i pożyczki 
                             
7 947  

                             2 
084  
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  b) z tytułu emisji dłużnych papierów wartościowych 
                                    
-    

                                     
-    

  c) inne zobowiązania finansowe 
                                    
-    

                                     
-    

  d) z tytułu dostaw i usług, o okresie wymagalności: 
                                
164  

                                
211  

    - do 12 miesięcy 
                                
164  

                                
211  

    - powyżej 12 miesięcy 
                                    
-    

                                     
-    

  e) zaliczki otrzymane na dostawy i usługi 
                             
1 104  

                             1 
161  

  f) zobowiązania wekslowe 
                                    
-    

                                     
-    

  g) z tytułu podatków, ceł, ubezpieczeń społecznych i 
zdrowotnych oraz innych tytułów publicznoprawnych 

                                
128  

                                
130 

                                    
-    

                                     
-    

  h) z tytułu wynagrodzeń 
                                  
77  

                                  
74  

  i) inne 
                                     
-    

                                    
4  

 4. Fundusze specjalne 
                                    
-    

                                     
-    

IV. Rozliczenia międzyokresowe (1 do 2) 
                                    
-    

                                     
-    

 1. Ujemna wartość firmy 
                                    
-    

                                     
-    

2. Inne rozliczenia międzyokresowe:   

    - długoterminowe   

    - krótkoterminowe   

PASYWA RAZEM 
                           
11 426  

                             6 
853  

Źródło: Emitent  

 

W okresie trzech miesięcy 2026 roku Spółka finansowała swoją działalność głównie ze środków 

pozyskanych od inwestorów w formie pożyczek konwertowalnych, kredytów i pożyczek, grantów oraz 

środków generowanych z działalności operacyjnej. 

Pasywa razem na dzień 31 marca 2026 roku wyniosły 10.644 tys. PLN, co stanowi spadek o 782 tys. 

PLN, tj. o 7% w stosunku do poziomu z dnia 31 grudnia 2025 roku. Spadek ten wynika głównie z 

większej straty z lat ubiegłych na poziomie (2.880) tys. PLN w stosunku do straty z lat ubiegłych na 

poziomie (1.596) tys. PLN odnotowanych na dzień 31 grudnia 2025 roku.  

Poniżej przedstawiono informacje finansowe dotyczące sytuacji finansowej - pasywa, według stanu na 

31 marca 2026 roku oraz 31 grudnia 2025 roku. 

Tab. 10. Pasywa na dzień 31 marca 2026 roku oraz 31 grudnia 2025 roku 

PASYWA  
 31.03.2026   31.12.2025  

tys. PLN 

A.  KAPITAŁ (FUNDUSZ) WŁASNY                   623                    1 631     

I.     Kapitał (fundusz) podstawowy                     66                         66     
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II.   Kapitał (fundusz) zapasowy, w tym:                4 430                    4 445     

- nadwyżka wartości sprzedaży (wartości emisyjnej) nad wartością 
nominalną udziałów (akcji)                4 430                    4 445     

III.    Kapitał (fundusz) z aktualizacji wyceny, w tym:                     -                           -       

- z tytułu aktualizacji wartości godziwej                     -                           -       

IV.   Pozostałe kapitały (fundusze) rezerwowe, w tym:                     -                           -       

- tworzone zgodnie z umową (statutem) spółki                     -                           -       

- na udziały (akcje) własne                     -                           -       

V.  Zysk (strata) z lat ubiegłych -              2 880     -              1 596     

VI. Zysk (strata) netto roku obrotowego -                 993     -              1 284     

VII.   Odpisy z zysku netto w ciągu roku obrotowego (wielkość 
ujemna)                     -                           -       

B.  ZOBOWIĄZANIA I REZERWY NA ZOBOWIĄZ.              10 021                    9 795     

I.   Rezerwy na zobowiązania                     -                           39     

1. Rezerwa z tytułu odroczonego podatku dochodowego                     -                           -       

2. Rezerwa na świadczenia emerytalne i podobne                     -                           -       

     - długoterminowa                     -                           -       

     - krótkoterminowa                     -                           -       

3. Pozostałe rezerwy                     -                           39     

     - długoterminowe                     -                           -       

     - krótkoterminowe                     -                           39     

II. Zobowiązania długoterminowe                     24                         47     

1.  Wobec jednostek powiązanych                     -                           -       

2.  Wobec pozostałych jednostek, w których jednostka posiada 
zaangażowanie w kapitale 

                    -                           -       

3.  Wobec pozostałych jednostek                     24                         47     

a) kredyty i pożyczki                     24                         47     

b) z tytułu emisji dłużnych papierów wartościowych                     -                           -       

c) inne zobowiązania finansowe                     -                           -       

d) zobowiązania wekslowe                     -                           -       

e) inne                     -                           -       

III. Zobowiązania krótkoterminowe                9 998                    9 708     

1.  Wobec jednostek powiązanych                   288                       288     

a)  z tytułu dostaw i usług, o okresie wymagalności:                     -                           -       

     - do 12 miesięcy                     -                           -       

     - powyżej 12 miesięcy                     -                           -       

b)  inne                   288                       288     

2.  Wobec pozostałych jednostek, w których jednostka posiada 
zaangażowanie w kapitale 

                    -                           -       

a)  z tytułu dostaw i usług, o okresie wymagalności:                     -                           -       

     - do 12 miesięcy                     -                           -       

     - powyżej 12 miesięcy                     -                           -       

b)  inne                     -                           -       

3.   Wobec pozostałych jednostek                9 709                    9 420     

a)  kredyty i pożyczki                7 947                    7 947     

b)  z tytułu emisji dłużnych papierów wartościowych                     -                           -       

c)  inne zobowiązania finansowe                     -                           -       

d)  z tytułu dostaw i usług, o okresie wymagalności:                   345                       164     

     - do 12 miesięcy                   345                       164     

     - powyżej 12 miesięcy                     -                           -       

e) zaliczki otrzymane na dostawy i usługi                1 104                    1 104     

f)  zobowiązania wekslowe                     -                           -       

g)  z tytułu podatków, ceł, ubezpieczeń społecznych i zdrowotnych 
oraz innych tytułów publicznoprawnych                   181                       128     
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h)  z tytułu wynagrodzeń                   133                         77     

i)  inne                     -                           -       

4. Fundusze specjalne                     -                           -       

IV.  Rozliczenia międzyokresowe                     -                           -       

1.  Ujemna wartość firmy                     -                           -       

2.  Inne rozliczenia międzyokresowe                     -                           -       

 - długoterminowe                     -                           -       

 - krótkoterminowe                     -                           -       

PASYWA RAZEM:              10 644                  11 426     

Źródło: Emitent  

 

3.15.9.3. Rachunek przepływów pieniężnych 

Za rok 2025 Emitent nie sporządzał sprawozdania z rachunku przepływów pieniężnych. 

W okresie trzech miesięcy 2026 roku zakończonym 31 marca 2026 roku przepływy pieniężne netto 

Spółki wyniosły (1.707) tys. PLN w stosunku do 389 tys. PLN w okresie trzech miesięcy zakończonym 

31 marca 2025 roku. 

W tabeli poniżej przedstawiono środki pieniężne netto z działalności operacyjnej, inwestycyjnej i 

finansowej we wskazanych okresach. 

Tab. 11. Przepływy pieniężne z działalności operacyjnej, inwestycyjnej i finansowej Spółki we 

wskazanych okresach. 

Wyszczególnienie 

od 01.01. do 31.03. 

2026 2025 

tys. PLN 

A. PRZEPŁYWY ŚRODKÓW PIENIĘŻNYCH Z DZIAŁALNOŚCI 
OPERACYJNEJ   
I. Zysk (strata) netto -993 101 

II. Korekty razem 440 268 

1. Amortyzacja 363 5 

2. Zyski (straty) z tytułu różnic kursowych 0 0 

3. Odsetki i udziały w zyskach (dywidendy) 0 0 

4. Zysk (strata) z działalności inwestycyjnej 0 0 

5. Zmiana stanu rezerw -39 0 

6. Zmiana stanu zapasów -76 100 

7. Zmiana stanu należności -91 210 

8. Zmiana stanu zobowiązań krótkoterminowych, z wyjątkiem 
pożyczek i kredytów 

289 -47 

9. Zmiana stanu rozliczeń międzyokresowych -6 0 

10. Inne korekty 0 0 

III. Przepływy pieniężne netto z działalności operacyjnej (I +/-II) -553 369 

B. PRZEPŁYWY ŚRODKÓW PIENIĘŻNYCH Z DZIAŁALNOŚCI 
INWESTYCYJNEJ 

0 0 

I. Wpływy 0 0 

1. Zbycie wartości niematerialnych i prawnych oraz rzeczowych 
aktywów trwałych 

0 0 

2. Zbycie inwestycji w nieruchomości oraz wartości niematerialne i 
prawne 

0 0 

3. Z aktywów finansowych, w tym: 0 0 

 a) w jednostkach powiązanych 0 0 
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 b) w pozostałych jednostkach 0 0 

 -zbycie aktywów finansowych 0 0 

 - dywidendy i udziały w zyskach 0 0 

 - spłata udzielonych pożyczek długoterminowych 0 0 

 - odsetki 0 0 

 - inne wpływy z aktywów finansowych 0 0 

4. Inne wpływy inwestycyjne 0 0 

II. Wydatki 1 115 980 

1. Nabycie wartości niematerialnych i prawnych oraz rzeczowych 
aktywów trwałych 

1 115 980 

2. Inwestycje w nieruchomości oraz wartości niematerialne i 
prawne 

0 0 

3. Na aktywa finansowe, w tym: 0 0 

 a) w jednostkach powiązanych 0 0 

 b) w pozostałych jednostkach 0 0 

 - nabycie aktywów finansowych 0 0 

 - udzielone pożyczki długoterminowe 0 0 

4. Inne wydatki inwestycyjne 0 0 

III. Przepływy pieniężne netto z działalności inwestycyjnej (I-II) -1 115 -980 

C. PRZEPŁYWY ŚRODKÓW PIENIĘŻNYCH Z DZIAŁALNOŚCI 
FINANSOWEJ 

0 0 

I. Wpływy 0 1 000 

1. Wpływy netto z wydania udziałów (emisji akcji) i innych 
instrumentów kapitałowych oraz dopłat do kapitału  

0 0 

2. Kredyty i pożyczki 0 1 000 

3. Emisja dłużnych papierów wartościowych 0 0 

4. Inne wpływy finansowe 0 0 

II. Wydatki 39 0 

1. Nabycie udziałów (akcji) własnych 15 0 

2. Dywidendy i inne wypłaty na rzecz właścicieli 0 0 

3. Inne, niż wypłaty na rzecz właścicieli, wydatki z tytułu podziału 
zysku 

0 0 

4. Spłaty kredytów i pożyczek 24 0 

5. Wykup dłużnych papierów wartościowych 0 0 

6. Z tytułu innych zobowiązań finansowych 0 0 

7. Płatności zobowiązań z tytułu umów leasingu finansowego 0 0 

8. Odsetki 0 0 

9. Inne wydatki finansowe 0 0 

III. Przepływy pieniężne netto z działalności finansowej (I-II) -39 1 000 

D. PRZEPŁYWY PIENIĘŻNE NETTO, RAZEM (A.III+/-B.III+/-C.III) -1 707 389 

E. BILANSOWA ZMIANA ŚRODKÓW PIENIĘŻNYCH, W TYM -1 707 389 

 - zmiana stanu środków pieniężnych z tytułu różnic kursowych 0 0 

F. ŚRODKI PIENIĘŻNE NA POCZĄTEK OKRESU 2 808 244 

G. ŚRODKI PIENIĘŻNE NA KONIEC OKRESU (F+/-D), W TYM 1 101 633 

 - o ograniczonej możliwości dysponowania 0 0 

Źródło: Emitent  

 

Przepływy pieniężne netto z działalności operacyjnej Spółki za okres trzech miesięcy zakończony 31 

marca 2026 roku wyniosły (553) tys. PLN w stosunku do 369 tys. PLN w analogicznym okresie roku 

poprzedniego. Spadek wartości przepływów pieniężnych z działalności operacyjnej o 923 tys. PLN 

wynikał głównie ze poniesionej straty netto Spółki w wysokości (993) tys. PLN odnotowanej w okresie 

trzech miesięcy zakończonym 31 marca 2026.  
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Najistotniejszymi dodatnimi korektami do ujemnego wyniku netto Spółki, wpływającymi na zwiększenie 

przepływów z działalności operacyjnej były (i) amortyzacja w kwocie 363 tys. PLN, którego główna część 

stanowiła amortyzacja projektu BOOSTER, w ramach którego powstała podstawowa wersja produktu 

BOOSTER - chemiczny system napędowy do satelitów wyposażony w silnik 1N wykorzystujący 

nietoksyczne materiały pędne, oraz (ii) zmiana stanu zobowiązań krótkoterminowych, z wyjątkiem 

pożyczek i kredytów w wysokości 289 tys. PLN (tj. zmiana stanu zobowiązań z tytułu dostaw i usług w 

wysokości 181 tys. PLN, z tytułu podatków, ceł, ubezpieczeń społecznych i zdrowotnych oraz innych 

tytułów publicznoprawnych w wysokości 52 tys. PLN oraz z tytułu wynagrodzeń w wysokości 56 tys. 

PLN). Natomiast najistotniejszą ujemną korektą była zmiana stanu należności w wysokości (91) tys. 

PLN. 

Ujemne przepływy pieniężne netto Liftero z działalności inwestycyjnej za okres trzech miesięcy 

zakończony 31 marca 2026 roku wyniosły (1.115) tys. PLN i były niższe o 135 tys. PLN, w porównaniu 

do (980) tys. PLN za analogiczny okres roku poprzedniego. Ujemne przepływy pieniężne Spółki z 

działalności inwestycyjnej za okres trzech miesięcy zakończony 31 marca 2026 roku wynikały z 

ponoszenia przez Spółkę w tym okresie znacznych wydatków inwestycyjnych na rzeczowy majątek 

trwały i wartości niematerialne i prawne i obejmowały wydatki na: 

(i) w ramach aktywów trwałych: 

⎯ rozbudowę posiadanego stanowiska do badań silników rakietowych w kwocie 34 tys. PLN; 

⎯ budowę drugiego stanowiska do badań silników rakietowych w kwocie 56 tys. PLN; 

⎯ budowę pomieszczenia o podwyższonej czystości (clean room) w kwocie 7 tys. PLN; 

⎯ wyposażenie labolatoryjne i produkcyjne w kwocie 39 tys. PLN; 

⎯ sprzęt IT, elektronika i wyposażenie techniczne w kwocie 34 tys. PLN; 

⎯ wyposażenie biurowe w kwocie 8 tys. PLN. 

(ii) W ramach wartości niematerialnych i prawnych: 

⎯ prace B+R w toku w związku z realizacją projektu BOOSTER w kwocie 938 tys. PLN 

Przepływy pieniężne netto z działalności finansowej Liftero za okres trzech miesięcy 2026 roku wyniosły 

(39) tys. PLN i były niższe o 1039 tys. PLN w stosunku do analogicznego okresu roku poprzedniego. 

Spadek ten wynikał głównie ze spłaty kredytu w ING w kwocie 24 tys. PLN przy braku wpływów z 

działalności finansowej.  

3.15.10. Informacje o nietypowych okolicznościach lub zdarzeniach mających 

wpływ na wyniki z działalności gospodarczej, za okres objęty sprawozdaniem 

finansowym, lub skonsolidowanym sprawozdaniem finansowym zamieszczonymi w 

Dokumencie Informacyjnym  

Wzrost zatrudnienia 

W okresie objętym sprawozdaniem finansowym liczba pracowników Liftero, która uwzględnia osoby 

zatrudnione lub współpracujące z Emitentem na podstawie (i) umów o pracę, (ii) umów 

cywilnoprawnych, w tym w ramach prowadzonej przez nie działalności gospodarczej wzrosła z 11 na 

koniec 2024 roku oraz do 15 osób na koniec 2025 roku.  
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Umowy pożyczek 

W 2023 i 2025 roku Spółka zawarła szereg umów pożyczek konwertowalnych z inwestorami prywatnymi 

na łączną kwotę 7.492.000,00 PLN. Rozliczenie pożyczek zostanie zrealizowane w ramach konwersji 

wierzytelności pożyczkowych na akcje wyemitowane przez Spółkę (akcje serii B1, B2, oraz B3). Na 

Datę Dokumentu inwestorzy prywatni zawarli ze Spółką umowy objęcia akcji serii B1, B2 oraz B3 oraz 

zawarli odpowiednie umowy potrącenia, które doprowadziły do rozliczenia zawartych umów pożyczek 

konwertowalnych. (Więcej: punkt 3.25.1.). 

 

3.16. Opis głównych inwestycji krajowych i zagranicznych Emitenta, w tym inwestycji 

kapitałowych, za okres objęty sprawozdaniem finansowym lub skonsolidowanym 

sprawozdaniem finansowym, zamieszczonym w Dokumencie Informacyjnym 

W 2024 roku nakłady inwestycyjne Spółki wyniosły 3.389 tys. PLN i obejmowały wydatki na: 

⎯ realizację prac rozwojowych projektu "BOOSTER 1N - chemiczny system napędowy do 

satelitów wyposażony w silnik 1N wykorzystujący nietoksyczne materiały pędne" w kwocie 

3.358 tys. PLN; 

⎯ zastrzeżenie słowno-graficznego znaku towarowego "LIFTERO" w kwocie 7 tys. PLN; 

⎯ wyposażenie laboratorium B+R oraz warsztatu mechanicznego w niezbędne sprzęty (m.in. 

detektor wycieku paliwa, tester bezpieczeństwa, wagę laboratoryjną, spawarkę itp.) – w kwocie 

24 tys. PLN. 

W 2025 roku nakłady inwestycyjne Spółki wyniosły 2.993 tys. PLN i obejmowały wydatki na: 

⎯ realizację oraz zakończenie z sukcesem prac rozwojowych projektu "BOOSTER 1N - 

chemiczny system napędowy do satelitów wyposażony w silnik 1N wykorzystujący 

nietoksyczne materiały pędne" w kwocie 2.956 tys. PLN; 

⎯ wyposażenie warsztatu mechanicznego w niezbędne sprzęty (m.in. Przepływomierz, pompę 

pneumatyczną itp.) w kwocie 36 tys. PLN. 

W pierwszym kwartale 2026 roku nakłady inwestycyjne Spółki wyniosły 115 tys. PLN i obejmowały 

wydatki na: 

(iii) w ramach aktywów trwałych: 

⎯ rozbudowę posiadanego stanowiska do badań silników rakietowych w kwocie 34 tys. PLN; 

⎯ budowę drugiego stanowiska do badań silników rakietowych w kwocie 56 tys. PLN; 

⎯ budowę pomieszczenia o podwyższonej czystości (clean room) w kwocie 7 tys. PLN; 

⎯ wyposażenie laboratoryjne i produkcyjne w kwocie 39 tys. PLN; 

⎯ sprzęt IT, elektronika i wyposażenie techniczne w kwocie 34 tys. PLN; 

⎯ wyposażenie biurowe w kwocie 8 tys. PLN. 

(iv) W ramach wartości niematerialnych i prawnych: 

⎯ prace B+R w toku w związku z realizacją projektu BOOSTER w kwocie 938 tys. PLN 
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3.17. Ogólny opis planowanych działań i inwestycji emitenta oraz planowany 

harmonogram ich realizacji po wprowadzeniu jego instrumentów do alternatywnego 

systemu obrotu – w przypadku emitenta, który nie osiąga regularnych przychodów z 

prowadzonej działalności operacyjnej 

Nie dotyczy. Emitent osiąga regularne przychody z działalności operacyjnej. 

3.18. Informacje o wszczętych wobec Emitenta postępowaniach: upadłościowym, 

restrukturyzacyjnym lub likwidacyjnym  

Według najlepszej wiedzy Emitenta, na datę Dokumentu Informacyjnego, wobec Emitenta ani z jego 

wniosku nie wszczęto żadnego postępowania upadłościowego, restrukturyzacyjnego ani 

likwidacyjnego, których wynik ma lub może mieć istotne znaczenie dla działalności Emitenta. 

 

3.19. Informacje o wszczętych wobec EMITENTA POSTĘPOWANIACH: UGODOWYM, 

ARBITRAŻOWYM LUB EGZEKUCYJNYM, JEŻELI WYNIK TYCH POSTĘPOWAŃ MA LUB 

MOŻE MIEĆ ISTOTNE ZNACZENIE DLA DZIAŁALNOŚCI EMITENTA 

Według najlepszej wiedzy Emitenta, na Datę Dokumentu Informacyjnego, wobec Emitenta ani z jego 

wniosku nie wszczęto żadnego postępowania ugodowego, arbitrażowego ani egzekucyjnego, których 

wynik ma lub może mieć istotne znaczenie dla działalności Emitenta. 

 

3.20. Informacja na temat wszystkich innych postępowań przed organami rządowymi, 

postępowań sądowych lub arbitrażowych, włącznie z wszelkimi postępowaniami w toku, 

za okres obejmujący co najmniej ostatnie 12 miesięcy, lub takimi, które mogą wystąpić 

według wiedzy Emitenta, a które to postępowania mogły mieć lub miały w niedawnej 

przeszłości, lub mogą mieć istotny wpływ na sytuację finansową emitenta 

Według najlepszej wiedzy Emitenta, na Datę Dokumentu Informacyjnego, nie występują postępowania 

przed organami rządowymi, postępowania sądowe lub arbitrażowe, w tym postępowania w toku, 

postępowania za okres obejmujący co najmniej ostatnie 12 miesięcy, lub takie, które mogą wystąpić 

według wiedzy Emitenta, a które to postępowania mogły mieć lub miały w niedawnej przeszłości albo 

mogą mieć istotny wpływ na sytuację finansową Emitenta. 

3.21. Zobowiązania emitenta istotne z punktu widzenia realizacji zobowiązań wobec 

posiadaczy instrumentów finansowych, które związane są w szczególności z 

kształtowaniem się jego sytuacji ekonomicznej i finansowej 

Umowa kredytu 

Emitent zawarł umowę kredytu operacyjnego z Bankiem ING, którego saldo na dzień 31 grudnia 2025 

roku 142 tys. PLN, natomiast saldo na dzień 31 marca 2026 roku wyniosło 118 tys. PLN. 

Umowa pożyczki z jednostką powiązaną 

W dniu 21 października 2024 roku Emitent zawarł umowę pożyczki z Progresja Space sp. z o.o. na 

kwotę 272 tys. PLN. 
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3.22. Wskazanie wszelkich istotnych zmian w sytuacji gospodarczej, majątkowej i 

finansowej Emitenta i jego grupy kapitałowej oraz innych informacji istotnych dla ich 

oceny, które powstały po sporządzeniu danych finansowych 

Projekt z OrbitAID 

W dniu 21.02.2026 Liftero zawarł kontrakt z OrbitAID z Indii na dostarczenie dwóch systemów 

BOOSTER wyposażonych w łącznie kilkanaście silników. System zaprojektowany i zbudowany przez 

Liftero będzie pierwszym na świecie operacyjnym napędem kosmicznym zasilanym N2O (podtlenek 

azotu), który umożliwi pełną kontrolę ruchu w przestrzeni 6-DOF (ang. six degrees of freedom). Produkty 

Liftero zostaną wykorzystane w obszarze in-orbit servicing, w tym do operacji zbliżeniowych, dokowania 

i tankowania. 

Systemy napędowe BOOSTER zostaną zintegrowane z dwoma pojazdami kosmicznymi: statkiem 

serwisującym (ang. chaser) oraz statkiem doceloweym (ang. target). Osiągnięcie możliwości 

manewrowania w sześciu stopniach swobody pozwoli na realizację wszystkich założeń misji, od fazy 

zbliżania orbitalnego z dużej odległości (ang. rendez-vous) po precyzyjne podejście do dokowania, 

gdzie marginesy tolerancji wynoszą od centrymentrów podczas zbliżania do milimetrów w fazie 

łączenia. 

⎯ Jest to największe zamówienie na silniki w historii Spółki – kontrakt zostanie w całości 

zrealizowany w roku 2026, zapewniając Liftero wyższe przychody niż w całym 2025, a 

jednocześnie nie wyczerpie obecnych zdolności produkcyjnych; 

⎯ Planowany przez OrbitAID start misji nastąpi najwcześniej w IV kwartale 2026 roku; 

⎯ Liftero i OrbitAID prowadzą zaawansowane rozmowy w zakresie zawarcia umowy ramowej 

dotyczącej przyszłej współpracy obu podmiotów w obszarze in-orbit servicing 

Wyniesienie na orbitę kolejnych systemów BOOSTER, potencjalnie jeszcze w 2026 roku, oznacza, że 

w przestrzeni kosmicznej pracować będzie już kilkanaście silników Liftero. Taki poziom komercjalizacji 

produktu istotnie wzmacnia wiarygodność technologii, buduje zaufanie kolejnych klientów i przekłada 

się na zdolność do pozyskiwania nowych zamówień. 

Umowa o współpracy z Creotech Instruments 

W dniu 20 kwietnia Liftero i Creotech Instruments podpisały umowę o współpracy w obszarze integracji 

technologii napędowych Liftero z platformami satelitarnymi Creotech Instruments. Umowa obejmuje 

również wymianę wiedzy i doświadczeń oraz potencjalną realizację wspólnych działań projektowych i 

biznesowych, w tym możliwość współpracy przy krajowych i międzynarodowych projektach 

satelitarnych realizowanych dla instytucji rządowych, Europejskiej Agencji Kosmicznej (ESA) oraz 

klientów komercyjnych. Zawarta umowa jest następstwem pozytywnych wyników kampanii testowej 

napędu Liftero, które potwierdziły jakość i niezawodność rozwijanych przez Spółkę rozwiązań. 

Dla Liftero współpraca z Creotech Instruments oznacza szansę zwiększenia dywersyfikacji źródeł 

przychodów oraz otwarcia drogi do większych projektów instytucjonalnych w kraju i za granicą. Creotech 

należy do grona najbardziej doświadczonych podmiotów polskiego sektora kosmicznego i realizuje 

kluczowe projekty dla rządu oraz Europejskiej Agencji Kosmicznej (ESA). Z perspektywy Liftero 

porozumienie stanowi nie tylko szansę na rozwój relacji z ważnym partnerem branżowym, ale również 

wzmacnia obecność Spółki w segmencie projektów o większej skali i wyższym poziomie złożoności. 

Konwersja pożyczek konwertowalnych na akcje 

W dniu 28 kwietnia 2026 r. Nadzwyczajne Walne Zgromadzenie Spółki podjęło uchwały nr 3, 4 oraz 5, 

na podstawie których wyemitowane zostały w ramach subskrypcji prywatnej akcje serii B1, B2 oraz B3 

w łącznej liczbie nie większej niż 908.861 akcji. Nadzwyczajne Walne Zgromadzenie Spółki podjęło 
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decyzję o wyłączeniu prawa poboru dotychczasowych akcjonariuszy w związku z emisją akcji serii B1, 

B2 oraz B3.  

Emisja akcji serii B1, B2 oraz B3 oraz objęcie tych akcji przez określonych inwestorów prywatnych 

stanowi realizację obowiązków umownych Spółki wynikających z zawartych z inwestorami prywatnymi 

umów pożyczek konwertowalnych zawartych w 2023 r. oraz 2025 r., na podstawie których Spółka 

otrzymała łączne finansowanie w kwocie 7.492.000,00 PLN. 

Akcje serii B1 są przeznaczone do zaoferowania dotychczasowemu akcjonariuszowi Spółki – Sunfish 

Poland. Akcje serii B2 oraz B3 są przeznaczone do zaoferowania pozostałym inwestorom prywatnym, 

którzy udzielili uprzednio Spółce (przed przekształceniem Spółki) pożyczek konwertowalnych. W wyniku 

przeprowadzonej oferty akcji serii B1, B2 oraz B3, akcje te zostały objęte w następujący sposób: 

⎯ Sunfish Poland objął 336.162 akcji serii B1,  

⎯ inwestor prywatny objął 129.366 akcji serii B2; 

⎯ pozostali inwestorzy prywatni objęli 443.333 akcji serii B3.  

W sumie objętych zostało 908.861 akcji w kapitale zakładowym Spółki. 

W wyniku objęcia akcji serii B1, B2 oraz B3 oraz zawarcia odpowiednich umów potrącenia z inwestorami 

doszło do konwersji udzielonych pożyczek na akcje w kapitale zakładowym Spółki.  

Na Datę Dokumentu umowy objęcia akcji serii B1, B2 oraz B3 zostały zawarte z wszystkimi inwestorami.  

Wniosek Emitenta o rejestrację podwyższenia kapitału zakładowego związanego z emisją akcji serii B1, 

B2, B3 nie został jeszcze złożony do rejestru przedsiębiorców KRS na Datę Dokumentu. 

Emisja akcji serii C 

W dniu 4 maja 2026 roku Spółka opublikowała Memorandum Informacyjne w związku z ofertą nie więcej 

niż 500.000 akcji serii C. W ramach oferty Spółka pozyskała 17,5 mln PLN, które zamierza przeznaczyć 

na: (i) wzmocnienie działań sprzedażowych i marketingowych; (ii) skalowanie zdolności produkcyjnych; 

(iii) rozwój produktu i nowych wariantów; (iv) ekspansję międzynarodową; oraz (v) wzmocnienie 

struktury organizacyjnej i operacyjnej.  

W dniu 28 maja 2026 r. do Krajowego Rejestru Sądowego został złożony wniosek o wpis zmian 

związanych z emisją Akcji Serii C. Wniosek obejmował również zmianę brzmienia Statutu, która 

dostosowuje jego treść do statusu spółki publicznej, w szczególności w zakresie liczby członków Rady 

Nadzorczej. Wniosek obejmował też aktualizację składu osobowego Rady Nadzorczej. W dniu 3 

czerwca 2026 r. sąd rejestrowy dokonał wpisu do rejestru przedsiębiorców zmian wynikających ze 

złożonego wniosku, w tym w szczególności rejestrację emisji Akcji Serii C, zmianę statutu oraz zmiany 

w składzie Rady Nadzorczej.  

Wzrost zatrudnienia 

W okresie od 1 stycznia 2026 roku do Daty Dokumentu liczba pracowników Liftero, która uwzględnia 

osoby zatrudnione lub współpracujące z Emitentem na podstawie (i) umów o pracę, (ii) umów 

cywilnoprawnych, w tym w ramach prowadzonej przez nie działalności gospodarczej wzrosła z 15 na 

koniec 2025 roku do 21 osób na dzień 15 czerwca 2026 roku.  
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3.23. Życiorysy zawodowe osób zarządzających i osób nadzorujących Emitenta 

3.23.1. Zarząd Emitenta 

Zarząd składa się co najmniej z 1 członka i nie więcej niż 3 członków. 

• Zasady powoływania i odwoływania członków Zarządu  

Członków Zarządu powołuje i odwołuje Rada Nadzorcza na okres pięcioletniej kadencji wspólnej, 

liczonej w pełnych latach obrotowych.  

Mandat członka Zarządu powołanego przed upływem danej kadencji Zarządu wygasa równocześnie z 

wygaśnięciem mandatów pozostałych członków Zarządu. 

• Zasady reprezentacji Spółki 

Każdy z członków Zarządu upoważniony jest do samodzielnej reprezentacji Spółki.  

• Skład Zarządu na dzień publikacji Dokumentu Informacyjnego 

W skład Zarządu Emitenta na dzień publikacji Dokumentu wchodzą:  

• Tomasz Palacz – Prezes Zarządu, 

• Przemysław Drożdż – Wiceprezes Zarządu. 

 

Aktualna kadencja członków Zarządu Emitenta kończy się 21 kwietnia 2031 r.  

Mandat członków zarządu Emitenta wygasa najpóźniej z dniem odbycia walnego zgromadzenia 

zatwierdzającego sprawozdanie finansowe za ostatni pełny rok obrotowy pełnienia funkcji członka 

zarządu, zgodnie z art. 369 §4 KSH. Mandat członków zarządu Emitenta wygasa również w innych 

przypadkach przewidzianych w przepisach prawa (m.in. w art. 369 §5 KSH). 

Poniżej przedstawione zostały szczegółowe informacje dotyczące poszczególnych członków Zarządu 

Emitenta. 

Tomasz Palacz 

Tomasz Palacz jest absolwentem Akademii Górniczo-Hutniczej im. Stanisława Staszica w Krakowie. 

Uzyskał tytuł inżyniera na Wydziale Inżynierii Mechanicznej i Robotyki oraz tytuł magistra na Wydziale 

Fizyki i Informatyki Stosowanej. Ma stopień naukowy doktora w dziedzinie nauk inżynieryjno-

technicznych w dyscyplinie inżynieria mechaniczna, specjalizacja: napędy kosmiczne. Od czerwca 2019 

r. pełni funkcję prezesa zarządu Progresja Space sp. z o.o. Od września 2022 r. do kwietnia 2026 r. 

pełnił funkcję prezesa zarządu Liftero sp. z o.o. Zajmuje stanowisko prezesa zarządu Emitenta od chwili 

wpisu Emitenta do KRS. 

Zgodnie ze złożonym oświadczeniem Tomasz Palacz (i) nie pełnił w okresie ostatnich 5 lat funkcji osoby 

nadzorującej lub zarządzającej w podmiotach, które w okresie jego kadencji znalazły się w stanie 

upadłości lub likwidacji, (ii) nie jest wpisany w rejestrze dłużników niewypłacalnych, prowadzonym na 

podstawie Ustawy o KRS, (iii) nie został pozbawiony przez sąd prawa prowadzenia działalności 

gospodarczej na własny rachunek oraz pełnienia funkcji członka rady nadzorczej, reprezentanta lub 

pełnomocnika w spółce handlowej, przedsiębiorstwie państwowym, spółdzielni, fundacji lub 

stowarzyszeniu, (iv) w okresie ostatnich pięciu lat nie został skazany prawomocnym wyrokiem za 

przestępstwa, o których mowa w art. 18 § 2 Kodeksu spółek handlowych lub przestępstwa określone w 
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Ustawie o obrocie, Ustawie o ofercie lub ustawie z dnia 26 października 2000 r. o giełdach towarowych, 

albo za analogiczne przestępstwa w rozumieniu przepisów prawa obcego, jak również w okresie 

ostatnich pięciu lat nie otrzymał sądowego zakazu działania jako członek organów zarządzających lub 

nadzorczych w spółkach prawa handlowego,  (v) w stosunku do niego nie toczą się ani też w okresie 

ostatnich 2 lat nie toczyły się żadne postępowania cywilne, karne, administracyjne ani karno-skarbowe, 

których wynik ma lub może mieć znaczenie dla działalności Emitenta, (vi) nie istnieje chociażby 

potencjalny konflikty interesów pomiędzy jego obowiązkami wobec Emitenta a jego prywatnymi 

interesami lub innymi obowiązkami, (vii) w ciągu ostatnich 2 lat obrotowych ani Tomasz Palacz, ani jego 

podmiot zależny, ani bliski członek jego rodziny, ani inna bliska osoba nie zawarła jakiejkolwiek umowy 

z podmiotami gospodarczymi prowadzącymi działalność, którą można uznać za działalność 

konkurencyjną wobec Emitenta, (viii) ani Tomasz Palacz, ani jego podmiot zależny, ani bliski członek 

jego rodziny, ani inna bliska osoba nie mają akcji lub udziałów w innych podmiotach gospodarczych 

prowadzących działalność, którą można uznać za działalność konkurencyjną wobec Emitenta.  

Przemysław Drożdż  

Przemysław Drożdż jest absolwentem Akademii Górniczo-Hutniczej im. Stanisława Staszica w 

Krakowie. Uzyskał tytuł magistra inżyniera na Wydziale Inżynierii Mechanicznej i Robotyki w dziedzinie 

inżynieria mechatroniczna. Ukończył również studia podyplomowe w Akademii Leona Koźmińskiego w 

Warszawie na kierunku zarządzanie w małej i średniej firmie. Od czerwca 2019 r. pełni funkcję 

wiceprezesa zarządu Progresja Space sp. z o.o. Od września 2022 r. do kwietnia 2026 r. pełnił funkcję 

wiceprezesa zarządu Liftero sp. z o.o. Zajmuje stanowisko wiceprezesa zarządu Emitenta od chwili 

wpisu Emitenta do KRS.   

Zgodnie ze złożonym oświadczeniem Przemysław Drożdż (i) nie pełnił w okresie ostatnich 5 lat funkcji 

osoby nadzorującej lub zarządzającej w podmiotach, które w okresie jego kadencji znalazły się w stanie 

upadłości lub likwidacji, (ii) nie jest wpisany w rejestrze dłużników niewypłacalnych, prowadzonym na 

podstawie Ustawy o KRS, (iii) nie został pozbawiony przez sąd prawa prowadzenia działalności 

gospodarczej na własny rachunek oraz pełnienia funkcji członka rady nadzorczej, reprezentanta lub 

pełnomocnika w spółce handlowej, przedsiębiorstwie państwowym, spółdzielni, fundacji lub 

stowarzyszeniu, (iv) w okresie ostatnich pięciu lat nie został skazany prawomocnym wyrokiem za 

przestępstwa, o których mowa w art. 18 § 2 Kodeksu spółek handlowych lub przestępstwa określone w 

Ustawie o obrocie, Ustawie o ofercie lub ustawie z dnia 26 października 2000 r. o giełdach towarowych, 

albo za analogiczne przestępstwa w rozumieniu przepisów prawa obcego, jak również w okresie 

ostatnich pięciu lat nie otrzymał sądowego zakazu działania jako członek organów zarządzających lub 

nadzorczych w spółkach prawa handlowego,  (v) w stosunku do niego nie toczą się ani też w okresie 

ostatnich 2 lat nie toczyły się żadne postępowania cywilne, karne, administracyjne ani karno-skarbowe, 

których wynik ma lub może mieć znaczenie dla działalności Emitenta, (vi) nie istnieje chociażby 

potencjalny konflikty interesów pomiędzy jego obowiązkami wobec Emitenta a jego prywatnymi 

interesami lub innymi obowiązkami, (vii) w ciągu ostatnich 2 lat obrotowych ani Przemysław Drożdż, ani 

jego podmiot zależny, ani bliski członek jego rodziny, ani inna bliska osoba nie zawarła jakiejkolwiek 

umowy z podmiotami gospodarczymi prowadzącymi działalność, którą można uznać za działalność 

konkurencyjną wobec Emitenta, (viii) ani Przemysław Drożdż, ani jego podmiot zależny, ani bliski 

członek jego rodziny, ani inna bliska osoba nie mają akcji lub udziałów w innych podmiotach 

gospodarczych prowadzących działalność, którą można uznać za działalność konkurencyjną wobec 

Emitenta.  
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3.24. Rada Nadzorcza Emitenta 

Rada Nadzorcza składa się z 5 członków. Członków Rady Nadzorczej Emitenta powołuje i odwołuje na 

okres pięcioletniej kadencji wspólnej Walne Zgromadzenie, z zastrzeżeniem uprawnień osobistych 

akcjonariuszy Emitenta, którzy są uprawnieni do powoływania i odwoływania członków Rady 

Nadzorczej Emitenta w następujący sposób:   

1) tak długo, jak Tomasz Palacz posiadać będzie co najmniej 10% akcji Emitenta, Tomaszowi 

Palaczowi przysługuje prawo do powoływania i odwoływania 1 (jednego) członka Rady 

Nadzorczej Emitenta pełniącego funkcję Przewodniczącego Rady Nadzorczej; 

2) tak długo, jak Przemysław Drożdż posiadać będzie co najmniej 10% akcji Emitenta, 

Przemysławowi Drożdżowi przysługuje prawo do powoływania i odwoływania 1 (jednego) 

członka Rady Nadzorczej Emitenta;  

3) tak długo, jak Tomasz Palacz oraz Przemysław Drożdż posiadać będą łącznie co najmniej 20% 

akcji Emitenta, Tomaszowi Palaczowi oraz Przemysławowi Drożdżowi działającym łącznie 

przysługuje prawo do powoływania i odwoływania 1 (jednego) członka Rady Nadzorczej 

Emitenta; 

4) tak długo, jak Inwestorzy Uprzywilejowani posiadać będą łącznie co najmniej 10% akcji 

Emitenta, Inwestorom Uprzywilejowanym działającym łącznie przysługuje prawo do 

powoływania i odwoływania 1 (jednego) członka Rady Nadzorczej Emitenta.  

• Skład Rady Nadzorczej na dzień publikacji Dokumentu 

W skład Rady Nadzorczej Emitenta na dzień publikacji Dokumentu wchodzą: 

• Jakub Kabza – Przewodniczący Rady Nadzorczej, 

• Mateusz Kacwin – Członek Rady Nadzorczej, 

• Marcus Erken – Członek Rady Nadzorczej, 

• Jędrzej Kowalewski – Członek Rady Nadzorczej, 

• Marcin Warwas – Członek Rady Nadzorczej. 

 

W dniu 28 kwietnia 2026 r. Nadzwyczajne Walne Zgromadzenie Spółki podjęło uchwałę nr 11 w sprawie 

powołania członka Rady Nadzorczej, na mocy której powołano Jędrzeja Kowalewskiego do pełnienia 

funkcji Członka Rady Nadzorczej. Warunkiem wejścia w życie uchwały była rejestracja w KRS zmiany 

Statutu Spółki, która została przyjęta uchwałą nr 10 Nadzwyczajnego Walnego Zgromadzenia Spółki z 

dnia 28 kwietnia 2026 r. W dniu 3 czerwca 2026 r. nastąpiła rejestracja tej zmiany Statutu Spółki oraz 

wpis Jędrzeja Kowalewskiego do rejestru przedsiębiorców jako Członka Rady Nadzorczej.  

 

W dniu 8 czerwca 2026 r. Spółka otrzymała rezygnację Pana Michała Lewandowskiego z pełnienia 

funkcji Członka Rady Nadzorczej Spółki. 

 

W dniu 9 czerwca 2026 r. Pan Tomasz Palacz i Przemysław Drożdż w ramach ich wspólnego 

uprawnienia osobistego powołali w skład Rady Nadzorczej Spółki Pana Marcina Warwasa, który wyraził 

zgodę na pełnienie funkcji Członka Rady Nadzorczej.  

 

Rezygnacja Pana Michała Lewandowskiego oraz powołanie w skład Rady Nadzorczej Pana Marcina 

Warwasa nie zostały jeszcze ujawnione w rejestrze przedsiębiorców prowadzonym dla Spółki, ale 

zmiany te są skuteczne od chwili złożenia odpowiednio rezygnacji oraz oświadczenia o powołaniu. 
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Kadencję członków Rady Nadzorczej Emitenta liczy się w pełnych latach obrotowych. Aktualna 

kadencja członków Rady Nadzorczej Emitenta upływa z dniem 21 kwietnia 2031 r.  

Poniżej przedstawione zostały szczegółowe informacje dotyczące poszczególnych członków Rady 

Nadzorczej Emitenta. 

Jakub Kabza 

Jakub Kabza jest absolwentem kierunku Administracja na Wydziale Prawa i Administracji Uniwersytetu 

Jagiellońskiego z roku 2008 oraz absolwentem kierunku Prawo na tym samym wydziale z roku 2009 – 

oba kierunki ukończył z wyróżnieniem. Jakub Kabza, po ukończeniu studiów doktoranckich, uzyskał 

tytuł doktora nauk prawnych na Uniwersytecie Jagiellońskim w 2014 r. Jakub Kabza jest radcą prawnym, 

członkiem Okręgowej Izby Radców Prawnych. Od grudnia 2009 r. do września 2015 r. pozostawał 

zatrudniony w Domie Maklerskim IDM S.A., pełniąc funkcje kolejno asystenta specjalisty ds. rynku 

niepublicznego, p.o. dyrektora działu rynku niepublicznego, młodszego prawnika oraz starszego 

prawnika. W okresie październik 2015 – listopad 2018 r. pełnił funkcję członka zarządu Cluster Solutions 

sp. z o.o., natomiast od kwietnia 2024 r. pełni funkcję prokurenta tej spółki. Pełnił funkcję członka rady 

nadzorczej Iron VR S.A. w okresie czerwiec 2020 – październik 2024 r., a także członka rady nadzorczej 

Carbon Studio S.A. w okresie kwiecień 2019 – październik 2024 r. Od października 2024 r. Jakub Kabza 

pełni rolę przewodniczącego rady nadzorczej Carbon Studio S.A. Obecnie Jakub Kabza jest 

przewodniczącym rady nadzorczej Boldare S.A. (od sierpnia 2021 r.). Do chwili przekształcenia pełnił 

też funkcję przewodniczącego rady nadzorczej Liftero sp. z o.o. (od maja 2023 r.). Od listopada 2018 r. 

prowadzi działalność gospodarczą pod firmą Kancelaria Radcy Prawnego Jakub Kabza. Zajmuje 

stanowisko członka rady nadzorczej Emitenta od chwili wpisu Emitenta do KRS. 

Zgodnie ze złożonym oświadczeniem Jakub Kabza (i) nie pełnił w okresie ostatnich 5 lat funkcji osoby 

nadzorującej lub zarządzającej w podmiotach, które w okresie jego kadencji znalazły się w stanie 

upadłości lub likwidacji, (ii) nie jest wpisany w rejestrze dłużników niewypłacalnych, prowadzonym na 

podstawie Ustawy o KRS, (iii) nie został pozbawiony przez sąd prawa prowadzenia działalności 

gospodarczej na własny rachunek oraz pełnienia funkcji członka rady nadzorczej, reprezentanta lub 

pełnomocnika w spółce handlowej, przedsiębiorstwie państwowym, spółdzielni, fundacji lub 

stowarzyszeniu, (iv) w okresie ostatnich pięciu lat nie został skazany prawomocnym wyrokiem za 

przestępstwa, o których mowa w art. 18 § 2 Kodeksu spółek handlowych lub przestępstwa określone w 

Ustawie o obrocie, Ustawie o ofercie lub ustawie z dnia 26 października 2000 r. o giełdach towarowych, 

albo za analogiczne przestępstwa w rozumieniu przepisów prawa obcego, jak również w okresie 

ostatnich pięciu lat nie otrzymał sądowego zakazu działania jako członek organów zarządzających lub 

nadzorczych w spółkach prawa handlowego , (v) w stosunku do niego nie toczą się ani też w okresie 

ostatnich 2 lat nie toczyły się żadne postępowania cywilne, karne, administracyjne ani karno-skarbowe, 

których wynik ma lub może mieć znaczenie dla działalności Emitenta, (vi) nie istnieje chociażby 

potencjalny konflikty interesów pomiędzy jego obowiązkami wobec Emitenta a jego prywatnymi 

interesami lub innymi obowiązkami, (vii) w ciągu ostatnich 2 lat obrotowych ani Jakub Kabza, ani jego 

podmiot zależny, ani bliski członek jego rodziny, ani inna bliska osoba nie zawarła jakiejkolwiek umowy 

z podmiotami gospodarczymi prowadzącymi działalność, którą można uznać za działalność 

konkurencyjną wobec Emitenta, (viii) ani Jakub Kabza, ani jego podmiot zależny, ani bliski członek jego 

rodziny, ani inna bliska osoba nie mają akcji lub udziałów w innych podmiotach gospodarczych 

prowadzących działalność, którą można uznać za działalność konkurencyjną wobec Emitenta. 

Jędrzej Kowalewski  

Jędrzej Kowalewski jest absolwentem Wydziału Automatyki i Robotyki Politechniki Wrocławskiej, na 

którym studia inżynierskie ukończył w roku 2012, a magisterskie w 2013 r. W 2026 r. ukończył szkołę 

doktorską Politechniki Wrocławskiej, realizowaną na Wydziale Elektroniki, Fotoniki i Mikrosystemów. 

W latach 2011-2013 pełnił funkcję inżyniera oprogramowania i integracji sprzętowej w MVLab na 

Politechnice Wrocławskiej. W latach 2013-2014 był asystentem naukowym (Wissenschaftliche 

Hilfskraft) w Instytucie Fraunhofer-Institut für Werkstoff- und Strahltechnik IWS Dresden w Dreźnie. Od 
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2015 roku Jędrzej Kowalewski jest prezesem zarządu spółki Scanway S.A. Jędrzej Kowalewski jest 

ekspertem rynku kosmicznego, zaangażowany w rozwój sektora od 2012 r. Zarządzając spółką 

Scanway S.A. od 2015 r., współtworzył misje suborbitalne i kosmiczne takie jak DREAM, Eagle Eye, 

PIAST oraz STAR VIBE. Obejmie stanowisko członka rady nadzorczej Emitenta z chwilą 

zarejestrowania w KRS zmian Statutu dokonanych na mocy uchwały nr 10 Nadzwyczajnego Walnego 

Zgromadzenia Spółki z dnia 28 kwietnia 2026 r. 

Zgodnie ze złożonym oświadczeniem Jędrzej Kowalewski (i) nie pełnił w okresie ostatnich 5 lat funkcji 

osoby nadzorującej lub zarządzającej w podmiotach, które w okresie jego kadencji znalazły się w stanie 

upadłości lub likwidacji, (ii) nie jest wpisany w rejestrze dłużników niewypłacalnych, prowadzonym na 

podstawie Ustawy o KRS, (iii) nie został pozbawiony przez sąd prawa prowadzenia działalności 

gospodarczej na własny rachunek oraz pełnienia funkcji członka rady nadzorczej, reprezentanta lub 

pełnomocnika w spółce handlowej, przedsiębiorstwie państwowym, spółdzielni, fundacji lub 

stowarzyszeniu, (iv) w okresie ostatnich pięciu lat nie został skazany prawomocnym wyrokiem za 

przestępstwa, o których mowa w art. 18 § 2 Kodeksu spółek handlowych lub przestępstwa określone w 

Ustawie o obrocie, Ustawie o ofercie lub ustawie z dnia 26 października 2000 r. o giełdach towarowych, 

albo za analogiczne przestępstwa w rozumieniu przepisów prawa obcego, jak również w okresie 

ostatnich pięciu lat nie otrzymał sądowego zakazu działania jako członek organów zarządzających lub 

nadzorczych w spółkach prawa handlowego , (v) w stosunku do niego nie toczą się ani też w okresie 

ostatnich 2 lat nie toczyły się żadne postępowania cywilne, karne, administracyjne ani karno-skarbowe, 

których wynik ma lub może mieć znaczenie dla działalności Emitenta (vi) nie istnieje chociażby 

potencjalny konflikty interesów pomiędzy jego obowiązkami wobec Emitenta a jego prywatnymi 

interesami lub innymi obowiązkami, (vii) w ciągu ostatnich 2 lat obrotowych ani Jędrzej Kowalewski, ani 

jego podmiot zależny, ani bliski członek jego rodziny, ani inna bliska osoba nie zawarła jakiejkolwiek 

umowy z podmiotami gospodarczymi prowadzącymi działalność, którą można uznać za działalność 

konkurencyjną wobec Emitenta, (viii) ani Jędrzej Kowalewski, ani jego podmiot zależny, ani bliski 

członek jego rodziny, ani inna bliska osoba nie mają akcji lub udziałów w innych podmiotach 

gospodarczych prowadzących działalność, którą można uznać za działalność konkurencyjną wobec 

Emitenta. 

Mateusz Kacwin 

Mateusz Kacwin jest absolwentem kierunku Finanse i Rachunkowość na Szkole Głównej Handlowej w 

Warszawie. Od kwietnia 2018 r. pełni funkcję członka zarządu spółki Cylindersi sp. z o.o. Od maja 2021 

r. jest członkiem zarządu Selectauto sp. z o.o.  Pełni funkcję członka zarządu General Office 

Księgowość sp. z o.o. od sierpnia 2021 r. Zajmuje stanowisko członka rady nadzorczej Emitenta od 

chwili wpisu Emitenta do KRS. 

Zgodnie ze złożonym oświadczeniem Mateusz Kacwin (i) nie pełnił w okresie ostatnich 5 lat funkcji 

osoby nadzorującej lub zarządzającej w podmiotach, które w okresie jego kadencji znalazły się w stanie 

upadłości lub likwidacji, (ii) nie jest wpisany w rejestrze dłużników niewypłacalnych, prowadzonym na 

podstawie Ustawy o KRS, (iii) nie został pozbawiony przez sąd prawa prowadzenia działalności 

gospodarczej na własny rachunek oraz pełnienia funkcji członka rady nadzorczej, reprezentanta lub 

pełnomocnika w spółce handlowej, przedsiębiorstwie państwowym, spółdzielni, fundacji lub 

stowarzyszeniu, (iv) w okresie ostatnich pięciu lat nie został skazany prawomocnym wyrokiem za 

przestępstwa, o których mowa w art. 18 § 2 Kodeksu spółek handlowych lub przestępstwa określone w 

Ustawie o obrocie, Ustawie o ofercie lub ustawie z dnia 26 października 2000 r. o giełdach towarowych, 

albo za analogiczne przestępstwa w rozumieniu przepisów prawa obcego, jak również w okresie 

ostatnich pięciu lat nie otrzymał sądowego zakazu działania jako członek organów zarządzających lub 

nadzorczych w spółkach prawa handlowego, (v) w stosunku do niego nie toczą się ani też w okresie 

ostatnich 2 lat nie toczyły się żadne postępowania cywilne, karne, administracyjne ani karno-skarbowe, 

których wynik ma lub może mieć znaczenie dla działalności Emitenta, (vi) nie istnieje chociażby 

potencjalny konflikty interesów pomiędzy jego obowiązkami wobec Emitenta a jego prywatnymi 

interesami lub innymi obowiązkami, (vii) w ciągu ostatnich 2 lat obrotowych ani Mateusz Kacwin, ani 

jego podmiot zależny, ani bliski członek jego rodziny, ani inna bliska osoba nie zawarła jakiejkolwiek 
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umowy z podmiotami gospodarczymi prowadzącymi działalność, którą można uznać za działalność 

konkurencyjną wobec Emitenta, (viii) ani Mateusz Kacwin, ani jego podmiot zależny, ani bliski członek 

jego rodziny, ani inna bliska osoba nie mają akcji lub udziałów w innych podmiotach gospodarczych 

prowadzących działalność, którą można uznać za działalność konkurencyjną wobec Emitenta.  

Marcus Erken 

Marcus Erken jest absolwentem kierunku Zarządzanie i Biznes na niemieckiej uczelni WHU – Otto 

Beisheim School of Management w Vallendar. Ma tytuł doktora z zakresu przedsiębiorczości, który 

uzyskał na niemieckiej uczelni RWTH Aachen University. Pełni funkcję dyrektora zarządzającego w 

Sunfish Management GmbH oraz w powiązanych z nią podmiotach (od 2019 r.). Pełni również funkcję 

dyrektora zarządzającego w Mercubator UG, prywatnej spółce holdingowej (od 2016 r.). Jest także 

członkiem zarządu Solvemed Group z siedzibą w Warszawie (od 2021 r.) oraz Aether Biomedical z 

siedzibą w Poznaniu (od 2020 r.). W latach 2019-2021 pełnił funkcję członka zarządu Molecule One z 

siedzibą w Warszawie. Zajmuje stanowisko członka rady nadzorczej Emitenta od chwili wpisu Emitenta 

do KRS. 

Zgodnie ze złożonym oświadczeniem Marcus Erken (i) nie pełnił w okresie ostatnich 5 lat funkcji osoby 

nadzorującej lub zarządzającej w podmiotach, które w okresie jego kadencji znalazły się w stanie 

upadłości lub likwidacji, (ii) nie jest wpisany w rejestrze dłużników niewypłacalnych, prowadzonym na 

podstawie Ustawy o KRS, (iii) nie został pozbawiony przez sąd prawa prowadzenia działalności 

gospodarczej na własny rachunek oraz pełnienia funkcji członka rady nadzorczej, reprezentanta lub 

pełnomocnika w spółce handlowej, przedsiębiorstwie państwowym, spółdzielni, fundacji lub 

stowarzyszeniu, (iv) w okresie ostatnich pięciu lat nie został skazany prawomocnym wyrokiem za 

przestępstwa, o których mowa w art. 18 § 2 Kodeksu spółek handlowych lub przestępstwa określone w 

Ustawie o obrocie, Ustawie o ofercie lub ustawie z dnia 26 października 2000 r. o giełdach towarowych, 

albo za analogiczne przestępstwa w rozumieniu przepisów prawa obcego, jak również w okresie 

ostatnich pięciu lat nie otrzymał sądowego zakazu działania jako członek organów zarządzających lub 

nadzorczych w spółkach prawa handlowego, (v) w stosunku do niego nie toczą się ani też w okresie 

ostatnich 2 lat nie toczyły się żadne postępowania cywilne, karne, administracyjne ani karno-skarbowe, 

których wynik ma lub może mieć znaczenie dla działalności Emitenta, (vi) nie istnieje chociażby 

potencjalny konflikty interesów pomiędzy jego obowiązkami wobec Emitenta a jego prywatnymi 

interesami lub innymi obowiązkami, (vii) w ciągu ostatnich 2 lat obrotowych ani Marcus Erken, ani jego 

podmiot zależny, ani bliski członek jego rodziny, ani inna bliska osoba nie zawarła jakiejkolwiek umowy 

z podmiotami gospodarczymi prowadzącymi działalność, którą można uznać za działalność 

konkurencyjną wobec Emitenta, (viii) ani Marcus Erken, ani jego podmiot zależny, ani bliski członek jego 

rodziny, ani inna bliska osoba nie mają akcji lub udziałów w innych podmiotach gospodarczych 

prowadzących działalność, którą można uznać za działalność konkurencyjną wobec Emitenta. 

 

Marcin Warwas 

 

Marcin Warwas ukończył studia magisterskie na Wydziale EAiE Akademii Górniczo-Hutniczej w 

Krakowie ze specjalnością Telekomunikacja w 1997 r. W latach 1996-2024 był zatrudniony w różnych 

podmiotach Grupy Kapitałowej Comarch, pełniąc w niej obowiązku dyrektora oddziału w Warszawie, 

dyrektora ds. sprzedaży, dyrektora sektora usług, a także pełniąc role wiceprezesa zarządu Comarch 

S.A., członka zarządu Comarch Systemy Sieciowe, a także członka zarządu i rad nadzorczych 

kilkunastu spółek z Grupy Kapitałowej Comarch w Polsce i na świecie (Niemcy, Włochy, Szwecja, 

Turcja, Malezja, Chiny, Chile, Kanada). Marcin Warwas był członkiem rady nadzorczej SatRev S.A. w 

latach 2024-2025, członkiem rady nadzorczej Thorium Space S.A. w latach 2024-2025. Od 2025 r. jest 

członkiem rady nadzorczej Scanway S.A., członkiem rady nadzorczej Vet Cell Tech. Marcin Warwas 

jest członkiem zarządu 3 Hazel Tree Partners sp. z o.o. (od 2025 r.), członkiem zarządu 3HT Services 

P.S.A. (od 2026 r.), komandytariuszem 3 Hazel Tree Partners spółka z ograniczoną odpowiedzialnością 

sp. k. (od 2025 r.). Jest fundatorem i prezesem zarządu Fundacji Rodzinnej Semper in Altum – Invincible 
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od 2024 r. Jednocześnie od 2019 r. prowadzi jednoosobową działalność gospodarczą pod firmą Marcin 

Warwas MAWAR. Pełni funkcję członka rady nadzorczej Emitenta od 9 czerwca 2026 r. 

Zgodnie ze złożonym oświadczeniem Marcin Warwas (i) nie pełnił w okresie ostatnich 5 lat funkcji osoby 

nadzorującej lub zarządzającej w podmiotach, które w okresie jego kadencji znalazły się w stanie 

upadłości lub likwidacji, (ii) nie jest wpisany w rejestrze dłużników niewypłacalnych, prowadzonym na 

podstawie Ustawy o KRS, (iii) nie został pozbawiony przez sąd prawa prowadzenia działalności 

gospodarczej na własny rachunek oraz pełnienia funkcji członka rady nadzorczej, reprezentanta lub 

pełnomocnika w spółce handlowej, przedsiębiorstwie państwowym, spółdzielni, fundacji lub 

stowarzyszeniu, (iv) w okresie ostatnich pięciu lat nie został skazany prawomocnym wyrokiem za 

przestępstwa, o których mowa w art. 18 § 2 Kodeksu spółek handlowych lub przestępstwa określone w 

Ustawie o obrocie, Ustawie o ofercie lub ustawie z dnia 26 października 2000 r. o giełdach towarowych, 

albo za analogiczne przestępstwa w rozumieniu przepisów prawa obcego, jak również w okresie 

ostatnich pięciu lat nie otrzymał sądowego zakazu działania jako członek organów zarządzających lub 

nadzorczych w spółkach prawa handlowego, (v) w stosunku do niego nie toczą się ani też w okresie 

ostatnich 2 lat nie toczyły się żadne postępowania cywilne, karne, administracyjne ani karno-skarbowe, 

których wynik ma lub może mieć znaczenie dla działalności Emitenta, (vi) nie istnieje chociażby 

potencjalny konflikty interesów pomiędzy jego obowiązkami wobec Emitenta a jego prywatnymi 

interesami lub innymi obowiązkami, (vii) w ciągu ostatnich 2 lat obrotowych ani Marcin Warwas, ani jego 

podmiot zależny, ani bliski członek jego rodziny, ani inna bliska osoba nie zawarła jakiejkolwiek umowy 

z podmiotami gospodarczymi prowadzącymi działalność, którą można uznać za działalność 

konkurencyjną wobec Emitenta, (viii) ani Marcin Warwas, ani jego podmiot zależny, ani bliski członek 

jego rodziny, ani inna bliska osoba nie mają akcji lub udziałów w innych podmiotach gospodarczych 

prowadzących działalność, którą można uznać za działalność konkurencyjną wobec Emitenta.  

 

3.25. Dane o strukturze akcjonariatu Emitenta, ze wskazaniem akcjonariuszy 

posiadających co najmniej 5% głosów na Walnym Zgromadzeniu 

3.25.1. Struktura własnościowa Emitenta 

Poniżej przedstawiono strukturę akcjonariatu Emitenta aktualną na Datę Dokumentu.  

 

Akcjonariusz Liczba akcji 
Udział w 
kapitale 
zakładowym 

Liczba głosów 
Udział w 
ogólnej 
liczbie głosów  

Tomasz Palacz* 928.108 32,87% 928.108 32,87% 

Przemysław Drożdż** 532.608 18,86% 532.608 18,86% 

PZU TFI 188.000 6,7% 188.000 6,7% 

Freya Capital 156.000 5,5% 156.000 5,5% 

Pozostali akcjonariusze 1.019.284 36,1% 1.019.284 36,1% 

Razem 2.824.000 100,0% 2.824.000 100,0% 

Źródło: Emitent 

* Tomasz Palacz posiada łącznie 928.108 Akcji Spółki, stanowiących 32,87% udziału w kapitale 

zakładowym uprawniających do 928.108 głosów stanowiących 32,87% ogólnej liczby głosów (Tomasz 

Palacz bezpośrednio posiada 927.550 Akcji Spółki stanowiących 32,85% udziału w kapitale 

zakładowym uprawniających do 927.550 głosów stanowiących 32,85% ogólnej liczby głosów a Palacz 

Fundacja Rodzinna w organizacji, kontrolowana przez Tomasza Palacza, posiada 558 Akcji Spółki 

stanowiących 0,02% udziału w kapitale zakładowym uprawniających do 558 głosów stanowiących 

0,02% ogólnej liczby głosów); 
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** Przemysław Drożdż posiada łącznie 532.608 Akcji Spółki, stanowiących 18,86% udziału w kapitale 

uprawniających do 532.608 głosów stanowiących 18,86% ogólnej liczby głosów (Przemysław Drożdż 

bezpośrednio posiada 532.050 Akcji Spółki stanowiących 18,84% udziału w kapitale zakładowym 

uprawniających do 532.050 głosów stanowiących 18,84% ogólnej liczby głosów a Drożdż Fundacja 

Rodzinna w organizacji, kontrolowana przez Przemysława Drożdża, posiada 558 Akcji Spółki 

stanowiących 0,02% udziału w kapitale zakładowym uprawniających do 558 głosów stanowiących 

0,02% ogólnej liczby głosów). 

Akcje serii B 

W dniu 28 kwietnia 2026 r. Nadzwyczajne Walne Zgromadzenie Spółki podjęło uchwały nr 3, 4 oraz 5, 

na podstawie których kapitał zakładowy Spółki został podwyższony o nie więcej niż 181.772,20 zł 

poprzez wyemitowanie w ramach subskrypcji prywatnej akcja serii B1, B2 oraz B3 w łącznej liczbie nie 

większej niż 908.861 akcji. Nadzwyczajne Walne Zgromadzenie Spółki podjęło decyzję o wyłączeniu 

prawa poboru dotychczasowych akcjonariuszy w związku z emisją akcji serii B1, B2 oraz B3. Opis emisji 

akcji serii B1, B2 oraz B3 znajduje się w pkt. 3.9 oraz 3.25.1. 

Na Dzień Dokumentu wszystkie wyemitowane akcje serii B1, B2 oraz B3 zostały objęte przez 

inwestorów prywatnych. Wniosek o rejestrację podwyższenia kapitału zakładowego Spółki w związku z 

emisją akcji serii B1, B2 oraz B3 nie został jeszcze złożony w rejestrze przedsiębiorców.  

Przedstawiona powyżej struktura akcjonariatu Emitenta nie uwzględnia akcji serii B1, B2 oraz B3.  

Akcje serii D 

W dniu 28 kwietnia 2026 r. Nadzwyczajne Walne Zgromadzenie Spółki podjęło uchwałę nr 6 w sprawie 

ustanowienia programu motywacyjnego dla kluczowych pracowników i współpracowników Spółki oraz 

uchwałę nr 7 w sprawie podwyższenia kapitału zakładowego Spółki w drodze emisji akcji zwykłych na 

okaziciela serii D z wyłączeniem w całości prawa poboru dotychczasowych akcjonariuszy oraz 

dematerializacji tych akcji i zmiany statutu Spółki w wykonaniu tego programu motywacyjnego. Akcje 

serii D zostaną zaoferowane wybranym pracownikom i współpracownikom Emitenta, którzy spełnią 

warunki uczestnictwa w programie motywacyjnym określone przez Zarząd Emitenta. Opis emisji Akcji 

serii D znajduje się w pkt. 3.8. 

Na Dzień Dokumentu akcje serii D nie zostały objęte przez wszystkich uczestników programu 

motywacyjnego. Wniosek o rejestrację podwyższenia kapitału zakładowego Spółki w związku z emisją 

akcji serii D nie został jeszcze złożony w rejestrze przedsiębiorców.  

Przedstawiona powyżej struktura akcjonariatu Emitenta nie uwzględnia akcji serii D.  

Po rejestracji wszystkich akcji serii B1, B2, B3 oraz D, struktura akcjonariatu Emitenta będzie wyglądać 

następująco: 

Akcjonariusz Liczba akcji 
Udział w 
kapitale 
zakładowym 

Liczba głosów 
Udział w 
ogólnej 
liczbie głosów  

Tomasz Palacz* 923.906 24,6% 923.906 24,6% 

Przemysław Drożdż** 530.091 14,1% 530.091 14,1% 

Sunfish Poland 347980 9,3% 347980 9,3% 

PZU TFI 188000 5,0% 188000 5,0% 

Pozostali akcjonariusze 1.762.884 47,0% 1.762.884 47,0% 

Razem 3.752.861 100,0% 3.752.861 100,0% 

Źródło: Emitent 
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* Tomasz Palacz łącznie posiada 923.906 Akcji Spółki, stanowiących 24,61% udziału w kapitale 

zakładowym uprawniających do 923.906 głosów stanowiących 24,61% ogólnej liczby głosów (Tomasz 

Palacz bezpośrednio posiada 923.348 Akcji Spółki stanowiących 24,60% udziału w kapitale 

zakładowym uprawniających do 923.348 głosów stanowiących 24,60% ogólnej liczby głosów a Palacz 

Fundacja Rodzinna w organizacji, kontrolowana przez Tomasza Palacza, posiada 558 Akcji Spółki 

stanowiących 0,01% udziału w kapitale zakładowym uprawniających do 558 głosów stanowiących 

0,01% ogólnej liczby głosów); 

** Przemysław Drożdż łącznie posiada 530.091 Akcji Spółki, stanowiących 14,12% udziału w kapitale 

uprawniających do 530.091 głosów stanowiących 14,12% ogólnej liczby głosów (Przemysław Drożdż 

bezpośrednio posiada 529.533 Akcji Spółki stanowiących 14,11% udziału w kapitale zakładowym 

uprawniających do 529.533 głosów stanowiących 14,11% ogólnej liczby głosów a Drożdż Fundacja 

Rodzinna w organizacji, kontrolowana przez Przemysława Drożdża, posiada 558 Akcji Spółki 

stanowiących 0,01% udziału w kapitale zakładowym uprawniających do 558 głosów stanowiących 

0,01% ogólnej liczby głosów). 

• Istotne umowy zawarte z akcjonariuszami  

Umowa Inwestycyjna 

W dniu 25 kwietnia 2023 r. Spółka zawarła Tomaszem Palaczem, Przemysławem Drożdżem, 

Mateuszem Kacwinem, Sunfish Poland, Freya Capital oraz bValue Starter umowę inwestycyjną 

dotyczącą inwestycji przez Inwestorów w Spółkę i objęcia przez nich udziałów w kapitale zakładowym 

Liftero sp. z o.o. („Umowa Inwestycyjna”). Inwestycja dokonana na podstawie Umowy Inwestycyjnej 

stanowiła w części środki z pomocy publicznej. W dniu 27 lutego 2026 r. strony Umowy Inwestycyjnej 

zawarły aneks nr 1 do tej umowy („Aneks”). Zgodnie z Aneksem Umowa Inwestycyjna w całości 

wygasła w dniu podjęcia przez Zarząd Spółki uchwały o przydziale Akcji serii C, tj. w dniu 19 maja 2026 

roku. 

Porozumienie Wspólników 

Jednocześnie w dniu 27 lutego 2026 r. Spółka zawarła Tomaszem Palaczem, Przemysławem 

Drożdżem, Sunfish Poland, Freya Capital oraz bValue Starter porozumienie zastępujące Umowę 

Inwestycyjną, które weszło w życie w dniu podjęcia przez Zarząd Spółki uchwały o przydziale Akcji serii 

C, tj. w dniu 19 maja 2026 roku („Porozumienie Wspólników”).  

Porozumienie Wspólników przewiduje ograniczony katalog uprawnień i obowiązków akcjonariuszy oraz 

Spółki i dotyczy przede wszystkim: 

1) uprawnień osobistych Sunfish Poland i Freya Capital (tak długo jak łącznie posiadają co 

najmniej 10% akcji w kapitale zakładowym Spółki) w zakresie prawa do powoływania i 

odwoływania 1 (jednego) członka Rady Nadzorczej oraz prawa do żądania zwołania walnego 

zgromadzenia Spółki; 

2) uprawnień Sunfish Poland, Freya Capital i bValue Starter do otrzymywania informacji o Spółce;  

3) obowiązków Spółki związanych z rozliczeniem środków z inwestycji; 

4) odpowiedzialności odszkodowawczej Spółki za złożone w Porozumieniu Wspólników 

oświadczenia i zapewnienia;  

5) odpowiedzialności Spółki za prawidłowe rozliczenie środków z inwestycji stanowiących pomoc 

publiczną. 

Uprawnienia osobiste określone w pkt. 1) powyżej odzwierciedlone zostały w Statucie Spółki. 
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Umowy Pożyczki  

Spółka zawarła szereg umów pożyczek konwertowalnych z inwestorami prywatnymi na łączną kwotę 

7.492.000,00 PLN. Rozliczenie pożyczek zostanie zrealizowane w ramach konwersji wierzytelności 

pożyczkowych na akcje wyemitowane przez Spółkę (akcje serii B1, B2 oraz B3). Opis konwersji 

pożyczek znajduje się w pkt. 3.25.1. 

Poniżej Spółka przedstawia opis umowy pożyczki o najwyższej wartości kwotowej. 

W dniu 1 grudnia 2023 r. Spółka zawarła Tomaszem Palaczem, Przemysławem Drożdżem, Mateuszem 

Kacwinem, Sunfish Poland, Freya Capital oraz bValue Starter umowę pożyczki konwertowalnej, na 

podstawie której Sunfish Poland udzieliła Spółce finansowania w kwocie 1.980.000,00 zł („Umowa 

Pożyczki”). Oprocentowanie pożyczki jest stałe i wynosi 5% w skali roku. Na zasadach określonych w 

Umowie Pożyczki, pożyczka może zostać rozliczona pomiędzy Sunfish Poland a Spółką w drodze 

konwersji pożyczki na akcje Spółki. Strony Umowy Pożyczki postanowiły zrealizować konwersję 

zgodnie z Umową Pożyczki poprzez emisję akcji serii B1, które zostały w pełni zaoferowane do objęcia 

przez Sunfish Poland. Sunfish Poland oraz Spółka w dniu 26 maja 2026 roku zawarły umowę objęcia 

akcji serii B1, a w dniu 26 maja 2026 roku zawarły odpowiednią umowę potrącenia, w ramach której 

doszło do rozliczenia Umowy Pożyczki oraz pełnego pokrycia akcji serii B1. W wyniku tej konwersji 

Sunfish Poland objął 336.162 akcji serii B1.  

Umowy Lock-up  

Trigon Dom Maklerski S.A. zawarł ze Spółką oraz niektórymi jej akcjonariuszami umowy lock-up 

zawierające ograniczenia w rozporządzeniu akcjami Spółki będących własnością tych akcjonariuszy. 

Poniżej Spółka przedstawia kluczowe warunki umów lock-up.  

Na podstawie umów lock-up każdy z wymienionych niżej akcjonariuszy zobowiązał się, że w okresie 

360 dni kalendarzowych od dnia przydziału akcji serii C („Okres Zakazu Zbywania”):  

a) bezpośrednio lub pośrednio: nie będzie oferować, nie przeniesie własności, nie ustanowi 

jakiegokolwiek obciążenia, z wyjątkiem zastawu, w tym zastawu rejestrowego, nie udzieli opcji, nie 

zobowiąże się do zbycia lub obciążenia ani też w inny sposób nie rozporządzi akcjami objętymi lock-

upem ani instrumentami finansowymi zamiennymi lub uprawniającymi do objęcia lub nabycia akcji 

objętych lock-upem, ani nie będzie publicznie ogłaszać intencji, której efektem będzie jakakolwiek tego 

typu transakcja,  

b) nie zawrze żadnej umowy/porozumienia ani nie dokona żadnej transakcji, która będzie lub mogłaby 

stanowić podstawę przeniesienia własności lub innego rozporządzenia, bezpośrednio lub pośrednio, 

jakimikolwiek prawami wynikającymi z akcji objętych lock-upem, instrumentami finansowymi 

zamiennymi lub uprawniającymi do objęcia lub nabycia akcji objętych lock-upem, 1 bądź transakcji, 

której ekonomiczny skutek byłby równoważny z rozporządzeniem prawami wynikającymi z własności 

akcji objętych lock-upem.  

Na podstawie umów lock-up Spółka oraz każdy z wymienionych niżej akcjonariuszy zobowiązał się, że 

w okresie 6 miesięcy od dnia przydziału Akcji Oferowanych nie będzie:  

a) dokonywać emisji, oferować, sprzedawać, obciążać (z wyjątkiem zastawu, w tym zastawu 

rejestrowego) ani w jakikolwiek inny sposób rozporządzać, ani publicznie ogłaszać: emisji, oferty, 

sprzedaży ani zbycia lub zamiaru podjęcia tych czynności lub podejmować działań zmierzających do 

lub mogących skutkować: emisją, ofertą, sprzedażą lub zbyciem akcji Spółki, papierów wartościowych 

wymiennych lub zamiennych na akcje Spółki lub umożliwiających ich uzyskanie w drodze realizacji praw 

związanych z takimi papierami wartościowymi, innych praw umożliwiających nabycie akcji Spółki, ani 

innych papierów wartościowych lub instrumentów finansowych, których wartość jest ustalana 

bezpośrednio lub pośrednio przez odniesienie do ceny powyższych papierów wartościowych 
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stanowiących ich instrument bazowy, włącznie ze swapami na akcje, kontraktami terminowymi i 

opcjami, oraz  

b) publicznie ogłaszać zamiar nabycia akcji Spółki w trybie art. 72a Ustawy o Ofercie, lub nabywać akcje 

Spółki w ramach takiego wezwania oraz obniżać lub publicznie ogłaszać zamiaru obniżenia kapitału 

zakładowego Spółki ani ogłaszać działań zmierzających do powyższego.  

Powyższe ograniczenia nie mają zastosowania:  

a) w przypadku ogłoszenia wezwania do sprzedaży lub zamiany akcji Spółki;  

b) w przypadku uzyskania przez akcjonariusza uprzedniej, pisemnej zgody Trigon Dom Maklerski S.A. 

na podjęcie określonej czynności;  

c) w przypadku dokonania przez Spółkę skupu akcji własnych (tzw. „buy-back”);  

d) w przypadku zbycia akcji w wyniku zastosowania się przez akcjonariusza do prawomocnego 

orzeczenia sądu lub ostatecznej decyzji administracyjnej nakazujących mu zbycie akcji;  

e) w przypadku przeniesienia akcji na następcę prawnego akcjonariusza (w tym w drodze sukcesji 

uniwersalnej), pod warunkiem przejęcia przez następcę prawnego ogółu obowiązków poprzednika, 

wynikających z umowy lock-up oraz uprzedniego pisemnego poinformowania Firmy Inwestycyjnej;  

f) w przypadku przeniesienia przez akcjonariusza akcji lub instrumentów finansowych uprawniających 

do objęcia lub nabycia tych akcji, na rzecz członków jego rodziny lub podmiotu utworzonego dla potrzeb 

planowania majątkowego lub innej formy zarządzania majątkiem własnym akcjonariusza, pod 

warunkiem objęcia tych akcji zobowiązaniem tego akcjonariusza na zasadach określonych w umowie 

lock-up;  

g) w przypadku zbycia przez akcjonariusza, po przydziale akcji serii C, określonej w umowie lock-up 

liczby akcji istniejących lub akcji serii C objętych przez akcjonariusza w ramach Oferty Publicznej (w 

przypadku Tomasza Palacza jest to nie więcej niż 64.516 akcji, w przypadku Przemysława Drożdża jest 

to nie więcej niż 64.516 akcji, w przypadku Sunfish Poland I GmbH & Co. KG jest to nie więcej niż 

272.000, w przypadku Freya Capital spółka z ograniczoną odpowiedzialnością ASI spółka 

komandytowo-akcyjna nie więcej niż 124.000) w sposób zorganizowany, za pośrednictwem Trigon Dom 

Maklerski S.A., pod warunkiem, że cena sprzedaży jednej akcji nie będzie niższa niż cena emisyjna 

akcji serii C w ramach oferty publicznej tych akcji.  

Umowy lock-up zostały zawarte z następującymi akcjonariuszami Spółki:   

- Tomasz Palacz (liczba akcji Spółki będących własnością akcjonariusza na datę zawarcia umowy 

lockup, które zostały objęte umownymi ograniczeniami w rozporządzaniu: 985.250 akcji, które stanowiły 

42,39% kapitału zakładowego Spółki, aktualnego na datę zawarcia umowy lock-up),   

- Przemysław Drożdż (liczba akcji Spółki będących własnością akcjonariusza na datę zawarcia umowy 

lock-up, które zostały objęte umownymi ograniczeniami w rozporządzaniu: 589.750 akcji, które 

stanowiły 25,38% kapitału zakładowego Spółki, aktualnego na datę zawarcia umowy lock-up),   

- Sunfish Poland I GmbH & Co. KG (liczba akcji Spółki będących własnością akcjonariusza na datę 

zawarcia umowy lock-up, które zostały objęte umownymi ograniczeniami w rozporządzaniu: 280.000 

akcji, które stanowiły 12,05% kapitału zakładowego Spółki, aktualnego na datę zawarcia umowy 

lockup),   

- Freya Capital spółka z ograniczoną odpowiedzialnością ASI spółka komandytowo-akcyjna (liczba akcji 

Spółki będących własnością akcjonariusza na datę zawarcia umowy lock-up, które zostały objęte 

umownymi ograniczeniami w rozporządzaniu: 280.000 akcji, które stanowiły 12,05% kapitału 

zakładowego Spółki, aktualnego na datę zawarcia umowy lock-up),  
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Zgodnie z umowami lock-up, ograniczeniom w rozporządzeniu akcjami wynikającymi z umów lock-up 

podlegają również wszystkie nowe akcje Spółki, które zostaną objęte przez wskazanych wyżej 

akcjonariuszy w trakcie trwania Okresu Zakazu Zbywania, w tym serii C, B1, B2, B3 oraz akcje serii D. 

Przed datą publikacji Dokumentu Tomasz Palacz i Przemysław Drożdż wnieśli po 50.000 akcji w 

kapitale zakładowym Spółki do założonych przez nich fundacji rodzinnych, korzystając tym samym z 

wyłączenia w ograniczeniu rozporządzania akcjami określonego w umowach lock-up w postaci 

przeniesienia przez akcjonariusza akcji na rzecz podmiotu utworzonego dla potrzeb planowania 

majątkowego lub innej formy zarządzania majątkiem własnym akcjonariusza. 

Na Datę Dokumentu czterech akcjonariuszy Spółki skorzystało z wyłączenia lock-up określonego w 

umowach na następującą liczbę akcji, która została przeznaczona do sprzedaży akcji w ramach 

transakcji opisanej w pkt. 4.4 Dokumentu: 

⎯ Tomasz Palacz: 57.142 akcje stanowiące 2,0% kapitału zakładowego Spółki (częściowo akcje 

w liczbie 49.442 wniesione uprzednio do Palacz Fundacji Rodzinnej), 

⎯ Przemysław Drożdż: 57.142 akcje stanowiące 2,0% kapitału zakładowego Spółki (częściowo 

akcje w liczbie 49.442 wniesione uprzednio do Drożdż Fundacji Rodzinnej), 

⎯ Sunfish Poland I GmbH & Co. KG: 272.000 akcji stanowiących 9,6% kapitału zakładowego 

Spółki, 

⎯ Freya Capital spółka z ograniczoną odpowiedzialnością ASI spółka komandytowo-akcyjna: 

124.000 akcji stanowiących 4,4% kapitału zakładowego Spółki. 

W związku z ustanowieniem programu motywacyjnego dla kluczowych pracowników i 

współpracowników Spółki oraz Umową Inwestycyjną, w wykonaniu obowiązków wynikających z tej 

umowy, Tomasz Palacz i Przemysław Drożdż dokonali zbycia odpowiednio 4.202 oraz 2.517 akcji na 

rzecz Mateusza Kacwina, Sunfish Poland, Freya Capital oraz bValue. Akcje te zostały zwolnione spod 

ograniczenia w rozporządzaniu wynikającego z umów lock-up. Umowy sprzedaży akcji są warunkowe i 

własność tych akcji nie została jeszcze przeniesiona na nabywców. 

W związku z powyższym ograniczeniami w rozporządzaniu wynikającymi z umów lock – up na Datę 

Dokumentu objętych będzie 1.617.997 akcji Spółki stanowiących (i) 57,3% wszystkich akcji Spółki i (ii) 

12,03% Akcji Wprowadzanych.  
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4. DANE O INSTRUMENTACH FINANSOWYCH WPROWADZANYCH 

DO ALTERNATYWNEGO SYSTEMU OBROTU 

4.1. Szczegółowe określenie rodzajów, liczby oraz łącznej wartości instrumentów 

finansowych z wyszczególnieniem rodzajów uprzywilejowania, wszelkich ograniczeń co 

do przenoszenia praw z instrumentów finansowych oraz zabezpieczeń lub świadczeń 

dodatkowych  

4.1.1. Rodzaj, liczba oraz łączna wartość instrumentów finansowych 

wprowadzanych do ASO  

Niniejszy Dokument został sporządzony w związku z ubieganiem się o wprowadzenie do obrotu 

1.363.284 (słownie: miliona trzystu sześćdziesięciu trzech tysięcy dwustu osiemdziesięciu czterech) 

akcji Spółki, w tym  

1. 863.284 (słownie: ośmiuset sześćdziesięciu trzech tysięcy dwustu osiemdziesięciu czterech) 

akcji zwykłych na okaziciela serii A o wartości nominalnej 0,20 zł każda;  

2. 500.000 (słownie: pięciuset tysięcy) akcji zwykłych na okaziciela serii C o wartości nominalnej 

0,20 zł każda.  

 

4.1.2. Rodzaje uprzywilejowania akcji Emitenta  

Akcje Wprowadzane są akcjami zwykłymi na okaziciela. Statut nie przewiduje uprzywilejowania Akcji 

Wprowadzanych w rozumieniu art. 351, art. 352 i art. 353 KSH.  

Statut Emitenta przewiduje następujące uprawnienia osobiste przyznane indywidualnie określonym 

akcjonariuszom: 

• tak długo, jak Tomasz Palacz posiadać będzie co najmniej 10% akcji Emitenta, Tomaszowi 

Palaczowi przysługiwać będzie prawo (uprawnienie osobiste) do powoływania i odwoływania 1 

(jednego) członka Rady Nadzorczej Emitenta pełniącego funkcję Przewodniczącego Rady 

Nadzorczej; 

• tak długo, jak Przemysław Drożdż posiadać będzie co najmniej 10% akcji Emitenta, 

Przemysławowi Drożdżowi przysługiwać będzie prawo (uprawnienie osobiste) do powoływania 

i odwoływania 1 (jednego) członka Rady Nadzorczej Emitenta;  

• tak długo, jak Tomasz Palacz oraz Przemysław Drożdż posiadać będą łącznie co najmniej 20% 

akcji Emitenta, Tomaszowi Palaczowi oraz Przemysławowi Drożdżowi działającym łącznie 

przysługiwać będzie prawo (uprawnienie osobiste) do powoływania i odwoływania 1 (jednego) 

członka Rady Nadzorczej Emitenta; 

• tak długo, jak Inwestorzy Uprzywilejowani posiadać będą łącznie co najmniej 10% akcji 

Emitenta, Inwestorom Uprzywilejowanym działającym łącznie przysługiwać będzie prawo 

(uprawnienie osobiste) do powoływania i odwoływania 1 (jednego) członka Rady Nadzorczej 

Emitenta; 

• tak długo jak Inwestorzy Uprzywilejowani posiadać będą łącznie co najmniej 10% akcji 

Emitenta, przysługiwać im będzie łącznie prawo do zwołania Nadzwyczajnego Walnego 

Zgromadzenia, tylko w następujących przypadkach: (i) jeśli Zarząd nie zwoła Walnego 

Zgromadzenia w terminie określonym w Kodeksie spółek handlowych lub w Statucie Spółki, 

oraz (ii) jeśli ci uprawnieni akcjonariusze uznają za konieczne zwołanie Walnego 
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Zgromadzenia, a Zarząd nie zwoła go w terminie dwóch tygodni od dnia zgłoszenia 

odpowiedniego żądania przez tych akcjonariuszy 

4.2. Wskazanie najważniejszych ograniczeń co do przenoszenia praw z instrumentów 

finansowych oraz zabezpieczeń lub świadczeń dodatkowych, a także przepisów prawa i 

innych podstaw prawnych, z których dane prawa lub ograniczania wynikają 

4.2.1. Ograniczenia co do przenoszenia akcji i praw z akcji Emitenta 

4.2.1.1. Ograniczenia wynikające z zawartych umów 

Trigon Dom Maklerski S.A. zawarła ze Spółką oraz niektórymi jej akcjonariuszami umowy lock-up 

zawierające ograniczenia w rozporządzeniu akcjami Emitenta będących własnością tych akcjonariuszy. 

Umowy lock-up zostały opisane w pkt. 3.25.1 niniejszego Dokumentu. 

 

4.2.1.2. Ograniczenia wynikające ze Statutu 

Statut nie przewiduje ograniczeń w rozporządzaniu Akcjami Wprowadzanymi. 

 

4.2.1.3. Ograniczenia wynikające z przepisów prawa 

Przepisy antymonopolowe 

Przepisy dotyczące ograniczeń w zakresie koncentracji przedsiębiorców wynikają z przepisów prawa 

polskiego i europejskiego. Polskie regulacje zawarte są w ustawie z dnia 16 lutego 2007 r. o ochronie 

konkurencji i konsumentów. Unijne regulacje określone są w Rozporządzeniu Rady (WE) nr 139/2004 

z dnia 20 stycznia 2004 r. w sprawie koncentracji przedsiębiorstw (rozporządzenie WE w sprawie 

kontroli łączenia przedsiębiorstw) („Rozporządzenie Rady w Sprawie Kontroli Koncentracji”).  

Przymusowy wykup akcji spółki publicznej (squeeze out) 

Na podstawie Ustawy o Ofercie Publicznej , w szczególności art. 82 tej ustawy, akcjonariuszowi spółki 

publicznej, który samodzielnie lub wspólnie z podmiotami od niego zależnymi lub wobec niego 

dominującymi oraz podmiotami będącymi stronami zawartego z nim porozumienia w sprawie nabywania 

przez te podmioty akcji spółki publicznej lub zgodnego głosowania na walnym zgromadzeniu lub 

prowadzenia trwałej polityki wobec spółki osiągnął lub przekroczył 95% ogólnej liczby głosów w tej 

spółce, będzie przysługiwało prawo do żądania od pozostałych akcjonariuszy sprzedaży wszystkich 

posiadanych przez nich akcji (przymusowy wykup akcji). Prawo to wykonuje się w terminie trzech 

miesięcy od osiągnięcia lub przekroczenia tego progu. 

Cenę przymusowego wykupu akcji dopuszczonych do obrotu w alternatywnym systemie obrotu ustala 

się zgodnie z art. 79 ust. 2, 3a i 3b, art. 79a oraz art. 91 ust. 6-8 Ustawy o Ofercie Publicznej. 

Przymusowy odkup akcji spółki publicznej (sell out) 

W reżimie Ustawy o Ofercie Publicznej, akcjonariusz będzie mógł zażądać wykupienia posiadanych 

przez niego akcji przez innego akcjonariusza, który osiągnął lub przekroczył 95% ogólnej liczby głosów 

w tej spółce. Żądanie składa się na piśmie w terminie trzech miesięcy od dnia, w którym nastąpiło 

osiągnięcie lub przekroczenie tego progu przez innego akcjonariusza (art. 83 ust. 1 Ustawy o Ofercie 

Pulicznej). 
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Akcjonariusz spółki, której akcje zostały wprowadzone do obrotu w alternatywnym systemie obrotu, 

żądający wykupienia akcji na zasadach, o których mowa w art. 83 ust. 1-3 Ustawy o Ofercie Publicznej, 

jest uprawniony do otrzymania ceny nie niższej niż określona zgodnie z art. 79 ust. 2, 3a i 3b, art. 79a 

oraz art. 91 ust. 6-8 Ustawy o Ofercie Publicznej. 

Obowiązki ogłoszenia wezwania, w związku z wycofaniem akcji z obrotu w ASO 

Od czasu, gdy Akcje zostaną wprowadzone do obrotu w alternatywnym systemie obrotu, do trybu 

wycofania Akcji z obrotu w ASO znajdą zastosowanie odpowiednie przepisy art. 91 Ustawy o Ofercie 

Publicznej.  

Podmioty objęte obowiązkami związanymi ze znacznymi pakietami akcji 

Obowiązki notyfikacyjne określone w przepisach dotyczących zawiadomienia KNF o osiągnięciu lub, 

przekroczeniu określonego progu liczby głosów w spółce publicznej (5%, 10%, 15%, 20%, 25%, 33%, 

33⅓%, 50%, 75% albo 90%) precyzują art. 69, 69a, 87 i 89 Ustawy o Ofercie Publicznej. Obowiązki ten 

obejmuje również nabycie pośrednie akcji oraz działanie w porozumieniu. Obowiązki związane z 

przymusowym wykupem akcji lub przymusowym odkupem akcji również reguluje Ustawa o Ofercie 

Publicznej. 

Przepisy dotyczące informacji poufnych 

Przepisy dotyczące postępowania z informacjami poufnymi zawarte są w Rozporządzeniu MAR. 

Regulacje Rozporządzenia MAR znajdują zastosowanie również do instrumentów finansowych, które 

zostały wprowadzone do obrotu w ASO lub które są przedmiotem ubiegania się o wprowadzenie do 

obrotu na ASO. 

Nabywanie lub zbywanie akcji w trakcie trwania okresów zamkniętych 

Przepisy zawierające ograniczenia dotyczące obrotu akcjami Spółki w tzw. okresie zamkniętym znajdują 

się w Rozporządzeniu MAR. Rozporządzenia MAR stosuje się również do instrumentów finansowych, 

które zostały wprowadzone do obrotu w ASO lub które są przedmiotem ubiegania się o wprowadzenie 

do obrotu na ASO. 

Zawiadomienia o transakcjach osób pełniących obowiązki zarządcze i osób blisko związanych 

Osoby pełniące obowiązki zarządcze oraz osoby blisko z nimi związane mają obowiązek powiadomić 

emitenta oraz KNF o każdej transakcji zawieranej na ich własny rachunek w odniesieniu do akcji lub 

instrumentów dłużnych tego emitenta lub do instrumentów pochodnych bądź innych powiązanych z nimi 

instrumentów finansowych, gdy łączna kwota transakcji danej osoby osiągnie w trakcie jednego roku 

kalendarzowego próg wartości 20.000 EUR. Kwestię obowiązkowego powiadomienia o wspominanej 

transakcji lub transakcjach precyzuje art. 19 Rozporządzenia MAR. 

 

4.2.2. Zabezpieczenia  

Na Datę Dokumentu Spółka nie posiada wiedzy o jakichkolwiek zabezpieczeniach ustanowionych na 

Akcjach.  

4.2.3. Świadczenia dodatkowe 

Z posiadaniem żadnej z Akcji nie jest związany obowiązek jakiegokolwiek świadczenia na rzecz Spółki 

ani innych osób. 
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4.3. Informacje o subskrypcji instrumentów finansowych będących przedmiotem wniosku o 

wprowadzenie, mających miejsce w okresie ostatnich 12 miesięcy poprzedzających datę 

złożenia wniosku o wprowadzenie  

Akcje serii A 

Akcje serii A powstały w Spółce w wyniku przekształcenia Emitenta ze spółki z ograniczoną 

odpowiedzialnością w spółkę akcyjną, dokonanego na podstawie uchwały nr 3 Nadzwyczajnego 

Zgromadzenia Wspólników Liftero sp. z o.o. z dnia 27 lutego 2026 r. w sprawie przekształcenia spółki 

w spółkę akcyjną. Przekształcenie Emitenta zostało zarejestrowane w rejestrze przedsiębiorców 21 

kwietnia 2026 r. (dzień przekształcenia). Akcje serii A w okresie ostatnich 12 miesięcy poprzedzających 

datę złożenia wniosku o wprowadzenie nie podlegały subskrypcji. 

Akcje serii C 

Akcje serii C zostały wyemitowane przez Spółkę w dniu 27 kwietnia 2026 r. na podstawie Uchwały 

Emisyjnej.  

Akcje serii C były przedmiotem oferty publicznej w rozumieniu art. 2 lit. d) Rozporządzenia 

Prospektowego, wyłączonej z obowiązku sporządzenia i udostępnienia do publicznej wiadomości 

prospektu, prowadzonej na podstawie memorandum informacyjnego zgodnie z art. 37b Ustawy o 

Ofercie. 

Memorandum informacyjne dotyczące oferty publicznej Akcji Serii C zostało opublikowane przez Spółkę 

w dniu 4 maja 2026 r. na stronie internetowej Spółki. 

Poniżej Emitent prezentuje szczegółowe informacje o subskrypcji Akcji serii C, objętych wnioskiem o 

wprowadzenie do obrotu na podstawie tego Dokumentu.  

 

Subskrypcja Akcji serii C 

Data rozpoczęcia subskrypcji:  4 maja 2026 r. 

Data zakończenia subskrypcji: 19 maja 2026 r. 

Data przydziału Akcji serii C:  19 maja 2026 r. 

Liczba Akcji serii C objętych subskrypcją: 500.000 (pięćset tysięcy) Akcji serii C; w tym: 

425.000 (czterysta dwadzieścia pięć tysięcy) w 

Transzy na Zaproszenie oraz 75.000 

(siedemdziesiąt pięć tysięcy) w Transzy Otwartej 

Stopa redukcji w poszczególnych 

transzach: 

W Transzy na Zaproszenie – brak redukcji zapisów 
W transzy Otwartej – redukcja zapisów wyniosła 

94,57% 

Liczba Akcji serii C, która została 

przydzielona: 

500.000 (pięćset tysięcy) Akcji serii C, w tym: 

425.000 (czterysta dwadzieścia pięć tysięcy) w 

Transzy na Zaproszenie oraz 75.000 

(siedemdziesiąt pięć tysięcy) w Transzy Otwartej 

Cena po jakiejś Akcji serii C były 

obejmowane: 

35,00 zł (trzydzieści pięć złotych) za jedną Akcję serii 

C 



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  89 | S T R O N A 

 

Informacja o sposobie opłacenia Akcji serii 

C:  

Akcje serii C zostały pokryte wyłącznie wkładami 

pieniężnymi.  

Liczba osób, które złożyły zapisy na Akcje 

serii C: 

Na Akcje serii C zapisy złożyło 348 podmiotów. 

Liczba osób, którym przydzielono Akcje 

serii C: 

Akcje serii C zostały przydzielone 346 podmiotom. 

Informacja czy osoby, którym przydzielono 

instrumenty finansowe w ramach 

przeprowadzonej subskrypcji, są 

podmiotami powiązanymi z Emitentem w 

rozumieniu § 4 ust. 6 Regulaminu 

Alternatywnego Systemu Obrotu: 

Podmiotami powiązanymi z Emitentem, którym 

przydzielono Akcje serii C są trzy osoby fizyczne, 

które objęły w sumie 398 akcji  

Nazwy (firmy) subemitentów, którzy objęli 

akcje w ramach wykonywania umów o 

subemisję: 

Akcje Serii C nie były obejmowane przez 

subemitentów. Nie została zawarta żadna umowa o 

subemisję. 

Łączne określenie wysokości kosztów, 

które zostały zaliczone do kosztów emisji:  

Łączne koszty emisji Akcji serii C wyniosły 1.202 tys. 

PLN. 

Poniżej wskazano wysokość kosztów w podziale 

przynajmniej na koszty: 

a) przygotowania i przeprowadzenia oferty –  

982 tys. PLN 

b) wynagrodzenia subemitentów, oddzielnie dla 

każdego z nich – nie dotyczy 

c) sporządzenia publicznego dokumentu 

informacyjnego lub dokumentu informacyjnego, z 

uwzględnieniem kosztów doradztwa – 187 tys. PLN 

d) promocji oferty – 33 tys. PLN. 

Źródło: Emitent 

4.4.  Informacje o sprzedaży instrumentów finansowych będących przedmiotem wniosku o 

wprowadzenie, mających miejsce w okresie ostatnich 12 miesięcy poprzedzających 

dzień złożenia wniosku o wprowadzenie 

Przed datą publikacji Dokumentu następujący akcjonariusze Spółki złożyli na rzecz Trigon Dom 

Maklerski S.A., pełniącego rolę pośrednika inwestycyjnego, warunkowe zlecenia sprzedaży akcji serii 

A po cenie 35,00 PLN za akcję, które objęte są wnioskiem o wprowadzenie do obrotu:  

⎯ Tomasz Palacz: 7.700 akcji stanowiących 0,27% kapitału zakładowego Spółki, 

⎯ Palacz Fundacja Rodzinna w organizacji (po wcześniejszym wniesieniu akcji do fundacji 

rodzinnej przez Tomasza Palacza): 49.442 akcji stanowiących 1,75% kapitału zakładowego 

Spółki, 
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⎯ Przemysław Drożdż: 7.700 akcji stanowiących 0,27% kapitału zakładowego Spółki, 

⎯ Drożdż Fundacja Rodzinna w organizacji (po wcześniejszym wniesieniu akcji do fundacji 

rodzinnej przez Przemysława Drożdża): 49.442 akcji stanowiących 1,75% kapitału 

zakładowego Spółki, 

⎯ Sunfish Poland I GmbH & Co. KG: 272.000 akcji stanowiących 9,6% kapitału zakładowego 

Spółki, 

⎯ Freya Capital spółka z ograniczoną odpowiedzialnością ASI spółka komandytowo-akcyjna: 

124.000 akcji stanowiących 4,4% kapitału zakładowego Spółki. 

Zlecenia te zostały złożone pod warunkiem rejestracji zbywanych akcji w depozycie papierów 

wartościowych prowadzonym przez KDPW. Na datę złożenia Dokumentu warunek ten się spełnił, a 

zlecenia zostały zrealizowane przez pośrednika. Własność akcji objętych zleceniami sprzedaży 

przeszła na nabywców z chwilą zapisania tych akcji na rachunkach papierów wartościowych nabywców. 

W sumie przedmiotem warunkowych zleceń sprzedaży było 510.284 akcji serii A, stanowiących 18,07% 

kapitału zakładowego Spółki. 

4.5. Określenie podstawy prawnej emisji instrumentów finansowych, ze wskazaniem organu 

lub osób uprawnionych do podjęcia decyzji o emisji instrumentów finansowych, oraz 

daty i formy podjęcia decyzji o emisji instrumentów finansowych z przytoczeniem jej 

treści 

Akcje serii A 

Akcje serii A powstały w Spółce w wyniku przekształcenia Emitenta ze spółki z ograniczoną 

odpowiedzialnością w spółkę akcyjną, dokonanego na podstawie uchwały nr 3 Nadzwyczajnego 

Zgromadzenia Wspólników Liftero sp. z o.o. z dnia 27 lutego 2026 r. w sprawie przekształcenia spółki 

w spółkę akcyjną. Przekształcenie Emitenta zostało zarejestrowane w rejestrze przedsiębiorców 21 

kwietnia 2026 r. (dzień przekształcenia). 

Z dniem przekształcenia dotychczasowym wspólnikom spółki z ograniczoną odpowiedzialnością zostały 

przyznane Akcje serii A w łącznej liczbie 2.324.000 akcji zwykłych na okaziciela o wartości nominalnej 

0,20 zł każda, proporcjonalnie do posiadanych przez nich udziałów. Akcje zostały przyznane 

dotychczasowym wspólnikom spółki z ograniczoną odpowiedzialnością w proporcji 1750 akcji zwykłych 

na okaziciela serii A w zamian za 1 udział posiadany przez wspólnika spółki z ograniczoną 

odpowiedzialnością.  

Uchwała Nadzwyczajnego Zgromadzenia Wspólników Liftero sp. z o.o. w sprawie przekształcenia spółki 

w spółkę akcyjną znajduje się w pkt 7.3. 

Przed datą publikacji Dokumentu następujący akcjonariusze Spółki złożyli na rzecz Trigon Dom 

Maklerski S.A., pełniącego rolę pośrednika inwestycyjnego, warunkowe zlecenia sprzedaży akcji serii 

A po cenie 35,00 PLN za akcję, które objęte są wnioskiem o wprowadzenie do obrotu:  

⎯ Tomasz Palacz: 7.700 akcji stanowiących 0,27% kapitału zakładowego Spółki, 

⎯ Palacz Fundacja Rodzinna w organizacji (po wcześniejszym wniesieniu akcji do fundacji 

rodzinnej przez Tomasza Palacza): 49.442 akcji stanowiących 1,75% kapitału zakładowego 

Spółki, 

⎯ Przemysław Drożdż: 7.700 akcji stanowiących 0,27% kapitału zakładowego Spółki, 
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⎯ Drożdż Fundacja Rodzinna w organizacji (po wcześniejszym wniesieniu akcji do fundacji 

rodzinnej przez Przemysława Drożdża): 49.442 akcji stanowiących 1,75% kapitału 

zakładowego Spółki 

⎯ Sunfish Poland I GmbH & Co. KG: 272.000 akcji stanowiących 9,6% kapitału zakładowego 

Spółki, 

⎯ Freya Capital spółka z ograniczoną odpowiedzialnością ASI spółka komandytowo-akcyjna: 

124.000 akcji stanowiących 4,4% kapitału zakładowego Spółki. 

Zlecenia te zostały złożone pod warunkiem rejestracji zbywanych akcji w depozycie papierów 

wartościowych prowadzonym przez KDPW. Na datę złożenia Dokumentu warunek ten się spełnił, a 

zlecenia zostały zrealizowane przez pośrednika. Własność akcji objętych zleceniami sprzedaży 

przeszła na nabywców z chwilą zapisania tych akcji na rachunkach papierów wartościowych nabywców.  

W sumie przedmiotem warunkowych zleceń sprzedaży było 510.284 akcji serii A, stanowiących 18,07% 

kapitału zakładowego Spółki. 

 

Akcje serii C 

Akcje serii C zostały wyemitowane w ramach podwyższenia kapitału zakładowego w granicach kapitału 

docelowego Emitenta, określonego Statutem (§ 7 ust. 4 Statutu) zgodnie z art. 444 i nast. KSH. Akcje 

zostały wyemitowane na podstawie Uchwały Emisyjnej, do podjęcia której Zarząd Emitenta był 

upoważniony na mocy Statutu. Zgodnie z Uchwałą Emisyjną dotychczasowi akcjonariusze Spółki zostali 

pozbawieni prawa poboru Akcji serii C.  

Emisja Akcji serii C przez Zarząd w granicach kapitału docelowego oraz wyłączenie prawa poboru Akcji 

serii C wymagała zgody Rady Nadzorczej, która została wyrażona uchwałą Rady Nadzorczej nr 1 z dnia 

30 kwietnia 2026 r.  

Ustalenie ceny emisyjnej Akcji serii C przez Zarząd Emitenta wymagało zgody Rady Nadzorczej.  

Cena emisyjna została ustalona przez Zarząd w dniu 7 maja 2026 r. Rada Nadzorcza w dniu 7 maja 

2026 r. wyraziła zgodę na ustaloną przez Zarząd cenę emisyjną Akcji Serii C. 

W dniu 3 czerwca 2026 r. sąd rejestrowy dokonał rejestracji podwyższenia kapitału zakładowego w 

związku z emisją Akcji serii C w rejestrze przedsiębiorców prowadzonym dla Spółki.  

Treść statutowego upoważnienia, treść Uchwały Emisyjnej Akcji serii C, Opinia Zarządu Emitenta w 

sprawie wyłączenia prawa poboru oraz zasad ustalenia ceny emisyjnej Akcji, Uchwała Zarządu 

Emitenta w sprawie ustalenia ceny emisyjnej akcji serii C, Uchwała Rady Nadzorczej Emitenta w 

sprawie wyrażenia zgody na emisję Akcji serii C, Uchwała Rady Nadzorczej Emitenta w sprawie 

wyrażenia zgody na ustalenie ceny emisyjnej akcji serii C oraz Oświadczenie Zarządu Spółki o 

wysokości objętego kapitału zakładowego oraz dookreślenie wysokości kapitału zakładowego znajdują 

się w pkt 7.3. 

 

4.6. Określenie czy akcje zostały objęte za gotówkę, za wkłady pieniężne w inny sposób, czy 

za wkłady niepieniężne, wraz z krótkim opisem sposobu ich pokrycia 

Akcje serii A 

Akcje serii A nie były obejmowane przez akcjonariuszy i pokrywane przez nich wkładami. Akcje serii A 

zostały przyznane akcjonariuszom w ramach przekształcenia Spółki. 
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Kapitał zakładowy Emitenta po przekształceniu w wysokości 464.800 zł dzielił się na 2.324.000 akcji 

zwykłych na okaziciela serii A o wartości nominalnej 0,20 zł każda i został w całości pokryty przed 

zarejestrowaniem Spółki w rejestrze przedsiębiorców majątkiem spółki przekształcanej, zgodnie z 

uchwałą przekształceniową. 

Akcje serii C 

Akcje serii C zostały opłacone wyłącznie wkładami pieniężnymi. Wkłady na pokrycie Akcji serii C zostały 

wniesione przed zarejestrowaniem podwyższenia kapitału zakładowego Spółki związanego z emisją 

Akcji serii C. Na Datę Dokumentu wszystkie Akcje serii C zostały opłacone.  

Akcje serii C były opłacane jednocześnie ze składaniem zapisów na te akcje. Warunkiem skutecznego 

złożenia zapisu na Akcje serii C było jego opłacenie w kwocie wynikającej z iloczynu liczby Akcji serii C 

objętych zapisem i ceny emisyjnej tych akcji. Akcje serii C zostały opłacone przelewami bankowymi na 

rachunek bankowy wskazany przez Trigon Dom Maklerski S.A., będący koordynatorem oferty Akcji serii 

C. 

 

4.7. Oznaczenie dat, od których akcje uczestniczą w dywidendzie 

W razie podjęcia przez Walne Zgromadzenie Emitenta uchwały o przeznaczeniu zysku na wypłatę 

dywidendy, będzie ona wypłacana w złotych polskich. Walne Zgromadzenie jest upoważnione do 

określenia dnia, według którego ustala się listę akcjonariuszy uprawnionych do dywidendy za dany rok 

obrotowy (dzień dywidendy) oraz terminu wypłaty dywidendy. Akcje Wprowadzane będą uprawnione do 

dywidendy, jeśli będą istnieć na dzień dywidendy, z zastrzeżeniem poniższego. 

W przypadku Akcji serii C, będących Akcjami Wprowadzonymi uczestniczyć będą one w dywidendzie 

w następujący sposób: 

1) Akcje serii C zapisane po raz pierwszy na rachunku papierów wartościowych najpóźniej w dniu 

dywidendy ustalonym w uchwale Walnego Zgromadzenia w sprawie podziału zysku, uczestniczą w 

dywidendzie począwszy od zysku za poprzedni rok obrotowy, tzn. od dnia 1 stycznia roku 

obrotowego poprzedzającego bezpośrednio rok, w którym Akcje serii C zostały zapisane po raz 

pierwszy na rachunku papierów wartościowych; 

2) Akcje serii C zapisane po raz pierwszy na rachunku papierów wartościowych w dniu przypadającym 

po dniu dywidendy ustalonym w uchwale Walnego Zgromadzenia w sprawie podziału zysku, 

uczestniczą w dywidendzie począwszy od zysku za rok obrotowy, w którym Akcje serii C zostały 

zapisane po raz pierwszy na rachunku papierów wartościowych, tzn. od dnia 1 stycznia tego roku 

obrotowego. 

 

4.8. Wskazanie praw i obowiązków z instrumentów finansowych, przewidzianych świadczeń 

dodatkowych na rzecz emitenta ciążących na nabywcy, a także przewidzianych 

obowiązków dotyczących uzyskania przez nabywcę lub zbywcę odpowiednich zezwoleń 

lub obowiązku dokonania określonych zawiadomień, jak również przepisów prawa lub 

innych podstaw prawnych, z których dane prawa lub obowiązki wynikają 

Prawa i obowiązki związane z Akcjami Wprowadzanymi są uregulowane w szczególności w KSH, 

Ustawie o Ofercie, Ustawie o Obrocie oraz Statucie. W niniejszym punkcie Dokumentu Informacyjnego 

zostaną zaprezentowane niektóre prawa majątkowe i korporacyjne związane z Akcjami 

Wprowadzanymi. 
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4.8.1. Prawa o charakterze majątkowym 

Prawo do zbycia akcj i  

Zgodnie z treścią art. 337 § 1 KSH oraz § 8 ust. 5 Statutu akcje Emitenta są zbywalne. W statucie nie 
występują ograniczenia w zbywaniu akcji.  

Prawo do udziału w zysku Spółki  

Akcjonariusze Emitenta, na mocy art. 347 § 1 KSH mają prawo do udziału w zysku Spółki wykazanym 
w jej sprawozdaniu finansowym, zbadanym przez biegłego rewidenta, który został przeznaczony przez 
Walne Zgromadzenie do wypłaty akcjonariuszom. 

Akcje Wprowadzane uczestniczą w dywidendzie na zasadach opisanych w pkt. 4.5. Dokumentu. 

Statut upoważnia Zarząd Spółki do wypłaty akcjonariuszom zaliczki na poczet przewidywanej 
dywidendy na koniec roku obrotowego, jeżeli Spółka posiada wystarczające środki na wypłatę, a Rada 
Nadzorcza udzieli zgody na wypłatę zaliczki (§ 11 ust. 3 Statutu w zw. z art. 349 § 1 KSH). 

Prawo poboru 

Art. 433 § 1 KSH stanowi, że akcjonariusze mają prawo pierwszeństwa objęcia nowych akcji w stosunku 
do liczby posiadanych akcji (prawo poboru), jednak, w interesie spółki walne zgromadzenie może 
pozbawić akcjonariuszy prawa poboru akcji w całości lub w części.  

Prawo do ustanowienia zastawu lub użytkowania na akcjach  

Akcje mogą być przedmiotem zastawu lub prawa użytkowania ustanowionego przez ich właściciela. 

Prawo do udziału w majątku pozostałym po przeprowadzeniu likwidacj i Spółki  

W przypadku likwidacji Spółki, zgodnie z powszechnie obowiązującymi przepisami prawa, jej majątek 

pozostały po zaspokojeniu albo zabezpieczeniu wierzycieli dzieli się pomiędzy akcjonariuszy Spółki w 

stosunku do dokonanych przez każdego z nich wpłat na kapitał zakładowy. Zgodnie z art. 474 § 1 KSH 

podział między akcjonariuszy majątku pozostałego po zaspokojeniu lub zabezpieczeniu wierzycieli nie 

może nastąpić przed upływem roku od dnia ostatniego ogłoszenia o otwarciu likwidacji i wezwaniu 

wierzycieli. 

Prawo do umorzenia akcji  

§ 9 Statutu stanowi o prawie do umorzenia akcji, które mogą być umarzane za zgodą akcjonariusza w 
drodze ich nabycia przez Spółkę (umorzenie dobrowolne), z zachowaniem warunków przewidzianych 
w KSH. 

 

4.8.2. Prawa korporacyjne związane z akcjami emitenta  

Prawo do udziału w Walnym Zgromadzeniu  

Zgodnie z art. 4061 § 1 KSH prawo uczestniczenia w walnym zgromadzeniu spółki publicznej mają tylko 
osoby będące akcjonariuszami spółki na szesnaście dni przed datą walnego zgromadzenia (dzień 
rejestracji uczestnictwa w walnym zgromadzeniu).  

Statut Spółki przewiduje możliwość udziału w Walnym Zgromadzeniu przy wykorzystaniu środków 
komunikacji elektronicznej. Zgodnie z § 16 Walne Zgromadzenia odbywają się w siedzibie Spółki albo 
w Warszawie. 
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Prawo do głosowania na Walnym Zgromadzeniu  

Akcjonariusz może uczestniczyć w walnym zgromadzeniu spółki publicznej oraz wykonywać prawo 
głosu osobiście lub przez pełnomocnika, a także może oddać głos na walnym zgromadzeniu drogą 
korespondencyjną, jeżeli przewiduje to regulamin Walnego Zgromadzenia. 

Akcjonariusz może głosować odmiennie z każdej z posiadanych akcji. 

Prawo do przeglądania l isty akcjonariuszy w siedzibie Spółki  

Akcjonariusz może przeglądać listę akcjonariuszy uprawnionych do uczestnictwa w walnym 
zgromadzeniu w siedzibie Spółki oraz żądać odpisu listy za zwrotem kosztów jej sporządzenia. Ponadto, 
akcjonariusz spółki publicznej może żądać przesłania mu listy akcjonariuszy nieodpłatnie na adres do 
doręczeń elektronicznych albo pocztą elektroniczną, podając adres, na który lista powinna być wysłana. 

Prawo do żądania wydania odpisów wniosków w sprawach objętych porządkiem obrad  

Akcjonariusz ma prawo do żądania wydania odpisów wniosków w sprawach objętych porządkiem obrad 
w terminie tygodnia przed walnym zgromadzeniem. 

Prawo do powoływania i odwoływania członków Rady Nadzorczej 

Zgodnie z § 14 Statutu jeden członek rady nadzorczej jest powoływany przez Walne Zgromadzenie. 
Jeśli akcjonariusze Emitenta uprawnieni osobiście nie wykonają uprawnienia do powołania pozostałych 
członków Rady Nadzorczej, tych członków powołuje Walne Zgromadzenie. 

Prawo do żądania wyboru Rady Nadzorczej Spółki w drodze głosowania oddzielnymi 

grupami 

Na wniosek akcjonariuszy, reprezentujących co najmniej jedną piątą kapitału zakładowego, wybór rady 
nadzorczej powinien być dokonany przez najbliższe walne zgromadzenie w drodze głosowania 
oddzielnymi grupami (art. 385 § 3 KSH).  

Prawo do żądania zwołania oraz zwołania Nadzwyczajnego Walnego Zgromadzenia oraz 

umieszczenia określonych spraw w porządku obrad Zgromadzenia  

Art. 400 § 1 KSH stanowi, że akcjonariusz lub akcjonariusze reprezentujący co najmniej jedną 
dwudziestą kapitału zakładowego mogą żądać zwołania nadzwyczajnego walnego zgromadzenia i 
umieszczenia określonych spraw w porządku obrad tego zgromadzenia. Takie żądanie należy złożyć 
zarządowi na piśmie lub w postaci elektronicznej. 

Zgodnie z art. 401 § 1 KSH akcjonariusz lub akcjonariusze reprezentujący co najmniej jedną dwudziestą 
kapitału zakładowego mogą żądać umieszczenia określonych spraw w porządku obrad najbliższego 
walnego zgromadzenia.  

Zgodnie ze Statutem (§ 16 ust. 6 lit b Statutu) oraz art. 399 §3 KSH prawo zwołania nadzwyczajnego 
walnego zgromadzenia przysługuje również akcjonariuszowi lub akcjonariuszom reprezentującym co 
najmniej połowę kapitału zakładowego lub co najmniej połowę ogółu głosów w spółce; w którym to 
przypadku wspomniani akcjonariusz lub akcjonariusze wyznaczają przewodniczącego tego 
zgromadzenia. 

Prawo zwołania Walnego Zgromadzenia przysługuje Inwestorom Uprzywilejowanym działającym 
łącznie, tak długo, jak Inwestorzy Uprzywilejowani posiadają łącznie co najmniej 10% w przypadku 
określonym w § 16 ust. 6 lit. c Statutu. 

Prawo do zgłaszania projektów uchwał dotyczących spraw wprowadzonych do porządku 

obrad Walnego Zgromadzenia lub spraw, które mają zostać wprowadzone do porządku 

obrad 
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Zgodnie z art. 401 § 4 KSH akcjonariusz lub akcjonariusze spółki publicznej reprezentujący co najmniej 
jedną dwudziestą kapitału zakładowego mogą przed terminem walnego zgromadzenia zgłaszać spółce 
na piśmie lub przy wykorzystaniu środków komunikacji elektronicznej projekty uchwał dotyczące spraw 
wprowadzonych do porządku obrad walnego zgromadzenia lub spraw, które mają zostać wprowadzone 
do porządku obrad. Spółka niezwłocznie ogłasza projekty uchwał na stronie internetowej. 

Każdy z akcjonariuszy może podczas walnego zgromadzenia zgłaszać projekty uchwał dotyczące 
spraw wprowadzonych do porządku obrad. 

Prawo do żądania powołania komisj i do sprawdzenia listy obecności na Walnym 

Zgromadzeniu 

Na wniosek akcjonariuszy, posiadających jedną dziesiątą kapitału zakładowego reprezentowanego na 
danym walnym zgromadzeniu, lista obecności powinna być sporządzona przez wybraną w tym celu 
komisję, złożoną z co najmniej z trzech osób. Wnioskodawcy mają prawo wyboru jednego członka 
komisji (art. 410 § 2 KSH). 

Prawo do zaskarżenia uchwały Walnego Zgromadzenia  

Zgodnie z art. 422 KSH akcjonariusz może zaskarżyć uchwałę sprzeczną ze statutem bądź dobrymi 
obyczajami i godzącą w interes spółki lub mającą na celu pokrzywdzenie akcjonariusza w drodze 
wytoczonego przeciwko spółce powództwa o uchylenie uchwały. 

Prawo do wytoczenia przeciwko Spółce powództwa o stwierdzenie nieważności uchwały 

Walnego Zgromadzenia sprzecznej z ustawą  

Zgodnie z art. 425 § 1 KSH akcjonariuszom uprawnionym do wystąpienia z powództwem o uchylenie 
uchwały walnego zgromadzenia przysługuje prawo do wytoczenia przeciwko spółce powództwa o 
stwierdzenie nieważności uchwały walnego zgromadzenia sprzecznej z ustawą.  

Prawo do wniesienia pozwu o naprawienie szkody wyrządzonej Spółce  

Zgodnie z art. 486 § 1 KSH, akcjonariusz może wnieść pozew o naprawienie szkody wyrządzonej 
spółce, jeżeli spółka nie wytoczy powództwa o naprawienie wyrządzonej jej szkody w terminie roku od 
dnia ujawnienia czynu wyrządzającego szkodę. 

Prawo do przeglądania księgi protokołów Walnego Zgromadzenia oraz prawo do 

otrzymania poświadczonych przez Zarząd odpisów uchwał  

Akcjonariusze mogą przeglądać księgę protokołów, a także żądać wydania poświadczonych przez 
zarząd odpisów uchwał (art. 421 § 3 KSH). 

Prawo do przeglądania dokumentów związanych z połączeniem, podziałem lub 

przekształceniem Spółki  

Akcjonariusze w przypadku łączenia się spółki z innym podmiotem, mają prawo przeglądać  dokumenty 
zawiązane z połączeniem określone w art. 505 KSH. 

Ponadto, mogą żądać udostępnienia im bezpłatnie w lokalu spółki odpisów wskazanych dokumentów.  

Akcjonariusze spółki dzielonej i spółek przejmujących mają prawo przeglądać   dokumenty związane z 
podziałem określone w art. 540 KSH. 

Ponadto, mogą żądać udostępnienia im bezpłatnie w lokalu Spółki odpisów wskazanych dokumentów. 

Akcjonariusze przekształcanej spółki mają prawo przeglądać w lokalu spółki dokumenty, o których 
mowa w art. 558 i art. 559 § 4 KSH, oraz żądać wydania im bezpłatnie odpisów tych dokumentów. 
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Prawo do żądania wydania odpisów sprawozdania Zarządu z działalności Spółki i 

sprawozdania finansowego wraz z odpisem sprawozdania Rady Nadzorczej oraz opinii 

biegłego rewidenta  

Dokumenty odpowiadające treścią sprawozdaniu zarządu z działalności spółki, sprawozdaniu 
finansowemu, sprawozdaniu rady nadzorczej lub sprawozdaniu z badania są wydawane 
akcjonariuszowi na jego żądanie, które może zostać zgłoszone licząc od dnia zwołania zwyczajnego 
walnego zgromadzenia. Dokumenty udostępnia się niezwłocznie, nie później niż w terminie dwóch dni 
powszednich od dnia zgłoszenia żądania. Na żądanie akcjonariusza dokumenty udostępnia się w 
postaci elektronicznej, w tym przy wykorzystaniu środków komunikacji elektronicznej (art. 395 § 4 KSH). 

Ponadto zgodnie z art. 68 ust. 1 Ustawy o Rachunkowości Emitent jest obowiązany do udostępnienia 

akcjonariuszom: 

1) rocznego sprawozdania finansowego i sprawozdania z działalności spółki akcyjnej, 

2) sprawozdania z badania - w przypadku gdy sprawozdanie finansowe podlega obowiązkowi badania, 

3) sprawozdania z atestacji sprawozdawczości zrównoważonego rozwoju - w przypadku, gdy spółka 

akcyjna jest zobowiązana do sporządzania sprawozdawczości zrównoważonego rozwoju 

– najpóźniej na 15 dni przed walnym zgromadzeniem akcjonariuszy. 

Prawo do żądania zbadania przez biegłego na koszt Spółki określonego zagadnienia 

związanego z utworzeniem spółki publicznej lub prowadzeniem jej spraw (rewident do 

spraw szczególnych art. 84 - 86 Ustawy o Ofercie)  

Na wniosek akcjonariusza lub akcjonariuszy spółki publicznej posiadających co najmniej 5% ogólnej 
liczby głosów, walne zgromadzenie może podjąć uchwałę w sprawie zbadania przez biegłego, na koszt 
spółki, określonego zagadnienia związanego z utworzeniem spółki lub prowadzeniem jej spraw 
(rewident do spraw szczególnych). Akcjonariusze ci mogą w tym celu żądać zwołania nadzwyczajnego 
walnego zgromadzenia lub żądać umieszczenia sprawy podjęcia tej uchwały w przypadku obrad 
najbliższego walnego zgromadzenia.  

Prawo do żądania udzielenia przez Zarząd informacji dotyczących Spółki  

Podczas obrad walnego zgromadzenia zarząd jest obowiązany do udzielenia akcjonariuszowi na jego 
żądanie informacji dotyczących spółki, jeżeli jest to uzasadnione dla oceny sprawy objętej porządkiem 
obrad (art. 428 § 1 KSH). 

Akcjonariusz jest także uprawniony do zgłaszania wniosków o udzielenie informacji poza Walnym 
Zgromadzeniem, w takim wypadku zarząd może udzielić akcjonariuszowi ją na piśmie. 

Akcjonariusz, któremu odmówiono ujawnienia żądanej informacji podczas obrad walnego zgromadzenia 
i który zgłosił sprzeciw do protokołu, może złożyć wniosek do sądu rejestrowego o zobowiązanie 
zarządu do udzielenia informacji (art. 429 § 1 KSH). 

Prawo żądania uzupełnienia l iczby likwidatorów Spółki  

Na podstawie art. 463 § 2 KSH akcjonariusze reprezentujący co najmniej jedną dziesiątą kapitału 
zakładowego mogą wystąpić do sądu rejestrowego z wnioskiem o uzupełnienie liczby likwidatorów, 
poprzez ustanowienie jednego lub dwóch likwidatorów. 

4.8.3. Świadczenia dodatkowe na rzecz emitenta  

Z posiadaniem żadnej z Akcji nie jest związany obowiązek jakiegokolwiek świadczenia na rzecz Spółki 
ani innych osób. 
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4.8.4. Inne obowiązki związane z instrumentami finansowymi, w tym obowiązki 

dotyczących uzyskania przez nabywcę lub zbywcę odpowiednich zezwoleń lub 

obowiązek dokonania określonych zawiadomień  

Główne obowiązki związane z Akcjami, w tym obowiązki dotyczące uzyskania przez nabywcę lub 
zbywcę odpowiednich zezwoleń lub obowiązek dokonania określonych zawiadomień zostały opisane w 
pkt. 4.2.1.3. 

Statut Spółki nie przewiduje dodatkowych obowiązków związanych z Akcjami.  

4.9. Opis przyjętej przez emitenta polityki dywidendowej lub informacja o braku takiej 

polityki 

Na Datę Dokumentu Informacyjnego Spółka nie posiada sformalizowanej polityki dywidendy. 

Spółka ponosi oraz będzie ponosić istotne nakłady na działalność badawczo-rozwojową obejmującą 

zarówno rozwój i optymalizację systemu BOOSTER, jak i prace nad kolejnymi generacjami napędów 

oraz nowymi rozwiązaniami produktowymi. 

W momencie, gdy realizowane i planowane przepływy pieniężne będą to umożliwiać, Zarząd będzie 

rekomendował Walnemu Zgromadzeniu przekazanie części albo całości wypracowanego zysku netto 

na wypłatę dywidendy. Decyzje w tym zakresie Zarząd będzie jednak podejmował po zakończeniu 

każdego roku obrotowego i po uwzględnieniu szeregu czynników, m.in. wysokości posiadanych przez 

Emitenta środków finansowych, wysokości wypracowanego zysku, w tym konieczności pokrycia strat z 

lat ubiegłych, planów i potrzeb inwestycyjnych. Niezależnie od rekomendacji Zarządu, ostateczna 

decyzja co do podziału zysku należy do Walnego Zgromadzenia.  

Statut Emitenta nie zawiera ograniczeń́ dotyczących wypłaty dywidendy. Emitent nie jest stroną umów 

ani nie posiada zobowiązań, które ograniczałyby w jakikolwiek sposób wypłatę dywidendy w przyszłości.  

Zarząd uprawniony jest do wypłaty akcjonariuszom zaliczki na poczet przewidywanej dywidendy, jeżeli 

zatwierdzone sprawozdanie finansowe Emitenta za poprzedni rok obrotowy wykazuje zysk. Zaliczka 

może stanowić najwyżej połowę zysku osiągniętego od końca poprzedniego roku obrotowego, 

wykazanego w sprawozdaniu finansowym, zbadanym przez biegłego rewidenta, powiększonego o 

kapitały rezerwowe utworzone z zysku, którymi w celu wypłaty zaliczek może dysponować Zarząd, oraz 

pomniejszonego o niepokryte straty i akcje własne. Wypłata zaliczki na poczet przewidywanej 

dywidendy wymaga zgody Rady Nadzorczej. 

4.10. Ostrzeżenie o tym, że przepisy podatkowe państwa członkowskiego inwestora i 

państwa członkowskiego siedziby emitenta mogą mieć wpływ na dochody uzyskiwane 

z tytułu instrumentów finansowych objętych dokumentem informacyjnym 

Emitent wskazuje, że przepisy prawa podatkowego właściwe dla nabywcy Akcji i przepisy prawa 

podatkowego, którym podlega Emitent mogą mieć wpływ na dochody uzyskiwane z tytułu papierów 

wartościowych objętych Dokumentem, w tym z tytułu udziału w zyskach Emitenta. Przed inwestycją w 

Akcje wszystkim inwestorom zaleca się skorzystanie w indywidualnych przypadkach z porad doradców 

podatkowych lub uzyskanie oficjalnego stanowiska odpowiednich organów administracyjnych 

właściwych w tym zakresie. 
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4.11. Propozycja (wraz z uzasadnieniem) wysokości kursu odniesienia w pierwszym 

dniu obrotu 

4.11.1. Opinia Animatora Rynku w przedmiocie kursu odniesienia na pierwszy 

dzień notowań Spółki 
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4.11.2.  Opinia Emitenta i Autoryzowanego Doradcy w przedmiocie kursu 

odniesienia na pierwszy dzień notowań akcji Spółki 
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5. CZYNNIKI RYZYKA 

Przed podjęciem decyzji o dokonaniu inwestycji w akcje Emitenta, Inwestor powinien przeanalizować 

dokładnie wszelkie potencjalne ryzyka dotyczące działalności Emitenta, otoczenia, w jakim funkcjonuje 

oraz inwestowania na rynku kapitałowym. Wystąpienie jednego bądź kilku z wymienionych poniżej ryzyk 

może negatywnie wpłynąć na działalność Spółki, a w szczególności na jej sytuację gospodarczą, 

finansową, majątkową, perspektywy rozwoju.  

Poniżej zamieszczono wszystkie identyfikowane przez Spółkę oraz Autoryzowanego Doradcę 

najistotniejsze ryzyka specyficzne dla Spółki mając na uwadze główne filary działalności prowadzonej 

przez Emitenta. Należy mieć świadomość, że ze względu na złożoność i zmienność warunków 

działalności gospodarczej, ryzyka opisane poniżej nie są jedynymi, na jakie narażona jest Spółka. 

Należy założyć, że mogą istnieć jeszcze inne ryzyka, które w opinii Emitenta nie są obecnie istotne lub 

których Emitent nie zidentyfikował, a mogłyby wywołać wyżej wymienione skutki.  

Przedstawiając czynniki ryzyka w poniższej kolejności, Emitent nie kierował się prawdopodobieństwem 

ich zaistnienia ani oceną ich ważności. 

5.1. CZYNNIKI RYZYKA ZWIĄZANE Z SYTUACJĄ FINANSOWĄ EMITENTA, JEGO GRUPY 

KAPITAŁOWEJ I Z JEGO OTOCZENIEM 

5.1.1. Ryzyko związane z prowadzeniem innowacyjnej działalności oraz prac 

badawczo-rozwojowych 

Liftero prowadzi działalność w obszarze zaawansowanych technologii kosmicznych, w szczególności w 

zakresie rozwoju systemów napędowych dla satelitów. Segment ten charakteryzuje się wysoką 

dynamiką zmian technologicznych, rosnącymi wymaganiami klientów oraz koniecznością ciągłego 

doskonalenia parametrów technicznych produktów. W konsekwencji Spółka ponosi oraz będzie ponosić 

istotne nakłady na działalność badawczo-rozwojową („B+R”), obejmującą zarówno rozwój i 

optymalizację systemu BOOSTER, jak i prace nad kolejnymi generacjami napędów oraz nowymi 

rozwiązaniami produktowymi. 

Ze względu na specyfikę działalności B+R, końcowy rezultat prowadzonych prac nie jest w pełni 

przewidywalny. Istnieje ryzyko, że niektóre projekty nie osiągną zakładanych parametrów technicznych, 

nie uzyskają wymaganych kwalifikacji (w tym kwalifikacji lotnych), ulegną opóźnieniu lub okażą się 

nieopłacalne z perspektywy komercyjnej. Może to prowadzić do konieczności poniesienia dodatkowych 

nakładów finansowych, zmiany założeń projektowych lub rezygnacji z części inicjatyw. 

Dodatkowo, w toku realizacji projektów mogą wystąpić nieprzewidziane zdarzenia techniczne, 

organizacyjne lub związane z łańcuchem dostaw (np. problemy z dostępnością komponentów, 

opóźnienia testów środowiskowych, konieczność powtórzenia kampanii testowych), które mogą 

wpłynąć na harmonogram realizacji prac oraz termin komercjalizacji produktów. Opóźnienia w 

uzyskaniu tzw. flight heritage lub w realizacji kontraktów mogą przełożyć się na przesunięcie momentu 

generowania przychodów. 

W konsekwencji istnieje ryzyko, że część środków finansowych przeznaczonych na działalność 

badawczo-rozwojową nie przełoży się bezpośrednio na wzrost przychodów, rentowności lub pozycji 

rynkowej Spółki w zakładanym czasie, co może mieć istotny wpływ na jej sytuację finansową oraz tempo 

realizacji strategii rozwoju. 
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5.1.2. Ryzyko związane z rynkiem, na którym działa Emitent 

Rynek technologii kosmicznych, w tym segment systemów napędowych dla satelitów, na którym działa 

Liftero, pozostaje w istotnym stopniu powiązany z globalną koniunkturą gospodarczą oraz sytuacją 

finansową podmiotów publicznych i prywatnych finansujących misje kosmiczne. Poziom inwestycji w 

sektorze kosmicznym zależy m.in. od tempa wzrostu gospodarczego, dostępności kapitału, poziomu 

stóp procentowych, inflacji, kursów walut oraz polityki budżetowej państw i agencji kosmicznych. 

Spowolnienie gospodarcze w Polsce, Europie lub na kluczowych rynkach zagranicznych (w 

szczególności w USA i Azji), wzrost stóp procentowych ograniczający dostęp do finansowania, wysoka 

inflacja zwiększająca koszty działalności operacyjnej, a także zmiany w polityce wydatkowej instytucji 

publicznych mogą skutkować ograniczeniem budżetów przeznaczanych na rozwój i zakup nowych 

systemów satelitarnych. Może to prowadzić do opóźniania decyzji inwestycyjnych przez klientów, 

redukcji skali projektów lub przesunięcia harmonogramów realizacji misji. 

Dodatkowo, część przychodów Spółki może być powiązana z finansowaniem grantowym (krajowym i 

międzynarodowym) oraz kontraktami instytucjonalnymi, których dostępność uzależniona jest od polityki 

budżetowej i priorytetów strategicznych poszczególnych państw i organizacji. Ewentualne ograniczenie 

środków publicznych na badania i rozwój lub sektor kosmiczny może negatywnie wpłynąć na tempo 

realizacji projektów oraz rozwój Spółki. 

W konsekwencji niekorzystne zmiany sytuacji makroekonomicznej mogą mieć istotny wpływ na wyniki 

finansowe Liftero, tempo pozyskiwania nowych kontraktów oraz realizację strategii rozwoju. 

5.1.3. Ryzyko związane z konkurencją mogące mieć negatywny wpływ na 

działalność, sytuację finansową, wyniki lub perspektywy rozwoju Emitenta 

Liftero działa na rynku systemów napędowych dla satelitów, który – mimo relatywnie niewielkiej liczby 

podmiotów – charakteryzuje się wysoką barierą wejścia, intensywną konkurencją technologiczną oraz 

rosnącą dynamiką rozwoju. Spółka konkuruje zarówno z ugruntowanymi, międzynarodowymi 

dostawcami systemów napędowych (w tym podmiotami z USA i Europy Zachodniej), jak i z młodymi 

firmami rozwijającymi tzw. green propulsion. 

Bezpośrednią konkurencję stanowią przede wszystkim producenci ekologicznych napędów 

chemicznych, tacy jak ECAPS (Szwecja), Dawn Aerospace (Nowa Zelandia / Holandia), Benchmark 

Space Systems (USA) czy ISPTech (Niemcy), a także duże koncerny oferujące tradycyjne systemy 

chemiczne (m.in. MOOG, Airbus Defence and Space, Northrop Grumman). Pośrednią konkurencję 

stanowią dostawcy napędów elektrycznych, które w wielu misjach są alternatywą dla napędów 

chemicznych. 

Istnieje ryzyko, że umocnienie pozycji rynkowej konkurentów, przyspieszenie ich rozwoju 

technologicznego, obniżenie cen oferowanych produktów lub wejście na rynek nowych podmiotów 

może wywierać presję na marże Spółki, ograniczać jej udział w rynku lub utrudniać pozyskiwanie 

nowych kontraktów. Dodatkowo, większe podmioty dysponujące istotnymi zasobami finansowymi i 

produkcyjnymi mogą szybciej skalować działalność lub oferować klientom kompleksowe pakiety 

rozwiązań. 

W konsekwencji nasilenie konkurencji może mieć negatywny wpływ na działalność operacyjną, sytuację 

finansową, wyniki oraz perspektywy rozwoju Liftero. 

5.1.4. Ryzyko utraty kadry kierowniczej oraz kluczowych pracowników w 

poszczególnych obszarach działalności Emitenta 

Działalność Liftero opiera się w istotnym stopniu na wiedzy, doświadczeniu oraz kompetencjach wysoko 

wykwalifikowanej kadry inżynierskiej i menedżerskiej. Rozwój systemów napędowych, realizacja 
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projektów B+R, komercjalizacja produktów oraz budowa relacji z kluczowymi klientami wymagają 

specjalistycznych kompetencji technicznych oraz doświadczenia w sektorze kosmicznym. 

Realizacja strategii Spółki oraz jej dalszy rozwój zależą w znacznym stopniu od zaangażowania i 

kompetencji kluczowych członków zespołu, w tym kadry zarządzającej, głównych inżynierów oraz osób 

odpowiedzialnych za rozwój produktu i sprzedaż. Odejście kluczowych pracowników, trudności w 

pozyskaniu nowych specjalistów lub wzrost konkurencji o talenty na rynku pracy mogą negatywnie 

wpłynąć na tempo realizacji projektów, jakość produktów oraz zdolność Spółki do skalowania 

działalności. 

W konsekwencji utrata kluczowych osób lub brak możliwości pozyskania odpowiednich kompetencji 

może mieć istotny wpływ na działalność operacyjną, wyniki finansowe oraz perspektywy rozwoju Liftero. 

5.1.5. Ryzyko związane z czasowym wstrzymaniem produkcji lub możliwości 

świadczenia usług w wyniku awarii, zniszczenia lub utraty majątku 

W związku z prowadzoną działalnością w sektorze technologii kosmicznych Spółka korzysta ze 

specjalistycznej infrastruktury technicznej, obejmującej m.in. mobilne pomieszczenie typu cleanroom, 

zaplecze obróbki mechanicznej (w tym maszyny CNC) oraz dedykowane stanowisko do testowania 

silników rakietowych w warunkach próżniowych. 

Ewentualna awaria, uszkodzenie, utrata lub czasowa niedostępność kluczowych elementów 

infrastruktury może skutkować ograniczeniem zdolności Spółki do prowadzenia prac B+R, realizacji 

testów kwalifikacyjnych lub produkcji systemów napędowych. W szczególności brak dostępu do 

stanowiska testowego lub cleanroomu może powodować opóźnienia w harmonogramach realizacji 

kontraktów, konieczność korzystania z zewnętrznych podwykonawców lub poniesienia dodatkowych 

kosztów. 

W konsekwencji zdarzenia tego typu mogą negatywnie wpłynąć na terminowość realizacji zamówień, 

relacje z klientami, wyniki finansowe oraz perspektywy rozwoju Spółki. 

5.1.6. Zmiany w regulacjach dotyczących stosowania materiałów pędnych lub 

innych rozwiązań w napędach satelitarnych 

Choć wykorzystywane przez Spółkę materiały pędne należą do kategorii nietoksycznych i 

bezpiecznych, nie można wykluczyć wprowadzenia nowych norm prawnych lub branżowych, które 

faworyzować będą inne typy materiałów lub narzucać ograniczenia w stosowaniu obecnie 

wykorzystywanych rozwiązań. Tego typu zmiany mogłyby wymusić dostosowanie technologii lub 

wpłynąć na akceptowalność systemu u wybranych klientów. 

5.1.7. Ryzyko związane z dostępnością i zmianami cen komponentów 

produkcyjnych 

Produkty wytwarzane przez Spółkę wymagają stosowania wysoce specjalistycznych komponentów, w 

tym elementów przeznaczonych do zastosowań kosmicznych i środowisk o podwyższonych 

wymaganiach niezawodnościowych. Dotyczy to w szczególności komponentów elektronicznych (m.in. 

mikrokontrolerów, układów sterujących, czujników, elementów zasilania), zaworów i elementów 

precyzyjnych, a także wybranych materiałów konstrukcyjnych i podzespołów o ograniczonej liczbie 

dostawców. 

Istnieje ryzyko związane z dostępnością kluczowych komponentów, wydłużeniem terminów dostaw lub 

istotnymi zmianami ich cen, wynikającymi m.in. z napięć geopolitycznych, zaburzeń łańcuchów dostaw, 

ograniczeń eksportowych lub wzrostu popytu w sektorze obronnym i kosmicznym. Część komponentów 

nabywana jest od dostawców zagranicznych, a walutą rozliczeniową są w szczególności EUR i USD, 

co powoduje dodatkową ekspozycję na ryzyko kursowe (wahania kursów EUR/PLN oraz USD/PLN). 
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Gwałtowny wzrost cen komponentów, ich niedostępność lub konieczność kwalifikacji alternatywnych 

dostawców mogą wpłynąć na koszty operacyjne Spółki, wydłużenie cykli produkcyjnych oraz 

harmonogram realizacji kontraktów. W konsekwencji może to prowadzić do obniżenia marżowości 

projektów, opóźnień w dostawach oraz pogorszenia wyników finansowych i perspektyw rozwoju Spółki. 

5.1.8. Ryzyko związane z realizacją strategii rozwoju 

Spółka realizuje strategię rozwoju w perspektywie trzyletniej, której głównym celem jest wzmocnienie 

pozycji rynkowej systemu BOOSTER poprzez zwiększanie liczby napędów operujących na orbicie, 

budowę zaufania klientów oraz skalowanie zdolności produkcyjnych do poziomu umożliwiającego udział 

w projektach konstelacyjnych. Strategia zakłada również rozwój wariantów produktowych, ekspansję 

sprzedażową na rynkach zagranicznych (w szczególności UE, USA oraz wybranych rynkach Azji) oraz 

dalszą industrializację i optymalizację procesów wytwórczych. 

Realizacja celów strategicznych zależy od wielu czynników, zarówno wewnętrznych – takich jak 

skuteczność komercjalizacji, tempo skalowania produkcji, dostępność wykwalifikowanej kadry czy 

efektywność działań sprzedażowych – jak i zewnętrznych, pozostających poza bezpośrednią kontrolą 

Spółki. Do czynników tych należą w szczególności sytuacja makroekonomiczna, dostępność 

finansowania dla klientów sektora kosmicznego, polityka instytucji publicznych i agencji kosmicznych, 

tempo rozwoju programów narodowych i międzynarodowych oraz regulacje eksportowe. 

Istnieje ryzyko, że realizacja strategii rozwoju nastąpi w wolniejszym tempie niż zakładane przez Spółkę, 

w szczególności w zakresie budowy flight heritage, skalowania produkcji lub ekspansji zagranicznej. W 

konsekwencji może to negatywnie wpłynąć na dynamikę wzrostu działalności operacyjnej, wyniki 

finansowe oraz perspektywy rozwoju Spółki w przyszłości. 

5.1.9. Ryzyko związane z realizacją projektów na podstawie umów konsorcjum 

Spółka realizuje część projektów w formule konsorcjów krajowych i międzynarodowych, w tym jako lider 

techniczny lub koordynator prac w ramach projektów finansowanych ze środków publicznych (np. 

programów ESA lub grantów krajowych). W związku z tym powodzenie poszczególnych przedsięwzięć 

może być uzależnione od terminowości i jakości działań pozostałych partnerów konsorcjum. 

Istnieje ryzyko, że partner projektu nie wywiąże się ze swoich zobowiązań, w szczególności w zakresie 

opracowania określonych komponentów, dostarczenia elementów systemu, realizacji testów lub 

dotrzymania harmonogramu prac. Może to prowadzić do opóźnień w realizacji całego projektu, 

konieczności wprowadzenia zmian projektowych, poniesienia dodatkowych kosztów lub – w skrajnym 

przypadku – do sporów kontraktowych. 

Ponadto dostarczone przez partnerów elementy mogą okazać się niezgodne ze specyfikacją, 

niewystarczającej jakości lub wymagać dodatkowej integracji i testów, co może wpłynąć na 

harmonogram realizacji kontraktów oraz relacje z klientami końcowymi. W określonych sytuacjach 

Spółka może być narażona na odpowiedzialność kontraktową wobec zamawiającego, nawet jeśli 

źródłem problemu był podmiot trzeci. 

Dodatkowo, w przypadku konieczności zastąpienia dotychczasowego partnera, pozyskanie nowego 

podmiotu o odpowiednich kompetencjach i kwalifikacjach może być procesem czasochłonnym i 

kosztownym, co może negatywnie wpłynąć na działalność operacyjną, wyniki finansowe oraz 

perspektywy rozwoju Spółki. 
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5.1.10. Ryzyko związane z realizacją kontraktów instytucjonalnych (w 

szczególności z ESA) 

Spółka realizuje oraz planuje realizować kontrakty z instytucjami publicznymi, w tym z Europejską 

Agencją Kosmiczną (ESA), na zasadach komercyjnych (umowy typu firm fixed price, z płatnościami 

uzależnionymi od osiągnięcia określonych kamieni milowych i akceptacji rezultatów prac). 

Kontrakty tego typu charakteryzują się wysokim poziomem formalizacji, szczegółowymi wymaganiami 

technicznymi (w tym zgodnością ze standardami ECSS), obowiązkiem przechodzenia przeglądów 

projektowych (np. PDR, TRR) oraz formalną procedurą akceptacji dokumentacji, oprogramowania i 

sprzętu. Istnieje ryzyko, że w przypadku nieosiągnięcia określonych parametrów technicznych, 

opóźnień w harmonogramie, nieuzyskania pozytywnej oceny przeglądów projektowych lub braku 

formalnej akceptacji deliverables przez instytucję zamawiającą, płatność za dany etap prac może zostać 

wstrzymana lub opóźniona. 

Ponadto w przypadku istotnego naruszenia warunków umowy instytucja zamawiająca może skorzystać 

z uprawnień przewidzianych w kontrakcie lub ogólnych warunkach umownych, w tym w skrajnych 

przypadkach rozwiązać umowę. Może to skutkować koniecznością zwrotu części otrzymanych środków 

(w szczególności płatności zaliczkowych), utratą przyszłych przychodów z danego kontraktu oraz 

negatywnym wpływem na płynność finansową Spółki. 

Dodatkowo realizacja kontraktów instytucjonalnych wiąże się z podwyższonym ryzykiem reputacyjnym 

– ewentualne niepowodzenie projektu lub znaczące opóźnienia mogą ograniczyć zdolność Spółki do 

pozyskiwania kolejnych zamówień instytucjonalnych w przyszłości. 

Wystąpienie któregokolwiek z powyższych czynników może negatywnie wpłynąć na działalność 

operacyjną, sytuację finansową, wyniki oraz perspektywy rozwoju Spółki. 

5.1.11. Ryzyko związane z eksportem produktów Spółki 

Emitent prowadzi działalność na rynku globalnym, co wiąże się z eksportem produktów, komponentów 

oraz technologii rozwijanych przez Spółkę, w szczególności w obszarze systemów napędowych i 

rozwiązań dla sektora kosmicznego. Działalność ta może wymagać uzyskiwania stosownych zezwoleń 

eksportowych, spełnienia wymogów w zakresie kontroli obrotu towarami o podwójnym zastosowaniu 

(dual-use), przestrzegania przepisów dotyczących kontroli eksportu technologii oraz realizacji 

obowiązków celno–skarbowych w różnych jurysdykcjach. 

Istnieje ryzyko, że wydłużenie procedur administracyjnych związanych z uzyskiwaniem zezwoleń 

eksportowych, wprowadzeniem produktów do obrotu w państwach trzecich lub spełnieniem lokalnych 

wymogów regulacyjnych może opóźnić rozpoczęcie lub rozwój działalności na wybranych rynkach 

zagranicznych, a tym samym ograniczyć możliwość realizacji kontraktów i uzyskiwania przychodów. 

Dodatkowo zmiany w międzynarodowej polityce handlowej, w tym wprowadzanie nowych ceł, 

podwyższanie stawek celnych (np. przez Stany Zjednoczone lub inne państwa trzecie), ograniczenia 

importowe, sankcje gospodarcze lub eskalacja tzw. wojen handlowych, mogą zwiększyć koszty 

sprzedaży produktów Emitenta na rynkach zagranicznych, obniżyć ich konkurencyjność cenową lub 

ograniczyć dostęp do wybranych rynków. Zmiany te mogą również wpływać na koszty pozyskiwania 

komponentów od zagranicznych dostawców. 

Ponadto ewentualne zmiany przepisów w zakresie kontroli eksportu, sankcji międzynarodowych, 

regulacji celnych lub podatkowych mogą zwiększyć koszty prowadzenia działalności transgranicznej, 

wpłynąć na łańcuch dostaw lub ograniczyć dostęp do wybranych rynków, co w konsekwencji może 

prowadzić do obniżenia marż i pogorszenia wyników finansowych Emitenta. 

Wystąpienie powyższych czynników może negatywnie wpłynąć na działalność operacyjną, sytuację 

finansową, wyniki oraz perspektywy rozwoju Spółki. 
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5.1.12. Ryzyko podlegania umów prawu obcemu 

Działalność Spółki ma charakter transgraniczny, a istotna część zawieranych przez nią umów – w 

szczególności w sektorze kosmicznym – jest i będzie zawierana z podmiotami zagranicznymi, w tym 

instytucjami międzynarodowymi oraz spółkami mającymi siedzibę poza terytorium Rzeczypospolitej 

Polskiej. Umowy te mogą podlegać prawu obcemu lub przewidywać właściwość sądów zagranicznych 

bądź rozstrzyganie sporów w drodze arbitrażu międzynarodowego. 

W konsekwencji istnieje ryzyko powstania pomiędzy Spółką a jej kontrahentem sporu, dla którego 

prawem właściwym będzie prawo innego państwa lub właściwy do jego rozpoznania będzie sąd albo 

trybunał arbitrażowy poza terytorium Polski. Postępowania prowadzone w obcej jurysdykcji mogą 

wiązać się z wyższymi kosztami obsługi prawnej, koniecznością zaangażowania zagranicznych 

doradców, dłuższym czasem trwania postępowań oraz większą niepewnością co do interpretacji 

przepisów i praktyki orzeczniczej. 

Wystąpienie powyższych okoliczności może skutkować powstaniem istotnych kosztów związanych z 

dochodzeniem roszczeń lub obroną przed roszczeniami kierowanymi przeciwko Spółce, a w 

konsekwencji może negatywnie wpłynąć na jej działalność, sytuację finansową, wyniki oraz 

perspektywy rozwoju w przyszłości. 

5.1.13. Ryzyko związane z ochroną IPR 

Z uwagi na fakt, że Spółka nie planuje na ten moment dokonywać zgłoszeń patentowych w odniesieniu 

do kluczowych elementów swojego IPR, przypadek ujawnienia elementów IPR Spółki może znacząco 

ułatwić odtworzenie stosowanych lub opracowywanych przez Spółkę rozwiązań przez konkurencję, w 

szczególności podmioty dysponujące rozwiniętym zapleczem badawczo-produkcyjnym, co może 

obniżyć konkurencyjność rozwiązań Spółki i jej kontrolę nad posiadanymi IPR.  

Spółka podejmuje starania prawne i faktyczne, mające na celu utrzymanie kluczowych rozwiązań w 

reżimie tajemnicy przedsiębiorstwa. 

Ochrona własności intelektualnej będzie realizowana poprzez: stosowanie umów o zachowanie 

poufności (ang. NDA) z pracownikami (współpracownikami) i partnerami, umów o przeniesienie praw 

autorskich do dokumentacji technicznej na Spółkę oraz segmentację dostępu do informacji poprzez 

zarządzanie uprawnieniami. Dokumentacja produkcyjna i szczegółowe rysunki wykonawcze nie są 

publicznie udostępniane. 

Spółka zawiera umowy z podmiotami współpracującymi w pracach B+R, których przedmiotem jest 

określenie zasad dysponowania przez Spółkę prawami własności intelektualnej do wyników prac B+R.  

5.1.14. Ryzyko związane ze sporami dotyczącymi własności intelektualnej 

Działalność Spółki opiera się na prowadzeniu zaawansowanych prac badawczo-rozwojowych w 

obszarze systemów napędowych oraz technologii dla sektora kosmicznego. Kluczową wartość Spółki 

stanowią opracowywane rozwiązania techniczne, dokumentacja projektowa, oprogramowanie, procesy 

technologiczne oraz know-how zespołu. 

Spółka opracowuje własne rozwiązania i nabywa prawa do nich poprzez zawieranie odpowiednich 

umów pracownikami, współpracownikami i partnerami biznesowymi. 

Istnieje ryzyko, że w związku z nieprawidłowym nabyciem praw po stronie partnerów biznesowych, 

konsorcjantów oraz współpracowników, jak również w związku z ich nieprawidłowym działaniem bądź 

korzystaniem z niezweryfikowanych źródeł bądź narzędzi sztucznej inteligencji, Spółka nie nabędzie 

pełni praw do niezbędnych IPR.  
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W takim przypadku nie można wykluczyć ryzyka sporów dotyczących naruszenia praw własności 

przemysłowej, praw autorskich, tajemnicy przedsiębiorstwa lub czynów nieuczciwej konkurencji, w 

szczególności w środowisku międzynarodowym. Postępowania w tym zakresie mogą być kosztowne i 

czasochłonne. 

Na Datę Dokumentu Emitent nie jest stroną żadnego sporu w zakresie praw własności intelektualnej ani 

nie został poinformowany o roszczeniach osób trzecich w tym obszarze. Niemniej jednak wystąpienie 

sporów lub utrata kontroli nad kluczowym know-how może negatywnie wpłynąć na działalność, sytuację 

finansową, wyniki oraz perspektywy rozwoju Spółki. 

5.1.15. Ryzyko związane ze zmianami regulacji podatkowych 

Polski system podatkowy charakteryzuje się częstymi zmianami oraz niejednoznacznością przepisów, 

co może prowadzić do rozbieżności interpretacyjnych pomiędzy Emitentem a organami podatkowymi. 

Brak jednolitej i stabilnej wykładni przepisów zwiększa ryzyko zakwestionowania przez organy 

skarbowe sposobu rozliczeń podatkowych stosowanego przez Spółkę. 

W przypadku przyjęcia przez organy podatkowe odmiennej interpretacji przepisów, Emitent może 

zostać zobowiązany do zapłaty zaległego podatku wraz z odsetkami, a w określonych sytuacjach 

również do poniesienia sankcji finansowych. Organy podatkowe mają prawo weryfikować poprawność 

rozliczeń podatkowych w okresie do pięciu lat od końca roku, w którym upłynął termin płatności podatku, 

co powoduje utrzymywanie się ryzyka podatkowego także w odniesieniu do rozliczeń historycznych. 

Wystąpienie powyższych okoliczności może negatywnie wpłynąć na sytuację finansową, wyniki oraz 

perspektywy rozwoju Emitenta. 

5.1.16. Ryzyko związane ze zmianami regulacji prawnych 

Działalność Emitenta podlega licznym regulacjom prawnym, w szczególności przepisom prawa spółek, 

prawa handlowego, przepisom podatkowym, regulacjom dotyczącym obrotu towarami o podwójnym 

zastosowaniu (dual-use), kontroli eksportu oraz przepisom odnoszącym się do produktów i technologii 

wykorzystywanych w sektorze kosmicznym. Zmiany przepisów prawa, wprowadzenie nowych regulacji 

lub ich niejednolita interpretacja mogą wpływać na warunki prowadzenia działalności przez Emitenta. 

W szczególności w Polsce procedowane są regulacje dotyczące działalności kosmicznej, których celem 

jest kompleksowe uregulowanie zasad prowadzenia działalności w tym obszarze, w tym m.in. zasad 

uzyskiwania zezwoleń, odpowiedzialności podmiotów za szkody wyrządzone w przestrzeni kosmicznej 

oraz wymogów w zakresie ubezpieczeń. Wejście w życie takich regulacji może wiązać się z nałożeniem 

na Emitenta dodatkowych obowiązków administracyjnych, organizacyjnych lub finansowych, w tym 

obowiązku uzyskiwania określonych zezwoleń lub zawierania umów ubezpieczenia o określonym 

zakresie. 

Nie można wykluczyć, że nowe regulacje krajowe lub międzynarodowe wpłyną na warunki produkcji, 

testowania, integracji lub dystrybucji produktów Emitenta, a także na sposób realizacji kontraktów 

międzynarodowych. Dostosowanie działalności do nowych wymogów może wiązać się z koniecznością 

ponoszenia dodatkowych, nieprzewidzianych kosztów oraz wydłużeniem procesów operacyjnych. 

Każda istotna zmiana przepisów prawa lub praktyki ich stosowania może negatywnie wpłynąć na 

działalność operacyjną Emitenta, zwiększyć koszty prowadzenia działalności, ograniczyć dynamikę 

rozwoju, a w konsekwencji wpłynąć na sytuację finansową, wyniki oraz perspektywy rozwoju Spółki. 

5.1.17. Ryzyko utraty kontroli nad informacjami poufnymi 

Spółka wykorzystuje w swojej działalności informacje stanowiące tajemnicę przedsiębiorstwa, w 

szczególności know-how, rozwiązania techniczne, metody badawcze oraz procesy technologiczne. 
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Ochrona tych informacji opiera się na stosowaniu umów o zachowaniu poufności oraz ograniczaniu 

dostępu do informacji. 

Pomimo stosowania powyższych środków nie można wykluczyć ryzyka naruszenia zobowiązań 

poufności przez pracowników, współpracowników lub inne podmioty trzecie, co mogłoby prowadzić do 

ujawnienia tajemnicy przedsiębiorstwa. Dochodzenie roszczeń z tego tytułu może być skomplikowane, 

czasochłonne i kosztowne, a dostępne środki ochrony prawnej mogą okazać się niewystarczające.  

Jednocześnie ujawnienie tajemnicy przedsiębiorstwa Spółki w przypadku braku korzystania przez 

Spółkę z ochrony patentowej w odniesieniu do rozwiązań Spółki, może spowodować wykorzystanie tak 

ujawnionych informacji poufnych Spółki przez podmioty konkurencyjne i zmniejszenie przewag 

konkurencyjnych Spółki, co może mieć wpływ na wynik finansowy i plany rozwojowe Spółki. 

Nie można również wykluczyć, że podmioty trzecie samodzielnie i w sposób legalny opracują 

rozwiązania zbliżone do technologii stosowanych przez Spółkę, co mogłoby ograniczyć jej przewagę 

konkurencyjną, a w braku ochrony patentowej stosowanej przez Spółkę przeciwdziałanie takiej sytuacji 

jest niemożliwe. Na Datę Dokumentu Emitent nie odnotował zdarzeń skutkujących materializacją 

powyższego ryzyka. 

5.1.18. Ryzyko awarii systemów informatycznych 

Spółka w swojej bieżącej działalności korzysta z systemów informatycznych wspierających procesy 

operacyjne, projektowe, produkcyjne oraz finansowe. W przypadku awarii, przerwy w działaniu, utraty 

dostępu do systemów lub utraty danych – zarówno częściowej, jak i całkowitej – może dojść do 

zakłócenia bieżącej działalności Spółki. 

Zdarzenia takie mogą skutkować opóźnieniami w realizacji projektów, utrudnieniami w obsłudze 

klientów, dodatkowymi kosztami związanymi z przywróceniem systemów do działania oraz potencjalną 

utratą istotnych informacji. W konsekwencji mogą one negatywnie wpłynąć na działalność operacyjną, 

wyniki finansowe oraz perspektywy rozwoju Spółki. 

5.1.19. Ryzyko niewywiązywania się przez odbiorców z terminów płatności 

Spółka współpracuje z różnego typu klientami – zarówno komercyjnymi, jak i instytucjonalnymi – w 

ramach działalności na rynku technologii kosmicznych. W zależności od charakteru projektu Emitent 

występuje jako samodzielny wykonawca albo jako członek konsorcjum – w roli lidera lub 

podwykonawcy. 

W zawieranych kontraktach rozliczenie wynagrodzenia najczęściej następuje po osiągnięciu 

określonych kamieni milowych, realizacji poszczególnych etapów projektu, dostarczeniu produktów lub 

po akceptacji dokumentacji technicznej przez zamawiającego. W projektach realizowanych w 

konsorcjach wypłata środków może być dodatkowo uzależniona od prawidłowej realizacji zadań przez 

pozostałych członków konsorcjum. 

Istnieje ryzyko opóźnienia lub braku płatności ze strony kontrahentów, co może negatywnie wpłynąć na 

płynność finansową Spółki. Dodatkowo, uzależnienie płatności od realizacji zadań przez inne podmioty 

– pozostające poza bezpośrednią kontrolą Emitenta – może prowadzić do opóźnień w otrzymywaniu 

należnych środków, a w konsekwencji negatywnie oddziaływać na sytuację finansową oraz wyniki 

Spółki. 

5.1.20. Ryzyko związane z finansowaniem zewnętrznym 

Spółka od początku swojej działalności pozyskiwała finansowanie zewnętrzne w postaci kapitału od 

funduszy inwestycyjnych oraz inwestorów indywidualnych. Dotychczasowy rozwój Emitenta był możliwy 

dzięki kolejnym rundom finansowania prywatnego oraz przychodom z realizowanych kontraktów. 
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Dalszy rozwój Spółki, w tym skalowanie produkcji, rozwój nowych wariantów systemów napędowych 

oraz ekspansja zagraniczna, wiąże się z koniecznością ponoszenia istotnych nakładów inwestycyjnych. 

Efekty tych działań, w szczególności w sektorze kosmicznym, mogą materializować się z opóźnieniem, 

często liczonym w latach. 

Istnieje ryzyko, że Spółka nie pozyska finansowania na planowane działania rozwojowe w oczekiwanym 

terminie lub na zakładanym poziomie. W takiej sytuacji niektóre projekty mogą ulec opóźnieniu, 

ograniczeniu skali lub zostać wstrzymane, co mogłoby negatywnie wpłynąć na działalność, wyniki 

finansowe oraz perspektywy rozwoju Emitenta. 

5.1.21. Ryzyko związane z dotacjami pozyskiwanymi ze środków publicznych 

Spółka w przeszłości korzystała z finansowania w formie środków stanowiących pomoc publiczną. 

Środki te na Datę Dokumentu zostały w pełni wydatkowane przez Spółkę. Zgodnie z obowiązującymi 

przepisami prawa, obowiązek zwrotu całości lub części otrzymanych środków może jednak powstać w 

przypadku stwierdzenia nieprawidłowości w rozliczeniu kosztów, naruszenia warunków umowy o 

dofinansowanie, zakwestionowania kwalifikowalności wydatków, niezachowania trwałości projektu lub 

innych niezgodności z wymogami umowy. Ponadto, w przypadku niespełnienia wymogów dotyczących 

realizacji projektów, Spółka może być zobowiązana do zwrotu środków wraz z należnymi odsetkami. 

Ryzyko to ma charakter potencjalny i jest standardowo związane z korzystaniem ze środków 

publicznych. Na Datę Dokumentu wobec Spółki nie toczy się żadne postępowanie dotyczące obowiązku 

zwrotu takich środków, a Spółce nie zgłoszono również żadnych zastrzeżeń ani uwag, które 

wskazywałyby na powstanie takiego obowiązku. 

W przyszłości Spółka zamierza ubiegać się o środki stanowiące pomoc publiczną w celu wsparcia prac 

rozwojowych oraz projektów technologicznych. 

Pozyskanie finansowania publicznego wiąże się z koniecznością spełnienia określonych kryteriów 

formalnych i merytorycznych, a także realizacji projektów zgodnie z warunkami umowy o 

dofinansowanie. W przypadku niespełnienia wymogów umownych, nieprawidłowego rozliczenia 

kosztów lub realizacji projektu niezgodnie z harmonogramem, istnieje ryzyko obniżenia poziomu 

przyznanego dofinansowania lub konieczności zwrotu całości bądź części otrzymanych środków. 

Dodatkowo, proces oceny wniosków oraz rozliczania płatności przez instytucje publiczne może być 

czasochłonny, co może wpływać na płynność finansową Spółki w okresie realizacji projektów.  

Materializacja powyższych ryzyk mogłaby negatywnie wpłynąć na realizację planowanych działań 

rozwojowych oraz sytuację finansową Emitenta. 

5.2. CZYNNIKI RYZYKA ZWIĄZANE Z RYNKIEM KAPITAŁOWYM ORAZ INWESTYCJĄ W 

AKCJE 

5.2.1. Ryzyko związane z brakiem wypłaty dywidendy 

Należy podkreślić, że Emitent nie gwarantuje wypłaty dywidendy w przyszłości.  

Wypłata dywidendy oraz jej wysokość będzie zależeć w szczególności od osiągniętego zysku oraz 

sytuacji finansowej Emitenta, potrzeby zabezpieczenia środków na realizację zobowiązań związanych 

z bieżącą działalnością Emitenta oraz jego potrzeb finansowych w kolejnych okresach, w tym 

związanych z ewentualnymi przyszłymi inwestycjami dotyczącymi działalności Emitenta i jego rozwoju. 

Kolejnym warunkiem wypłaty dywidendy jest podjęcie uchwały Walnego Zgromadzenia o przeznaczeniu 

wypracowanego przez Emitenta zysku na wypłatę dywidendy. 

Istnieje ryzyko, że Zarząd Emitenta nie przedstawi Walnemu Zgromadzeniu rekomendacji w sprawie 

wypłaty dywidendy lub ryzyko, że Walne Zgromadzenie nie podejmie uchwały o jej wypłacie niezależnie 
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od rekomendacji Zarządu. Akcjonariusze mniejszościowi nie będą posiadać większości umożliwiającej 

samodzielne podjęcie uchwały w tym przedmiocie. 

5.2.2. Ryzyko wahań kursu oraz ograniczonej płynności akcji Emitenta 

Nabywając i obejmując akcje Emitenta inwestorzy powinni mieć świadomość, iż bezpośrednie 

inwestowanie w papiery wartościowe notowane na rynku kapitałowym jest inwestycją podwyższonego 

ryzyka i może wiązać się z utratą części lub całości zainwestowanych środków. 

Ceny papierów wartościowych oraz wolumen obrotu na rynku NewConnect mogą podlegać znacznym 

wahaniom w krótkim okresie. Ze względu na niższą kapitalizację i wymogi formalno-prawne stawiane 

przed emitentami rynku NewConnect niż przed emitentami, których akcje notowane są na rynku 

regulowanym, inwestorzy powinni mieć świadomość, iż zmiany cen akcji w ASO mogą być istotnie 

wyższe niż w przypadku rynku regulowanego. Istotne znaczenie ma również przeciętnie niższa 

płynność walorów notowanych na rynku NewConnect, co również może powodować zarówno 

nadmierny wzrost cen akcji w przypadku pojawienia się zlecenia kupna o znacznej wartości, jak również 

nadmierny spadek cen akcji w przypadku wystawienia zlecenia sprzedaży. 

Ponadto, ograniczona płynność akcji Emitenta może powodować zwiększoną zmienność kursów akcji 

w przypadku pojawienia się zleceń kupna lub sprzedaży akcji Emitenta w istotnej liczbie i o istotnej 

wartości. Nie można wykluczyć, iż w skrajnym przypadku z uwagi na tymczasowy brak płynności mogą 

występować okresy, kiedy inwestorzy nie będą w stanie zrealizować transakcji obejmujących sprzedaż 

lub zakup istotnych pakietów akcji Emitenta.  

5.2.3. Ryzyko związane z zawieszeniem notowań akcji Emitenta lub 

wykluczeniem akcji wprowadzanych do obrotu 

Zgodnie z § 11 ust. 1 Regulaminu ASO z zastrzeżeniem postanowień Regulaminu ASO, Organizator 

ASO może zawiesić obrót instrumentami finansowymi:   

1) na wniosek emitenta,  

2) jeżeli uzna, że wymaga tego bezpieczeństwo obrotu lub interes jego uczestników, 

3) jeżeli emitent narusza przepisy obowiązujące w ASO.  

Zawieszając obrót instrumentami finansowymi Organizator ASO może określić termin, do którego 

zawieszenie obrotu obowiązuje. Termin ten może ulec przedłużeniu, odpowiednio, na wniosek emitenta 

lub jeżeli w ocenie Organizatora ASO zachodzą uzasadnione obawy, że w dniu upływu tego terminu 

będą zachodziły przesłanki, o których mowa powyżej.  

Jednocześnie zgodnie z § 11 ust. 2 Regulaminu ASO w przypadkach określonych przepisami prawa 

Organizator ASO zawiesza obrót instrumentami finansowymi na okres wynikający z tych przepisów lub 

określony w decyzji właściwego organu.  

Zgodnie z § 11 ust. 3 Regulaminu ASO Organizator ASO zawiesza obrót instrumentami finansowymi 

niezwłocznie po uzyskaniu informacji o zawieszeniu obrotu danymi instrumentami na rynku 

regulowanym lub w ASO prowadzonym przez BondSpot S.A., jeżeli takie zawieszenie jest związane z 

podejrzeniem wykorzystywania informacji poufnej, bezprawnego ujawnienia informacji poufnej, 

manipulacji na rynku lub z podejrzeniem naruszenia obowiązku publikacji informacji poufnej o emitencie 

lub instrumencie finansowym z naruszeniem art. 7 i art. 17 Rozporządzenia MAR, chyba że takie 

zawieszenie mogłoby spowodować poważną szkodę dla interesów inwestorów lub prawidłowego 

funkcjonowania rynku.  

Zgodnie z § 17b ust. 3 Regulaminu ASO, w przypadku niezawarcia przez emitenta umowy z 

autoryzowanym doradcą lub braku jej wejścia w życie w terminie 20 Dni Roboczych od dnia podjęcia 



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  110 | S T R O N A 

 

przez Organizatora ASO decyzji o zobowiązaniu emitenta do zawarcia takiej umowy, albo w terminie 

20 Dni Roboczych od dnia rozwiązania lub wygaśnięcia poprzedniej umowy, Organizator ASO może 

zawiesić obrót instrumentami finansowymi tego emitenta.  

Zgodnie z art. 78 ust. 3-3b w związku z art. 16 ust. 3 Ustawy o Obrocie w przypadku, gdy obrót akcjami 

jest dokonywany w okolicznościach wskazujących na możliwość zagrożenia prawidłowego 

funkcjonowania ASO lub bezpieczeństwa obrotu dokonywanego w ASO, lub naruszenia interesów 

inwestorów, KNF może żądać od Organizatora ASO zawieszenia obrotu tymi akcjami. W żądaniu KNF 

może wskazać termin, do którego zawieszenie obrotu obowiązuje. Termin ten może ulec przedłużeniu, 

jeżeli zachodzą uzasadnione obawy, że w dniu jego upływu będą zachodziły przesłanki żądania 

zawieszenia obrotu akcjami. KNF uchyla decyzję zawierającą żądanie zawieszenia obrotu akcjami, o 

którym mowa powyżej, w przypadku, gdy po jej wydaniu stwierdza, że nie zachodzą przesłanki 

zagrożenia prawidłowego funkcjonowania ASO lub bezpieczeństwa obrotu dokonywanego w ASO, lub 

naruszenia interesów inwestorów.  

Zgodnie z § 12 ust. 1 Regulaminu ASO, z zastrzeżeniem innych postanowień Regulaminu ASO 

Organizator ASO może wykluczyć akcje z obrotu:   

1) na wniosek emitenta akcji - w przypadku, gdy wykluczenie danych akcji z obrotu następuje w 

związku z ich dopuszczeniem do obrotu na rynku regulowanym, 

1a) na wniosek emitenta pozostałych instrumentów finansowych - z zastrzeżeniem możliwości 

uzależnienia decyzji w tym zakresie od spełnienia przez emitenta dodatkowych warunków, 

2) jeżeli uzna, że wymaga tego bezpieczeństwo obrotu lub interes jego uczestników,   

3) jeżeli emitent uporczywie narusza przepisy obowiązujące w ASO,   

4) wskutek otwarcia likwidacji emitenta,   

5) wskutek podjęcia decyzji o połączeniu emitenta z innym podmiotem, jego podziale lub 

przekształceniu, przy czym wykluczenie instrumentów finansowych z obrotu może nastąpić 

odpowiednio nie wcześniej niż z dniem połączenia, dniem podziału (wydzielenia) albo z dniem 

przekształcenia.  

Zgodnie z § 12 ust. 2 Regulaminu ASO, z zastrzeżeniem innych postanowień Regulaminu ASO 

Organizator ASO wyklucza lub wycofuje instrumenty finansowe z obrotu w ASO:   

1) w przypadkach określonych przepisami prawa, w szczególności (i) w przypadku udzielenia 

przez KNF zezwolenia na wycofanie akcji z obrotu w ASO oraz (ii) w przypadku akcji – po upływie 6 

miesięcy od dnia uprawomocnienia się postanowienia o ogłoszeniu upadłości emitenta tych akcji lub 

postanowienia o oddaleniu przez sąd wniosku o ogłoszenie upadłości emitenta akcji ze względu na to, 

że jego majątek nie wystarcza lub wystarcza jedynie na zaspokojenie kosztów postępowania,  

2) jeżeli zbywalność tych instrumentów stała się ograniczona,   

3) w przypadku zniesienia dematerializacji tych instrumentów.   

Zgodnie z § 12 ust. 2 Regulaminu ASO przed podjęciem decyzji o wykluczeniu instrumentów 

finansowych z obrotu oraz do czasu takiego wykluczenia, Organizator ASO może zawiesić obrót tymi 

instrumentami finansowymi. 

Zgodnie z § 12 ust. 4 Regulaminu ASO Organizator ASO wyklucza z obrotu instrumenty finansowe 

niezwłocznie po uzyskaniu informacji o wykluczeniu z obrotu danych instrumentów na rynku 

regulowanym lub w ASO prowadzonym przez BondSpot S.A., jeżeli takie wykluczenie jest związane z 

podejrzeniem wykorzystywania informacji poufnej, bezprawnego ujawnienia informacji poufnej, 

manipulacji na rynku lub z podejrzeniem naruszenia obowiązku publikacji informacji poufnej o emitencie 

lub instrumencie finansowym z naruszeniem art. 7 i art. 17 Rozporządzenia MAR, chyba że takie 
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wykluczenie z obrotu mogłoby spowodować poważną szkodę dla interesów inwestorów lub 

prawidłowego funkcjonowania rynku. 

Zgodnie z art. 78 ust. 4 Ustawy o Obrocie na żądanie KNF, Organizator ASO wyklucza z obrotu 

wskazane przez KNF instrumenty finansowe, w przypadku, gdy obrót nimi zagraża w sposób istotny 

prawidłowemu funkcjonowaniu ASO lub bezpieczeństwu obrotu dokonywanego w ASO lub powoduje 

naruszenie interesów inwestorów.  

Zgodnie z § 12a ust. 5 Regulaminu ASO ponowny wniosek o wprowadzenie do obrotu w ASO tych 

samych instrumentów finansowych może zostać złożony nie wcześniej niż po upływie 12 miesięcy od 

daty doręczenia uchwały o ich wykluczeniu z obrotu, a w przypadku złożenia wniosku o ponowne 

rozpoznanie sprawy - nie wcześniej niż po upływie 12 - miesięcy od daty doręczenia emitentowi uchwały 

w sprawie utrzymania w mocy decyzji o wykluczeniu. Przepis ten stosuje się odpowiednio do innych 

instrumentów finansowych danego emitenta. 

5.2.4. Ryzyko związane z możliwością nałożenia przez Organizatora 

Alternatywnego Systemu Obrotu kary upomnienia lub kary pieniężnej  

Zgodnie z § 17c Regulaminu ASO, jeżeli emitent nie przestrzega zasad lub przepisów obowiązujących 

w ASO lub nie wykonuje lub nienależycie wykonuje obowiązki określone w „Rozdziale V Obowiązki 

emitentów instrumentów finansowych w alternatywnym systemie” Regulaminu ASO, Organizator ASO 

może, w zależności od stopnia i zakresu powstałego naruszenia lub uchybienia: (i) upomnieć emitenta; 

albo (ii) nałożyć na emitenta karę pieniężną w wysokości do 50 tys. zł.  

Organizator ASO, podejmując decyzję o nałożeniu kary upomnienia lub kary pieniężnej może 

wyznaczyć emitentowi termin na zaniechanie dotychczasowych naruszeń lub podjęcie działań mających 

na celu zapobieżenie takim naruszeniom w przyszłości, w szczególności może zobowiązać emitenta do 

opublikowania określonych dokumentów lub informacji w trybie i na warunkach obowiązujących w ASO.  

W przypadku gdy emitent nie wykonuje nałożonej na niego kary lub pomimo jej nałożenia nadal nie 

przestrzega zasad lub przepisów obowiązujących w ASO, bądź nie wykonuje lub nienależycie wykonuje 

obowiązki określone w Rozdziale V Regulaminu ASO, lub też nie wykonuje obowiązków nałożonych na 

niego zgodnie z akapitem powyżej, Organizator ASO może nałożyć na emitenta karę pieniężną, przy 

czym kara ta łącznie z karą pieniężną nałożoną zgodnie z pkt (ii) w akapicie pierwszym powyżej nie 

może przekraczać 50 tys. zł.  

5.2.5. Ryzyko związane z karami administracyjnymi nakładanymi przez KNF 

Spółki, których instrumenty finansowe notowane są w ASO na rynku NewConnect mają status spółki 

publicznej w rozumieniu Ustawy o Ofercie, w związku z czym KNF ma możliwość nakładania na nie 

sankcji w przypadku niewykonywania lub nienależytego wykonywanie obowiązków wynikających z 

obowiązujących przepisów, w tym w szczególności Ustawy o Ofercie, Ustawy o Obrocie oraz 

Rozporządzenia MAR.   

Zgodnie z art. 10 ust. 5 w zw. z art. 10 ust. 4 Ustawy o Ofercie, emitent ma obowiązek w ciągu 14 dni, 

licząc od dnia przydziału akcji, a w przypadku niedokonywania przydziału akcji - od dnia ich wydania 

lub od dnia dopuszczenia akcji do obrotu na rynku regulowanym lub ich wprowadzenia do ASO, dokonać 

wpisu do ewidencji akcji prowadzonej przez KNF, związanego z zaistnieniem tych okoliczności.  

Zgodnie z art. 96 ust. 13 Ustawy o Ofercie, jeśli emitent lub oferujący nie dopełni obowiązku 

wynikającego z art. 10 ust. 4 Ustawy o Ofercie lub dopełni go nienależycie, może podlegać karze do 

wysokości 100.000 zł.   

Na podstawie art. 96 ust. 1e Ustawy o Ofercie, jeżeli emitent nie wykonuje albo nienależycie wykonuje 

obowiązki, o których mowa w art. 70 pkt 1 Ustawy o Ofercie KNF może wydać decyzję o wykluczeniu 

papierów wartościowych emitenta z obrotu w ASO, albo nałożyć karę pieniężną do wysokości 5.000.000 
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zł albo kwoty stanowiącej równowartość 5% całkowitego rocznego przychodu wykazanego w ostatnim 

zbadanym sprawozdaniu finansowym za rok obrotowy, jeżeli przekracza ona 5.000.000 zł, albo 

zastosować obie sankcje łącznie. W przypadku, gdy jest możliwe ustalenie kwoty korzyści osiągniętej 

lub straty unikniętej przez emitenta w wyniku naruszenia obowiązków, o których mowa w art. 96 ust. 1e 

Ustawy o Ofercie, zamiast kary, o której mowa w przedmiotowym przepisie, KNF może nałożyć karę 

pieniężną do wysokości dwukrotnej kwoty osiągniętej korzyści lub unikniętej straty (art. 96 ust. 1e 

Ustawy o Ofercie).   

W przypadku wydania decyzji stwierdzającej naruszenie w/w obowiązków, KNF może dodatkowo 

zobowiązać emitenta do niezwłocznego opublikowania wymaganych informacji w dwóch dziennikach 

ogólnopolskich lub przekazania ich do publicznej wiadomości w inny sposób lub dokonania zmiany 

informacji w zakresie i terminie określonych w decyzji.  

Zgodnie z art. 100 ust. 1 Ustawy o Ofercie kto, będąc odpowiedzialnym za informacje zawarte w 

prospekcie, memorandum informacyjnym lub dokumentach, o których mowa w art. 37a ust. 1, art. 38, 

art. 38a lub art. 39 ust. 1 Ustawy o Ofercie, albo za inne informacje związane z ofertą publiczną lub 

dopuszczeniem papierów wartościowych lub innych instrumentów finansowych do obrotu na rynku 

regulowanym, lub ubieganiem się o dopuszczenie papierów wartościowych lub innych instrumentów 

finansowych do obrotu na rynku regulowanym, albo za informacje, o których mowa w art. 17 ust. 1 lub 

2 rozporządzenia MAR lub art. 56 ust. 1 Ustawy o Ofercie, podaje nieprawdziwe dane lub zataja 

prawdziwe dane, w istotny sposób wpływające na treść informacji, podlega grzywnie do 5.000.000 zł 

albo karze pozbawienia wolności od 6 miesięcy do lat 5, albo obu tym karom łącznie.  

Zgodnie z art. 100 ust. 1a Ustawy o Ofercie tej samej karze podlega, kto, będąc odpowiedzialnym za 

informacje udostępniane do publicznej wiadomości w formie suplementu do prospektu, memorandum 

informacyjnego lub innych dokumentów, o których mowa art. 38 lub art. 39 ust. 1 Ustawy o Ofercie, 

podaje nieprawdziwe dane lub zataja prawdziwe dane, w istotny sposób wpływające na treść informacji.  

Zgodnie z art. 100 ust. 2 Ustawy o Ofercie tej samej karze podlega, kto dopuszcza się czynu 

określonego w art. 100 ust. 1 Ustawy o Ofercie, działając w imieniu lub w interesie osoby prawnej lub 

jednostki organizacyjnej nieposiadającej osobowości prawnej.  

5.2.6. Ryzyko związane z naruszeniem Rozporządzenia MAR 

Emitent w związku z posiadaniem statusu spółki publicznej narażony jest na ryzyko związane z 

niewypełnianiem lub nienależytym wypełnianiem obowiązków informacyjnych określonych w 

Rozporządzeniu MAR. Stosownie do art. 17 Rozporządzenia MAR, emitent zobowiązany jest do 

niezwłocznego podania do wiadomości publicznej informacji poufnych, czyli informacji spełniających 

kryteria określone w art. 7 Rozporządzenia MAR. 

Emitent może na własną odpowiedzialność opóźnić podanie do publicznej wiadomości informacji 

poufnych jedynie, jeśli spełnione są warunki z art. 17 ust. 4 Rozporządzenia MAR. Jeżeli jednak 

poufność informacji, których podanie do publicznej wiadomości opóźniono, nie jest już dłużej 

gwarantowana, emitent niezwłocznie podaje te informacje do wiadomości publicznej.  

Na podstawie art. 17 ust. 8 Rozporządzenia MAR w przypadku, gdy emitent lub osoba działająca w jego 

imieniu, lub na jego rzecz ujawnia informacje poufne osobie trzeciej w normalnym trybie wykonywania 

czynności w ramach zatrudnienia, zawodu lub obowiązków, musi równocześnie – w przypadku 

umyślnego ujawniania informacji – lub niezwłocznie – w przypadku nieumyślnego ujawnienia informacji 

– dokonać pełnego skutecznego ujawnienia informacji, chyba że osoba otrzymująca informacje jest 

zobowiązana do zachowania ich poufności, bez względu na to, czy taki obowiązek powstał na mocy 

przepisów ustawowych, wykonawczych, umowy spółki lub innej umowy.  

Zgodnie z art. 176 ust. 1 Ustawy o Obrocie w przypadku, gdy emitent nie wykonuje albo wykonuje 

nienależycie obowiązki, o których mowa w art. 18 ust. 1-6 Rozporządzenia MAR, KNF może w drodze 
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decyzji nałożyć karę pieniężną do wysokości 4.145.600,00 zł lub do kwoty stanowiącej równowartość 

2% całkowitego rocznego przychodu wykazanego w ostatnim zbadanym sprawozdaniu finansowym za 

rok obrotowy, jeżeli przekracza ona 4.145.600 zł.  

Zgodnie z art. 176 ust. 2 Ustawy o Obrocie, w przypadku naruszenia obowiązków, o których mowa w 

art. 18 ust. 1-6 Rozporządzenia MAR, KNF może nałożyć m.in. na osobę, która w tym okresie pełniła 

funkcję członka zarządu emitenta, karę pieniężną do wysokości 2.072.800,00 zł. 

Zgodnie z art. 176 ust. 4 Ustawy o obrocie, w przypadku, gdy jest możliwe ustalenie kwoty korzyści 

osiągniętej lub straty unikniętej przez emitenta w wyniku naruszeń, o których mowa w art. 176 ust. 1 

Ustawy o obrocie, zamiast kary, o której mowa w art. 176 ust. 1 Ustawy o obrocie, KNF może nałożyć 

karę pieniężną do wysokości trzykrotnej kwoty osiągniętej korzyści lub unikniętej straty.   

Nie można wykluczyć, że Emitent nie będzie w sposób prawidłowy stosować wymogów Rozporządzenia 

MAR, co może skutkować m.in. nałożeniem na Emitenta lub członków organów i pracowników sankcji 

przez organy nadzoru, a w konsekwencji może negatywnie wpłynąć na działalność i sytuację finansową 

Emitenta. 

5.2.7. Ryzyko związane z ograniczonym wpływem akcjonariuszy 

mniejszościowych na wybór członków organów Emitenta 

Rada Nadzorcza składa się z 5 członków. Członków Rady Nadzorczej Emitenta powołuje i odwołuje na 

okres pięcioletniej kadencji wspólnej Walne Zgromadzenie, z zastrzeżeniem uprawnień osobistych 

akcjonariuszy Emitenta 

Statut Emitenta przewiduje uprawnienia osobiste Założycieli oraz Inwestorów Uprzywilejowanych w 

zakresie powołania członków Rady Nadzorczej Emitenta. Każdy z Założycieli, mając co najmniej 10% 

akcji Emitenta i działając indywidualnie, jest uprawniony do powołania i odwołania po jednym członku 

Rady Nadzorczej. Założyciele działający razem i posiadający łącznie co najmniej 20% akcji Emitenta są 

uprawieni do powołania i odwołania jednego członka Rady Nadzorczej. Inwestorzy Uprzywilejowani 

działający razem i posiadający co najmniej 10% akcji Emitenta są uprawnieni do powołania i odwołania 

jednego członka Rady Nadzorczej. W ten sposób powołani członkowie Rady Nadzorczej mogą zostać 

odwołani tylko przez Założycieli lub Inwestorów Uprzywilejowanych, którym przysługuje uprawnienie 

osobiste do ich powoływania. 

W przypadku wykonania uprawnień osobistych do powołania członków Rady Nadzorczej przez każdego 

z Założycieli i Inwestorów Uprzywilejowanych Walne Zgromadzenie będzie uprawnione do powołania 

tylko jednego z pięciu członków Rady Nadzorczej. 

Członkowie Zarządu są powoływani i odwoływani przez Radę Nadzorczą. Rada Nadzorcza podejmuje 

uchwały zwykłą większością głosów. Istnieje ryzyko, że w przypadku wykonania uprawnień osobistych 

przez Założycieli oraz Inwestorów Uprzywilejowanych wpływ akcjonariuszy mniejszościowych na skład 

osobowy Rady Nadzorczej oraz pośrednio Zarządu będzie ograniczony. 
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6. SPRAWOZDANIA FINANSOWE 

6.1. Sprawozdanie finansowe za pierwszy kwartał 2026 roku 
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6.2. Sprawozdanie Finansowe Emitenta za ostatni rok obrotowy, za który zostało 

sporządzone, obejmujące dane porównawcze, sporządzone zgodnie z przepisami 

obowiązującymi emitenta oraz zbadane przez biegłego rewidenta  
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6.3. Sprawozdanie z badania sprawozdań finansowych sporządzone przez biegłego 

rewidenta 
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7. ZAŁĄCZNIKI  

7.1. Aktualny odpis z właściwego rejestru 
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7.2.  Aktualny tekst statutu emitenta 

 

 
  



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  185 | S T R O N A 

 

 
  



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  186 | S T R O N A 

 

 
  



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  187 | S T R O N A 

 

 
  



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  188 | S T R O N A 

 

 
  



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  189 | S T R O N A 

 

 
  



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  190 | S T R O N A 

 

 
  



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  191 | S T R O N A 

 

 
  



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  192 | S T R O N A 

 

 
  



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  193 | S T R O N A 

 

 
  



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  194 | S T R O N A 

 

 
  



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  195 | S T R O N A 

 

 
   



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  196 | S T R O N A 

 

7.3.  Pełny tekst uchwał stanowiących podstawę emisji instrumentów finansowych objętych 

dokumentem informacyjnym lub linki do odpowiednich plików na stronie internetowej 

emitenta zawierających skany tych dokumentów 

7.3.1. Uchwała nadzwyczajnego zgromadzenia wspólników Liftero sp. z o.o. w 

sprawie przekształcenia spółki w spółkę akcyjną 

 



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  197 | S T R O N A 

 

 



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  198 | S T R O N A 

 

 



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  199 | S T R O N A 

 

 



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  200 | S T R O N A 

 

 



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  201 | S T R O N A 

 

 



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  202 | S T R O N A 

 

 



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  203 | S T R O N A 

 

 



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  204 | S T R O N A 

 

 



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  205 | S T R O N A 

 

 



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  206 | S T R O N A 

 

 



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  207 | S T R O N A 

 

 



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  208 | S T R O N A 

 

 



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  209 | S T R O N A 

 

 



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  210 | S T R O N A 

 

 



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  211 | S T R O N A 

 

 



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  212 | S T R O N A 

 

 



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  213 | S T R O N A 

 

 



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  214 | S T R O N A 

 

 



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  215 | S T R O N A 

 

 



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  216 | S T R O N A 

 

 



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  217 | S T R O N A 

 

 



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  218 | S T R O N A 

 

 



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  219 | S T R O N A 

 

 



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  220 | S T R O N A 

 

 



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  221 | S T R O N A 

 

 



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  222 | S T R O N A 

 

 



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  223 | S T R O N A 

 

 



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  224 | S T R O N A 

 

 



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  225 | S T R O N A 

 

 



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  226 | S T R O N A 

 

7.3.2. Treść statutowego upoważnienia dla emisji akcji serii C 
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7.3.3. Treść Uchwały Emisyjnej Akcji serii C 
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7.3.4. Opinia Zarządu Emitenta w sprawie wyłączenia prawa poboru oraz zasad 

ustalenia ceny emisyjnej Akcji serii C 
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7.3.5. Uchwała Zarządu Emitenta w sprawie ustalenia ceny emisyjnej akcji serii 

C 
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7.3.6. Uchwała Rady Nadzorczej Emitenta w sprawie wyrażenia zgody na emisję 

akcji serii C 
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7.3.7. Uchwała Rady Nadzorczej Emitenta w sprawie wyrażenia zgody na 

ustalenie ceny emisyjnej akcji serii C   
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7.3.8. Oświadczenie o wysokości objętego kapitału zakładowego oraz 

dookreślenie wysokości kapitału zakładowego 
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7.4. Definicje i objaśnienia skrótów oraz słownik wyrażeń branżowych 

7.4.1. Definicje i objaśnienia skrótów 

• Akcje serii A – 2.324.000 akcji zwykłych na okaziciela serii A o wartości nominalnej 0,20 zł każda 

• Akcje serii C – 500.000 akcji zwykłych na okaziciela serii C o wartości nominalnej 0,20 zł każda  

• Akcje Wprowadzane, Akcje - łącznie wszystkie Akcje Emitenta, które są objęte niniejszym Dokumentem 

Informacyjnym 

• Akcje oferowane –nie więcej niż 500.000 nowo emitowanych akcji zwykłych na okaziciela serii C o wartości 

nominalnej 0,20 zł każda, emitowanych w ramach oferty publicznej przez Emitenta na podstawie uchwały nr 

1 Zarządu Liftero S.A. z siedzibą w Krakowie z dnia 27 kwietnia 2026 r. w sprawie podwyższenia kapitału 

zakładowego Spółki w granicach kapitału docelowego w drodze emisji akcji serii C, z wyłączeniem prawa 

poboru dotychczasowych akcjonariuszy w całości oraz zmiany Statutu Spółki.  

• ASO, Alternatywny System Obrotu – alternatywny system obrotu, o którym mowa w art. 3 pkt 2 Ustawy o 

Obrocie, organizowany przez GPW. 

• bValue Starter – bValue Starter spółka z ograniczoną odpowiedzialnością Alternatywna Spółka Inwestycyjna 

spółka komandytowo-akcyjna z siedzibą w Warszawie (KRS: 0000791726). 

• Data Dokumentu Informacyjnego, Dzień Dokumentu Informacyjnego – dzień publikacji niniejszego 

Dokumentu Informacyjnego. 

• Doradca Finansowy – CC Group spółka z ograniczoną odpowiedzialnością z siedzibą w Warszawie, adres: 

Marszałkowska 89, 00-693 Warszawa, wpisaną do rejestru przedsiębiorców Krajowego Rejestru Sądowego 

prowadzonego przez Sąd Rejonowy dla m.st. Warszawy w Warszawie, XII Wydział Gospodarczy Krajowego 

Rejestru Sądowego pod numerem KRS: 0000203153, NIP: 5262757706, REGON: 015697363, o kapitale 

zakładowym w wysokości 161000,00 PLN. 

• Doradca Prawny – CK LEGAL Chabasiewicz Kowalska i Wspólnicy spółka komandytowo-akcyjna z siedzibą 

w Krakowie, adres: ul. Kołowa 8, 30-134 Kraków, wpisana do rejestru przedsiębiorców Krajowego Rejestru 

Sądowego prowadzonego przez Sąd Rejonowy dla Krakowa-Śródmieścia w Krakowie, XI Wydział 

Gospodarczy Krajowego Rejestru Sądowego pod numerem KRS: 0000939573, NIP: 6762428573, REGON: 

121345350, o kapitale zakładowym w wysokości 50000,00 PLN, wpłaconym w wysokości 50000,00 PLN.  

• Dyrektywa MIFID II - Dyrektywa Parlamentu Europejskiego i Rady 2014/65/UE z dnia 15 maja 2014 r. w 

sprawie rynków instrumentów finansowych oraz zmieniającej dyrektywę 2002/92/WE i dyrektywę 

2011/61/UE (Dz. U. UE.L.2014.173.349 z dnia 2014.06.12) 

• Dzień Roboczy – oznacza dzień powszedni, z wyjątkiem każdej soboty, niedzieli oraz dni ustawowo wolnych 

od pracy. 

• Emitent, Spółka, Liftero – LIFTERO spółka akcyjna z siedzibą w Krakowie (adres: ul. Skotnicka 252A/4B, 

30-399 Kraków), wpisana do rejestru przedsiębiorców prowadzonego przez Sąd Rejonowy dla Krakowa-

Śródmieścia w Krakowie, XI Wydział Gospodarczy KRS pod numerem: 0001237334  

• EUR, euro – euro, jednostka monetarna obowiązująca w niektórych państwach członkowskich Unii 

Europejskiej. 

• Trigon Dom Maklerski S.A. – Trigon Dom Maklerski spółka akcyjna z siedzibą w Krakowie, adres: Mogilska 

65, 31-545 Kraków, wpisana do rejestru przedsiębiorców Krajowego Rejestru Sądowego prowadzonego 

przez Sąd Rejonowy dla Krakowa-Śródmieścia w Krakowie, XI Wydział Gospodarczy Krajowego Rejestru 

Sądowego pod numerem KRS: 0000033118, NIP: 6761044221, REGON: 001270919, o kapitale 

zakładowym w wysokości 13500000,00 PLN, wpłaconym w wysokości 13500000,00 PLN.  

• GPW – Giełda Papierów Wartościowych w Warszawie S.A.. 

• Grupa Kapitałowa, Grupa – Grupa kapitałowa Emitenta. 

• Sunfish Poland – Sunfish Poland I GmbH & Co. KG z siedzibą w Berlinie, Niemcy, wpisaną do rejestru 

handlowego (Handelsregister) w Amtsgericht Charlottenburg pod numerem HRA 55757 B. 

• Freya Capital – Freya Capital spółka z ograniczoną odpowiedzialnością ASI spółka komandytowo-akcyjna 

z siedzibą w Warszawie (KRS: 0000901190). 

• Inwestorzy Uprzywilejowani – oznacza łącznie Sunfish Poland oraz (ii) Freya Capital; „Inwestor 

Uprzywilejowany” oznacza każdego z Inwestorów Uprzywilejowanych indywidualnie.   

• IPO – pierwsza oferta publiczna akcji Emitenta. 

• IPR - ang. intellectual property rights– prawa własności intelektualnej, tj. w szczególności prawa autorskie i 
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prawa własności przemysłowej. 

• KDPW – Krajowy Depozyt Papierów Wartościowych S.A. z siedzibą w Warszawie. 

• KNF, Komisja – Komisja Nadzoru Finansowego. 

• KRS – Krajowy Rejestr Sądowy. 

• KSH – Ustawa z dnia 15 września 2000 r. Kodeks spółek handlowych (t.j. Dz.U. z 2024 r. poz. 18 z późn. 

zm.). 

• Księga Popytu – zestawienie inwestorów, którzy skutecznie złożyli deklaracje zainteresowania objęciem 

Akcji Oferowanych, zawierające liczbę Akcji Oferowanych, którą planują objąć oraz proponowaną cenę 

emisyjną Akcji Oferowanych 

• NewConnect – rynek akcji prowadzony jako Alternatywny System Obrotu przez GPW. 

• Okres Zakazu Zbywania - okres 360 dni kalendarzowych od dnia przydziału akcji serii C, tj. od 19 maja 2026 

roku. 

• Organizator ASO - Giełda Papierów Wartościowych w Warszawie S.A. 

• Ordynacja Podatkowa – Ordynacja podatkowa z dnia 29 sierpnia 1997 r. (t.j. Dz.U. z 2025 r. poz.111 z 

późn.zm.).  

• PLN, zł, złoty – złoty polski, jednostka monetarna Rzeczypospolitej Polskiej. 

• POK - Punkt Obsługi Klienta 

• Prawo poboru – prawo pierwszeństwa do objęcia Akcji serii C przez dotychczasowych akcjonariuszy 

Emitenta. 

• Rada Nadzorcza – Rada Nadzorcza Emitenta. 

• Regulamin ASO – Regulamin Alternatywnego Systemu Obrotu, wraz z załącznikami, w brzmieniu przyjętym 

Uchwałą Nr 147/2007 Zarządu GPW z dnia 1 marca 2007 r., z późn. zm., tj. według stanu prawnego na dzień 

4 maja 2026 r. 

• Regulamin KDPW - Regulamin Krajowego Depozytu Papierów Wartościowych S.A. w Warszawie (stan 

prawny począwszy od dnia 3 marca 2020 r.), uwzględniający zmiany wprowadzone uchwałami nr 27/727/18 

z dnia 19 czerwca 2018 r. oraz nr 33/801/19 z dnia 22 maja 2019 r., a także zmiany wprowadzone uchwałą 

Rady Nadzorczej KDPW S.A. nr 44/812/19 z dnia 2 sierpnia 2019 r. 

• Rozporządzenie MAR – Rozporządzenie Parlamentu Europejskiego i Rady (UE) nr 596/2014 z dnia 16 

kwietnia 2014 r. w sprawie nadużyć na rynku (rozporządzenie w sprawie nadużyć na rynku) oraz uchylające 

dyrektywę 2003/6/WE Parlamentu Europejskiego i Rady i dyrektywy Komisji 2003/124/WE, 2003/125/WE i 

2004/72/WE (Tekst mający znaczenie dla EOG) (Dz.U. L 173/1 z 12 czerwca 2014 r. z późn. zm.). 

• Rozporządzenie Prospektowe - Rozporządzenie Parlamentu Europejskiego i Rady (UE) 2017/1129 z dnia 

14 czerwca 2017 r. w sprawie prospektu, który ma być publikowany w związku z ofertą publiczną papierów 

wartościowych lub dopuszczeniem ich do obrotu na rynku regulowanym oraz uchylenia dyrektywy 

2003/71/WE; 

• Statut – statut Emitenta w brzmieniu z dnia 27 lutego 2026 r. r. 

• Uchwała Emisyjna – uchwała nr 1 Zarządu Liftero S.A. z siedzibą w Krakowie z dnia 27 kwietnia 2026 r.  w 

sprawie podwyższenia kapitału zakładowego Spółki w granicach kapitału docelowego w drodze emisji akcji 

serii C, z wyłączeniem prawa poboru dotychczasowych akcjonariuszy w całości oraz zmiany Statutu Spółki. 

• UE – Unia Europejska. 

• Ustawa o giełdach towarowych – ustawa z dnia 26 października 2000 r. o giełdach towarowych (t.j. Dz. U. 

z 2025 r. poz. 1119 z późn. zm.). 

• Ustawa o KRS - ustawa z dnia 20 sierpnia 1997 r. o Krajowym Rejestrze Sądowym (t.j. Dz. U. z 2025 r. poz. 

869 z późn. zm.). 

• Ustawa o niektórych zabezpieczeniach finansowych – ustawa z dnia 2 kwietnia 2004 roku o niektórych 

zabezpieczeniach finansowych (Dz.U.2024.294 t.j. z późn.zm.). 

• Ustawa o Obrocie – Ustawa z dnia 29 lipca 2005 r. o obrocie instrumentami finansowymi (t.j. Dz. U. z 2024 

r. poz. 722 z późn. zm.). 

• Ustawa o Ofercie – Ustawa z dnia 29 lipca 2005 r. o ofercie publicznej i warunkach wprowadzania 

instrumentów finansowych do zorganizowanego systemu obrotu oraz o spółkach publicznych (t.j. Dz.U. z 

2025 r. poz. 592 z późn. zm.). 

• Ustawa o podatku od czynności cywilnoprawnych – Ustawa z dnia 9 września 2000 r. o podatku od 

czynności cywilnoprawnych (t.j. Dz. U. z 2026 r. poz. 191 z późn. zm.). 
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• Ustawa o podatku dochodowym od osób fizycznych – Ustawa z dnia 26 lipca 1991 r. o podatku 

dochodowym od osób fizycznych (t.j. Dz.U. z 2025 r. poz. 163 z późn. zm.). 

• Ustawa o podatku dochodowym od osób prawnych – Ustawa z dnia 15 lutego 1992 r. o podatku 

dochodowym od osób prawnych (t.j. Dz.U. z 2025 r. poz. 278 z późn. zm.). 

• Ustawa o podatku od spadków i darowizn – Ustawa z dnia 28 lipca 1983 r. o podatku dochodowym od 

spadków i darowizn (t.j. Dz.U. z 2024 r. poz.1837 z późn zm.). 

• Ustawa o Rachunkowości – Ustawa z dnia 29 września 1994 roku o rachunkowości (t.j. Dz.U. z 2023 r. 

poz. 120 z późn. zm.). 

• Walne Zgromadzenie – Walne Zgromadzenie Emitenta. 

• Założyciele – oznacza łącznie Tomasza Palacza oraz Przemysława Drożdża. Termin „Założyciel” oznacza 

każdego z Założycieli indywidualnie 

• Zarząd – Zarząd Emitenta. 

 

7.4.2. Słownik wyrażeń branżowych 

• AIT – (skrót od ang. assembly, integration, testing) oznacza montaż, integrację, testowanie. 

• Aktuator – urządzenie, które przekształca sygnały sterujące na ruch mechaniczny, umożliwiając 

automatyczne sterowanie procesami. 

• APAC – kraje Azji i leżące w regionie Pacyfiku 

• B+R – badania i rozwój. 

• B2B – z ang. business to business, form współpracy między przedsiębiorcami. 

• BOOSTER, system BOOSTER – chemiczny system napędowy, flagowy produkt Emitenta. 

• Ciąg – miara siły, siła wytwarzana przez silnik, która powoduje ruch statku kosmicznego. 

• Cleanroom – pomieszczenie czyste (ang. cleanroom lub clean room) – rodzaj pomieszczenia o 

kontrolowanych parametrach środowiskowych, w szczególności zanieczyszczeń typu: pył, kurz, bakterie, 

opary chemiczne itp. 

• Deep-space – termin określający obszary kosmosu znacznie oddalone od Ziemi i jej bezpośredniego 

otoczenia orbitalnego, poza niską orbitą okołoziemską (LEO).  

• Defence – sektor obronny. 

• Degradacja – stopniowe pogarszanie się właściwości materiału i geometrii elementu na skutek oddziaływań 

termicznych i chemicznych podczas pracy, obejmujące m.in. przegrzewanie, zmiany właściwości 

mechanicznych, topienie, erozję i ubytek materiału, co prowadzi do zmiany kształtu wewnętrznego komory 

oraz spadku jej parametrów pracy. 

• Deorbitacja – manewr kosmiczny, którego celem jest świadome sprowadzenie statku kosmicznego z orbity 

w kierunku Ziemi w kontrolowany sposób. 

• Dual-use – technologie, produkty lub know-how, które mogą być wykorzystywane zarówno w celach 

cywilnych, jak i wojskowych. 

• Fazy zbliżania orbitalnego z dużej odległości (ang. rendez-vous) – etapy manewrów statku kosmicznego 

mające na celu zbliżenie się do innego obiektu w przestrzeni kosmicznej i przygotowanie do dokowania lub 

interakcji. 

• FCC, Federal Communications Commission – Federalna Komisja Łączności (ang. Federal 

Communications Commission) Stanów Zjednoczonych, zajmuje się dopuszczaniem urządzeń 

komunikacyjnych takich jak radio, telewizja, urządzenie sieci bezprzewodowej, urządzenia komunikacji 

satelitarnej do użytkowania na terenie Stanów Zjednoczonych. 

• Flight heritage – potwierdzenie działania technologii w kosmosie na orbicie Ziemii 

• GEO – (ang. Geostationary Earth Orbit) orbita wokół Ziemi, na której satelita porusza się z taką samą 

prędkością kątową, jak obrót Ziemi, dzięki czemu pozostaje nad stałym punktem na powierzchni planety. 

• Green propulsion – rodzaj napędów chemicznych wykorzystujących nietoksyczne materiały pędne (paliwo 

oraz utleniacz). 

• Hydrazyna – chemiczne paliwo rakietowe stosowane w napędach monopropelantowych i 

dwupropelantowych, które w reakcjach chemicznych wytwarza gorące gazy do wytwarzania ciągu. 

• H2O2 – nadtlenek wodoru. 

• Impuls – patrz: impuls właściwy. 
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• Impuls właściwy, ISP – miara wydajności napędu określająca wygenerowaną siłę ciągu w stosunku do 

użytego paliwa, miara sprawności silnika. 

• In-Orbit Servicing, IOS, serwisowanie na orbicie – zestaw operacji wykonywanych na satelitach już 

znajdujących się na orbicie, obejmujący m.in. ich naprawę, tankowanie, modernizację, relokację lub 

bezpieczne usunięcie, w celu wydłużenia czasu życia i zwiększenia funkcjonalności systemów kosmicznych.  

• Integrator, integrator satelitarny – podmiot, który projektuje, buduje i łączy wszystkie elementy systemu 

satelitarnego w jedną działającą całość. 

• In718 - stop na bazie niklu. 

• Kapsuła powrotna – moduł statku kosmicznego zaprojektowany do bezpiecznego powrotu z kosmosu na 

Ziemię. 

• LEO – niska orbita okołoziemska, ang. low Earth orbit.  

• Manewrowość – zdolność obiektu (np. pojazdu, statku, samolotu) do zmiany kierunku ruchu, prędkości lub 

położenia w sposób szybki i skuteczny. 

• Manewry orbitalne – manewry mające na celu np. zmianę orbity, utrzymanie pozycji, deorbitację. 

• Manewry transferowe – manewry orbitalne polegające na zmianie parametrów orbity (np. wysokości, 

inklinacji lub ekscentryczności) w celu przejścia statku kosmicznego z jednej orbity na inną.  

• Misja dokująca – rodzaj misji kosmicznej, której celem jest połączenie dwóch statków kosmicznych lub 

statku z modułem kosmicznym w przestrzeni kosmicznej. 

• Misja serwisowa – misja kosmiczna, której celem jest obsługa, naprawa, modernizacja lub uzupełnienie 

istniejącego obiektu w przestrzeni kosmicznej, zamiast wynoszenia nowego satelity czy statku. 

• Monopropelant – rodzaj paliwa rakietowego, które spala się samoistnie lub ulega rozkładowi chemicznemu, 

bez potrzeby mieszania z innym utleniaczem. 

• Nadtlenek wodoru (HTP) – Nadtlenek wodoru (ang. HTP, High Test Peroxide) to stężony roztwór nadtlenku 

wodoru, stosowany jako paliwo lub utleniacz w silnikach. 

• Napęd chemiczny – rodzaj napędu, w którym energia potrzebna do wytworzenia ciągu pochodzi z reakcji 

chemicznej paliwa z utleniaczem. 

• Napęd elektrotermiczny – rodzaj napędu elektrycznego, w którym energia elektryczna jest używana do 

ogrzewania gazu lub propulsytu, który następnie wylatuje z dyszy tworząc ciąg. 

• Napęd elektryczny – system napędowy statku kosmicznego, który wykorzystuje energię elektryczną oraz 

zjawiska przyspieszania naładowanych cząstek (plazmy lub jonów) do wytwarzania ciągu. 

• Niuton – jednostka siły, w układzie SI, równa sile nadającej masie 1 kg przyspieszenie 1m/sek²; 1 N = 1 kg 

1 m/sek²; 1 N = 1 kG/9,80665; 1 kG = 9,80665 N. 

• Nb C103 - stop niobu, hafnu i tytanu. 

• Nominalne operowanie – nominalne operowanie oznacza, że napęd jest regularnie odpalany na orbicie i 

wszystkie dane otrzymywane z napędu wskazują na poprawne jego działanie zgodne z wynikami testów 

naziemnych 

• N₂O – podtlenek azotu. 

• Payload – (ang. „ładunek użyteczny”) w kontekście kosmicznym to część statku kosmicznego przeznaczona 

do wykonania konkretnej misji, czyli to, co satelita lub statek ma dostarczyć lub wykonać w przestrzeni 

kosmicznej. 

• Pipeline – wartość wystawionych i nierozstrzygniętych ofert na zapytania potencjalnych klientów o produkt 

BOOSTER. 

• Platforma, platforma satelitarna – główny korpus i element konstrukcyjny satelity lub statku kosmicznego, 

w którym przechowywany jest główny ładunek i instrumenty naukowe. 

• Prime contractors – podmiot, który jest odpowiedzialny za całość realizacji dużego projektu i koordynuje 

pracę podwykonawców. 

• Progresja Space - Progresja Space spółka z ograniczoną odpowiedzialnością z siedzibą w Kraków, adres: 

ul. Skotnicka 252 a lok. 4b, 30-399 Kraków, wpisaną do rejestru przedsiębiorców Krajowego Rejestru 

Sądowego prowadzonego przez Sąd Rejonowy dla Krakowa-Śródmieścia w Krakowie, XI Wydział 

Gospodarczy Krajowego Rejestru Sądowego pod numerem KRS: 0000799588, NIP: 6762570093, REGON: 

384200661, o kapitale zakładowym w wysokości 56750,00 PLN.  

• PtRh20 – stop platynowo-rodowy. 

• Rakieta PLSV – Polar Satellite Launch Vehicle (PSLV) (rakieta nośna [dla] satelitów [na orbitach] polarnych) 



  
 

Dokument Informacyjny Liftero S.A. 
 

  248 | S T R O N A 

 

– indyjska wieloczłonowa rakieta nośna przeznaczona do wynoszenia w kosmos satelitów mających krążyć 

po polarnych orbitach okołoziemskich. 

• REACH – REACH (Registration, Evaluation, Authorisation and Restriction of Chemicals) jest 

rozporządzeniem Unii Europejskiej przyjętym w celu lepszej ochrony środowiska i zdrowia człowieka przed 

zagrożeniami, jakie mogą stanowić substancje chemiczne, przy jednoczesnym zwiększeniu 

konkurencyjności unijnego sektora chemikaliów. 

• Re-Ir -stop irydu i renu. 

• Reakcja orbitalna – pojęcie używane w kontekście napędu kosmicznego i manewrów orbitalnych, które 

oznacza zmianę prędkości lub kierunku ruchu statku kosmicznego w jego orbicie w wyniku działania siły 

napędu. 

• Re-entry – kapsuły, które powracają na ziemie. 

• Rideshare, program SmallSat Rideshare – rodzaj misji rakiety orbitalnej, w ramach której wiele satelitów 

wynoszonych jest jednocześnie na wspólną orbitę startową. Program SmallSat Rideshare, prowadzony przez 

SpaceX, którego celem jest wynoszenie na orbitę małych satelitów niewielkim kosztem 

• Statek docelowy (ang. target) – obiekt, do którego zmierza inny statek kosmiczny podczas misji dokującej, 

serwisowej lub testowej 

• Statek serwisujący (ang. chaser) – statek kosmiczny, który zbliża się do innego obiektu (targetu) w celu 

dokowania, serwisu lub przeprowadzenia manewrów testowych 

• SVHC -Substances of Very High Concern – szczególnie niebezpieczne związki (SVHC) podlegające 

ograniczeniom lub obowiązkowi uzyskania zezwolenia wg. rozporządzenia REACH. 

• Time-to-revenue, TTR – czas generowania przychodu (TTR) – wskaźnik, który mierzy czas potrzebny do 

rozpoczęcia generowania przychodu z nowego produktu, usługi lub klienta. 

• TLE – skrót z ang. Two-Line Element – - format zapisu elementów orbitalnych sztucznych satelitów Ziemi. 

• Utleniacz – substancja chemiczna, która dostarcza tlen potrzebny do spalania paliwa w silniku rakietowym. 

• Węglowodór – związek chemiczny zbudowany wyłącznie z węgla (C) i wodoru (H), wiele rodzajów tych 

związków jest wykorzystywanych jako paliwa w napędach. 
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